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Editorial

Perspectivas de la economia local

En los ultimos meses, la situaciéon general
ha presentado importantes novedades, originadas
por las primeras medidas del nuevo gobierno, alas
que deben agregarse también condiciones
cambiantes en la economia internacional. Entre las
mds destacadas se puede mencionar la reforma
impositiva, el aumento en el precio de los com-
bustibles y la media aprobacién del proyecto de
reforma de ley de Contrato de Trabajo.

En el plano general, pese a que se ha
retomado la iniciativa politica en cuestiones
trascendentes como el equilibrio fiscal o la reforma
de la ley laboral, aln no se aprecia evidencia
suficiente como para confirmar una reactivacién
duradera de la economia. Subsiste incertidumbre,
entre otras razones, por el efecto negativo de la
mayor presiéon impositiva sobre el consumo o el
aumento del precio de los combustibles sobre los
costos de produccién en tanto que no se aprecia
un cambio sustancial en las condiciones de crédito,
pese a una significativa reduccién en el costo del
financiamiento externo. En este marco, se enfoca
la situacién y perspectivas de la economia local,
haciendo énfasis en aspectos que pueden llegar a
influir su marcha de modo significativo durante los
préximos meses.

Aumento en la presion impositiva

La modificacion de impuestos determina
una caida importante en el poder adquisitivo por
una doble via, a través del incremento los precios
de la mayor parte de los bienes con nuevos
gravdamenes y el aumento en el pago de impuestos
alas ganancias.

De acuerdo a uno de los estudios
presentados en este informe', se ha podido
constatar una importante caida del poder
adquisitivo del ingreso. En la mayor parte de los
casos, el aumento de impuestos indirectos se
trasladé a precios. En consecuencia, la medicién
local del indice de precios al consumidor en enero

alcanzé el registro mds elevado en los ultimos cinco
anos. El estudio realizado también destaca el
efecto negativo sobre los ingresos por las
modificaciones en el impuesto a las ganancias de
las personas fisicas. Los cambios repercutirdn en la
demanda de servicios personales ya que
disminuyen de modo sensible el ingreso de los
estratos de ingresos medios-altos. Sus efectos se
hardn notar a partir del mes de abril con el aumento
en las retenciones de personal empleado y servicios
de profesionales auténomos contratados por
empresas que actian como agentes de retenciéon
de tributos. En escalas menores de ingresos,
también se notard la mayor presion tributaria al
determinarse una cuota mayor en concepto de
monotributo.

Finalmente, ademds de la reduccién en la
capacidad de gasto en la poblacién por el mayor
pago de impuestos, la medida genera mayor
incertidumbre sobre las posibilidades de
recuperacion de las transacciones durante el ano.
Al no haber una mejora de expectativas de los
consumidores, se retrae el gasto en consumo y la
demanda de crédito hasta tanto se presenten
sefales claras de recuperacién de la economia.

Nuevas medidas contra la evasidn
impositiva

Ademds de las modificaciones de
impuestos, el gobierno dispuso una serie de
medidas para regularizar los pagos atrasados de
tributos a fravés de una nueva moratoria y disminuir
los altos niveles de evasién.

Segun funcionarios de la DGI, la ciudad
presenta un nivel comparativamente elevado de
evasion. Esto significa que un alto nimero de
empresas y personas se ven excluidos del acceso
al crédito. En la medida que los contribuyentes
puedan regularizar su situacién frente al fisco,
estardn en condiciones de recuperar capacidad
de crédito. Simultdneamente, el pago de cuotas
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de la moratoria significard una fuente adicional de
absorcién de fondos, limitando el monto de
transacciones en otras actividades.

Las acciones para disminuir la evasién,
podrian traducirse en la inhabilitacién de muchos
negocios identificados como evasores. El cierre de
estos locales significa la eliminacién de
competencia desleal y la pérdida de puestos de
trabajo. El resultado de las medidas luce incierto.
Por un lado, los mayores controles representan un
incentivo para dejar de evadir. Sin embargo, no
resulta coherente al aumentar el “premio a la
evasion” a través de un aumento en la presién
impositiva y la senal de que siempre hay una nueva
oportunidad para los que no cumplen con la ley a
través de una nueva moratoria. Por otra parte, mds
alld de las intenciones de regularizar la situacién
de los evasores, debe reconocerse que a muchos
les resulta imposible afrontar la elevada carga
impositiva actual.

Cambios en la legislacién laboral

El proyecto de ley, de ser aprobado por el
Senado, significa un avance en direccién a
modernizar la legislacién y fortalecer la
competitividad del sector privado a través de una
baja en el costo laboral. No obstante, no presentaria
impactos sustanciales en el delicado cuadro
ocupacional actual en el corto plazo, dado que,
ante todo, lo que se requiere es una economia en
crecimiento. En lo inmediato, se destacan tres
aspectos que facilitan la contratacién de nuevos
trabajadores: a) alienta la demanda de trabajos
por corta duracién al extender el periodo de
prueba a tres meses, b) promueve el empleo
estable al beneficiar la contratacién de
tfrabajadores por tiempo indeterminado con una
baja de aportes, c) facilita la tramitacién de los
nuevos empleos, al simplificar el proceso
administrativo.

Sus efectos mds importantes sobre la
competitividad cabria esperarlos en el largo plazo
a través de la obligada renegociacién de los
contratos de trabajo con la posibilidad de un mayor
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protagonismo de las partes directamente
involucradas. No obstante, este avance en
direccién a la descentralizacién de las
negociaciones en parte se ve desdibujado por la
todavia elevada injerencia del sindicato a nivel
nacional. Por otro lado, aun cuando se puedan
llegar a definir contratos mds flexibles, estos estaran
vigentes recién en el muy largo plazo, considerando
el plazo establecido para iniciar Ias
renegociaciones y la lentitud del proceso para
arribar a un acuerdo entre las partes.

Un contrato a la altura de las posibilidades
de los empleadores en las pequenas y medianas
empresas seria muy beneficioso dado que
permitirian a estas, encuadrarse en el sector for-
mal. Al poder estar en condiciones de cumplir con
las normas legales, mejoraria su situacién en forma
sustancial: a) recuperan capacidad de acceso al
crédito, b) estdn en condiciones de acceder al
mercado internacional, ¢) disminuyen el riesgo
dado que dejan de exponerse a sanciones por el
incumplimiento de las leyes.

En lineas generales, el proyecto es una
buena noticia aunque no debe alentar
expectativas de cambios importantes en la dificil
situacién en el mercado laboral local. La tasa de
desempleo es elevada, levemente superior a la del
promedio del pais, y ha empeorado en el Ultimo
ano pese a las grandes contrataciones requeridas
por las inversiones en el sector portuario. Resulta
preocupante también la “calidad” del empleo, la
que se ve deteriorada por a) la disminucién de la
remuneracién promedio, b) la extensiéon de las
jornadas de trabajo (sobre ocupacién), c) la
inestabilidad laboral por la importante proporcién
de empleos en la construccién y programas de
empleo publico, d) la “obsolescencia laboral”
(experiencias de trabajo que no estdn a la altura
de las nuevas habilidades requeridas).

Lejos de mejorar, las perspectivas
ocupacionales lucen preocupantes para el resto
del aho. El mercado deberd crear nuevos puestos
de trabagjo para satisfacer la necesidad de empleos
de los jovenes que buscan por primera vez una
ocupacién y de aquellos, no tan jévenes, que
deciden buscar activamente un trabajo (medido
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por la tasa de actividad). Ademds de esta
restriccién inicial, cabe tener en cuenta que la
Ultima medicion de empleo aun no refleja el cierre
de importantes establecimientos industriales al
finalizar el afho pasado y mds grave aun, la
conclusiéon de las obras en el Polo Petroquimico
determinan la disminucién de una gran cantidad
de puestos de trabajo. Finalmente, el cambio de
autoridades y la fuerte restriccion presupuestaria
del sector publico abre interrogantes sobre la
continuidad de los programas de empleo publico
de la Nacién y la Provincia.

Considerando todas estas demandas y la
dificultad de las empresas locales por mantener
los bajos niveles de ventas actuales, es razonable
esperar un agravamiento de la situacién reflejado
en un mayor indice de desempleo.

Aumento en el precio del petréleo

El aumento en el precio internacional del
crudo generd una fuerte suba en el precio de los
combustibles en el pais. En el transcurso de poco
mds de un ano, los incrementos son del orden del
20% para la nafta super, del 25% para el gas oil y
del 35% para la nafta comun?.

Por un lado, el aumento en el precio de un
insumo fundamental para el agro significd un fuerte
deterioro en la rentabilidad del sector, dada la
imposibilidad del productor de trasladar el mayor
costo a precios determinados en el mercado
internacional y con una clara tendencia a la baja.
En consecuencia, debe reconocerse una merma
adicional en el aporte de ingresos de la actividad
agropecuaria, con una clara incidencia directa e
indirecta sobre la economia regional.

Un segundo efecto negativo es el
encarecimiento del costo de ftransporte,
determinando pérdidas de competitividad mayores
en las ciudades del interior, alejadas de la Capital
Federal. Por otra parte, resulta claro que el alza del
combustible significa una pérdida de poder
adquisitivo de los consumidores.

En contraposicién a los problemas plantea-
dos, el incremento en el precio del crudo es uno

de los factores que impulsa la recuperacion en el
precio de los productos petroquimicos. El incre-
mento en los precios de exportaciéond, en el
franscurso de casi un ano, en promedio ronda el
60% para productos como el polietileno o el PVC.
Este cambio se ve reflejado en una mejora de la
situacién general de las empresas petroquimicas
locales.

Cirisis del sector agropecuario

La actividad agropecuaria es uno de los
pilares fundamentales de la economia regional. El
panorama general del sector es grave, atrapado
en un circulo vicioso de rentabilidad negativa,
endeudamiento y descapitalizaciéon. Frente a esta
grave situaciéon, como hechos destacables de los
Ultimos meses se presentan en el plano interno, el
ya comentado aumento del gas oil, la apertura de
lineas de crédito para retener la cosecha de trigo
y el anuncio por parte de las autoridades
nacionales y provinciales de un plan de
refinanciacién de deudas.

En el plano externo, la recuperacién de
los precios internacionales se ve distante en tanto
se mantenga la politica de subsidios y no se
observen progresos en las negociaciones de
liberalizacién del comercio internacional. No ob-
stante, la situacién en parte ha mejorado con el
repunte de la demanda de paises asidticos y en
particular, para nuestro pais, por la recuperacioén
econdémica en Brasil.

Los créditos para
almacenamiento de trigo a tasas bajas
confribuyeron para impulsar una recuperacién del
precio que habia alcanzado uno de sus niveles mds
bajos en anos. Por otro lado, la propuesta de
refinanciacién de pasivos puede ser un paliativo
pero no soluciona la crisis de rentabilidad del sec-
tor. La soluciéon requiere de una accion sobre las
causas de los problemas actuales. En esa lineq,
una vez normalizada la situacién financiera, el
resurgimiento del sector dependerd de la
posibilidad de disminuir costos, aumentar la
productividad y mejorar el precio a través de la

financiar el
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apertura de nuevos mercados en el exterior.

Por el momento, la situacién no presenta
mejoras. El valor de la produccién regional?
alcanzado con la Ultima cosecha de trigo, valuada
a los precios del primer bimestre del ano, representa
unos us$ 116 millones, muy por debajo de los us$
320 millones de la campana 96/97. Para la proxima
cosecha de girasol, las perspectivas no son
alentadoras. AuUn manteniendo los rindes del afo
anterior, el valor descenderia de us$ 48 millones en
el 97/98 a casi us$ 39 millones®. Cabe anadir que
la disminucién del ingreso generado por el sector
es aun mayor a la caida del valor de la produccion,
dado que debe computarse el incremento en los
costos, principalmente por la suba de impuestos y
del gas oil.

Dificultades en la integracion con Brasil

La tonificacién de Ila demanda
proveniente de Brasil repercute de modo positivo
en las exportaciones de la industria petroquimica y
de la actividad agropecuaria, incluyendo
producciones regionales de importancia como la
cebolla en la que se observa un repunte de precios
con relacién a los deprimidos niveles de la
campana anterior. Estas novedades en parte se ven
opacadas por el éxodo de empresas industriales
al vecino pais en busqueda de mejores
condiciones. Esta alternativa parece cobrar fuerza
entre empresarios del pais, alarmados por la falta
de respuestas para detener la cada vez mayor
presién de sus costos, y a la vez, entusiasmados por
las atractivas propuestas que llegan del otro lado
de la frontera. El desnivel de los costos acrecentado
por la devaluacién del real y profundizado por los
subsidios de algunos Estados a nuevas radicaciones,
lleva a cuestionar la viabilidad del proceso de
integracion.

Por esta razén, la evolucion del “costo
argentino” representa una cuestion central. Con
relacién a este punto, uno de las investigaciones
presentadas en esta edicién, analiza la evolucién
del precio de los distintos servicios destinados a la
produccién de bienes y servicios en la ciudad. En
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un contexto de precios estables, algunos de ellos
presentan alzas en términos “reales” muy
significativas.

Ahorro y créditos

Una de las variables fundamentales para
alcanzar una reactivacién duradera es la evolucion
del crédito. En este plano hay que destacar una
clara mejoria de las condiciones de financiamiento
externo, reflejada en una importante disminucién
de la prima de riesgo que el gobierno debe pagar
por sus nuevos créditos en el exterior. No obstante,
resulta preocupante que esta mejoria no se haya
visto reflejada en un aumento del crédito al sector
privado. En el orden local, no se pueden hacer
precisiones sobre la situacién actual dado que la
informacién disponible presenta un importante
retraso. Lo que se observa hasta mediados del afo
pasado, un monto de crédito estancado en los us$
300 millones. En contraste, los depdsitos seguian su
marcha ascendente y alcanzaban el récord
histérico desde principios de la década del 90. Por
lo que se puede observar, un monto cada vez
mayor de ahorros se canalizan fuera de la ciudad.
Ademds, el ascenso en los niveles de ahorro resalta
la importancia cada vez mayor de los rendimientos
sobre los distintos tipos de colocaciones (depdsitos,
fondos comunes de inversién, seguros de retiros).

Situacion de las empresas locales

El indicador de situacién general revela el
cardcter transitorio del repunte observado en el
ultimo trimestre del afo pasado, impulsado por una
renovacién de expectativas optimistas por la
asuncién de un nuevo gobierno y factores propios
de la épocas’.

Los resultados para el primer bimestre del
ano arrojan una situacion general mala, con ventas
que tienden a ser desalentadoras. El ritmo de
demanda actual resulta similar al de los peores
momentos de la crisis del Ultimo ano. En febrero,
casi el 60% de los empresarios consultados informa
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ventas inferiores a las del verano pasado, en el que
cabe recordar, ya se advertia una retraccién
importante de la demanda.

El sector industrial local exhibe un ritmo de
crecimiento inferior al de la industria en el pais. Las
actividades que presentan mayor dinamismo no
tienen mayor presencia en la ciudad por lo que
cabria esperar una salida mds lenta del actual
cuadro de recesién.

Durante este periodo, no se pueden
encontrar pruebas claras que confirmen la
tendencia positiva insinuada a fin de ano por
algunos indicadores locales. Sélo se rescatan como
indicios positivos el repunte de la produccién en
productos de consumo’ y una mejora en el
mercado inmobiliario, en el que se destaca un claro
ascenso en la demanda de locales comerciales.

Para los préoximos meses, se esperan
cambios asociados a la puesta en marcha de las
nuevas instalaciones en el Complejo Portuario. Adn
cuando por razones tecnolégicas estas firmas se
caracterizan por baja participacién de empresas
y tfrabajadores locales en el valor de la produccion,
la movilizacién productiva tendrd un fuerte impacto
sobre la infraestructura y servicios de transporte.

Expectativas de los empresarios locales y
nuevas inversiones

Las perspectivas de los proximos meses se
encuentran condicionadas por factores “externos”.
La situacién econémica general del pais tiene un
impacto efectivo a través de su influencia sobre el
dnimo de consumidores y empresarios.

A través de un amplio relevamiento a
empresarios locales, se intenté captar sus
expectativas y prondsticos con respecto a los
préximos meses. Los resultados obtenidos se
detallan en la tabla adjunta. En lineas generales,
cabe hacer los siguientes comentarios:

e Se espera un crecimiento de las ventas, en
mayor medida en el sector industrial. Los
prondsticos sobre empleo son negativos dado
que prevalece en forma leve, el porcentaje
de empresas que planea disminuir su plantel
de personal.

¢ No obstante, resulta alentador que poco
menos de la mitad de empresas piense en
proyectos de inversidn, es decir, de empresa-
rios que aun creen que existen oportunidades

CUESTION Comercio Industria Servicios TOTAL

Aumentardn? 31% 51% 24% 36%
¢Estima que sus ventas... Se mantendrdn? 40% 37% 52% 41%

Disminuirdn? 29% 12% 24% 23%

Aumentarlo 9% 11% 10% 9%
¢ Qué planearespecto su

Mantenerlo 80% 79% 71% 78%
plantel de personal?

Disminuirlo 11% 10% 19% 13%
¢Ha pensado en proyectos Si 42% 58% 35% 46%
de inversidon concretos? No 58% 42% 65% 54%
iLos proyectos sonrelacionados i 83% 91% 100% 88%
con su actividad? No 17% 9% 0% 12%

) i 92% 84% 100% 90%

¢Piensa iniciarlos este ano?

No 8% 16% 0% 10%
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de afianzar su posicion competitiva

e La mayor parte de los proyectos procura
afianzar la situacién de las empresas en la
actividad que desarrollan. En general, son
pocos los que piensan en incursionar en
nuevas actividades, principalmente en el sec-
tor comercial

e Una parte importante de los emprendimien-
tos se iniciarian este ano.

Fundamentalmente, los proyectos
detectados estdn orientados a ganar participacién
en un mercado local cada vez mds disputado y sin
signos de crecimiento por el lado de la demanda.
Frente a este panorama dificil, el desafio consiste
en retomar iniciativas en procura de avanzar en la
concrecién de proyectos trascendentes como el
Corredor Biocednico y la terminal de contenedores.
Por otro lado, la mayoria de los pronésticos
anticipan un mayor ritmo de crecimiento en el
segundo semestre. En este marco, es probable que
se reinicie una nueva ola de inversiones extranjeras
directas. Es momento de empezar a trabajar

nuevamente, promoviendo los atractivos y ventajas
de invertir en esta regién del pais; de recrear el
clima de inversion y expectativas de crecimiento.

' Para un andlisis mds detallado de este tema ver “El
impacto de la reforma impositiva en Bahia Blanca”

de esta edicién.

2 En este caso, el incremento es mayor por
modificaciones en los impuestos que recaen sobre

su venta.

3 Precios FOB en EUA

4 Partidos de la regién sudoeste de la provincia de
Buenos Aires

5 Tomando como precio el promedio de las
cotizaciones entre enero y marzo de cada afno

¢ Durante estos meses, las fiestas de fin de afo, el
pago de aguinaldos y la proximidad de las vacaciones
normalmente determinan una mayor propension a

gastar.

”Ha aumentado el nivel de produccién de panaderias
y pastas frescas con respectos a los niveles promedio
del aho pasado.
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Competitividad: cambios en la estructura de costos de

las empresas locales

B £/ frabajo pretende indagar los efectos de los cambios de precios relativos sobre
los margenes de rentabilidad de las empresas. B Se observa un incremento gen-
eral en la calidad de los servicios a disposicion de los empresarios. B En la dltima
década los precios de los productos comercializados por las empresas han
disminuido por efecto de la apertura y la competencia.

La situacién econdémica de la década que
finaliza presenta como uno de sus principales rasgos
diferenciadores la estabilidad de precios. Este
contexto lejos estuvo de significar la ausencia de
cambios en los precios de los bienes y servicios.
Las variaciones existieron pero pasaron un tanto
desapercibidas por ser de orden menor a los
espectaculares saltos de otras épocas. Con el paso
del tiempo, la acumulacién de estos pequenos
cambios ha determinado importantes modificacio-
nes con relacién a la situacion vigente a comienzos
de los anhos noventa'. Sus efectos se sintetizan en
una nueva estructura de precios relativos, es decir
de niveles comparativos de precios de distintos
bienes y servicios. Sus connotaciones son muy
profundas desde una perspectiva econémica, sea
a través del impacto sobre el poder adquisitivo o
capacidad de compra de distintos productos por
parte de las familias, sus decisiones de consumo o
los mdrgenes de rentabilidad de distintas
actividades.

Estudios recientes permiten hacer una
breve referencia al impacto del cambio en los
precios relativos sobre el comportamiento de los
consumidores?. En lineas generales, desde 1991 se
observa una fuerte caida en los precios de los
bienes de consumo como alimentos, vestimenta,
electrodomésticos, autos. La disminucién podria
explicarse por los efectos de la mayor
competencia lograda a través de la apertura de
la economia. En contrapartida, se registra un gran
encarecimiento de los servicios, menos expuestos

a la competencia internacional, entre los que es
posible citar la educacién, la salud, turismo,
esparcimiento, servicios personales, alquileres,
comunicaciones. Las consecuencias de cambios
en los precios relativos quedan reflejadas en la
diferente composicién de la canasta de un
consumidor tipico con respecto a la década
pasada. Segun el INDEC?®, el consumidor ha
disminuido su porcentaje de gastos en bienes de
consumo no durables, del 43 al 33%, incrementado
el gasto en servicios, del 36 al 45% y manteniendo
una fraccién de ingreso similar destinada a bienes
de consumo durable, en torno del 22%. En pocas
palabras, el consumidor ha reasignado su ingreso
gastando mds en servicios y menos en bienes de
consumo no durables.

Este trabajo pretende indagar sobre el
efecto en los mdargenes de rentabilidad a través
del examen de la evolucién de los costos
operativos de las empresas locales en los Ultimos
diez anos. Dada la amplia diversidad de situaciones
posibles, se ha intentado buscar un caso
representativo escogiendo como referencia la
situaciéon de un establecimiento comercial
mediano o pequefo con el grueso de sus ventas
realizadas en la ciudad.

En este repaso de la evolucién de los
costos, se alcanzan otros resultados de utilidad. El
estudio requiere una recopilacién exhaustiva sobre
la informacién de costos de distintos productos y
servicios locales, explicar regimenes de tarifas
actuales, identificar los factores mds destacados
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Cuadro 1. Estructura de costos en Bahia Blanca

Concepto Comercio Servicios Comercio & Servicios
Materiales y Servicios' 49% 66% 58%
Salarios? 29% 29% 29%
Impuestos e intereses® 22% 5% 13%

de compensacién al personal

' Comprende los consumos intermedios de materiales y servicios adquiridos a terceros
2 Salarios brutos. Comprende pago de impuestos sobre el trabajo, aportes previsionales y cualquier fipo

% Incluye todos los impuesos excepto IVA y Geias., amortizac. e intereses netos recibidos por la empresa

Fuente: elaboracién propia en base a datos del CNE '94

que han determinado cambios importantes en los
precios y resaltar elementos en la estructura de
costos que intervienen en forma positiva o negativa
sobre la competitividad de las empresas locales
frente a otras localizadas en otros puntos del pais.

Modelo de costos

Como primer paso, se identifican los
elementos principales en la estructura de costos
de las empresas. Como referencia general se optd
por tomar los resultados para Bahia Blanca del
ultimo Censo Econdmico*. A partir de una amplia
muestra de empresas locales®, el tfrabajo permite
diferenciar tfres componentes principales en el valor
de la produccién: Consumos intermedios,
remuneracién al trabajo y por ultimo el
componente de Impuestos, Amortizaciones e
Intereses. Para el sector comercio en particular, se
podria anadir un cuarto elemento representado
por Costo de Mercaderias Vendidas.

El Cuadro 1 se brinda una idea de Ila
ponderacién de cada categoria sobre los costos
de las empresas locales. En esta primera
aproximacién trazada sobre un marco
caracterizado por una amplia diversidad de
situaciones, el cdlculo excluye los impuestos sobre
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el valor agregado (IVA), sobre ganancias y el costo
por la reposicidn de existencias para empresas
comerciales®. En lineas generales, en esta
definicion restringida de costos, aproximadamente
la mitad corresponde a Materiales y Servicios.
Conviene aclarar que esta categoria, comprende
un amplio conjunto de gastos, entre los que se
destacan alquileres, comunicaciones, energia. La
mitad restante se reparte entre el gasto salarial y
en menor medida por el costo financiero e
impositivo.

Cada una de estas grandes categorias a
su vez esta compuesta por un conjunto de gastos
en los que normalmente incurren las empresas. A
fin de precisar el alcance de cada una de estas
categorias, en el Cuadro 2 se describen gastos
correspondientes a cada una de ellas’.

En este trabajo, se seleccionaron un
conjunto de gastos, para los cuales fue posible
recabar datos que permitan evaluar su
comportamiento en los uUltimos anos y dando
prioridad a aquellos que presentan una mayor
incidencia en la competitividad de las empresas.

Convendria dejar en claro que dada la
extensiéon del periodo, la variacién total de los
gastos, en algunos casos, alcanzan porcentajes muy
elevados. Para juzgar estos cambios, un punto de
referencia util consiste en tomar la variacién de los
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Cuadro 2. Principales componentes de la estructura de costos

Materiales y Servicios

Salarios

Impuestos e intereses

Stocks

Electricidad

Gas

Fletes

Publicidad

Alquiler de inmuebles

Agua

Vigilancia

Limpieza

Seguros

Mantenimiento de equipos e instalaciones

Honorarios profesionales

Salarios

Aportes patronales
Aguinaldos
Comisiones

Premios y bonificaciones

IVA

Impuesto a las ganancias
Impuesto a los ingresos brutos
Impuesto inmobiliario

Impuesto a los sellos

Tasa de Seguridad e Higiene

Tasa de Publicidad y propaganda
Intereses

Amortizaciones instalaciones y equipos

Mercaderias para la venta
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precios promedio al consumidor. Desde el inicio
de la Convertibilidad en 1991 hasta fines de 1998,
los precios medidos a través del IPC exhiben un
aumento superior al 60%. En este marco, en las
secciones siguientes se profundizard el andlisis en
cada uno de estos componentes de la estructura
de costos.

El estudio se presentard en dos partes
debido a lo extenso del tema. En esta primera
entrega, el andlisis se centrard en el componente
de costos generado por la contratacion de distintos
tipos de servicios. En una segunda nota a publicar
en el préximo informe IAE, se completard el andlisis
con la evaluaciéon de los costos salariales e
impositivos.

Telecomunicaciones

Disenar una canasta tipica del consumo
telefénico que refleje variaciones en su precio
resulta sumamente dificultoso debido a los distintos
componentes que forman la tarifa, como por
ejemplo, el abono mensual, los pulsos libres, la
composicién de llamadas urbanas e interurbanas
y la utilizacién de horarios de tarifa reducida. De
todas maneras, una vision general podria indicar
que la mayoria de estos servicios han reducido sus
precios en términos reales, es decir, que han crecido
menos que los restantes precios de la economia.
En este sentido, un trabajo de FIEL® que analiza estos
aspectos concluye que ha habido un descenso en
el precio del servicio en términos reales cercano al
30%.

Donde mds se aprecia esta disminucion es
en los costos de conexién que han ido
reduciéndose desde los 2.500 ddélares antes de la
privatizacion, a los 150 que actualmente se cobran,
destacdndose también un gran salto en la calidad
ya que el tiempo de espera de conexidén también
se ha reducido significativamente.

Ofra de las reducciones ha sido la
verificada en las Ilamadas interurbanas e
internacionales a partir del llamado rebalanceo
telefénico de febrero de 1997. En dicha oportunidad
una llamada a Buenos Aires en horario normal pasé
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de costar 1,34 pesos por minuto a 0,63 pesos por
igual periodo de tiempo, lo que supone una
reduccién de mds del 50%. Es de esperar, ademds,
que con la competencia que empezara hacia fi-
nales de 1999 en este tipo de comunicaciones, los
costos de las llamadas interurbanas se reduzcan
adn mds.

Con respecto a las llamadas urbanas en
horario normal, que constituyen el principal
consumo de los clientes, el costo por minuto ha
crecido un 90% desde 1990 hasta finales de 1999.
Aunque éste parece un incremento importante en
el costo del servicio, hay que destacar que en el
mismo periodo los precios al consumidor
aumentaron un 155%. Si bien esto implica una
reduccién de las tarifas residenciales desde la
privatizacién, no debe pasarse por alto el incre-
mento tarifario implementado con anterioridad al
traspaso de la telefénica estatal.

Algunas de las modificaciones que
supusieron un aumento de las tarifas fueron las
referidas al abono mensual, la eliminacién de pulsos
libres y el pago del aire en las llamadas a teléfonos
celulares. En especial esta ultima modificaciéon ha
implicado un aumento considerable en los costos
telefénicos de las empresas, dada la gran
diferencia que existe en hacer una llamada urbana
aun celular y a un teléfono fijo.

Lo que resulta indiscutible es que desde la
privatizacién se ha producido un aumento notable
en la calidad del servicio telefénico, acompanado
de un singular aumento del numero de lineas, tanto
fijas como moviles. Por ofro lado, la aparicién de
nuevas formas de comunicacién mds baratas y
menos reguladas como el e-mail y la Internet,
tenderdn a generar una competencia cada vez
mayor al servicio telefénico tradicional que puede
resultar beneficiosa para los clientes, a través de
precios inferiores y mejores servicios.

Electricidad

Las tarifas eléctricas comerciales han
experimentado una importante disminucién en
Bahia Blanca a partir de junio de 1997, momento
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en el cual la compania estatal ESEBA pasé a manos
privadas credndose la empresa EDES en el sur de la
provincia. En este sentido, el costo del servicio por
kilowatt (Kw) se redujo aproximadamente un 25%
entre junio de 1999 e igual mes de 1997, lo cual
implica que un comercio que consumiera 250 Kwh.
por bimestre hubiera reducido su gasto en
electricidad de 102 pesos sin impuestos antes de
la privatizacién a 76 pesos dos anos mds tarde.

“Luego del proceso de privatiza-
cién, las tarifas eléctricas bajaron
y acusaron con precisién las
variaciones estacionales ”

En el periodo previo a la privatizacién las
tarifas eléctricas se mantuvieron constantes en un
nivel que era un 60% superior al que se cobraba en
la Capital Federal, aunque similar al registrado en
otras provincias. A partir del inicio de actividades
de la empresa EDES se cred el Ente Provincial
Regulador Energético (EPRE) que revisa cada tres
meses las tarifas y las adecua a las variaciones en
los precios del mercado eléctrico mayorista. Como
consecuencia de este sistema, no sélo bajaron las
tarifas eléctricas, sino que ademds se reflejan con
mayor precisién en el costo final las variaciones
estacionales propias de la generacién y demanda
de electricidad. En tal sentido, se ha verificado en
los ultimos anos que las tarifas tienden a ser menores
en los meses de invierno y suben nuevamente en
los meses estivales, acompanando a la mayor
demanda.

Si bien el caso que aqui se analiza
corresponde a un comercio que posee un
consumo considerado promedio para su categoria,
hay que destacar que en las tarifas eléctricas
existen diversas categorias en las que Iégicamente
varia el costo del servicio. En este sentido, las
distribuidoras diferencian al cliente segin sea una
residencia, un comercio o una industria, en el cual
se distingue a su vez la potencia utilizada por el
usuario. En el IAE N° 37 de septiembre de 1997 se
realiza un andlisis pormenorizado de Ia

determinaciéon de las tarifas para las categorias
industriales.

Un aspecto importante a destacar en el
precio de la electricidad, es el alto porcentaje que
se cobra en concepto de impuestos, tanto
nacionales como provinciales. Para el caso de un
responsable inscripto la carga impositiva total
alcanza al 37%. Esto implica que para un consumo
de 250 Kwh. como el anteriormente analizado, el
servicio por bimestre costaria 84 pesos sin
impuestos, y 115 pesos cuando se le incorporan
todos los tributos (valores a diciembre de 1999).

En un trabajo realizado por FIEL® que
analiza los cambios en los servicios publicos luego
de la privatizacién, se considera como de un éxito
considerable los resultados de los cambios en el
sector eléctrico a través de la puesta en marcha
de mecanismos de gestibn empresariales, la
intfroduccién de la competencia en la generacién
y la apertura del fransporte y la generacién a nuevos
actores. Por otro lado, consideran que con la
terminacién de los contratos transferidos con las
privatizaciones, los precios a los clientes de las
distribuidoras podrian registrar reducciones
posteriores.

Combustibles

Los precios de los combustibles han
registrado un marcado crecimiento en la presente
década que ronda el 50% para la nafta super,
cerca del 80% para la nafta comun, y mads del
100% en el gas-oil. Esto se explica, principalmente,
a través del aumento en la tasa de impuestos
internos que se cobran sobre los mismos. El valor
de dicho impuesto es actualmente de 0,4865 pe-
sos para la nafta stper y comun, y de 0,12 pesos
en el caso del gas-oil, lo que implica que cerca
del 40% del precio de venta al publico de los com-
bustibles se explica por la carga impositiva.

A este efecto impositivo, en 1999 se le
sumé otra causa adicional para que el precio de
los combustibles continte subiendo. La explicacién
en este caso se encuenira en el importante
aumento que registré el precio internacional del
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petréleo, que entre marzo de 1999 y febrero del
2000 acumula una suba superior al 150%. Como
consecuencia de esto los combustibles aumentaron
en promedio durante 1999 un 25%, lo que los ubica
en un nivel muy supetrior a los precios que se cobran
en todos los paises de nuestra regién.

La mayoria de los analistas del sector
petrolero coinciden en que en lo que resta del ano
2000 no se espera que el precio internacional del
crudo continle subiendo, por lo que el nivel actual
podria ser considerado como un techo en el precio
del combustible. De todas maneras, hay que
destacar que en nuestro pais no se verdn precios
similares a los de los paises de la regién hasta tanto
no se reduzcan significativamente los impuestos que
se cargan actualmente. De todas maneras, una
medida de este estilo es muy improbable que
ocurra en el corto plazo ya que afectaria
negativamente a las ya de por si deficitarias
cuentas publicas.

Costo financiero

El costo financiero que afrontan las
empresas ha sido uno de los componentes mds
variables en los ultimos anos, habiéndose
encontrado fuertemente influenciado por la
coyuntura que predominaba en la economia
argentina en cada momento.

Se observan grandes fluctuaciones, con
picos muy importantes en la crisis del tequila a
principios de 1995, y mds recientemente con las
crisis de Asia, Rusia y Brasil. En el primero de los
casos, el aumento de las tasas activas de interés
alcanzé a un 50% entre marzo de 1995 y diciembre
del ano anterior. A partir de ese momento volvieron
a descender, situacién que permanecié hasta el
mes de agosto de 1997 cuando se presentaron los
primeros indicios de la crisis asidtica. Si bien las
subas fueron menores que en el tequila, a partir de
ese momento se ha mantenido una alta volatilidad
en las tasas de interés activas que sigue
observdndose en la actualidad.

Esta situacién de altas tasas y escaso
crédito es particularmente perjudicial para las
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empresas mds chicas que son las que menos
garantias pueden ofrecer para obtener un crédito.
Esto implica que no sélo deben pagar tasas de
interés muy elevadas, sino que en muchos casos
no pueden siquiera acceder al mercado
financiero. De esta manera a muchas empresas se
les hace sumamente dificultoso poder mantener
un capital operativo suficiente para desarrollar
normalmente sus negocios. A esto se suma las cada
vez mds restrictivas condiciones de cobro que
existen actualmente en el mercado.

Tarjetas de crédito

El arancel cobrado por las tarjetas de
crédito a los comercios, era originalmente del 10%,
pero a partir de octubre de 1999 fue reducido a la
mitad a través de una ley sancionada por el
Congreso que también establecié un tope a las
tasas cobradas a los usuarios.

De todas maneras, a partir de ese
momento los comercios debieron esperar para la
cobranza de las operaciones realizadas con tarjeta
cerca de 15 dias, mientras que anteriormente ese
plazo era de 48 horas, al mismo tiempo que para
poder reducir ese periodo de espera los comercios
debian pagar a los bancos una tasa del 30% anual.

Publicidad

Una caracteristica de los ultimos anos, ha
sido la oferta creciente de medios publicitarios. La
mayor competencia se advierte en el medio ra-
dial por la salida al aire de nuevas radios. En la
actualidad, operan casi medio centenar de
emisoras, en las bandas AM y FM.

En un marco de amplia diversidad
de precios de acuerdo al anunciante, horario o
sector, programa o seccién, el precio de las tarifas
para los principales medios locales se ha mantenido
sin cambios con algunas concesiones en el Ultimo
ano por la fuerte merma en el nivel de publicidad
de las empresas. A modo de referenciaq, el costo
por segundo en radio alcanza su mayor nivel, por
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encima de los $2, en los programas matutinos de
mayor audiencia y decrece en el transcurso del
dia por el menor nUmero esperado de oyentes.

El costo de la publicidad en diarios estd
pautado por centimetro. En este caso, la alternativa
mds econémica consiste en publicar entre lunes y
sdbado, sin sector predefinido. En diarios del inte-
rior del pais, una prdctica usual es incrementar el
costo de la publicidad si ésta es contratada por
grandes empresas de alcance nacional.

Transporte aéreo

En el caso del transporte aéreo, las tarifas
de los vuelos a la ciudad de Buenos Aires se han
reducido cerca de un 30% en comparacién con
las de inicios de esta década. Esta disminucion fue
muy importante en 1994 cuando a raiz de la
desregulacion propiciada por la Secretaria de
Transporte, se incorpord a esta ruta una segunda
compania con precios sumamente inferiores a los
de la empresa que ya la operaba.

La competencia que se generd obligd a
la empresa ya existente a reducir las tarifas en casi
un 50% para no quedar excluida del mercado. Esta
situacién de gran competencia y precios bajos
permanecié hasta principios de 1998, cuando las
tarifas comenzaron a subir lentamente, aunque sin
llegar a los niveles de principios de esta década.
Estos aumentos fueron consecuencia bdsicamente
de la aplicacién de cuadros tarifarios diferenciales
orientados a ofrecer pasajes con distintos precios
de acuerdo a la anticipacién con se decida el
vigje. En la prdctica, las empresas otorgan una
determinada cantidad de plazas en el avién a cada
nivel tarifario y al momento de realizar la venta
ofrecen el pasaje al precio de la plaza mds barata
que aun se encuentre disponible.

Un dato significativo del crecimiento del
tfransporte aerocomercial en nuestra ciudad lo
constituye el hecho de que el movimiento de
pasajeros en el aeropuerto local ha crecido un
160% desde inicios de la década hasta 1999. Esto
ha generado, por otra parte, que aumentara
también significativamente la frecuencia de vuelos,

lo cual indudablemente representa un beneficio
para los usuarios.

Gas

En cuanto a las tarifas de gas, su valor no
ha variado significativamente en los Gltimos anos
debido a las pocas modificaciones que ha habido
en sus costos de explotacion. Al comparar iguales
meses, se observa que los valores mds bajos del
periodo considerado que se extiende desde 1994
a 1999 son precisamente estos dos anos. Si bien en
los anos intermedios las tarifas han estado por
encima, la diferencia entre el valor mds bajo (1994)
y el mds alto (1997) es menor a un 7%, lo que da
idea de que las variaciones no han sido muy
significativas.

En Bahia Blanca, la Municipalidad cobra
una contribucién especial sobre la facturacion del
consumo de gas con una alicuota del 3%. La
entidad que actia como perceptora del tributo es
la empresa prestataria del servicio. Si bien el
municipio local no es el Unico que practica este
tipo de contribuciones, en la zona que atiende la
empresa suministradora local es el Unico.

Cabe destacar que esto afecta
particularmente a aquellas empresas que utilizan
el gas como insumo y no como consumidores fina-
les, con lo cual se incrementan sus costos en
comparacién con otras empresas ubicadas en
partidos donde no existe el tfributo mencionado.

Fletes

El costo del servicio de transporte
automotor de carga presenta una notable
disminucién en lo que va de la década. De acuerdo
a consultas realizadas a empresas del sector, el
transporte de mercaderias en bultos desde Buenos
Aires presenta disminuciones del orden del 40% con
respecto alos valores de principios de la década.

La disminucién de tarifas generada por una
competencia cada vez mayor e intensificada por
la participacién de operadores informales, se
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contrapone con la rigidez de costos del sector. El
costo técnico, estimado a principios del ano se
ubica en un 8-10% por debajo de los vigentes a
principios de la década'®. Estas diferencias entre
ingresos y costos han sido compensadas por una
fuerte caida en las utilidades de las empresas que
operan legalmente. ]

' La evolucion de las relaciones entre costos y precios
responde a multiples razones. En lineas generales, las
empresas locales han enfrentado un enorme crecimiento
de la competencia, precipitado por la desregulacion,
los avances tecnolégicos y la apertura de la economia.
En un marco de estabilidad, el sector terciario experimenta
profundos cambios los que con el tiempo comienzan a
desencadenar un dificil proceso de reconversion. La
reconversioén sectorial significa el surgimiento de
actividades con perspectivas de expansiéon y otras en
crisis que con el tiempo tienden a replegarse.

2 Fernando Navaijas, “Con proteccionismo se castiga a
los pobres”, Ambito Financiero 10 de agosto de 1999.

3 INDEC, “Encuesta de Gastos de los Hogares 1996/1997.
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Resultados definitivos”. Noviembre de 1998

4 INDEC, Censo Nacional Econémico 1994. Resultados
definitivos. La estructura de costos presentada surge de
datos correspondientes a 1993.

5 Se relevaron mds de 4600 locales en el comercio y
2800 en el Sector Servicios.

¢ De acuerdo a los datos del Censo, si se incluye el costo
de reposicién de mercaderias en las empresas
comerciales, este representaria casi el 80% de los costos
en tanto que el 20% restante se distribuiria entre Salarios,
Materiales y Servicios, Amortizacién e Impuestos, en las
proporciones antes senaladas.

7 Se amplia la definicién sumando el costo de mercaderia
vendidas, el IVA e impuestos a las ganancias.

8 La regulacién de la competencia y de los servicios
publicos, FIEL, marzo de 1999.

? La regulacion de la competencia y los servicios publicos,
FIEL, marzo de 1999.

° En base a informacién elaborado por el CEDAC
(Cdmara de Empresarios del Autotransporte de Cargas)
y consultas a empresarios locales
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Cuadro 3. Sintesis de los principales aspectos

Sector Precio Particularidades
- Disminucién cargos por conexion y - Mejora general del servicio
Telecomunicaciones en llamadas interurbanas e internac.

- Incremento en llamadas urbanas

L - Disminucién en Bahia Blanca - Mayor fidelidad de la tarifa a cuestio-
Electricidad
nes de demanda, costos, generacion
. - Incremento en porcentajes entre - Aumento del precio del crudo
Combustible
50% y mds del 100% - Gran componente impositivo
- Incremento tasas activas con las - Gran dificultad en las empresas
crisis internacionales pequenas para cumplir los requisitos
Costo financiero de acceso alcrédito
- Disminucién en el costo de operar - Aumento del plazo de espera para
con tarjeta cobrar las operaciones con tarjeta
- Disminucién en tarifas a Buenos Aires - Aumento en la frecuencia de vuelos

Transporte aéreo
y cantidad de pasajeros

G - Precio constante en los Ultimos anos - Existencia de contribucién municipal
as
sobre consumo de gas del 3%

- Disminucién del 40% desde principios - Caida en los mdrgenes de utilidad
Transporte terrestre
de la década de las empresas de transporte

15



Estudios especiales iae 49

El impacto de la reforma impositiva en Bahia Blanca

B £/ énfasis de la ultima reforma impositiva recayé en la modificacién de
gravdmenes sobre el consumo. B E| gjuste de Impuestos Internos se manifesté de
inmediato en los precios minoristas, en la medida en que las firmas trasladaron la
mayor carga a los consumidores. ®m Mds del 85% de la variacién total del Indice
de Precios al Consumidor del mes de enero fue explicada por cambios en los
precios de productos afectados por la reforma. B Los combustibles y las bebidas

fueron los articulos con mayores alzas.

En diciembre pasado fue promulgada la
Ley de Reforma Tributaria, en un intento del nuevo
gobierno por lograr el cierre de las cuentas fiscales
mediante un rdpido incremento en la recaudacién
impositiva. En esencia, el conjunto de medidas
descansa sobre el fortalecimiento de los principales
gravdmenes del sistema: IVA, Ganancias de las
personas fisicas, Bienes Personales e Impuestos
Internos, entre otros. La reforma impositiva tiene
dos consecuencias generales: la primera es la serie
de modificaciones en la imposicién indirecta, que
incide inmediatamente sobre los precios, y la
segunda es el cambio en la imposicién directa y
personal, que afectard a la situacién de la gente
cuando cobre sus ingresos (a causa de las
retenciones) o en el mes de abril cuando se
produzcan los vencimientos impositivos.

Las nuevas disposiciones conllevan a
analizar las implicancias sobre varios factores
relevantes: recaudacion, progresividad, cambios
absolutos y relativos en precios, etc. En la nota que
aqui se presenta interesa en particular la cuestion
de los precios, ya que éstos reflejan
inmediatamente los ajustes impositivos, afectando
el poder de compra del publico y las estrategias y
mdrgenes de rentabilidad de las empresas. Aunque
ya se han realizado diversos estudios sobre el tema,
éstos fueron elaborados en su mayoria apenas
sancionada la ley, de manera que se refieren al
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impacto potencial del ajuste y contienen
fundamentalmente estimaciones y proyecciones.
Por tal motivo, el propésito de esta nota es evaluar
el alcance de la reforma a partir de datos ciertos
surgidos del indice de precios al consumidor local,
a fin de contar con apreciaciones mds
concluyentes.

Antes de presentar el informe sobre precios
se repasan sintéticamente las modificaciones
centrales introducidas por la Ley 25.239 de
Reforma Tributaria sobre los principales instrumentos
impositivos.

Impuesto a las Ganancias

Las disposiciones inherentes al Impuesto a
las Ganancias atanen Unicamente a las personas
fisicas, en tanto que la normativa referida a las
sociedades de capital se mantiene sin cambios,
de manera que éstas tributan con la alicuota del
35% ya establecida.

La primera medida reduce el monto de
deducciones que pueden realizar los
contribuyentes por conceptos tales como
ganancia no imponible, cényuge, numero de hijos
menores o existencia de personas mayores a
cargo. En este punto puede observarse que las
deducciones previstas son independientes del
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resultado de la actividad econdémica del
conftribuyente, con lo cual, una disminucién en los
montos a deducir se traduce en una mayor carga
impositiva. En otras palabras, pese a que la
situacién familiar del sujeto puede ser la misma
antes y después de la nueva ley, su base se amplia.
Adicionalmente, si las ganancias netas anuales del
contribuyente son superiores a los 39.000 pesos, el
monto a deducir se reduce un porcentaje que va
desde el 10% hasta el 100%, segun una escala
prevista.

Otra modificacién, tendiente a mejorar la
progresividad del impuesto, es el incremento en
las alicuotas para todas las escalas de ingresos, tal
como se indica en el Cuadro 1. Las propuestas de
fortalecimiento del impuesto a las ganancias
apuntan, entre otros objetivos, a reivindicar el
presunto potencial redistributivo del gravamen a
través del aumento en la recaudacion. Si bien esta
caracteristica ha constituido tradicionalmente un
argumento a favor de los impuestos a la renta, la
evidencia actual cuestiona tal postura. En particu-

lar, las cifras de Argentina indican que, pese al
considerable crecimiento de la recaudacién por
impuesto a las ganancias, la importancia del tributo
es pequena. Como ejemplo ilustrativo pueden
tomarse las Ultimas estadisticas tributarias oficiales
correspondientes al impuesto a las ganancias de
personas fisicas y sucesiones indivisas. Segun éstas,
sobre un total de 1,4 millones de declaraciones
juradas presentadas, sélo 595 mil contenian
ganancia neta sujeta a impuesto, en tanto que las
800 mil restantes no llegaban a tributar. El monto
determinado de impuesto para las presentaciones
con ganancia neta gravable era de alrededor de
1.600 millones de pesos, con una tasa promedio
de 14,14%. Por otra parte, los framos mds altos de
ganancias netas imponibles eran los que menos
presentaciones contenian (alrededor de 7.5 mily
10 mil para los dos tramos superiores) y algunos de
los que menos tributaban en definitiva (entre 140
mil y 600 mil pesos respectivamente). Asi se
evidencia el bajo poder redistributivo del grava-
men, a pesar de su crecimiento en los Gltimos anos.

Cuadro 1. Modificacién cuadro de alicuotas Impuesto a las Ganancias

Ganancia neta sujeta a impuesto ($)

Alicuota (%)

de hasta
0 10.000
10.000 20.000
20.000 30.000
30.000 60.000
60.000 90.000
90.000 120.000
120.000 200.000
200.000 en adelante

antesreforma despuésreforma

6 9
10 14
14 19
18 23
23 27
28 31
33 35
35 -

Nota: a partir de la reforma se eliminé el tramo correspondiente a rentas superiores a

los 200 mil pesos, de manera que ya a partir de los 120 mil se tributa la tasa mdxima.
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Impuesto al Valor Agregado

En lineas generales, las modificaciones
referidas a este impuesto consistieron en la
eliminacién de exenciones y en la generalizacién
del gravamen. Concretamente, fueron anuladas las
exenciones que anteriormente beneficiaban a:
talonarios de cheques, billetes de transporte
publico, servicios de bolsas de comercio, pases
de titulos y transporte de pasajeros, entre otros.

Cabe mencionar que, pese al avance
hacia la generalizacién resultante de la remocién
de exenciones, se introdujeron tratamientos
discriminatorios mediante la aplicacién de
alicuotas diferenciales. Esta situacion acarrea
costos por el hecho de introducir dificultades de
control y posibilidades de evasion, ademds de la
creacién distorsiones por créditos fiscales no
recuperables. Los dos casos concretos generados
por la medida se refieren, por un lado, a tfransporte
publico de pasajeros para distancias superiores a
los 100 km, y por el otro, a servicios de asistencia
sanitaria contratados por agentes que no sean
obras sociales. En ambos casos se aplica una tasa
del 10,5%.

“Se eliminaron exenciones de Ila
figura del IVA pero, a la vez, se
introdujo un cuadro de alicuotas
diferenciales”

Con referencia al caso puntual de la
medicina prepagaq, puede cuestionarse la bondad
de gravar la prestacién de salud por parte de
empresas privadas y de excluirla del pago cuando
es provista por prestadores publicos. Esta posicién
contradice la “filosofia” del IVA, que establece
cargas o exenciones de acuerdo con un criterio
objetivo (por la naturaleza del bien), y no subjetivo
(por la naturaleza del sujeto que suministra el bien).
Con las disposiciones en vigencia se origina una
variacién de precios relativos entre la salud ofrecida
por el sector privado (gravada) y la salud
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proporcionada por el sector publico (no gravada).
En ese marco son esperables ajustes que, en
definitiva, dependen de las posibilidades de las
empresas prestatarias para trasladar el impuesto a
los consumidores y, a la vez, de las chances de
estos ultimos para evitar el pago del nuevo impuesto
o, al menos, de no incrementar su gasto en salud,
mediante la contratacion de planes inferiores en
calidad o cobertura o el traslado hacia la
atencién publica. A estas cuestiones se agrega la
distorsién respecto del agente que contrata el
servicio médico, ya que, de tratarse de una obra
social, el servicio permanece exento.

Oftra modificacion se refiere al tratamiento
de los consorcios o cooperativas de exportacion.
Antes de la reforma, éstos tenian un régimen espe-
cial mientras que actualmente pasan a regirse
dentro del marco general.

Por ultimo, se limita en 50% la posibilidad
de los editores de diarios, libros, revistas y otras
publicaciones periédicas de imputar el crédito fis-
cal originado en la compra de papel como pago
a cuenta del impuesto a las ganancias.

Impuesto sobre los intereses pagados

La ley mantiene en vigencia el 15% de
impuesto sobre los intereses pagados y el costo
del endeudamiento empresarial pero infroduce un
limite superior para el monto total a pagar por la
firma. En definitiva, el monto a tributar no puede
superar el 2,25% de la deuda que origina los
intereses. La restriccién introducida tiende a atenuar
el impacto del impuesto sobre aquellas empresas
que se endeudan a tasa elevada.

Impuesto sobre los Bienes Personales

En el caso del impuesto a los bienes
personales, se dispone un desdoblamiento de la
alicuota que anteriormente era uniforme (0,5%).
Ahora, los bienes valuados en sumas inferiores o
iguales a los 200 mil pesos pagan el 0,5% y aquellos
que superan dicho monto tributan con el 0,75%.
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Asimismo, los bienes de los sujetos domiciliados en
el exterior, que antes de la reforma estaban
gravados con el 0,5%, ahora tributan 0,75%,
independientemente de su valor. En otro orden de
cosas, el minimo no imponible pasé de los 100 mil
alos 102,3 mil pesos.

Impuesto de emergencia sobre altas rentas

Se establece que, quien haya percibido
en alguno de los ejercicios 1998 o 1999 una
ganancia neta superior alos 120 mil pesos, pagard
un impuesto equivalente al 20% del monto
determinado en concepto de impuesto a las
ganancias. Aqui nuevamente cabe sefialar que la
cantidad de declaraciones que ingresarian en esta
categoria no resulta significativa, de manera que
el fundamento de progresividad empleado para
justificar el impuesto seria relativo, al mismo tiempo
que los efectos sobre la recaudacion revestirian
importancia minima.

Por otro lado puede hacerse alguna
apreciacién por el lado de la equidad. Si por

ejemplo un contribuyente obtuvo ganancias por
mds de 120 mil pesos en 1998 pero no en 1999,
deberd pagar de todos modos el impuesto.
Teniendo en cuenta que 1999 fue un ano recesivo,
el hecho de establecer una sobrecarga impositiva
a pagar en el ano 2000, con ingresos disminuidos
por la recesion de 1999 por que se gané una alta
renta en el ‘98, es cuestionable desde el punto de
vista de la equidad.

Impuestos internos

En primer lugar, se agregan dentro de los
objetos alcanzados por el impuesto articulos que
anteriormente estaban excluidos. Tal es el caso de
la telefonia celular y satelital, las champanas, los
objetos suntuarios y los automéviles, embarcaciones
y aeronaves.

Los impuestos internos representan
instrumentos que gravan a una sola etapa de la
cadena de comercializacién de los bienes
afectados. No obstante, a partir de la reforma, los
objetos suntuarios son alcanzados en todas las

Cuadro 2. Estructura de alicuotas Impuestos Internos

Producto

Alicuota antes reforma Alicuota después reforma

Bebidas alcohdlicas
- Whisky
- Cognac, brandi, ginebra
- Bebidas de 10° hasta 29°
- Bebidas de 30° y mds
- Champanas

- Cerveza

Bebidas analcohdlicas
- Colas
- Gaseosas sin base de jugo

- Bebidas a base de jugos

- Agua mineral

12%
8%
6%
8%
6%
4%

4%
4%

20%
20%
20%
20%
12%
8%

8%
8%
4%
4%
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etapas, con lo cual, se convierte en un impuesto
multifdsico que se acumula a lo largo del proceso
de produccion, distribucién y venta al consumidor
final.

La esencia de la reforma de este titulo es
la modificacién del cuadro de alicuotas vigente.
Ademds, se asigna al Poder Ejecutivo Nacional la
facultad de aumentarlas hasta en un 25%,
disminuirlas, o bien, dejarlas sin efecto. Esta
novedad introduce un elemento de discrecionali-
dad, ya que el PEN puede modificar el impuesto
sin previo paso por el Congreso Nacional.

Con referencia a los cambios en las
alicuotas, se unifican las tasas para las bebidas
alcohdlicas de alta graduacién en un 20%, mientras
que los vinos permanecen exentos y las champanas
tributan un 12%. En el caso de la cerveza, que
posee baja graduacién, la alicuota pasa del 4% al
8%. También se incrementan las tasas para las
bebidas analcohdlicas (4% a 8%). Anteriormente,
las bebidas a base de jugos y el agua mineral no
eran alcanzados por el impuesto y, con la reforma,
se gravan al 50% de la alicuota general, es decir,
con el 4%. En el Cuadro 2 se detallan los cambios
para cada articulo afectado por la reforma.

Impuesto sobre los combustibles liquidos y
el gas natural

Este impuesto fue originalmente creado
para financiar la red vial del pais. El tributo estaba
entonces justificado pues los usuarios de las
carreteras pagarian indirectamente por su uso, a
través del combustible que consumian. Sin em-
bargo, las sucesivas modificaciones intfroducidas
fueron desnaturalizando el fundamento inicial del
gravamen al afectar la recaudaciéon a fines
diferentes. En particular, la reforma de 1991
establecié que los recursos provenientes del
impuesto contribuirian al régimen de
financiamiento del sistema nacional de previsién
social. La ultima modificacién introducida iguala
el impuesto unitario que pagan las naftas comun y
especial, sea con o sin plomo. Anteriormente el
monto era de 0,3878 pesos por litro mientras que
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ahora es de 0,4865 pesos por litro. En tanto,
permanece inalterado el impuesto que pagan el
gas oil, el diesel oil y el kerosene.

Fondo Nacional de Incentivo Docente

En diciembre de 1998 fue creado el Fondo
Nacional de Incentivo Docente, financiado a través
de un impuesto anual aplicado sobre los
automotores con valor de mercado superior a los
4 mil pesos, las motocicletas y motos de mds de
200 centimetros cubicos de cilindrada, las
embarcaciones y aeronaves. La alicuota dispuesta
fue del 1% para bases imponibles inferiores a 20
mil pesos y de 1,5% para montos superiores.

La ultima reforma preserva el Fondo pero
dispone que su financiacion se realizard mediante
recursos provenientes de rentas generales,
eliminando el impuesto sobre los automotores.

El impacto local sobre los precios

Una vez presentados los principales puntos
de la reforma impositiva, cabe preguntarse la
magnitud del impacto de la medida sobre los
precios al consumidor. La importancia de este tema
reside en que todos los incrementos de precios se
traducen en una disminucién en el poder adquisitivo
de los consumidores cuando repercuten en los
precios finales de venta. Mds aun, si los incrementos
no responden a cuestiones especificas de mercado
sino que son producto de la accién del sector
publico en la economia, se generan distorsiones
sobre el comportamiento de los agentes
econdémicos.

Cuando se establecen los impuestos, o se
modifican tributos ya existentes, las leyes que los
instrumentan son muy claras acerca de quiénes
deben pagar los gravdmenes. Sin embargo, una
vez establecidos, puede resultar que los sujetos
afectados no sean los previstos inicialmente por la
ley. En otras palabras, puede ocurrir que los
contribuyentes de hecho no coincidan con los
contribuyentes de derecho.
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Antes de analizar el impacto concreto de
la reforma, cabe recordar que el efecto final sobre
los precios depende de las condiciones de oferta
y demanda de cada uno de los productos
afectados por los impuestos. En la medida en que
los consumidores tengan mds posibilidades de
sustituir los productos gravados por otros no
gravados, serd mds probable que el impuesto sea
soportado por el productor. Si en cambio los bienes
son de primera necesidad o no poseen sustitutos
cercanos, el consumidor puede verse afectado por
el impuesto.

Para evaluar el efecto final de los ajustes
impositivos sobre los precios en Bahia Blanca, se
decidié aguardar la medicién del indice de precios
del mes de enero, a fin de comparar los resultados
reales producidos con los surgidos de las

estimaciones previas y con las alicuotas nominales
establecidas.

Cabe recordar que la variacién del indice
de enero con respecto a diciembre del '99 fue del
1,03%, un resultado significativamente superior al
promedio mensual de los ultimos afos (el cambio
porcentual fue el mds alto desde enero de 1995,
cuando se obtuvo una variacién del 1,25%). Como,
adicionalmente, en enero suelen registrarse
aumentos estacionales en los precios minoristas,
interesa especialmente en esta oportunidad
conocer la proporcién del cambio atribuido
exclusivamente al impacto de la reforma impositiva.
En definitiva, la variacién en el IPC debida
unicamente a las modificaciones en los precios de
los productos afectados por la medida resulté del
0,89%, es decir que explica mds del 85% de la

Cuadro 3. Impacto de la reforma sobre los precios al consumidor

. .z o 1
Variacion precios

. . 3
Incidenciaen el IPC

Rubro Ponderacién’
B. BLANCA CAP.FED-GBA B. BLANCA CAP.FED-GBA

Bebidas colas 4,7% 4,0% 1,09% 0,051% 0,04%
Demds bebidas gaseosas 5,8% 4,5% 1,09% 0,064% 0,05%
Jugos 1,3% 5,5% 0,44% 0,006% 0,02%
Soda y agua mineral 6,2% 4,8% 0,60% 0,037% 0,03%
Cerveza 0,0% 8,0% 0,19% 0,000% 0,02%
Combustible (nafta comun) 17,3% 12,8% 3,54% 0,612% 0,45%
Automoviles -0,1% s/d 1,48% -0,002% -
Transporte 5,0% 7,0% 0,98% 0,049% 0,07%
Cigarrillos 3,5% 6,0% 2,18% 0,077% 0,13%

INCIDENCIA TOTAL 0,89% 0,81%

! Cambio porcentual del precio promedio del rubro producido entre diciembre de 1999 y enero del 2000
2 Participacion del rubro en el gasto de consumo total familiar
% Variacién porcentual del precio ajustada por la participacion del rubro en el gasto total

Nota: en febrero, los rubros Cerveza y Jugos observaron una variacion ponderada del 2,1% y 3,5%, resp.

Esto llevaria a concluir que el traslado de impuestos sobre precios se produjo con algun rezago.
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variacion total. A modo de comparacién, se tiene
gue en el dmbito de la Capital Federal y el Gran
Buenos Aires, la variacién conjunta de los bienes
alcanzados por el ajuste fue del 0,9%, de acuerdo
al relevamiento llevado a cabo por el INDEC'. En
el Cuadro 3 se presenta la variacién inicial de
precios y el impacto final sobre el IPC local, para
rubro relevante, y sus correspondientes cifras a nivel
nacional.

“El avance de la reforma hacia la
progresividad es cuestionable, a
la vez que muchas de las medi-
das son claramente regresivas”

Como puede apreciarse el rubro de mayor
incidencia es el conformado por combustibles
(0,6%). Si bien el precio internacional del crudo
experimenta desde hace varios meses una
tendencia alcista, es evidente que la variacién de
enero se corresponde con el incremento del
impuesto sobre Ia nafta comun dispuesto en la
reforma ya comentada.

Otro caso para senalar es el correspon-
diente a los cigarrillos, que presentaron una
variacién de precios menor a la esperada. Aunque
las condiciones de demanda tenderian a indicar
una traslacién sustancial del impuesto sobre el
precio final, el alza efectivamente registrada fue
sélo del 3,5% y esto se debe al comportamiento
competitivo adoptado por las dos empresas que
conforman la oferta. Si la estrategia empresarial
hubiera sido conjunta, es decir, si las firmas hubieran
acordado explicitamente el traslado del grava-
men, el impacto sobre el precio final habria sido
prdcticamente de la misma magnitud que el
cambio en la alicuota y los consumidores habrian
absorbido indefectiblemente el aumento del
impuesto. Esto es asi porque los compradores de
cigarrillos no suspenden el consumo ante cambios
en los precios (poseen demanda ineldstica) y, en
el caso hipotético planteado de accién
empresarial conjunta, tampoco hubieran podido
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sustituir marcas porque todas habrian aumentado
de precio.

Un rubro cuyo comportamiento puede, en
principio, llamar la atencién es el correspondiente
a automéviles. Como ya se ha mencionado, los
automéviles, que antes de la reforma estaban
exentos de Impuesto Internos, pasaron a constituir
un objeto imponible dentro del gravamen. Por este
motivo, era previsible un aumento en el indice de
precios correspondiente a dicha categoria. No
obstante, eso no ocurrié pues las firmas,
aparentemente, decidieron absorber, por el
momento, el impuesto a fin de no perder ventas o
participacién de mercado. Mds aun, se observd
en Bahia Blanca una leve caida en el valor de los
automéviles, como ocurre frecuentemente sobre
la Ultima parte del ano, cuando las concesionarias
lanzan diversas promociones.

En el resto de los items, los cambios
registrados fueron los esperados, de acuerdo a las
modificaciones impositivas introducidas.

Comentarios finales

Como ya se ha mencionado, el eje de la
reforma tributaria es la modificacién operada en
Impuestos Internos. En principio, el paquete de
medidas recae fundamentalmente sobre los
consumidores, por estar centrado en impuestos
sobre las personas fisicas y sus consumos. No ob-
stante, es evidente ciertos cambios afectan
también al sector empresas. En particular, podrian
beneficiarse las firmas pequenas y medianas, que
se financian a tasas relativamente altas, por el tope
fijado sobre el monto a tributar en concepto de
impuesto sobre los intereses. En otro orden de
cosas, algunas clases de empresas podrian ver
disminuidos sus mdrgenes de rentabilidad, si las
condiciones de mercado no les permiten trasladar
el impuesto a los consumidores. El ejemplo mds
claro lo constituyen las automotrices que, ante un
nivel de demanda deprimido y fuerte competencia
en el mercado, optan por absorber el nuevo tributo.

Con respecto al avance hacia la
progresividad, es claro que los logros obtenidos no
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son demasiado significativos, ya que, las
modificaciones en Ganancias, Bienes Personales y
la creacion del Impuesto a las altas rentas alcanzan
a un nimero muy reducido de contribuyentes
mientras que los evasores permanecen sin
contribuir a la financiacién del sector publico. Mds
aun si, como se dijo anteriormente, el énfasis de la
reforma estd en las modificaciones a los impuestos
parciales al consumo, los resultados son de tipo
regresivo, dado que el impacto sobre los precios
origina una disminucién en el poder adquisitivo de
los consumidores. Si se tiene en cuenta que los
sectores de baja renta son los que mayor
proporcion del ingreso destinan a consumo, resulta
que éstos son los mds afectados

Por Jdltimo, cabe decir que la
multiplicaciéon de impuestos internos generada
acentua los tratamientos diferenciales entre distintos
sectores de la economia, con la consiguiente
complicacién para la administracion tributaria y la
aparicion de grupos de interés con objetivos de
beneficiar su sector.

Mds alld de las apreciaciones sehaladas,
el efecto mds visible de la reforma, hasta el
momento, es el impacto sobre los precios
minoristas. En el caso de Bahia Blanca, concreta-
mente, se tiene que mds del 85% de la variacién
total en el indice de precios al consumidor del mes
de enero corresponde a cambios en productos
afectados por la reforma. Esto proporciona alguna
idea acerca de la magnitud en que las empresas
han trasladado la mayor carga tributaria y de la
pérdida de poder adquisitivo soportada por los
consumidores. ]

'En base a la informacién del INDEC, el Banco Francés
realizé un ejercicio con el fin de explicitar la variacién
de precios minoristas debida a la reforma impositiva.
Fuente: Banco Francés - Departamento de Research,
Andlisis Macroeconémico y Sectorial — Aho VIII, N° 42
Febrero 2000.
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Estructura de la cadena de comercializacion de carne

B E/ consumo per cdpita de carne bovina para la ciudad de Bahia Blanca y zona
de influencia durante 1999 se estima en casi 80 kg/ano . B La participacion de
los supermercados sobre Ias ventas totales es similar al de ofras ciudades del inte-
rior del pais. B Un gran porcentaje de la faena local tiene como destino final Ila
comercializacion fuera de la region como también el resto del mundo.

El presente informe tiene como objetivo
analizar el negocio de la comercializacién de
carne vacuna, tanto a nivel nacional como local.
En este sentido, se observard la evolucién histérica
de esta tradicional industria y algunos de los
problemas que enfrenta actualmente, que la han
colocado en una situacién de virtual
estancamiento, pese al crecimiento de la industria
de alimentos en general.

La justificacion del estudio de este sector
surge al observar las magnitudes involucradas. A
salida de fdbrica, el negocio de la carne vacuna,
representa aproximadamente 6.500 millones de
délares al ano, con una elevada participacion
dentro del consumo total de carnes (68%), como
asi también representar el 7% del gasto total en
alimentos por habitante. EIl consumo per cdpita
anual es de los mayores a nivel mundial, si bien
durante la Ultima década a disminuido
notablemente, al pasar de 81 kilos anuales en 1990,
a 67 durante 1999, con un minimo de 60 kilos en
1998. Las exportaciones, al igual que el consumo
per cdpita disminuyeron durante los ultimos anos,
tanto en volumen como en su valor, pero aun asi,
en los Ultimos cinco anos representaron un ingreso
promedio de divisas de casi U$S 700 millones por
ano. Por su parte, el interés del andlisis a nivel local
radica no sélo en conocer el aporte generado por
el sector a la economia local, sino también las
posibilidades de crecimiento que puedan existir,
dadas las caracteristicas ganaderas que poseen
la mayor parte de los establecimientos de la regién.
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Como se presentara en nUmeros anteriores
de Indicadores de Actividad Econdémica’, el
productor agropecuario, se encuentra con
diversas modalidades de comercializacién para el
ganado bovino. Tanto en la venta de la produccién
destinada a la faena como la destinada al engorde
(o invernada), cobra relevancia la figura del
intermediario o consignatario, quien se encarga de
conectar la oferta y la demanda. La hacienda asi
comercializada puede tener como destino los
remates feria, el mercado de Liniers o los
frigorificos. A los dos primeros destinos concurren
luego frigorificos, cadenas de carnicerias y
supermercados, que después de realizar la faena
en establecimientos propios o de terceros, destinan
la produccién principalmente al mercado interno.

Otra canal de importancia en la
comercializacion es el de ventas directas por parte
de productores, tanto a frigorificos como asi
también a los demds participantes de la cadena
de comercializacién (supermercados y carnicerias)

La industria frigorifica

La descripcién de la industria frigorifica
argentina permite comprender algunos aspectos
de importancia para el conocimiento del negocio
de la carne vacuna.

En nuestro pais, los frigorificos se
categorizan de acuerdo a los procesos productivos
que realizan. Asi, en los denominados de ciclo
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completo, se efectla tanto el proceso de matanza
de ganado como asi también el de preparacién
de la carne vacuna, completdndose en algunos el
proceso de industrializacién al elaborar carnes
cocidas y preparaciones a base de carne. El
destino de las ventas de éstos puede ser tanto el
mercado local como el externo. En segundo
término, se encuentran los frigorificos de ciclo |,
donde sélo se realiza el proceso de faena, siendo
destinada su produccién totalmente al mercado
local. Los frigorificos de ciclo Il son establecimientos
donde no se realiza el proceso de faenaq, sino que
solamente se efectla la preparacién de la carne
previamente faenada en otras plantas, pudiendo
destinar sus ventas a la exportaciéon o al mercado
interno.

Por ultimo, se encuentra el matarife o
usuario, quien compra la hacienda y alquila las
instalaciones de frigorificos para realizar la faenaq,
entregando los subproductos (cueros, huesos,
visceras, cabeza, sangre, etc.) como parte de
pago. En muchos casos, estos subproductos tienen
un valor mayor al del costo de faena, razén por la
cual el frigorifico abona al usuario la diferencia o
recupero. Las medias reses pueden tener como
destino carnicerias (propias o de terceros), la
elaboracién de alimentos o los supermercados. Las
clasificaciones mencionadas corresponden a lo

dispuesto por la Ley Federal de Carnes por el
Digesto Sanitario Nacional, la cual establece
distintos niveles de control segun el tipo de
establecimiento y limitaciones en cuanto a la
cantidad de reses faenadas, etc.; pero supone que
la calidad y estdndares sanitarios son los mismos
en todos los casos. Dado el cumplimiento parcial
de esta legislacién, tanto en el aspecto sanitario
como en el impositivo y ambiental, se genera un
grave problema para las empresas que cumplen
con todas las normas, al enfrentar costos de
operacién mucho mds altos en relaciéon a aquellas
que no cumplen con la ley.

Problemas de la industria

Para el ano 1999, la faena de ganado
bovino fue de aproximadamente unos 11 millones
de cabezas en las 185 empresas frigorificas que
actuan bajo el control de SENASA (Servicio Nacional
de Sanidad Animal), a las que se le deben sumar
otros 1,5 millones de cabezas que se faenaron en
mataderos provinciales y municipales que son
controlados por el ONCCA (Oficina Nacional de
Control Comercial Agropecuario). Del total
faenado, las primeras diez empresas contribuyeron
con aproximadamente el 20%. A modo de compa-
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racién, dicho pardmetro es del 73% para las
primeras cinco empresas de los Estados Unidos de
Norteamérica, 60% en Nueva Zelanda y del 28%
en Australia, siendo éstos, los principales paises en
el comercio mundial de carnes. Esta bajo nivel de
concentracion en la faena se explica por la falta
de escala de la frigorificos locales, situaciéon que
influye manera importante en los costos industri-
ales y en el valor de realizacién de los
subproductos.

Como se mencionara anteriormente
respecto del tema sanitario, existen controles
diferentes para las empresas que operan con los
mercados externos y aquellas que destinan su
produccién para el consumo en el pais. A su vez, y
relacionado con el diferente grado de control
ejercido en las diferentes empresas, la evasién
impositiva, si bien a disminuido luego de la baja en
la tasa del IVA, sigue siendo elevada y se traslada
desde la industria hacia la totalidad de la cadena.

Durante los ultimos cinco ahfos se ha
observado una creciente participacién del
supermercadismo dentro del negocio de la carne.
Si bien no hay cifras oficiales con respecto a este
tema, encuestas privadas muestran una
participacién de los supermercados e
hipermercados en la venta de productos cdrnicos,
a nivel pais, del 33,9% para el afho 1998. Como se
observa en el Cuadro 1, este pardmetro difiere en
gran medida para las distintas ciudades del pais.
Asi, mientras que en Capital Federal y Mendoza la
participacién de los supermercados es superior al

50%, para el resto de las ciudades dicho porcentaje
se ubica en valores cercanos al 30%, con un
minimo para la ciudad de Tucumdn del 12,4%.

El poder de negociacién de las cadenas
de supermercados, lleva, en muchos casos, a que
los niveles de rentabilidad de los frigorificos
proveedores se reduzcan de una manera
importante. Lo anterior junto a la creciente
participaciéon de los supermercados como
compradores en el mercado de Liniers (referente
importante de precios para el ganado en nuestro
pais) provoca una caida en la cotizacién que
perjudica directamente al productor.

La comercializacidon de carne bovina
en Bahia Blanca y zona de influencia

Aqui se presenta una estimacion del flujo
de transacciones en las distintas actividades de la
cadena de comercializacién de carne bovina para
la ciudad de Bahia Blanca y zona de influencia
(incluye las ciudades de Punta Alta, Cabildo y Gen-
eral Daniel Cerri), con detalle en los sectores de
frigorificos, carnicerias y supermercados.

El andlisis permite cuantificar en forma
aproximada el consumo local anual de carne
bovina, el porcentaje de produccién de los
frigorificos locales destinado al resto del pais y ex-
terior, la participacién en las ventas de los
supermercados y la composiciéon de las compras
de carne de éstos diferenciando segun el origen.

Cuadro 1. Participacion porcentual de los supermercados en la venta de carne bovina

Canal Total BuenosAires GBA  Rosario Cérdoba Mendoza Tucumdn
Carnicerias 59,5 37,7 67,2 51,5 69,5 43,5 84,1
Super e hipermercados 33,9 58,3 24,5 37,4 26,6 53,6 12,4
Autoservicios 4,8 2,0 6,2 9,7 3,2 0,9 2,5

Fuente: ACNielsen (EHNA), en Revista Mercado, agosto de 1998
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Metodologia

La metodologia empleada consistié en un
relevamiento en dos niveles: en primer lugar a
frigorificos y usuarios de frigorificos y posteriormente
el sector de supermercados y carnicerias.

Dentro del primer grupo se contacté a la
totalidad de los frigorificos locales habilitados por
SENASA y ONCCA. Por el lado de los usuarios que
faenan en estos frigorificos, se relevé al grupo mds
importante de acuerdo a los volimenes
procesados. También se contacté a empresas que
faenan en la regién pero procesan y comercializan
en la ciudad. Se les solicité informacién acerca
del volumen del faena (en kilogramos),
diferenciando entre la realizada por terceros y la
propia, y dentro de esta ultima cual era el volumen
comercializado en la ciudad, tanto a través de
supermercados como de carnicerias.

Para el relevamiento de supermercados y
carnicerias se contactd, en el primero de los casos,
a cinco cadenas de supermercados, de las cuales
se obtuvo respuesta en cuatro de ellas. Se les
requirié informacién acerca del volumen de carne
bovina comercializada, como asi también el origen
de la misma, diferenciando entre proveedores lo-
cales y extralocales, realizdndose iguales
requerimientos a las cadenas de carnicerias
relevadas.

Las cifras asi obtenidos permiten realizar
una prueba de consistencia entre los datos
recabados. De este modo es posible cuantificar el
volumen de las transacciones tanto desde la
perspectiva de oferta como de la demanda,
debiendo arrojar cifras similares.

A modo de resumen , la metodologia para
la estimacién del consumo de carne bovina anual
en la zona (Ciudad de Bahia Blanca, Punta Altq,
Cabildo y Cerri) fue la siguiente:

1. Se obtuvo el total de faena de los
frigorificos en Bahia Blanca para el ano 1999,
distinguiendo entre faena propia y para
usuarios a partir de las encuestas descriptas
anteriormente. También se contacté a
frigorificos locales que faenan en la region.

2. A partir de los datos acerca de la faena
propia de los frigorificos, se obtiene la
participacién de las ventas en Bahia Blanca
(el resto son ventas que tienen como destino
el resto del pais y el mundo), y sobre este
total, la distribucidon del mercado local entre
supermercados y carnicerias.

3. A si mismo, a partir de las encuestas a
supermercados se realizé una estimacioén del
total de ventas de carne bovina durante 1999,
en la ciudad. En este punto, es posible
obtener una estimacién de las compras
extralocales de los supermercados, las cuales
surgen de la diferencia entre las ventas totales
de los supermercados (ver punto 3) y las
compras locales de estos mismos en la ciudad
(punto 2).

4. Finalmente se estimé el consumo total
como la suma de las ventas totales de los
supermercados (cuyo cdlculo se detalla en
el punto 3), las ventas de frigorificos a
carnicerias (ver punto 2) y las ventas de
usuarios de frigorificos a carnicerias.

Resultados

De los datos obtenidos a partir del
procedimiento descrito anteriormente, se observa
que la faena total durante 1999 fue en nuestra
ciudad de aproximadamente 151 mil animales, los
cuales significaron un total de 38,5 miles de
toneladas (equivalentes res con hueso). De este
total, 26,2 miles de toneladas (68%) correspondieron
a la faena propia mientras que la de terceros
ascendié a aproximadamente 12,3 miles de
toneladas (32%).

Dentro de Ila faena propia, las
exportaciones, tanto fuera de la regién como al
resto del mundo, totalizaron 18 mil toneladas,
mientras que al consumo local se volcaron 8,2 miles
de toneladas. Estas Ultimas se repartieron en 6,1
miles de toneladas con destino en carnicerias (75%)
y las restantes 2.1 mil toneladas hacia los
supermercados.
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Con respecto a la faena de usuarios, tuvo
como destino principal el consumo local (11,1 miles
de toneladas, que representan el 90% de la faena
de usuarios) y dentro de este, la venta a través de
carnicerias, que totalizé 10,6 miles de foneladas. A
los supermercados correspondieron 0,6 miles de
toneladas, mientras que a exportaciones fuera de
la region se destinaron 1,2 miles de toneladas.

Al total de animales faenados en la ciudad
se tuvo que agregar lo ingresado por frigorificos
desde la regién, que para el periodo bajo andlisis
fue de mds de 35 mil animales, que representan un
total de 8,3 miles de toneladas. Estos animales
tuvieron como destino el consumo local (4,2 miles
de toneladas), dividido entre supermercados (0,4
miles de toneladas) y carnicerias 3,7 miles de
toneladas, y las exportaciones a la regién (4,1 miles
de toneladas).

Por su parte, y en base a la informacioén
obtenida, la estimacién de las ventas de carne
bovina de los supermercados resulté ser de
aproximadamente 8,2 miles de toneladas, de las
cuales aproximadamente 3 mil toneladas se
adquirieron en la ciudad, mientras que el resto (5,2
miles de toneladas) fueron adquiridas en frigorificos
del resto del pais.

En base a estas cifras, el consumo
estimado para Bahia Blanca y su zona de influencia
durante el ano pasado resulta ser de 28,7 miles de
toneladas (equivalentes res con hueso), que en
términos per cdpita significa un consumo de 79,6
kg/ano de carne bovina, un 19% superior al
promedio estimado para el pais (67 kg/ano). Cabe
aclarar que la metodologia empleada para el
cdilculo a nivel pais supone un rinde medio de 212
kg. por cabeza, mientras que la estimacién del
cdlculo para la ciudad en base a los kilogramos
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faenados por cada frigorifico arroja un rinde medio
de 254 kg. por cabeza. La explicacién a este rinde
medio mds elevado se encuentra en la importancia
dentro del total de faena local de dos frigorificos
que destinan la mayor parte de su produccién a la
exportaciéon, dado que los animales faenados con
este destino son de un peso mayor. Aplicando el
pardmetro usado a nivel nacional, el consumo per
cdpita en la ciudad seria 72,5 kg/ano, lo cual deja
refleja la elevada sensibilidad del indicador a las
variaciones en el valor del peso medio de faena.

Comentarios finales

De los datos aqui presentados surge que
la participacién de las ventas de carne bovina de
los supermercados sobre el total es de
aproximadamente el 29%, cifra similar al promedio
de las ciudades de Rosario (37 %), Cérdoba (26,6%)
y el Gran Buenos Aires (24,5%). También en cuanto
a los supermercados, se observa que los mismos se
proveen mayormente fuera de la regién, situaciéon
que plantea la necesidad de profundizar la
investigaciéon para conocer los motivos de esta
situacion.

Con respecto a los frigorificos locales, la
mayor parte de su produccién tiene como destino
los mercados fuera de la regién, incluido el exte-
rior. En esta caracteristica influye seguramente la
participacién mayoritaria que tiene uno de los
frigorificos locales en la faena total, cuya actividad
principal es la exportacion.[]

" 1AE 30, “Panorama Ganadero de la regién” , noviembre
-diciembre 1996.



iae 49 Estudios especiales

29



Estudios especiales

iae 49

La construccion local en 1999

B Durante 1999 se emitieron 1.685 permisos y se autorizaron 181 mil metros
cuadrados para nueva construccion. B Con respecto al ano anterior se registré
una merma del 17% en numero de expedientes y del 7% en superficie a edificar.
B Se advierte un incremento en el drea promedio de las nuevas construcciones.
B £/ Norte se consolida como la zona de mayor peso relativo dentro del sector,

segun las cifras del ultimo ano.

Al conocerse las estadisticas definitivas de
construccién para Bahia Blanca correspondientes
al afo 1999', puede hacerse un balance general
del sector y una comparacién de resultados con
los respectivos de 1998. También es posible
detectar qué categorias de inmueble exhibieron
mayor dinamismo y cudles fueron los sectores de
la ciudad que concentraron la mayor parte de los
nuevos planes de edificacién.

A grandes rasgos puede decirse que, en-
tre 1998 y 1999, hubo una merma en la actividad
planeada, tanto en términos de permisos como de
superficie a edificar. Concretamente, el numero
de expedientes se redujo en un 17% y el drea
autorizada en un 7%. Ya en 1998 el sector de la
construccidon local habia evidenciado una
importante retraccién con respecto al '97, en la
medida en que el numero de permisos habia
mermado en un 9% vy la superficie en un 23%.

En aquella oportunidad la caida respondié
a la incertidumbre generada, en un primer
momento, por los posibles efectos de la crisis
financiera asidtica y, mds tarde, por el impacto de
la devaluaciéon del real. Esto, sumado al recorte
del crédito aplicado por los bancos, en un intento
por reducir el grado de riesgo por morosidad o
incobrabilidad, influyé negativamente en la
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disposicién de los agentes a asumir compromisos
de largo plazo y se tradujo en una menor cantidad
de planes de construccién, sobre todo en el
segmento de los locales comerciales y de los
edificios de departamentos. En el caso de las
viviendas, en cambio, la actividad se mantuvo e
incluso se incrementé en términos de superficie.
Esto indica de algun modo las diferencias en los
procesos de decision de las empresas y de los
particulares. En definitiva, el saldo de 1998 fue
exiguo en comparacién con las cifras récord
obtenidas en el '97.

Con respecto al desempeno del sector en
1999, la disminucién registrada en los registros de
la construccién puede atribuirse al contexto
recesivo general manifestado por la economia
durante el periodo. La caida en las ventas
comerciales y la escasez del crédito observadas a
lo largo de todo el afno, de alguna manera se
relacionan con las bajas en la edificaciéon planeada
de locales y departamentos. Cabe destacar que,
nuevamente, el segmento de las viviendas mostré
un comportamiento diferente al evidenciar
aumentos en nimero de permisos y superficie. Una
posible explicacién a tal comportamiento puede
ser el hecho de que los particulares muchas veces
solicitan el permiso correspondiente pero llevan
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Registros mensuales de la construcciéon durante 1999
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adelante la obra en forma gradual, de acuerdo a
las posibilidades econdmicas que van teniendo en
cada momento para avanzar en la edificacién. Esto
hace que las cifras atribuibles a la categoria
vivienda no tengan bajas tan abruptas o, inclusive,
presenten alzas cuando el resto de los sectores
sufren bajas. También puede adjudicarse a la
reserva de ahorros de los sectores de ingresos
medios-altos o a sus posibilidades de acceso al
crédito. Por ultimo, no puede perderse de vista que
anualmente se autorizan aproximadamente unas
700 obras, lo que no representa de modo alguno
una cifra demasiado elevada para una ciudad
como Bahia Blanca. En general, el nUmero de
permisos para viviendas es una variable bastante
estable que indica que, al margen de la coyuntura
vigente, una porcién relativamente fija de las
familias bahienses se encuentra en condiciones de
llevar adelante un proyecto edilicio.

En sintesis, a lo largo de 1999 se emitieron
1.585 expedientes y se autorizaron casi 181 mil
metros cuadrados para nueva construccion, con-
fra 1.909 permisos y 194 mil metros cuadrados
correspondientes al periodo precedente. Los
meses de mayor actividad fueron marzo, junio,
agosto y diciembre, comportamiento que resulté
consistente con la demanda de terrenos en la
ciudad.

Resultados por categoria de inmueble

Del total de permisos expedidos en 1999,
un 46% correspondié a viviendas, 32% a
departamentos y el 22% restante a locales. En tanto,
los pesos respectivos tomando como variable el
drea autorizada fueron 41%, 23% y 36%. Vale decir
que la participacién de las viviendas es similar por
ambos criterios, mientras que en el resto de los
casos las cifras reflejan la tendencia a locales
relativamente amplios y el predominio de los
departamentos pequenos y funcionales dentro de
la nueva construccion.

El segmento de las viviendas registré al
cabo del afo un total de 732 autorizaciones, es
decir un 8% mds que en 1998. Esta cantidad de
permisos involucré un total de 74,4 mil metros
cuadrados y un incremento del 6% en la superficie
autorizada respecto del ano anterior. El
comportamiento de esta categoria fue bastante
parejo a lo largo de todo el periodo pero se detectd
un mayor volumen de actividad en el segundo
semestre, en especial en los Ultimos meses del ano.
El rasgo mds sobresaliente de las viviendas es la
estabilidad en el nivel de autorizaciones que se
observa desde 1995, luego del pico de actividad
producido en el '94.

Los departamentos experimentaron una
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Peso relativo de cada tipo de
inmueble - Aho 1999
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merma del 19% en cantidad de permisos y del 4%
en superficie autorizada. Concretamente se
aprobaron 503 nuevos expedientes? y un drea to-
tal de 41,5 mil metros cuadrados. Evidentemente,
la recesién econdémica desalentd la puesta en
marcha de nuevos complejos edilicios, a causa del
mayor riesgo de inversién y de la menor
disponibilidad general de fondos. La construccion

de departamentos cobré un importante impulso a
partir de 1997, en especial en el segmento de los
funcionales, rubro lider del sector inmobiliario en
los Ultimos tiempos. En los meses pasados exhibid
una desaceleracion y caida que sobresalieron mds
que nada por contraste con el desempeno ante-
rior. En tal sentido, el nivel de construccién de
departamentos planificado en el '99 puede
considerarse importante, pese a no igualar las cifras
registradas en los periodos anteriores. Otra
apreciacién que surge al analizar las trayectorias
de cantidad de expedientes y dreq, permitida es
la tendencia observada a construir unidades de
mayor superficie unitaria.

Los locales fueron los mds afectados por
el estancamiento de la economia en 1999, En to-
tal se autorizaron 350 nuevas obras y un volumen
de 65 mil metros cuadrados. Estos registros
representaron caidas del 43% y 20%,
respectivamente, en relacién a 1998. La
construccién de locales experimentd una
importante desaceleracion, sobre todo en términos
de superficie, luego del boom de los
hipermercados y shoppings producido entre 1997
y 1998. En el Gltimo tiempo esta tendencia se vio
reforzada por el pobre desempeno del sector
comercial de Bahia Blanca y por el abaratamiento

Evolucion de la cantidad de permisos para construccion, por
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categoria de inmueble
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en las cotizaciones de los locales que, en muchos
casos, hace mds conveniente la compra de una
unidad ya construida que la edificacién de otra
nueva.

Resultados por sector de la ciudad

Los sectores con mayor peso relativo en la
nueva construccién, tomando como criterio el
numero de permisos en 1999, son Norte, Noroeste,
Centro y Noreste. Cada uno de éstos recibié entre
100 y 180 autorizaciones a lo largo del periodo,
que representan en conjunto el 63% de la
construccién total. En particular, el sector Norte
participa con el 21%, consoliddndose como lider
en nuevos proyectos constructivos. En el otro
extremo se ubica el Sur, con un total de 33 permisos
al cabo del aho (4% del total).

Por otra parte, las zonas mds dindmicas,
es decir las que mds crecieron en relacién a 1998,
fueron la Norte y la Sudeste. Estas manifestaron
incrementos del 43% y 40% respectivamente en la
cantidad total de expedientes. En cambio, los
sectores con mayores caidas fueron el Sur (-58%) y
el Sudoeste (-35%).

En términos de superficie, las dreas mds
importantes son Norte, Noreste, Centro y Este, cada
una de las cuales concentra aproximadamente un
15% del total de metros cuadrados autorizados. El
Sudeste se posiciona en ultimo lugar, con un 5%
del drea total. Para visualizar mejor los dos extremos
puede citarse que el Norte recibié aprobaciéon para
edificar 13,5 mil metros cuadrados y el Sudeste tan
sélo para 5,8 mil.

Las zonas de mayor crecimiento en el
ultimo ano fueron el Centro, el Sudeste y el Norte,
que exhibieron alzas respectivas del 44,5%, 37% y
32% en el total de metros cuadrados permitidos.
En tanto, el sector con bajas mds importantes fue
el Sur, que observé una caida del orden del 42%.

Finalmente cabe decir que la mayor parte
de los permisos destinados a vivienda se concentré
en los sectores Noreste y Noroeste (36% en
conjunto). En tanto, el Este absorbié casi el 49% de
los expedientes para departamentos y el Centro el
24% del total atribuible a locales comerciales. Estas
diferencias de concentracién relativa son las que
confieren perfiles distintos a cada una de las zonas
geogrdficas de Bahia Blanca. En funcién de ellos
es que pueden identificarse dreas residenciales,
comerciales, industriales, de departamentos, etc.
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Desempeio de la construccion por sectores
seclor Canfidad de permisos , Superficie (m2) ,
1998 1999 Variacion 1998 1999 Variacion
Centro 136 127 -6,6% 9.321 13.468 44,5%
Este 95 93 -2,1% 7.600 8.357 10,0%
Norte 128 183 43,0% 9.202 12.124 31,8%
Noreste 136 102 -25,0% 18.115 12.342 -31,9%
Noroeste 157 137 -12,7% 15.290 12.076 -21,0%
Oeste 66 76 15,2% 6.224 6.431 3,3%
Sur 79 33 -58,2% 6.820 3.975 -41,7%
Sudeste 50 70 40,0% 3.790 5.208 37,4%
Sudoeste 80 52 -35,0% 7.278 5.830 -19,9%
Posicionamiento relativo de los sectores - Aho 1999
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Dimension promedio de las construcciones

La supetrficie promedio por permiso
expedido aumentbé de 101,7 a 114,2 metros
cuadrados entre 1998 y 1999, lo que significa una
variacion superior al 12%.

La tendencia a construir inmuebles de
mayor superficie unitaria es generalizada pero se
observa con mayor claridad en el caso de los lo-
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cales y de las viviendas. A principio de la década,
la superficie promedio por permiso para los locales
era inferior a los 94 metros cuadrados mientras que
en el '99 ascendié a 186. En 1998, el drea unitaria
promedio habia alcanzado para esta categoria
casi 134 metros cuadrados, lo que involucrd un in-
cremento del 34% en 1999.

En el caso de las viviendas, la superficie
media por permiso pasé de 72 a 102 metros
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cuadrados entre 1990y 1999, lo que significa un
crecimiento del 24%. Respecto a 1998 la cifra se
mantuvo prdcticamente sin cambios.

Superficie promedio por permiso
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Finalmente se encuentran los departamen-
tos, que exhibieron un comportamiento variable a
lo largo de la década. Lo que cabe resaltar es el
crecimiento que verificaron en el Ultimo afo, al
pasar de 70 metros cuadrados por expediente a
un promedio de 82,4 metros cuadrados. Esto

representa una variacion del 19%.

La conclusién que puede extraerse es que,
aun en un contexto general con bajas en los planes
de construccién atribuido al contexto recesivo, las
obras que planean concretarse implican una
superficie unitaria mayor que la que se registraba
en periodos anteriores. []

' Fuente: Departamento de Contralor de Obras
Particulares - Municipalidad de Bahia Blanca-
Estadistica de Edificacién - Sector Privado.

2 Cabe aclarar, para el caso de los departamentos,
que cada unidad es considerada como una
autorizacién independiente. Un edificio involucra para
la Municipalidad un solo permiso (el correspondiente
a todo el complejo habitacional), al margen de la
cantidad de departamentos que incluya. En la
interpretacion del CREEBBA, en cambio, se atribuye a
un permiso a cada departamento, a fin de contar
con una idea mds precisa de la nueva capacidad
habitacional generada. Nétese que, de no proceder
asi, tanto un edificio con 20 departamentos como
uno de 100, representarian un solo expediente. Si en
cambio se asumen 20 permisos para el primero y 100
para el segundo, la idea de capacidad habitacional
resulta mads clara.

Nota: se agradece la valiosa colaboracién del Sr.
Pedro de Luis, del Depto. de Contralos de Obras
Particulares-MBB, en el suministro de datos.
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Resena de la industria 1999: mal ano para las empresas

locales

B La magnitud de la recesién fue similar a la del “efecto tequila” pero con una
caida de precios internacionales mucho mds fuerte. B La mayoria de los sectores
locales presentaron evoluciones desfavorables. B La situacién mejoré en el dltimo
trimestre del ano, especialmente a nivel pais.

El sector industrial ha vivido en 1999 uno
de los mds dificiles afos de la década, como
consecuencia de la fuerte caida en la demanda,
los bajos precios y los problemas generados por la
devaluacion brasilena. Si bien los sectores mds
afectados en un principio fueron los vinculados a
la exportacién, y mds precisamente los que
destinan sus productos al Brasil, las dificultades no
tardaron en difundirse a casi la totalidad del sector
industrial, lo cual origindé una reduccién en la
actividad manufacturera de nuestro pais cercana
al 7% para la totalidad del afo 1999.

Bahia Blanca ciudad no ha sido ajena a
esta coyuntura recesiva instalada en el pais, por lo
que también su sector industrial sobrellevé serias
dificultades en el ano recientemente finalizado. En
este caso la caida en la actividad manufacturera
fue cercana al 5%2 segun se desprende de los
resultados del Estimador Mensual Industrial (EMI-
CREEBBA), en el cual la mayor parte de los sectores

relevados presentaron balances negativos.
Comparando la retraccién de 1999 con la
crisis del tequila, se observa que si bien la magnitud
de la caida fue similar, la recesién actual se
desarrollé en un marco de caida de precios
internacionales que afectd principalmente a los
productores de bienes transables, pero que
también se difundié al resto de la economia. Esta
coyuntura ha afectado negativamente la
rentabilidad de las empresas, lo que se ha
manifestado numerosos casos de firmas que
sufrieron dificultades financieras, viéndose
obligadas algunas de ellas a cesar sus actividades.
El piso de la recesién en la ciudad se
produjo en el segundo y tercer trimestres del ano,
al registrarse los niveles mds bajos de actividad, y
al no existir, por otra parte, perspectivas de mejoras
en el corto plazo. El ultimo trimestre se vio
favorecido con una reduccién importante de la
incertidumbre que habia hecho postergar gran

Situacidn general de la industria
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parte de las decisiones en los primeros meses del
ano. Esto fue consecuencia de la finalizacién del
proceso electoral en el mes de octubre, y a una
mejora en la situacién internacional, especialmente
en Brasil. Estos factores generaron mejoras en la
situacién general y la tendencia de ventas de las
empresas, segun surge de la encuesta de
coyuntura bimestral que realiza el CREEBBA. Esta
leve mejoria no se tradujo, en un principio, en
aumentos de los niveles de produccién, debido a
que las mayores ventas se habrian abastecido con
stocks acumulados. De todas maneras, todo hace
suponer que si la tendencia ascendente continuaq,
en los préximos meses también se producirdn
incrementos en la produccién.

Al comparar la evolucién de los
estimadores industriales de Bahia Blanca (EMI-
CREEBBA) y del pais (EMI-INDEC), se observa que
durante los peores meses de la recesién (3 primeros
trimestres de 1999) la caida de la industria habia
sido de menor intensidad en nuestra ciudad que
en el resto del pais. Esto se debe a que los sectores
mds castigados por la crisis brasilefia, como el caso
de los automotores, neumdticos o siderurgia, no
tienen presencia en Bahia Blanca y sélo la afectan
en forma indirecta. Por las mismas razones, cuando
a partir del mes de septiembre comienzan a
evidenciarse signos de recuperacion en la indus-
tria en general y en estos sectores en particular, el
crecimiento en el resto del pais es marcadamente
superior al local, lo que haria suponer que la salida
definitiva de la recesién seria mds lenta y se
prolongaria por mds tiempo en el dmbito local,
que en el resto del pais.

Andlisis sectorial

Al analizar los distintos sectores que
componen la industria bahiense se observa que las
principales bajas se registraron en Ldcteos,
Metalurgicas e Impresion de Publicaciones, mientras
que las alzas mds importantes se produjeron en los
sectores Agua y Soda, Materias Quimicas Bdsicas y
Faena Vacuna. El rubro con mejor desempeno en
1999 fue el de Agua y Soda, cuya produccién

Comparaciones con igual mes
del ano anterior
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crecié cerca de un 60% como consecuencia de
los problemas surgidos en la provisién publica de
agua a comienzos del segundo semestre. Hay que
destacar que este importante incremento sélo se
verificé en el consumo de agua envasada, mientras
que en el caso de la soda se observaron ventas
similares, e incluso en algunos casos inferiores, a
las de 1998.

Otro sector que mostré un crecimiento
importante en su produccién a lo largo de 1999
fue el de Materias Quimicas Bdsicas, con un
crecimiento del 19% respecto al ano anterior, a
raiz de la puesta en marcha de inversiones realizadas
en el Polo Petroquimico local. De todas maneras,
hay que destacar que la situacién del sector se vio
afectada por los menores montos de ventas y los
bajos precios que se registraron en estos productos
especialmente en el primer trimestre del ano.

La Faena Vacuna registré un incremento
en la produccion del 10% en el aho que finalizara
recientemente. Estos niveles solo implican una leve
mejora respecto al dificil aho 1998, pero aun
contintan siendo reducidos si se los compara con
los niveles histéricos normales. La mejora se debe
principalmente al mayor consumo de carnes rojas
generado por una reduccion de precios del orden
del 30% en comparacién al afo anterior. Sin em-
bargo, uno de los aspectos negativos que atravesd
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el sector en el ‘99 fueron las dificultades financieras
que afectaron a uno de los frigorificos de mayor
envergadura de la ciudad ubicdndolo al borde del
cierre.

La produccién de carnes rojas en el pais
también mostré un incremento del 10%, lo que
segun el INDEC fue consecuencia del aumento en
el consumo interno. Durante 1999 se observaron,
asimismo, mayores colocaciones en el exterior
favorecidas por los menores precios de la haci-
enda. Cabe mencionar que actualmente se estd
definiendo en el sector un nuevo sistema de
distribucion de Cuota Hilton sobre exportaciones
de cortes de carnes de alto valor.

El sector de Refinacién de Petrdleo y Gas
sélo crecié un 0,8% en comparacién con el afo
anterior. Esta actividad se vio afectada por la menor
demanda de derivados como consecuencia de la
recesién econémica y por el alza en el precio del
crudo que redujo los mdrgenes de rentabilidad
para la refinacién. El hecho mds destacado del
periodo fue el cierre de una de las refinerias hacia
mediados del mes de noviembre, lo cual significé
por otro lado la pérdida de aproximadamente 60
puestos de trabajo.

La actividad del sector a nivel pais
también tuvo un comportamiento estable con un

crecimiento en la produccién de sélo el 0,7%, y
un nivel similar de ventas externas comparadas con
el ano anterior. Por otro lado, el INDEC senalaba en
su informe que el ano 1999 se caracterizd por el
cambio de propiedad de los paquetes accionarios
de algunas compahias que operan en el mercado
local debido a la inserciéon en nuestro pais de
algunas grandes firmas internacionales que
favorecen la adopcién de nuevas tecnologias y la
incorporacién de los nuevos disenos de bienes de
capital. Por esta razén, segun fuentes consultadas
por dicho organismo, se prevé una mayor
modernizacién y competitividad del sector en los
préximos anos.

Otro sector que no registré6 grandes
variaciones fue el de Pastas Secas, cuya
produccién cayé un 0,5% respecto a 1998. Si bien
las ventas no sufrieron una caida importante, las
principales dificultades como consecuencia de la
crisis econémica surgieron en la caida de los
mdrgenes de rentabilidad. Esto fue consecuencia
de la venta de productos con menor valor
agregado y la competencia de las marcas propias
de los supermercados a un precio menor. Por otro
lado, las dificultades financieras que debieron
afrontar las empresas hicieron que una de las
companias mds importantes debiera cesar sus

Evolucién de la industria por sectores - Ao 1999
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actividades a mediados del mes de enero del 2000.

Los Fiambres y Embutidos sufrieron una
reduccién en su produccién del 2,5% a lo largo de
1999, especialmente como consecuencia de la
caida en las ventas del segundo semestre del ano.
Ni siquiera la mayor demanda que suele
acompanar alos Ultimos meses del afo fue capaz
de revertir esta tendencia negativa ya que la
produccién en diciembre, que suele ser uno de los
meses mds fuertes, fue un 7% inferior a la del ano
anterior.

La fabricacién de Pldsticos Primarios, que
es el ofro sector perteneciente al Polo Petroquimico,
vio reducida su produccién cerca de un 3% a lo
largo de 1999 en comparacién con el ano ante-
rior. El fuerte impacto de la devaluacién brasilefia
en las ventas y la caida en el precio internacional
de estos productos debida a la crisis asidtica, han
sido los factores mds importantes a la hora de
explicar el negativo balance del afo que
recientemente finalizara. Esta situacién local fue
similar a la observada en el resto del pais, donde
la produccién del sector cayd un 9% respecto a
1998, mientras que las importaciones provenientes
de Brasil aumentaron en un monto cercano al 40%.
De todas maneras, las perspectivas para los
préximos meses han mejorado de la mano del alza
de los precios internacionales y por la pronta
finalizacién de las importantes inversiones que se
estdn llevando a cabo.

Las empresas pertenecientes a los
sectores de Panaderias y Pastas Frescas sufrieron
también una caida importante en sus ventas, lo que
originé reducciones en la produccién de un 6%y
un 11% respectivamente. Un aspecto positivo es
que en los ultimos meses del ano la tendencia
negativa fue reduciendo su intensidad y hacia
inicios del 2000 se observa incluso un leve
crecimiento en ambos sectores.

El sector de Impresion de Publicaciones
Periédicas fue uno de los mds afectados por la
recesion de 1999, finalizando con una caida para
la totalidad del periodo del 16%. Esta importante
reduccién se debe a que cuando los consumidores
sufren una reduccién en sus ingresos como ocurrié
en 1999, es por lo general en este tipo de sectores

donde mds se evidencia la caida en las ventas
dado que es mds sencillo reducir estos consumos
que el de alimentos y bebidas.

Las Metalurgicas, por su parte, han visto
reducida su produccién cerca de un 17% en el
ano 1999 como consecuencia principalmente del
menor nivel de actividad en el sector de la
construccion. En este sentido, el nUmero de metros
cuadrados construidos durante el primer semestre
de 1999 ha sido un 25% menor que el registrado en
el ano anterior, y mds de un 50% inferior al nivel de
1997, segun surge de los permisos municipales.

Por ultimo, el rubro con peor desempeno
durante 1999 ha sido el de Ldcteos, que como
consecuencia de la fuerte reduccién de precios
que afectd al sector redujo su produccién un 19%.
Esta caida de precios mayor al 15% fue
consecuencia de la sobreoferta en la cuenca
lechera mds importante del pais en el sur de Santa
Fe y Cérdoba, lo que afectd seriamente a la
rentabilidad de las empresas locales. Este
importante aumento en la produccién nacional se
debe a que reprogramar la produccion ldctea (es
decir, disminuir la sobreoferta existente) no es de
fdacil coordinacién debido a que la actividad
primaria se encuentra muy atomizada, lo que
dificulta poder tomar una decisién conjunta. Ante
este escenario, las principales empresas
productoras continuaron procesando estos
mayores volumenes de leche cruda. Frente a un
mercado interno estable intentaron, por un lado,
diversificar su produccién y, por otro, ganar nuevos
mercados externos. Si bien Brasil continué siendo
el principal destino de colocacién para la leche
en polvo, algunas empresas lideres concretaron una
unioén transitoria comercial para poder colocar sus
productos en mercados extra Mercosur.[]

! Los datos industriales a nivel pais surgen de la informacion
suministrada por el INDEC.

2 Este cdlculo se realizd sin tener en cuenta los sectores
Petroquimicos y de Refinacién que habian realizado
importantes paradas técnicas de planta en 1998.
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Sector Variac. local  Variac. pais Aspectos principales

Problemas en la provisién publica

59,0% d
Aguay soda ° o de agua en el segundo semestre
Materias quimicas bdsicas 19,4% -2,1% Puesta en mcr.cha C.j? importantes
proyectos de inversion
o o Reduccién de precios y mayor
Faena vacuna 9,7% 10,1% ;
consumo de carnes rojas
] ., P Aumento del precio del crudo.
0,8% 0,7% ) o
Refinacion petroleoy gas ° ° Cierre de una de las refinerias
Pastas Secas -0,5% s/d Venta de productos con'r.nenor
valor agregado y rentabilidad
Fiambres y embutidos -2,5% s/d Reduccién en el consumo
Pidsticos pimarios 2.9% -8,7% CGI(.iO de preciosy de.ventos al
Brasil. Buenas perspectivas.
Panaderias -6,0% s/d CGI.dG en Ic'de.mcndo-, leve
mejora hacia fin de ano
Pastas frescas 11,3% s/d Imporante reducc!on_de ven-Ias
y leve repunte hacia fin de afo
Impresién de publicaciones -15,9% s/d Fuerte reduccion en la .d?mqndd
y en las ventas de publicidad
Metallrgicas 16,7% s/d DIfI(.:I|. situacién por menor.tmlvel de
actividad en la construcciéon
Lacteos 18.,8% 10,7% Imporlcntelreducm.?n de precios
que afectd rentabilidad
Total Industia -4.9% -6.9% Fuerte recesion. Caidas en la ren-

tabilidad. Mejora a fin de ano
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Indice de precios al consumidor

W £/ efecto de la uUltima reforma impositiva quedé reflejado en el indice de precios
al consumidor del mes de enero. M En Bahia Blanca se registré un aumento del
1,03% y en Capital Federal del 0,8%. B Los articulos con mayores subas fueron los
combustibles y las bebidas. B En febrero la variacién del IPC retorné al promedio

de los ultimos anos, resultando del 0,1% en la ciudad y del 0% en Buenos Aires.

Panorama general

Tras varios anos con variaciones mensuales
de precios ubicadas en torno al 0%, se registraron
en enero cambios porcentuales significativos, tanto
en Bahia Blanca como a nivel del pais. La mayor
parte del ajuste de precios se debid al impacto de
la ultima reforma impositiva, promulgada en
diciembre pasado. En efecto, como la esencia
de la reforma fue la modificacién de gravdmenes
sobre el consumo (Impuestos Internos, IVA, Impuesto
sobre los combustibles) el traslado de la mayor
carga tributaria sobre los precios minoristas fue
inmediata para la mayoria de los rubro afectados.
Concretamente, el IPC aumenté un 1,03% en la
ciudad y un 0,8% en el dmbito de la Capital Fed-
eral y el Gran Buenos Aires, de acuerdo al
relevamiento del INDEC. Los principales ajustes se
registraron en “Alimentos y Bebidas” y en el rubro
Combustibles del capitulo “Transporte vy
Comunicaciones”. También se anadieron algunas
subas de cardcter estacional, como la registrada
en “Esparcimiento”.

En febrero la variacién del indice retorné
a los promedios normales, si bien se observaron
ciertos resabios del traslado de impuestos. También
se destacaron las bajas en “Educacién”,
“Indumentaria” y el rubro Turismo. En definitiva, el
resultado local fue del 0,1% y el correspondiente a
Buenos Aires del 0%.

Resultados del IPC por capitulos
Mes de enero

El 2000 se inicié con un fuerte ajuste de los
precios minoristas, tal como se habia previsto tras
la promulgacién de la ley de reforma impositiva
en diciembre pasado. El indice al consumidor lo-
cal del mes de enero cerré con un aumento del
1,03%, consoliddndose en el resultado mensual mds
alto desde enero de 1995. En esa oportunidad, el
INDEC habia informado una variacién del 1,25%. El
incremento general de los precios contrarresté la
deflacion registrada en 1999 (-0,5%), en el marco
de la recesién econdmica en el pais. Las alzas
registradas en esta oportunidad no estdn asociadas
al crecimiento de la economia, que adn no muestra
signos claros de reactivaciéon, sino mds bien al
impacto del ajuste tributario recientemente
implementado y a otros cambios normales en esta
época del ano (turismo, servicios).

Si bien en todos los meses de enero el IPC
suele exhibir aumentos de indole estacional, en el
Gltimo relevamiento se sumé el traslado impositivo
desde las empresas hacia los consumidores. La
mayoria de las firmas, cuyos mdrgenes de
rentabilidad observaron importantes caidas en el
Ultimo ano, expresaron la imposibilidad de absorber
los mayores gravdmenes. De esta manera, los
rubros conformados por combustibles, bebidas,
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Variacion del IPC en Bahia Blanca y Buenos Aires
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cigarrillos, telefonia celular y servicios médicos
prepagos fueron los mds directamente afectados
por la medida.

Ciertos analistas estiman que parte del
efecto observado en los precios quedard
compensado con bajas resultantes de una mayor
competencia empresarial, en especial en los rubros
de medicina prepaga y telefonia celular.

En Bahia Blanca, el capitulo con mayor
variacién durante enero fue “Alimentos y Bebidas”
qgue aumentoé un 1,8%. Dentro de éste se destacd
la suba estacional en Frutas frescas (16%), el in-
cremento en Bebidas no alcohdlicas (6%) y el alza
en Verduras y legumbres (4,7%). En el caso de las
bebidas, cabe recordar que las empresas del sec-
tor ya habian anunciado, a raiz de la reforma
impositiva, traslados del orden del 4% en las colas
y el agua mineral y del 10% al 16% en bebidas
alcohdlicas tales como el champagne y el whisky,
entre otras (estas ultimas no integran la canasta de
referencia del CREEBBA). La carne, tras varios
altibajos a lo largo del mes concluyé con un ajuste
del 1%, al igual que el azucar y los dulces. Por el
lado de las bajas sobresalieron los aceites y grasas
(-2,8), los pescados y mariscos frescos (-1,85), los
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productos Idcteos y los alimentos semipreparados
y preparados, éstos con descensos del orden del
1%.

En segundo orden de importancia se ubicd
“Transporte y Comunicaciones”, con una variacién
del 1,5%. Aqui repercutié el comportamiento del
precio de los combustibles que, desde agosto
pasado, exhibe una marcada tendencia
ascendente. En enero, el aumento ajustado por la
participacién del producto dentro la canasta fa-
miliar incidié en un 7%, producto esto también del
nuevo paquete impositivo. Mds alld de este
aspecto, las cubiertas, repuestos y servicios de
reparacién y mantenimiento de vehiculos
aumentaron cerca de un 1%, debido al impulso
estacional de la demanda, atribuible a las
vacaciones de verano. También cabe resaltar que
el transporte publico de pasajeros mantuvo sus
tarifas sin cambios.

“Esparcimiento” fue otro de los capitulos
con incrementos de relativa importancia. El indice
general de este agrupamiento varié un 1,4%. Como
es habitual en esta época, el rubro Hotel y
excursiones aumentd y lo hizo en un 3%. Este
cambio se adicioné a las subas que las agencias
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de vigje ya habian aplicado durante diciembre,
en plena temporada de venta de paquetes
turisticos. Otros cambios correspondieron a Libros,
diarios y revistas (3,4%) y a Juguetes (3%).

“Vivienda” observé una pequena variaciéon
(0,13%) y se atribuyé a la modificacién en el cargo
variable del servicio medido de gas para la
categoria residencial. Este cambio es de naturaleza
meramente estacional.

“Equipamiento y funcionamiento del
hogar” registré una pequena suba cercana al 0,1%.
En este resultado intervinieron, por un lado, los
aumentos en Artefactos domésticos (1,5%) y
Articulos de limpieza (1,8%), y por el otro, las bajas
en Textiles y accesorios para la decoracién (-
1,8%) y Servicios para el hogar (-1,3%).

“Indumentaria”, que fue un capitulo con
importantes bajas de precios en 1999, como
consecuencia de la fuerte retraccién de las ventas,
concluyd con un leve aumento en el mes de enero.
La variacién neta resulté de la recuperacion en el
valor de la ropa exterior (1%) y de la caida en el
calzado (-0,8%), las telas (-0,8%) y la ropa interior
(-0,3%).

Finalmente hubo aumentos destacados
dentro del capitulo “Bienes y servicios varios” (2,3%).

En especial sobresalié el incremento en Cigarrillos,
que ascendidé un 3% en respuesta al traslado del
impuesto adicional de emergencia sobre la venta
de dicho producto. También se relevaron
incrementos en los articulos para la higiene y el
cuidado personal: aqui el indice varié 2,4%.
Solamente dos capitulos presentaron bajas
en enero aunque de pequena magnitud:
“Educacion” y “Salud”. “Educacion” exhibié un
descenso del 0,14%. Cabe recordar que este
agrupamiento habia registrado algunas subas en
los meses precedentes. En enero, la demanda de
articulos escolares es muy baja y es por ello que la
merma de pecios resulta previsible. Seguramente
en febrero habrd ciertos ajustes, una vez que la
demanda aumente ante la proximidad del inicio
del ciclo escolar. Por ultimo estd el caso de
“Salud”. Aqui hubo un descenso del 0,4%. Este se
atribuye a la caida del 1,2% en el precio de los
elementos de primeros auxilios. En el caso de los
servicios médicos prepagos se detectaron algunos
ajustes ascendentes durante los meses anteriores.
En esta oportunidad los valores se mantuvieron pero
es probable que a partir de febrero se registren
subas, una vez que se defina totalmente la
facturacién por parte de las entidades prestadoras,

Variaciéon de los precios por capitulo - febrero 2000

Bienes y servicios varios C——1%
Transpore y comunicaciones |:| 0,3%
Alimentos y Bebidas []03%
Salud {1 0.05%
Vivienda 0,00%
Indumentaria -0,3% ]
Equipamiento y funcionamiento del hogar -0,3% E
Educacion -08% ]
Esparcimiento -1.0% C—1
-3% -2% -1% 0% 1% 2%
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en atencién al recargo del IVA correspondiente al
ajuste definido en la reforma tributaria.

Mes de febrero

En febrero, el Indice de Pecios al
Consumidor cerrd con una variaciéon del 0,1%. Tras
la importante suba registrada en enero, se obtuvo
un resultado acorde con el promedio mensual de
los Ultimos anos. Cabe recordar que al inicio del
2000 se observaron ajustes en varios rubros, que
resultaron afectados por la modificacién en
Impuestos Internos e IVA, en el marco de la ultima
reforma tributaria. Esto generé el aumento men-
sual mds importante desde enero de 1995. Una
vez trasladada la mayor parte del impacto a los
precios minoristas, los cambios producidos en
febrero resultaron de menor magnitud.

El capitulo con mayor variacion fue “Bienes
y servicios varios” (1,1%), a raiz del incremento en
el indice de los productos descartables (3,4%) y
de los articulos de tocador (0,6%). Estos son rubros
con alta movilidad de precios, sobre todo en super
e hipermercados, por la gran cantidad de marcas
y variedades que dan lugar a ofertas y
promociones varias .
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“Transporte y Comunicaciones” se ubicé en
segundo lugar, con un aumento del 0,3%. Aqui el
principal cambio correspondié a Combustibles y
Lubricantes, que presentd un alza cercana al 1%.
Hace ya varios meses que los combustibles exhiben
incrementos, como consecuencia de la tendencia
alcista en el precio internacional del crudo.
Adicionalmente, en enero se trasladé el ajuste del
impuesto sobre la nafta comun. Otro rubro con
aumentos fue Cubiertas, repuestos y reparaciones
(0,7%). Esta categoria suele presentar alzas
estacionales durante enero y febrero, como
consecuencia de la mayor demanda, generada
por el acondicionamiento de vehiculos que la gente
normalmente realiza durante el receso estival. Con
respecto a Comunicaciones se tiene que, si bien
no se registraron variaciones a lo largo del periodo,
es previsible que se operen bajas a partir de marzo,
cuando comience a regir la serie de descuentos
acordados entre las empresas teleféonicas y el
gobierno. Segun ello, los clientes residenciales, que
son los captados para el cdiculo del IPC,
obtendrian rebajas del orden del 5,5% en caso de
estar adheridos a algun plan.

“Alimentos y Bebidas” concluyd con una
variacién del 0,29%. Dentro del capitulo se
destacaron los aumentos en Frutas frescas (5%),
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Leche y productos Idcteos (2,3%) y Carnes (1,4%).
A su vez, dentro del rubro de las carnes
sobresalieron las variaciones en fiambres (5%),
pescados y mariscos (3,2%) y carne vacuna (1,8%).
Por otra parte, cabe mencionar los incrementos
en Jugosy Cerveza (3,5% y 2% respectivamente),
que en el mes anterior se habian mantenido
prdcticamente sin cambios, a pesar de la mayor
carga dispuesta dentro de Impuestos internos. Es
posible entonces que el traslado haya tenido lugar
recién en febrero. Por el lado de las bajas, los
cambios mds importantes se produjeron en
Verduras frescas (-3%), por ajustes estacionales de
oferta, Azucar, dulces y cacao (-2%), Condimentos
(-1,7%) y Cereales y derivados (-1%).

El capitulo “Salud” observé una suba de
cardcter leve (0,5). Con este resultado se compensé
la baja de igual magnitud verificada en enero. Esto
obedecidé a la normalizacién en el precio de los
elementos de primeros auxilios que habia sufrido
un descenso durante el mes anterior. En tanto, los
medicamentos, los servicios médicos y las obras
sociales y prepagas permanecieron sin cambios.

Con respecto a los capitulos con bajas
sobresalié “Esparcimiento”, que cerré con un
descenso cercano al 1%. Ante la deprimida
demanda de paquetes turisticos, las agencias de
viajes lanzaron importantes promociones, aun en

Costo promedio, maximo y minimo de
la canasta de consumo
2.000 +
1.636
1.600 -
1.327
§ 1.200 - 1.067
[0}
Q
800 -
400 -
0
Minimo Promedio Maximo

plena temporada. En febrero, concretamente, el
rubro Hotel y excursiones bajé un 4,4%. También
se registraron bajas cercanas al 1% en la categoria
“Entretenimientos”.

“Educacién” concluyd con una variacién
negativa del 0,8%. En particular se detectaron
ofertas en el rubro Utiles escolares, que bajé en
mds de 2%. Seguramente la mayor demanda
atribuida al inicio préximo de las clases determind
competencia en precios entre los comercios lo-
cales, a fin de acaparar la mayor porcién de las
ventas posible. Por su parte, el indice
correspondiente a cuotas de colegios e institutos
de ensenanza (idioma, computacién) no presentd
cambios con respecto a los valores registrados a
lo largo de todo 1999.

“En febrero, el costo promedio de
la canasta bdsica de consumo
fue estimado en 1.327 pesos”

Por uUltimo se encuentran los capitulos
“Equipamiento y funcionamiento del hogar” e
“Indumentaria”, que registraron una caida del 0,3%.
En el primer caso se destacé la baja en el capitulo
Articulos de limpieza (-2,8%), que habitualmente
es objeto de promociones y ofertas especiales,
sobre todo en los grandes centros de compra.
También descendié en mds de 1% el indice del
rubro Electrodomésticos. Este comportamiento
puede atribuirse a la intensa competencia
comercial, que se ha acentuado de manera par-
ticular en el Ultimo tiempo, como consecuencia
de la radicacién local de importantes firmas del
ramo. Con referencia a “Indumentaria” se
verificaron descensos en la ropa exterior, las
prendas interiores y el calzado deportivo. Las
variaciones porcentuales se ubicaron entre el -1%
y -6%. Estas bajas pueden constituir el resultado
de dos factores que se conjugan: por un lado, los
bajos niveles de venta que registran los comercios,
y por el otro, las importantes liquidaciones por fin
de temporada observadas en el medio.
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Finalmente cabe destacar que “Vivienda”
fue el Unico capitulo sin variaciones durante el mes
de febrero.

Costo de la canasta de consumo

En febrero el costo estimado de la canasta
bdsica de consumo para una familia de cinco
integrantes alcanzé un valor promedio de 1.327
pesos. De ese monto, aproximadamente un 35%
corresponde a “Alimentos y Bebidas” y un 15% a “
Indumentaria”, que constituyen los capitulos de
mayor peso dentro del presupuesto familiar. El resto
se distribuye entre las categorias correspondientes
a vivienda, salud, educacién, esparcimiento,
tfransporte, comunicaciones y bienes y servicios
varios. Ademds se estimd un valor mdximo de la
canasta, considerando las marcas lideres y los
productos fuera de promocién. Este se ubicé en
torno a los 1.636 pesos. En tanto, se arribdé a un
monto minimo de 1.067 pesos, mediante la sola
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inclusion de articulos de menores precios y de
aqguellos en promocién.

Peso relativo de los capitulos en
la canasta de consumo

Alimentos y Bebidas

Transporte y Comunic.

Indumentaria

Esparcimiento

Educacién

Vivienda

Bienes y serv. varios
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Sector financiero

Sectorfinanciero

B Los depdsitos totales del sistema crecen a una tasa menor a la esperada. B Las
operaciones del gobierno en el mercado de créditos restringen las participacion
de los privados. B E| stock de créditos al sector privado lleva mds de 18 meses sin
crecer, y se mantiene principalmente por la refinanciacién de deudas.

El inicio del ano 2000 presenta una
tendencia favorable en lo referido a la evolucién
de los depésitos totales del sistema. Durante enero,
superados los temores por el cambio de milenio, la
recuperaciéon de los depdsitos bancarios no fue
todo lo rdpida que se esperaba, y el mes termind
con una suba de USS 825 millones, mientras que los
efectuados en pesos , lo hicieron con un incre-
mento de $725 millones. Mientras tanto, febrero
finalizé con una tibia recuperacién respecto al mes
previo, con un crecimiento en los depdsitos en
torno al 1%, debido especialmente al aumento en
los plazos fijos en dolares.

Pese al incremento, la suba registrada
(0,4% promedio mensual) es de menor cuantia ala
ocurrida en igual periodo del ano anterior(1,5%
promedio mensual), cuando ocurria la devaluacién
del real en el Brasil.

Las peores noticias provienen del sector
de la oferta de fondos, donde el stock de crédito
al sector privado, llegd durante el mes de febrero
a la cifra récord de 18 meses sin crecimiento. Si
bien durante el mes de enero habia mostrado una
leve tendencia hacia el alza, el mes de febrero
culminé con una baja del 0,7%.

Diversos factores convergen para explicar
esta situacién. Por un lado el gobierno salié a
demandar fondos luego del anuncio del plan de
financiamiento hacia finales de 1999, con una
proyeccion de ingresos de capitales externos que
luego no se produjo, lo cual provocd un
desplazamiento dentro del mercado local,
acaparando el crédito al sector publico la mayoria

de los fondos disponibles. Asimismo, los bancos se
encuentran con empresas, que luego de atravesar
una de las peores recesiones de la década, no
demandan créditos para nuevos proyectos, y tan
sélo buscan lograr la refinanciacién de los ya
otorgados.

A diferencia de los créditos a empresas,
se observaron comportamientos positivos en los
préstamos hipotecarios y personales, si bien para
éstos Ultimos es de esperar que se revierta la
tendencia, a causa de la entrada en vigencia de
las nuevas medidas impositivas. Los créditos
hipotecarios, con un volumen total de aproximada-
mente 15,5 mil millones, presentan una dolarizacién
de mds del 70%, y durante febrero crecieron un
0,3%, acumulando ya 5 meses de suba
ininterrumpida.

En lo referido a las tasas de interés, y pese
a la existencia de buena liquidez en el sistema
financiero, las tasas pasivas, tanto para los depdsitos
realizados en pesos como para los efectuados en
délares aumentaron en febrero hasta 50 puntos
bdsicos respecto a enero, y hacia mediados de
febrero, los grandes ahorristas podian obtener
rendimientos de hasta casi el 11% anual por
depositos efectuados en moneda local. Algunas
fuentes estiman que el principal motivo de esta
suba se debidé a la competencia entre los distintos
bancos por captar una porcién mayor de los
depédsitos que retornaban al circuito plazo fijo,
buscando de esta forma incrementar en su
participacién de mercado. Dadas las
circunstancias en que ocurrié este alza de tasas
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de interés, mejora en los indicadores de riesgo y
una situacién de liquidez en el sistema financiero,
es de esperar que no se prolongue mas alld del
primer trimestre del ano.

Panorama local

La actualizacién de los datos de depdsitos
y préstamos locales (fines de junio de 1999) indi-
can una suba en el nivel de los primeros de mds
del 1,5 % con respecto a la medicién anterior
(marzo de 1999), mientras que a nivel pais, entre
igual periodo se registré6 una suba de mds del 6
%'. En lo referido al nivel de préstamos locales,
presentan una caida entre las dos observaciones
de casi el 2 %, superior a la registrada a nivel pais

(1,5%). Como se observa, la recesién, junto a la
mayor cautela de los bancos, provocé una virtual
paralizacién del crédito, manteniéndose los niveles
tan sélo por las refinanciaciones de deudas.
Durante el primer bimestre del 2000, y en
lo que respecta a las tasas de interés percibidas
por los ahorristas para sus depésitos, al igual que lo
mencionado anteriormente con respecto al resto
del pais, se registraron subas para casi todas las
operatorias con respecto al bimestre anterior.
Asi, los depésitos a plazo fijo en moneda
local, tanto a 30 como a 90 dias presentaron un
alza en su rendimiento, ocurriendo lo mismo para
los efectuados en moneda extranjera por iguales
plazos. En los primeros, se registré en promedio para
el total del sistema una tasa del 5,9% vy 6,4 %
respectivamente, contra un promedio de 5,6% y

Tasa nominal anual de los depésitos
Total del Sistema En pesos En ddlares
Cajade Ahorro 30dias 90 dias Cajade Ahorro 30dias 90 dias

Bahia Blanca

promedio 2,54 5,60 6,15 2,08 4,80 5,33

tasa mdaxima 3,50 6,50 7,00 3,00 5,75 6,50
Capital Federal

promedio 3,10 6,12 6,46 2,83 5,26 5,65

Total del sistema - Bahia Blanca

Tasa nominal anual sobre préstamos en pesos

Concepto Descubierto  Personales 12 meses Comerciales 30 dias empresas 2% linea
Promedio 44,24 26,71 23,12
Tasa mdxima 63,70 31,90 31,80
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Total del sistema - Bahia Blanca

Tasa nominal anual sobre préstamos en ddlares

* Datos correspondientes al dia 20 de diciembre

Concepto Descubierto  Personales Automotores Vivienda Comerciales 30 dias
da -
12 meses 24 meses 84 meses empresas 2 linea
Promedio 31,6 21,87 17,74 12,52 17,7
Tasa mdxima 42,6 25,80 19,50 14,00 25,0

6,1% registradas en el bimestre anterior. La
tendencia fue igual para los depédsitos en moneda
extranjera que pasaron de un promedio de 4,8% a
5% para los depédsitos a 30 dias, mientras que para
los de mayor plazo, la tasa promedio del sistema
fue de 5,6% contra una de 5,3% nominal anual
registrada en el periodo noviembre - diciembre.
Mientras tanto, en las tasas ofrecidas en el
mercado local por las imposiciones en caja de
ahorro, se registré una pequena suba por las
realizadas en dolares (2,1% contra 2%), mientras
que las efectuadas en pesos registraron una baja.
En lo referido a las tasas activas ofrecidas
en el mercado local, se registré una suba en las
operaciones de descubierto en pesos, cuyo
promedio para el total del sistema termind
ubicdndose en 45% nominal anual frente a un 44%

registrado en el bimestre anterior. Las tasas por
préstamos personales a 12 meses presentaron una
muy leve baja con respecto a los valores del
bimestre anterior y mientras que las pactadas por
préstamos comerciales a empresas de segunda
linea por treinta dias, en pesos, treparon hasta un
promedio para todo el sistema de 25% nominal
anual.

Para las mismas operatorias pero
nominadas en ddélares, el bimestre pasado muestra
bajas tan solo para las operaciones para préstamos
personales, mientras que en el resto de las
operaciones consultadas, tan solo se observaron
subas.

' Fuente: Boletin Estadistico del BCRA. Enero del 2000
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Sectorindustrial: evolucion del EMI-CREEBBA

B Los indices de diciembre y enero mostraron fuertes reducciones, originadas en
el cierre de una de las refinerias locales. B Si no se tiene en cuenta este efecto se
observa un leve crecimiento en el resto de los sectores. B La mayoria de Ias
empresas consultadas consideran que las ventas aumentardn en el 2000.

Resultados a nivel local

De acuerdo a los datos obtenidos del Estimador
Mensual Industrial (EMI-CREEBBA), la industria
manufacturera bahiense ha registrado un descenso
importante en el Ultimo bimestre al compararla con
iguales meses de los anos anteriores. Las caidas
del 6,5% durante diciembre y del 8% en enero
registradas en los niveles de produccién se explican
casi exclusivamente a raiz del cese de actividades
desde mediados de noviembre Ultimo de una de
las refinerias de petréleo locales cuya produccién
tenia un valor cercano a los 10 millones de ddlares
mensuales. Es de destacar, sin embargo, que el
resto de la industria local ha crecido en este
bimestre aproximadamente un 4,5%, lo cual estaria
indicando una cierta recuperacién respecto alos
reducidos niveles de 1999.

Resultados sectoriales

Los dos sectores con mayor crecimiento en
enero han sido los pertenecientes al Polo
Petroquimico, debido a los mayores niveles de
produccion que se registran en algunas plantas en
las que ya han finalizado las inversiones
programadas. En este sentido, el sector de Pldsticos
Primarios (PVC y Polietilenos) registré un incremento
del 16,5%, mientras que el de Materias Quimicas
Bdsicas crecié un 10,5% respecto a enero de 1999,

Otro sector que también ha registrado un
incremento en enero es el de Agua y Soda, cuya
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produccién crecidé un 5,3% en relacién al mismo
mes del ano anterior. De todas maneras, este
porcentaje de crecimiento indicaria que su
evolucion tenderia a estabilizarse en niveles
similares a los del ano pasado, luego de los fuertes
aumentos registrados en el segundo semestre de
1999.

Las Panaderias y las fdbricas de Pastas
Frescas han mostrado durante enero un incremento
del 2,1% y del 1,6% respectivamente, en relacién
aigual mes del ano pasado. Estos valores confirman
la tendencia de recuperacién iniciada en el Gltimo
trimestre del ano pasado, que indican un leve
repunte en los montos de venta.

Con una caida del 0,6% respecto a enero
de 1999, el sector de Impresion de Publicaciones
Periédicas también parece indicar que lo peor de
la recesion ha quedado superado y que las ventas
comienzan a presentar una tendencia positiva,
aungue muy tenue por el momento. Una situacién

Evolucion EMI - Nivel general
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Evolucion EMI nivel general
con estacionalidad

FECHA NIVEL GENERAL VAR. MENSUAL

B.Bca. Pais B.Bca. Pais
ano '97 100 100 - -
ene 98 104,2 90,7 - -
feb 98 97,3 89,4 -6,6% -1,4%
mar 98 104,7 104,1 7,6% 16,4%
abr 98 104,5 103,9 -0,2% -0,2%
may 98 109,5 102,0 48% -1,8%
jun 98 106,1 104,7 -3,2% 2,6%
jul 98 107,4 109,7 1,2% 4,7%
ago 98 90,5 108,4 -15,7%  -1,2%
sep 98 83,5 108,1 -7,7% -0,3%
oct 98 92,7 108,6 11,0% 0,5%
nov 98 98,4 102,3 6,1% -5,8%
dic 98 101,8 92,4 3,5% -9,7%
ene 99 103,7 85,5 1,9% -7,5%
feb 99 96,3 83,7 11%  -2,1%
mar 99 103,5 93,0 75% 11,1%
abr 99 100,2 92,6 -3,2% -0,4%
may 99 101,5 92,9 1,4% 0,3%
jun 99 101,9 93,7 0,3% 0,9%
jul 99 107,6 95,2 5,6% 1,6%
ago 99 11,3 101,3 3,5% 6,4%
sep 99 92,9 102,5 -14,1% 1,2%
oct 99 104,8 103,4 10,4% 0,9%
nov 99 97,7 104,1 -6,8% 0,7%
dic 99 95,5 101,4 -22% -2,6%
ene 00 95,5 90,1 0,0% -11,1%

similar se observa en el sector de Fiambres y
Embutidos, que si bien registré una caida del 3%
respecto a enero del ano anterior, esta variacién
negativa es significativamente menor a la
observada en los Ultimos meses de 1999.

La Faena Vacuna cayé durante enero cerca
de un 8% con respecto al aho pasado. Hacia fina-
les del mes los precios en el mercado de Liniers
han vuelto a subir como consecuencia de la menor
oferta de ganado, lo cual probablemente afecte
los niveles de faena en los proximos meses si estos
mayores precios se mantienen.

La Refinacion de Petrdleo y Gas se redujo
cercade un 17% en relacién al aho pasado. Este

resultado se explica exclusivamente por el cierre
de una de las refinerias locales, que como ya se
sefalara, ha motivado también la caida en el
indice industrial general. Si bien los altos precios
del crudo han originado un crecimiento importante
en la explotacién de petréleo, se han reducido
por otro lado los mdrgenes de rentabilidad en las
actividades de refinacion que han visto encarecido
sustancialmente este insumo. Por otra parte, las
continuas subas en el precio de los combustibles
han generado criticas respecto al funcionamiento
de la competencia en este sector, 1o cual puede
llegar a motivar alguna medida del gobierno para
intentar mitigar estas alzas.

Durante enero ha continuado la dificil
situacién que afrontan las Metalurgicas, habiéndose
reducido su produccién un 17% en comparacion
con igual mes del afno pasado. De confirmarse la
tendencia hacia la recuperacién que se observa
en otros de los sectores, es probable que esta caida
en los niveles de produccion tienda a revertirse en
los préoximos meses, aunque las seiales en este
sentido no han sido por el momento contundentes.

Otro sector donde se ha verificado el cierre
de una de las plantas locales es el de Pastas Secas,
cuya produccién cayé durante enero cerca de un
21%. A lo largo del aho pasado se produjo una
importante caida en los mdargenes de rentabilidad
debido a la venta de productos de menor valor, 1o
cual se suma a las cada vez mds restrictivas
condiciones crediticias del mercado.

Por ultimo, el sector que mayor reduccién
ha registrado ha sido nuevamente el de Ldcteos,
cuya produccién fue un 23% menor que en enero
de 1999. En un informe realizado por el INDEC se
sefala que los precios podrian continuar en baja
en los proximos meses, o que no permite generar
expectativas muy alentadoras para el sector.

Resultados a nivel del pais’

De acuerdo con datos del Estimador Men-
sual Industrial (EMI) desarrollado por el INDEC, la
produccién manufacturera del mes de enero se
incremento 3.2% respecto aigual mes de 1999. La
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actividad del mes de enero con relaciéon a
diciembre verifica una baja del 11.1% con
estacionalidad y una caida del 1.7% en la serie
desestacionalizada.

Desde el punto de vista sectorial, las ramas
industriales con mejor desempeno en enero de
2000 con respecto a igual periodo del afo anterior
han sido automotores (92,9%), fibras sintéticas y
artificiales (78,0)% y aluminio primario (36,5%). Con
relacion a las ramas industriales que registraron un
menor nivel de actividad se destacan detergentes,
jabones y productos personales, negro de humo,
cemento y otros materiales de construccioén.

Andlisis sectorial

La elaboracién de aceites y subproductos
oleaginosos presenta en enero una disminucién del
2% con respecto al mismo mes del ano anterior y
un aumento del 4,9% con relacién al mes de
diciembre. Cabe recordar que las dos ultimas
campanas de soja obtuvieron niveles que se ubican
en el récord histérico, por lo que la industria
aceitera conté con una gran disponibilidad de
materia prima. La demanda externa en el mes de
enero ha sido muy firme en harinas proteicas y mds
débil en aceites. En el caso de los aceites, en el
mercado mundial tiene lugar una importante
acumulacién de stocks en Estados Unidos junto con
un incremento de la produccién de aceite de
palma en Malasia e Indonesia. Influidos por esta
situacién los precios de los aceites tanto de soja
como de girasol en el mes de enero se han
mantenido en valores muy por debajo de los
vigentes en el mismo mes del ano pasado. En
cuanto a las harinas, la demanda China ha
favorecido las ventas externas; el precio de las
harinas de soja y girasol superan a los registrados
en enero de 1999.

La elaboracién de productos ldcteos
registra una caida del 8,6% en enero con respecto
al mismo mes del ano anterior y del 7,9% en
comparacioén con diciembre de 1999. Esta perfor-
mance obedece al menor ingreso de materia
prima de las principales cuencas lecheras como
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consecuencia de la sequia que ha comprometido
parte de la produccién de forrajes y pasturas. Esta
situacién ayuda a disminuir la sobreoferta Idctea
existente. Dicho exceso de oferta ha originado en
los Ultimos meses una importante caida de los
precios tanto de los productos elaborados por la
industria como de la produccién primaria. Con
respecto a esto ultimo, varias entidades del sector
han efectuado una serie de reclamos tendientes a
solicitar la determinacién de un precio minimo que
asegure la rentabilidad del productor primario y la
creacién de un fondo compensador para sostener
los valores de exportacién.

Estimador Mensual Industrial - INDEC
Variaciones porcentuales - enero del 2000

Producto Resp.al Acumulado

mes anterior 00 resp. '99
Carnes Rojas -6,1 13,9
Carnes Blancas -24,2 -5,8
Ldacteos -7.9 -8,6
Aceites y Subproductos 4,9 -2,0
Harina de Trigo 10,7 0,7
Yerba mate elaborada 09 2,8
Hilados de Algodén 6,7 -8,7
Fibras sintéticas 7,7 78,0
Tejidos 2,0 8,8
Papely Cartén 3,0 28,7
Petréleo procesado -2,4 -11,0
Gases Industriales -7,0 7.4
Prod. quimicos bdsicos 29,7 -0,8
Manuf. de Pldstico 4,3 -5,6
Neumdticos 0,7 2,6
Negro de Humo -2,9 -19,3
Detergentes y jabones -5,1 -23,8
Agroquimicos -28,7 14,7
Mat. primas pldsticas 14,9 15,7
Cemento -8,1 -13,8
Acero crudo -11,9 19,8
Aluminio primario -3,7 36,5
Automotores -32,5 92,9
Metalmecdnica -13,9 -7,7
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La produccién de carnes rojas tuvo un
crecimiento del 13,9% en enero con respecto al
mismo mes del ano anterior. Este incremento ha
sido destinado fundamentalmente al consumo
interno que se encuentra favorecido por la caida
de los precios de los cortes vacunos. Las
colocaciones externas enfrentan ciertas
dificultades. Por un lado, se registra una caida en
los valores de la cuota Hilton y también son menores
los precios de colocaciéon en Chile; por otro, Brasil
se encuentra con sobreoferta de carne vacuna.
Con respecto a las perspectivas para los préximos
meses, segun fuentes consultadas, se espera hacia
mediados del corriente ano poder exportar a
Japoén y luego a Corea.

“En Bahia Blanca, los sectores
relacionados con el Polo Petro-
quimico fueron los que mds
crecieron durante enero”

El procesamiento de petréleo registra en
enero una caida del 11% con respecto al mismo
mes del ano anterior originada en las menores
ventas de los principales derivados. Durante el mes
de enero persistieron los altos precios del petréleo
crudo en los mercados internacionales favorecidos
por los sostenidos recortes en la oferta por parte
de los principales productores mundiales. Las alzas
en las cotizaciones internacionales junto con el in-
cremento de la alicuota del impuesto a la
tfransferencia de combustibles originaron que los
precios de los principales derivados continuaran
ascendiendo, en particular la nafta comun.

La produccién de materias primas
pldsticas presenta un incremento del 15,7% en
enero de 2000 con respecto al mismo mes del aho
anterior. La mayor parte de este crecimiento se
explica por la ampliacién de la capacidad
productiva de una de las principales empresas que
opera en el sector, la cual también se encuentra
realizando ampliaciones en sus plantas de Brasil con
la finalidad de lograr economias de escala y
complementar la elaboracién de productos

alternativos con destino al Mercosur, Chile, Bolivia,
Perd, EEUU, Canadd y cierto paises de Africa. Por
otra parte, los precios internacionales de los
principales productos petroquimicos se han
incrementado desde principios de 1999 hasta
recuperar los niveles de 1997 influenciados por la
recuperaciéon de la demanda mundial. Una
significativa parte del aumento de los precios fina-
les se explica por el incremento de los insumos.
La produccién de agroquimicos presenta un
crecimiento del 14,7% en enero de 2000 en
comparacién con el mismo mes del ano pasado.
Este desempeno se encuentra influido por tres
motivos. En primer lugar, la demanda de
agroquimicos viene aumentando debido a la
creciente participacion de los cultivos transgénicos
resistentes a cierto tipo de herbicidas. La continua
disminucién de precios de los principales
agroquimicos ha incentivado la demanda interna.
En segundo lugar, se registra un cierto incremento
de las exportaciones. Finalmente, en enero del ano
pasado una de las principales empresas del sector
realizé una parada de planta que interrumpid
totalmente la produccién. Por otra parte, cabe
destacar que desde el ano anterior se vienen
realizando inversiones que posibilitardan la
elaboracion local de ciertos insumos bdsicos del
sector que hasta ahora mayoritariamente se
importan.

“El agrupamiento integrado por
Refinerias resulta muy afectado
por la suba en el precio interna-
cional del petréleo crudo”

La produccién automotriz registra en enero
de 2000 un destacado incremento del 92,9% en
comparacién con el mismo periodo del ano ante-
rior. Este importante crecimiento es el resultado del
aumento de las ventas al mercado interno de
vehiculos de produccién nacional que muestran
una suba del 62% y del muy bajo nivel de
produccién alcanzado en el primer mes del ano
pasado . En cambio, las exportaciones observan
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una caida del 72% para la misma comparacion.
Mientras contindian las negociaciones, la Argentina
y Brasil han acordado una nueva prérroga hasta el
mes de mayo del corriente ano del régimen
automotor vigente. De esta forma, y hasta el 1° de
mayo, continuard el intercambio “uno a uno” con
Brasil, mientras que las terminales radicadas en el
pais podrdn importar desde extra-zona autopartes
y vehiculos terminados con aranceles del 2% y
35%, respectivamente. Los vehiculos fabricados en
el pais deberdn tener un porcentaje minimo de 60%
de contenido regional.

Las manufacturas de pldstico presentan en
enero del 2000 una disminucién del 5,6% en
comparacién con el mismo mes del aho anterior
influida por la desaceleracién de la industria
alimenticia. La demanda de envases pldsticos con

destino a los supermercados y las ventas minoristas
en general vienen sufriendo una disminucién desde
los Ultimos meses del ano pasado. Los insumos del
sector se han encarecido debido al incremento
del precio internacional del petréleo, hecho que
perjudica a las empresas manufactureras que a su
vez sufren una disminucién de precios de sus
productos finales debido a la mayor competencia
y a la presién de los grandes compradores como
los supermercados. En el sector se observan
grandes cambios debido al creciente interés de
varias firmas extranjeras por las posibilidades de
desarrollo del mercado local.

' Esta seccién se realiza en base a la informacién men-
sual del INDEC.
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Sector industrial ago 99 sep 99 oct99 nov 99 dic 99 ene 00
Refinacion de Petrdleo y Gas 106,9 86,1 98,8 92,3 87,7 86,7
Variacién mensual % 0,9 -19,4 14,8 -6,7 -5,0 -1,2
Variacién mensual sector a nivel del pais % 1,1 -5,9 2,3 -0,1 -2,0 -2,4
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 6,2 11,6 26,4 19,7 14,7 13,5
Variacién acumulada EMI - INDEC 22,7 29,9 32,2 32,1 30,1 27,7
Materias Quimicas Basicas 1433 1297 1342 1047 1092 1244
Variacién mensual % 6,6 -9,5 3,5 -22,0 4,3 14,0
Variacién mensual sector a nivel del pais % 3,9 -0,4 -4,1 -0,6 -28,0 29,7
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 114,5 117,2 120,5 98,5 102,8 116,8
Variacién acumulada EMI - INDEC 19,2 21,7 17,6 17,0 -11,0 18,7
Plasticos Primarios 108,3 99.9 1090 1104 1123 1186
Variacién mensual % 2,4 -7,8 9,1 1,3 1,7 5,6
Variacién mensual sector a nivel del pais % -5,3 -2,1 10,5 -1,5 -1,9 14,9
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 1,8 19,1 28,2 29,5 31,2 36,8
Variacién acumulada EMI - INDEC -39,9 -10,8 -0,3 -1,8 -3,7 11,2
Pastas Secas ** 1148 1070 1002 822 60,6 69,6
Variacién mensual % 2,2 -6,8 -6,3 -18,0 -26,3 15,4
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 49,2 42,4 36,1 18,1 -8,2 7.2
Pastas Frescas ** 99,3 100,5 103,4 106.,8 110,1 73,4
Variacién mensual % -5,1 1,2 5,4 3,3 3,1 -33,3
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 14,4 15,6 21,0 24,3 27,4 -5,9
Panaderias ** 99,6 100,6 99,7 101,9 1082 92,6
Variacién mensual % 3,7 1,0 -0,9 2,3 6,2 -14,5
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 2,6 3,6 2,7 50 11,2 -3,3

Edicion e Impresion de Publicaciones Periddicas ** 94,6 88,1 95,7 94,7 92,1 90,9

Variacién mensual % 9,6 -11,9 8,6 -1,0 -2,8 -1,2
Variacién acumulada EMI - CREEBBA -3,5 -15,4 -6,8 -5,8 -8,6 -9.,8
Faena Vacuna 87,3 80,4 89,5 99.6 100,1 88,3
Variacién mensual % 11,2 -6,1 11,3 11,3 8,2 -7,2
Variacién mensual sector a nivel del pais % 4,5 -1,4 -0,3 7,8 1,0 -6,1
Variacién acumulada EMI - CREEBBA -6,2 -10,9 0,4 11,7 19,9 12,7
Variacién acumulada EMI - INDEC 7,8 7,0 6,7 14,5 15,5 9.4
Fiambres y Embutidos ** 93,6 90,2 1039 1092 1288 1164
Variacién mensual % -14,1 -3,6 15,2 5,1 18,0 -9,6
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 1,7 -1,9 13,3 18,4 36,4 26,8
Agua y Soda ** 2848 1824 2268 1638 2071 2139
Variacién mensual % 88,3 -36,0 24,4 -27,8 26,4 3,3
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 199,7 163,7 188,1 160,3 186,7 190,0
Lacteos 1292 1230 1452 1274 1073 121,3
Variacién mensual % 6,1 -4,8 18,1 -12,3 -15,8 13,0
Variacién mensual sector a nivel del pais % 15,3 4,7 22,8 9,5 -6,3 6,7

* Datos provisorios ** No existe desagragacién sectorial equivalente a nivel nacional- Fuente datos pais: INDEC
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B La bagja estacional de la demanda inmobiliaria se manifesté en el indicador de
actividad del mercado de compra-venta. B El sesgmento de los alquileres concentrd
mayor volumen de operaciones que el bimestre pasado. B El rubro mejor
posicionado continua siendo “Departamentos de un dormitorio y funcionales”.
B Los bancos financian un 68% del total de operaciones que se lleva a cabo.

Situacion general

Durante el bimestre enero-febrero, las
operaciones inmobiliarias de compra venta
experimentaron un declive en la tendencia gen-
eral de demanda. Dicho comportamiento resulta
normal en esta época del ano, debido al menor
numero de consultas y transacciones que
determina la ausencia de publico durante el receso
estival.

En el caso de los alquileres la situacién fue
diferente, ya que exhibieron una pequena mejora
en el saldo de actividad. Este resultado estuvo
principalmente impulsado por los rubros
conformados por departamentos que, en los
primeros meses del ano, suelen enfrentar un nivel
de demanda mayor, sobre todo por los
requerimientos del publico estudiantil proveniente
de la zona. También los chalets y las casas tuvieron
un importante impulso y esto puede atribuirse a las
exigencias de locatarios de niveles gerenciales, que
concurren a la ciudad por contratos con
importantes empresas y que, en general, se vuelcan
a este tipo de segmento. Como al inicio del afo
suele haber renovacién y creacién de contratos,
el nivel de operaciones para dichas categorias
tiende a incrementarse.
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Las perspectivas para los préximos meses
indicarian, por un lado, alguna recuperacion del
sector una vez finalizado el periodo de baja
demanda estacional y por el otro, una tendencia
de actividad sujeta a la marcha general de la
economia, las posibilidades concretas de acceso
al crédito hipotecario, la disposicion del publico a
endeudarse y el grado de incertidumbre de los
agentes, entre otros factores.

En la medida en que se produzca una
reactivacién general firme, mejorard la actividad
comercial, con lo que habrd mayor demanda de
locales y depésitos, se llevardn a cabo mds obras
de construccién, que dinamizardn la compra de
lotes, y mejorard el flujo de créditos, hecho que
alentard la recuperacion de rubros tales como
casas, chalets y pisos que en los Ultimos tiempos
han cedido en favor de los departamentos
pequenos. No obstante, adn no existen signos claros
reactivacion, de manera que el repunte antes
mencionado todavia no se vislumbra como
cercano. Mds aun, niveles de venta estancados,
madrgenes de rentabilidad minimizados, condiciones
laborales precarias, ingresos deteriorados e
interrupcién en las cadenas de pagos son los
elementos concretos que conforman el escenario
actual. En este contexto, la realizacién de
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inversiones inmobiliarias y la disposicién a asumir
compromisos de largo plazo son decisiones muy
planificadas que en muchos casos no llegan a
concretarse.

Cabe mencionar que, aun en contextos
de estancamiento, siempre hay rubros o tipos de
operaciones especificos que crecen en forma in-
dividual. Es el caso de los inmuebles pequenos que,
por ser mds econdémicos, registran mayor demanda
que las propiedades de gran superficie, o de las
locaciones en general, que normalmente ganan
posiciones frente a la compra-venta en épocas
recesivas. También puede citarse la realizacién de
transacciones con fines especulativos o de
resguardo. El ejemplo mds claro lo constituyen los
terrenos, que representan un activo muy requerido
por aquellos agentes que, en tiempos de recesién
e incertidumbre, buscan una alternativa de
inversién segura para mantener sus fondos.

Mds alld de todas las consideraciones
expuestas, no puede dejar de mencionarse que el
resultado obtenido en enero-febrero no es
desalentador, teniendo en cuenta los bajo niveles
de actividad que habitualmente se registran en el
verano. Esto podria tomarse, con cierta reserva,
como un signo positivo del desempeno del sector

en los préximos meses, que tenderia a ajustarse de
acuerdo a la coyuntura econdémica general.

Andlisis por rubros de las operaciones de
compra-venta

La tendencia general de las operaciones
de compra-venta pasé de normal a regular du-
rante el bimestre enero-febrero. La mayoria de los
rubros que conforman el sector presentaron bajas
de actividad. De todos modos podria afirmarse
qgue la mayor parte de esa caida se debe a la
menor demanda estacional que la plaza
inmobiliaria registra durante el periodo estival.

Las dos Unicas categorias que exhibieron
alzas fueron “Chalets y Casas” y “Lotes para chalets
y casas”. En ambos casos la situacién actual puede
definirse como buena.

De todos modos, el rubro mejor
posicionado continla siendo desde hace ya varios
bimestres “Departamentos de un dormitorio y
funcionales”. Aunque en el inicio del ano dicho
segmento acusé cierto declive en la demanda,
presenta un cuadro definidamente alentador.
“Departamentos de dos dormitorios con dependen-

Tendencia de la demanda del sector inmobiliario
30
+100 a +71 muy alentadora
10 + +71 a +43 alentadora
+43 a +14 buena
-1 0 4
+14a-14 normal
-30 7 -14a-43 regular
50 -43a-71 desalentadora
-71a-100 muy desalentadora
-70
abr 99 jun 99 ago 99 oct 99 dic 99 feb 00
venta alquiler
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Evolucién del financiamiento de las operaciones inmobiliarias
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dencias” también registré una pequena baja en el casas, pisos, locales y depédsitos, y sin

nivel de operaciones y su saldo de actividad pasé
de bueno a normal. Otros segmentos con caidas
fueron “Locales” y “Cocheras”, que ya desde hace
tiempo presentaban niveles de demanda
deprimidos y que ahora cambiaron su tendencia
de regular a desalentadora.

Los rubros mds estables del bimestre fueron
“Depdsitos”, “Lotes para horizontales y locales” y
“Pisos-Departamentos de 3-4 dormitorios”. Si bien
en algunos casos éstos presentaron pequenas
variaciones en sus respectivos niveles de compra-
venta, los mismos no fueron significativos como para
provocar un cambio de tendencia. En definitiva,
el saldo de demanda correspondiente a enero-
febrero resulté desalentador para los depdsitos y
regular para los pisos y los terrenos.

Al comparar el volumen de actividad del
bimestre con el de igual periodo del ano pasado,
se confirman los signos recesivos que afectan al
sector inmobiliario. En efecto, todas las categorias
de inmuebles registraron un menor nimero de
operaciones que en 1999, excepto los
departamentos de un dormitorio y los funcionales
que exhibieron un nivel similar. En cuanto a los
precios, los operadores inmobiliarios informaron
cotizaciones mds bajas en el caso de chalets,
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modificaciones sustanciales en el resto de los rubros.

Con referencia al financiamiento de las
operaciones inmobiliarias de compra-ventq, se
tiene que aproximadamente un 68% de los casos
es atendido por entidades bancarias, en tanto que
los propietarios participan con el 22% vy los
inversores con un 9%. El 1% restante es cubierto
por otras modalidades de financiacién.

Andlisis por rubros de las operaciones de
alquiler

El mercado de los alquileres mantuvo en
enero-febrero la tendencia normal que
evidenciaba en el periodo anterior. No obstante,
registré un nivel de operaciones algo mds elevado
que en aquella oportunidad. A diferencia del
segmento de la compra-venta las locaciones no
resultan tan afectadas durante el receso estival,
principalmente porque existen ciertos tipos de
publico que operan con intensidad en esta época,
como por ejemplo los estudiantes de la zona o los
individuos de niveles gerenciales que provienen de
otras ciudades y que alquilan ciertos tipos
especificos de inmueble. Ademds, el mercado
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locativo es parcialmente sustituto del de la compra-
venta, con lo que mermas de actividad en este
ultimo se ven generalmente compensadas por
repuntes en el primero.

A nivel de rubros, se destacé el impulso de
“Chalets y Casas”, cuyo ritmo de actividad pasd
de regular a normal. También “Departamentos de
dos dormitorios con dependencias” que modificd
su saldo de normal a bueno. Los departamentos
de un dormitorio continuan liderando en sector, con
un cuadro de situacion definible como alentadory
con un numero de contratos creciente mes a mes.
Por Ultimo cabe destacar el incremento de
actividad de los locales, cuyo saldo de demanda
pasé de regular a normal.

Por el lado de las bajas se encuentran
“Pisos-Departamentos de 3-4 dormitorios” y
“Cocheras”, gue manifestaron un retroceso en el
indicador de situacién (pasé de regular a
desalentador). Finalmente cabe mencionar el caso
de “Depdsitos”, que mantuvo la tendencia del
bimestre pasado pero a un nivel de locaciones
considerado desalentador.

En relaciéon a igual bimestre del ano
pasado, se detecta un nivel de alquileres mds bajo

para la mayoria de los rubros. Solamente los
funcionales evidenciaron mayor volumen de
operaciones, en tanto que los departamentos de
dos dormitorios con dependencias lograron
mantener una performance similar. Los valores de
alquiler resultan mds bajos que en 1999 en el caso
de los pisos, las casas, las cocheras y los depdsitos
y de similar magnitud para las demds categorias.

Financiamiento de las operaciones
inmobiliarias

100% -

O, 4
80% 68%

60% -

40% -
22%

20% - 9%
I_I 2%
0%

Bancos Propietarios Inversores Otros

61



Sector inmobiliario

iae 49

Chalets y Casas
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Cuadro de situacion por rubros - Comparacion entre bimestres

COMPRA-VENTA nov-dic ene-feb saldo Tendencia
Chalets y Casas normal buena 19 positiva N
Pisos-Dptos 3 a 4 dorm. regular regular -19 negativa N\
Dptos 2 dorm. inc/dep buena normal -10 negativa 7
Deptos 1 dorm. y func. alentadora buena -25 negativa W
Locales regular desalentadora -31 negativa N7
Cocheras regular desalentadora -25 negativa 7
Depositos desalentadora desalentadora 0 estable >
Lotes p/Chalt-Casas buena buena 19 positiva N
Lotes p/Horiz y Locales regular regular -19 negativa 7
AGREGADO normal regular -10 positiva
ALQUILER nov-dic ene-feb saldo Tendencia
Chalets y Casas regular normal 31 positiva N
Pisos-Dptos 3 a 4 dorm. regular desalentadora -19 negativa N\
Dptos 2 dorm. inc/dep. normal buena 19 positiva ¢
Deptos 1 dorm. y func. alentadora alentadora 16 positiva N
Locales regular normal 13 positiva ¢
Cocheras regular desalentadora -31 negativa 7
Depositos desalentadora desalentadora -13 negativa 7
AGREGADO normal normal 2 positiva

Sintesis del bimestre

Las operaciones de compra-venta pasaron de una
situacion normal a otra definible como regular. No
obstante, hubo rubros que incrementaron su
volumen de operaciones, como "Chalets y Casas”
y “Lotes para chalets y casas”. En general puede
afirmarse que la merma en la demanda no fue de
gran magnitud y ademds que se debe a motivos
estacionales. En el caso de los alquileres, en

cambio, se registré un mayor saldo de actividad
y aqui incidioé, entre otras cosas, la demanda del
publico estudiantil de la zona sobre los
departamentos chicos y los funcionales. También
hubo alzas en el nUmero de contratos locativos
para casas, departamentos de dos dormitorios y
locales comerciales. Con respecto al ano ante-
rior se advierte un menor nivel de actividad gral.
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Principales resultados agregados
para el bimestre enero-febrero

El primer bimestre del afo se inicié con un
deterioro generalizado de la situaciéon general y la
tendencia de ventas. Esto responde, por un lado, a
la menor cantidad de publico en la ciudad por las
vacaciones estivales, y por el otro, al contexto
econdémico recesivo actual.

Los indicadores de desempeno resultaron
similares para todos los sectores. Sin embargo, se
detectaron diferencias en las expectativas .

Mds del 80% de los empresarios industri-
ales confia en que en el corto plazo los niveles de
ventas serdn mayores o, al menos, se mantendrdn.
Esa proporcion resulta algo menor en el comercio
y en el drea de servicios.

Con respecto a los planes de inversién
para este ano, la industria lidera las iniciativas, por
considerarse un medio para salir de la crisis. En el
caso del comercio, el porcentaje de proyectos es
menor, aunque manifiestan un grado de diversifica-
cién mds alto. Por ultimo, sélo un tercio de las
empresas encuestadas del sector servicios reveld
intenciones concretas de invertir este afo, siempre
dentro de su rubro, es decir, manifestando escaso
grado de diversificacion. Los empresarios
consideran estas acciones -mds alld de que las
condiciones para invertir no sean consideradas
como optimas- como necesarias para no perder
posiciones en el mercado.

Situacién general
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10 -

-10 4

ago sep oct nov dic ene feb

comercio ------- industria servicios

Tendencia de ventas

50

30 -

10 -

-10 4

-30

-50

sep oct nov dic ene feb

comercio ------- industria servicios

La encuesta de coyuntura del CREEBBA revela datos
cudlitativos acerca de la situacién general, tendencia
de la demanda, stocks y costos financieros. Para el sec-
tor industrial se extiende a consultas sobre el nivel de
produccion y el porcentaje de uso sobre la capacidad
instalada total.

Bdsicamente, el cuestionario presenta un conjunto de
tres opciones sobre cada uno de los aspectos antes
mencionados. Cada una de las alternativas sehala una
posicién “buena”, otra “normal” y la restante como “mala”.
Por ejemplo, para el punto concerniente a tendencia
de ventas se tienen las opciones “alentadora”, “normal”
y “desalentadora”; para nivel de stocks figuran las
categorias “elevados”, “normales” y “bajos”.

Las respuestas de cada empresa se ponderan segun la
participaciéon de sus ventas sobre el total de ventas del
conjunto de firmas de su mismo rubro que integran la
muestra. Luego de ponderar las respuestas, se obtienen
los porcentajes de mercado (siempre expresados como
proporcién del total de ventas del sector)
correspondientes a cada una de las alternativas, a partir
de una situaciéon caracterizable como normal.

Para cada uno de los aspectos analizados (situacion
general, ventas, stocks y costos financieros, entre otros)
se definen intervalos para los valores netos de la variable
“saldo de respuesta”, a cada uno de los cuales
corresponde un determinado concepto. La sintesis de
esta informacién se pesenta en las secciones que siguen.
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Sector industrial

B Las expectativas del bimestre anterior se concretaron en una baja del nivel de
actividad de la industria local. B “Petroquimicas” emerge como el rubro de mejor
desempeno en este bimestre. B Los empresarios planean una mayor produccion
para los meses venideros. B “Frigorificos” y “Productos de papel”, que habian
impulsado el alza del agregado en diciembre, presionaron en senfido contrario

en los primeros meses del 2000.

En lo que va de este ano, la industria local
revela una desmejora, aunque no de gran
magnitud, en situacién general y volumen de
transacciones. Esta disminucién, que produjo un
quiebre en la tendencia ascendente que el sector
traia desde septiembre, responde fundamental-
mente a factores estacionales, aunque se pueden
distinguir también algunas causas ajenas a éstos.

Cabe senalar que existen diferencias de
tendencia acuerdo al tamano de las empresas.
en situacién general sélo las firmas mds grandes
revelan mejora. En ventas, en cambio, la caida es
generalizada.

Sin tener en cuenta el tamano de las
firmas, la mitad de los empresarios informaron
montos de venta inferiores en relacién a igual
periodo del afo anterior. Esta magnitud tiende a
normalizarse, ya que hace algunos bimestres, el
porcentaje de empresas que revelaba haber
vendido menos que en el afo anterior ascendia a
mds del 70%.

En el periodo que sigue a este bimestre
probablemente se aumentard la brecha entre las
empresas de mayor y las de menor facturacion.
Asi parece inferirse de la trayectoria de los
inventarios y la politica que las empresas llevan a
cabo: stocks mds bajos que en diciembre para el
conjunto de las empresas, mientras que
ponderando los resultados, los niveles son mds al-
tos.

A nivel de los sectores especificos, se
destaca la buena performance de las empresas
petroquimicas. La concreciéon de parte de las
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inversiones se sumdé a la buena coyuntura
internacional de los productos petroquimicos:
mejores precios y progresivo aumento en la
demanda. Las firmas se encuentran utilizando, en
promedio, el 90% de su capacidad instalada.

Como contrapartida, 1los rubros
“Frigorificos” y “Productos de papel” disminuyeron
notablemente su actividad, convirtiéndose en la
principal influencia negativa del indicador de
situacion general del agregado industrial. Asi como
en el bimestre anterior, el aumento estacional de
sus ventas impulsaron un alza del agregado, en
estos dos primeros meses del 2000 presionaron a la
baja. La caida en la faena como consecuencia
de una menor oferta fue el factor decisivo en la
disminucién del nivel de actividad de los
establecimientos frigorificos.

El comienzo del ano plantea una serie de

interrogantes a los empresarios, fundamentalmente
relacionados con la marcha de la economia
nacional. Sin embargo, las expectativas para los
préximos meses, y en general para todo el ano,
indican un cierto optimismo. Una proporcién muy
baja de firmas (menos del 15%) planea disminuir la
produccion, mientras que la gran mayoria se inclina
por aumentarlas, fundando su decisién en las
perspectivas de aumento de la demanda.
Por otro lado, mds de la mitad de los empresarios
tienen pensado invertir, a lo largo del ano, en
proyectos fundamentalmente asociados a la
actividad que desarrollan. Esto seguramente hard
adquirir mayor dinamismo a la industria, reduciendo
en muchos casos la capacidad ociosa.
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Resultados del mes de febrero del 2000. Sin ponderar

Sit. general Tend. de ventas Planes de prod.
[]Buena [] Alentadora [] Aumentar

[ Normal [ Normail [ No variar
B vala [l Disminuir

Alimentos y Bebidas

Prod. quimicos y pldsticos
Construccion

Productos metdlicos
Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel

Resultados del mes de febrero del 2000. Ponderados

Alimentos y Bebidas

Prod. quimicos y pldsticos
Construccion

Productos metdlicos
Textiles

Petroquimicas y Refinerias

Frigorificos

Productos de papel
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Resumen

Alimentos, Bebidas y Tabaco
Se esperan una normalizacién del nivel de operaciones, luego de la caida estacional.

Productos quimicos y Plasticos

La importante disminucién en los inventarios pronostica cierta cautela para los préoximos meses.

Construccion
La actividad no se corresponde con el nivel que para esta época deberia tener el subsector.

Productos metdlicos
La totalidad de las empresas informd que las ventas de hace un ano fueron superiores.

Textiles
Notable escalada de los costos financieros y brusca disminucién de los stocks.

Petroquimicas
Buena performance por el mejoramiento de los precios de los productos petroquimicos.

Frigorificos

La menor oferta de vacunos produjo una caida en la faena.

Productos de papel
Brusca caida de la actividad luego de la gran demanda de fin de aho.

Situacién general Tendencia de ventas
Petroquimicas — Frigorificos  —
Prod. papel Petroquimicas —
Quimicos Quimicos -
Agregado Prod. Papel [
Metales O Agregado —
Frigorificos O Textiles [ —
Textiles  — | Alimentos —
Alimentos — Construccién —
Construccion — Metales —

-100 -50 0 50 100 -100 -50 0 50 100
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Sector comercial

W £/ descenso de la actividad en enero y febrero es fundamentalmente estacional.
B Paralelamente al buen desempeno de “Hipermercados” se deteriora la situacién
de ‘Alimentos y Bebidas”. B La brecha enfre Ias empresas grandes y pequenas
tiende a profundizarse, aunque en diferente sentido segun el rubro. ®m Las
expectativas para este anho se fundan en la cautela. m La mayoria de los
empresarios piensa que no estdn dadas las condiciones para invertir.

El afho 2000 comenzdé sin grandes
modificaciones en los indicadores del comercio
bahiense, teniendo en cuenta que la menor
actividad propia del periodo de vacaciones
constituye uno de los rasgos coyunturales mds
caracteristicos de este sector.

De acuerdo al rubro de que se trate, las
empresas de mayor participacién en el mercado
mejoran el desempeno general, mientras que en
otros sectores sucede todo lo contrario. Asi, por
ejemplo, en “Articulos para el hogar” se aprecia
una gran diferencia a favor de las firmas de mayor
facturacién, mientras que en “Alimentos y Bebidas”
la diferencia opera en sentido contrario.

Los costos financieros se elevaron
levemente, segln informaron los empresarios. El vir-
tual corte de la cadena de pagos -que desde hace
ya algunos bimestres se presenta como uno de las
principales dificultades de los comerciantes- y las
altas tasas por el uso de descubiertos son los
factores que presionan a la suba este indicador.
Por su parte, el rubro “Farmacias y Perfumerias”
acusa este problema por el atraso de las obras
sociales, cuyos pagos demoran mds de lo previsto
Yy no pagan intereses por ello.

“Alimentos y Bebidas” se encuentra en una
situacién complicada, especialmente, como se
expresara en pdrrafos precedentes, las firmas de
mayor tamano. La prolongada recesién y el
desempenfo de los grandes hipermercados han
agudizado los problemas del sector, ya sea para
los supermercados mds pequenos (por la menor
clientela) o para los comerciantes de productos
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especificos (por las dificiles condiciones de
acceso).

Oftro rubro que continta con problemas es
“Maquinarias”. Su desempefno ha caido notable-
mente, dado que los resultados de las cosechas
en la zona no han sido buenos como se esperaba.
Por otro lado, las firmas dedicadas a la venta de
mdquinas y motores ven reducirse su clientela, ya
que en muchos casos los proveedores se
tfransformaron en competidores, proveyendo
directamente a las empresas a las cuales estas
firmas atendian.

Las perspectivas para los préximos meses
indican algun grado de recuperacién por el re-
torno a la actividad normal, luego del periodo de
vacaciones. Pero en las expectativas para el ano
en general predomina la cautela y la incertidum-
bre, al punto que casi el 60% de las firmas no tiene
pensado invertir, fundamentalmente porque
consideran que no estdn dadas las condiciones
para hacerlo. La situacién financiera insostenible
para muchas de ellas hace incluso que quienes
tienen proyectos concretos deban postergarlos
hasta que se defina el rumbo de la economia
nacional.

Esta perspectiva se refuerza analizando la
evolucién de los niveles de stocks y su politica para
los meses venideros. El aumento en los inventarios
para afrontar las compras de fin de ano se diluyé
este bimestre, volviendo a los niveles anteriores. Los
empresarios pretenden, en el corto plazo, seguir
reduciéndolos, demostrando también cautela a la
hora de invertir en capital circulante.
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Resultados del mes de febrero del 2000. Sin ponderar

Sit. general Tend. de ventas

[]Buena [] Alentadora
[ Normal [ Normal
W vala [l Desalentadora

Alimentos y Bebidas

Indument; calzado, sedas
Articulos para el hogar
Papeleria y Libreria
Farmacias y Perfumerias
Materiales construccién
Vehiculos

Repuestos

Maquinarias

Productos primarios

Supermercados e hiperm.

i< HARGHIS

Combustibles-Lubricantes

Resultados del mes de febrero del 2000. Ponderados

Alimentos y Bebidas
Indument; calzado, sedas

Articulos para el hogar

Papeleria y Libreria
Farmacias y Perfumerias
Materiales construcciéon
Vehiculos

Repuestos

Maquinarias

Productos primarios
Supermercados e hiperm.

Combustibles-Lubricantes

Ll

Nivel de stocks

[] Aumentar

[ No variar
[l Disminuir




Encuesta de coyuntura - Sector comercial iae 49

Resumen

Alimentos y Bebidas
Situacién general mds dificil para las empresas de mayor facturacion.

Indumentaria
Ninguna firma informé mayores ventas que hace un ano.

Articulos para el hogar
Las empresas mds grandes estdn manteniendo mds baijos los stocks.

Papeleria y Libreria
El rubro no acusé el impacto del comienzo del ciclo lectivo a mediados de febrero.

Farmacias y Perfumerias
Problemas de pagos con las obras sociales hacen elevar los costos financieros.

Materiales de construccion
Ventas en niveles desalentadores, especialmente en las empresas mds grandes.

Vehiculos
Recuperacion en los indicadores, como estacionalmente sucede en los primeros meses del ano.

Repuestos
La complicada situacién de los comercios es un reflejo de los problemas de la industria autopartista.

Maquinarias
La crisis del sector se profundizé por los magros resultados de la cosecha en la zona.

Supermercados e Hipermercados
Buen desempeno, con aumento de ventas y mejoramiento en la situacién general.

Combustibles y Lubricantes
Reduccién de la demanda como efecto inmediato por la suba en el precio de los combustibles.

Situacion general Tendencia de ventas

Hipermercados — Hipermercados  —
Alimentos y Bebidas m) Alimentos y Bebidas =
Combustibles Repuestos O

Art. para el hogar [’ Indumentaria =
Vehiculos [ Farmacias =
Farmacias = Maquinarias =

Mat. Construccién = Art. para el hogar -
Indumentaria = Mat. Construccién =
Maquinarias | — Vehiculos  —
Repuestos — Combustibles —
Papeleria — Papeleria —

-100 -50 0 50 100 -200 -100 0 100
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Sector servicios

B Se cumplieron las expectativas de los empresarios: el nivel de actividad bajé por
la menor cantidad de publico en la ciudad debido a las vacaciones B “Companias
de seguros” continua siendo el subsector mds dindmico. B Para los proximos meses
se espera que la situacién general retorne a niveles normales.

El comienzo del ano no fue muy alentador
para las empresas de servicios. Una serie de
factores., algunos de ellos estacionales,
confluyeron para provocar una brusca caida de la
demanda, que sobre fin de ano continuaba
ascendiendo a buen ritmo. Sin embargo, las
expectativas para los proximos meses indican un
retorno a la situacién general de fines de 1999.

Si bien es evidente que el menor
movimiento de personas en la ciudad como
consecuencia de las vacaciones de verano
impacta en varios rubros del sector, las ventas en
enero cayeron mds de lo esperado, y luego se
recuperaron en febrero. Esta recuperacién fue
impulsada por los rubros “Seguros”, “Hoteles” y
“Agencias de viajes”.

El primero de estos rubros se perfila desde
hace algunos meses como uno de los mds
dindmicos. Si bien sus indicadores han mostrado
algun descenso a lo largo de este bimestre con
respecto al anterior, su demanda sigue siendo
significativa, bdsicamente para cubrirse de la ola
de robos que estdn sucediendo ultimamente.

Los hoteles han registrado una conside-
rable disminucién de publico en el mes de enero,
recuperdndose posteriormente en febrero y
alcanzando niveles superiores a los que el sector
informara a fin de ano. Sin embargo, se espera
que la afluencia de huéspedes continle
disminuyendo.

Las agencias de viajes coinciden en que
el desempeno con respecto a igual bimestre del
ano anterior ha sido menor. La contracciéon en la
demanda determiné un cambio sustancial en los
vigjes requeridos, inclindndose por los mds cortos y
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econdmicos. Otra particularidad que perciben los
empresarios del sector es la segmentacién de la
demanda estacional en dos bimestres: en
noviembre-diciembre no fue tan grande como se
hubiera esperado, y en enero-febrero fue mds
alentadora de lo que usualmente es.

Entre los sectores cuya situacion no es muy
alentadora se encuentran “Restaurantes”,
“Transportes de carga”, “Agencias de publicidad”
y, en menor medida, “Esparcimiento”. Este Ultimo
se recuperard a medida que la gente retorne de
las vacaciones.

El desempeno de los restaurantes
tfradicionales se ha venido deteriorando por la
aparicién de los patios de comidas en los
shoppings, razén por la cual, con la profundizacién
de esta tendencia estdn pasando por una etapa
de bajo nivel de actividad. Esto, sumado al recorte
de gastos de las familias, desemboca en una
menor afluencia de publico a dichos
establecimientos.

Las agencias de publicidad son un fiel
reflejo de la dificil situacién que atraviesa el sector
comercial bahiense. La demanda de sus servicios
se ha reducido como consecuencia de la falta de
fondos de los comerciantes y, ademds, del menor
impacto que provoca la publicidad en los
consumidores en épocas recesivas.

Finalmente, los transportes de cargas se
encuentran atravesando una situaciéon de bajos
niveles de demanda y de tarifas, lo que significa un
margen de rentabilidad reducido. Por otro lado, el
aumento en el precio de los combustibles coloca
al sector en una complicada situacion por la presiéon
de los costos.
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Resultados del mes de febrero del 2000

Sit. general Demanda
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Transporte de carga
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Resumen

Seguros
La demanda continla en expansion, entre otros motivos, por el contexto de inseguridad existente.

Transporte de cargas

Los magros resultados de las cosechas redujeron el nivel de actividad.

Agencias de publicidad

La critica situacion del comercio mantiene la demanda en niveles deprimidos.

Hoteles

A pesar del repunte de febrero, las expectativas indican una menor afluencia de publico.

Recreacion y Esparcimiento

La situacién general se regularizard en la medida en que la gente retorne de las vacaciones.

Agencias de vigjes

La demanda de vigjes fue sensiblemente menor que hace un ano, lo que motivé diversas promociones.

Restaurantes

Los patios de comidas de los shoppings les han restado clientes a los restaurantes fradicionales.

Posicionrelativa de los sectores

Situacion general Demanda
Companias seguros — Companias seguros —
Transporte de cargas ] Transporte carga | I—
Agregado (. Agencias publicidad
Esparcimiento = Agregado
Agencias viajes (. Esparcimiento O
Hoteles  — | Hoteles —
Agencias publicidad — Restaurantes —
Restaurantes | — Agencias viajes | I—
-100 -50 0 50 -100 -50 0 50 100
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Panorama macroecondémico

AUn no hay signos claros de crecimiento. Los
datos que se han conocido respecto a la evolucién
de la economia argentina no permiten identificar
por el momento una salida acelerada de la peor
recesion de la década. Si bien ciertos indicadores
reflejan un leve crecimiento en algunos sectores,
como es el caso de la industria y la construccién,
aun persisten dudas en relacién a la evolucién de
la demanda interna que ha sido afectada por el
paquete impositivo del gobierno. Esto se ha visto
reflejado en la caida del 2,9% en las ventas de
supermercados respecto a enero de 1999, y una
reduccién del 7% en las ventas de los shoppings
para igual periodo.

Pese a lareforma tributaria, cayd la recaudacion.
Otro dato negativo ha sido la caida del 1% en la
recaudacién tributaria del primer bimestre del ano,
situacién que ha generado una cierta
preocupacién en el gobierno que esperaba un
crecimiento interanual gracias a las subas
impositivas. Mds grave adn ha sido la caida del 7,5%
en la recaudacién de los impuestos al consumo en
el mismo periodo, lo cual afirmaria la hipdétesis de
gue no se ha aun producido una reactivacién en
la demanda interna. Ademds de haber afectado
al consumo, la reforma impositiva ha hecho sentir
su efecto en el indice de precios de enero que
crecié un 0,85%, en lo que fue el mayor
crecimiento desde enero de 1995. Segun el INDEC
aproximadamente el 40% de esta suba se debidé a
los efectos de la suba de impuestos, mientras que
el resto se explica por factores estacionales
normales del periodo de vacaciones.

Nuevas alzas en el precio de los combustibles.
El importante aumento en los combustibles
originado en la histérica suba del precio del crudo

Panorama econdémico

también ha generado preocupaciones en el
gobierno, dada la trascendencia que estos
incrementos tienen tanto en el bolsillo de los
consumidores como en los costos del agro y los
transportes. Si bien gran parte de la explicaciéon de
los altos precios que prevalecen en Argentina se
debe al componente impositivo, también se ha
comenzado a debatir respecto a la poca
competencia del mercado de los combustibles en
nuestro pais. Entre las medidas que podrian
adoptarse para aumentar la competencia se han
mencionado la idea de facilitar el acceso en el
transporte y almacenamiento (especialmente para
importaciones), bajar los anos de los contratos de
las estaciones de servicio y cortar los mecanismos
de exclusividad.

Bajos niveles de crédito. Respecto al sector finan-
ciero, en febrero el stock de préstamos al sector
privado disminuyé un 0,7%, retomando una
tendencia negativa que ya lleva 18 meses y que
sélo se habia interrumpido en enero. El escaso
dinamismo del crédito tiene sus principales causas
en la incertidumbre existente en relacién a la salida
de la recesién, y en el aun elevado costo de
financiamiento. En este sentido, las tasas activas
no han acompanado por el momento la caida del
riesgo pais que se ha ubicado en el menor nivel
desde que se iniciara la crisis rusa.

Media sancién para la Ley de Reforma Laboral.
Una de las noticias mds importantes del bimestre
fue la media sancién que se dio en la Cdmara de
Diputados a la Ley de Reforma Laboral. Los puntos
mds destacados son la extension del periodo de
prueba a tres meses, la decisién de simplificar los
trdmites administrativos para que los empresarios
registren a sus empleados y la intenciéon de
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promover el empleo estable, incentivando a las
empresas a crear nuevos puestos de trabajo por
tiempo indeterminado por la via de una reduccién
en los aportes patronales. Por otro lado, se puso
punto final a los convenios colectivos que datan
de 1975, fijando un plazo de dos anos para que las
partes lleguen a un acuerdo. Uno de los cambios a
la ley enviada por el Ejecutivo ha sido la
permanencia de los sindicatos de nivel nacional
en la negociacion colectiva, lo cual ha sido
descripto por muchos analistas como una derrota
del gobierno respecto a la cupula sindical.

Crecieron las exportaciones. Uno de los datos
positivos del mes de enero ha sido el crecimiento
del 16% observado en las exportaciones respecto
al mismo mes del ano pasado, lo que permitié
incluso que el mes cierre con un superdvit
comercial de 4 millones de dodlares. Las
importaciones, por otro lado, han caido un 5% lo
que indicaria que el consumo local sigue
estancado. Las mayores ventas al exterior se
explican por el aumento en el precio del crudo, la
mayor cosecha de trigo y un incremento en las
ventas de manufacturas industriales del 11%.

Negociaciones con el FMI. A mediados de febrero

se firmé una Carta de Intencién con el FMI, que
entre los puntos mds importantes destaca la
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necesidad de eliminar exenciones impositivas,
racionalizar la administracién federal y bajar el
gasto publico. A través del acuerdo, Argentina
recibird fondos en los préximos tres afos por un
total de 7.400 millones de délares. Por otro lado,
las mayores exigencias del acuerdo consisten en
el control por parte del organismo internacional
de la deuda consolidada de Nacién y provincias,
y del déficit fiscal consolidado. Las metas pactadas
indican que la deuda publica no puede aumentar
mds de 5.400 millones de ddlares, mientras que los
déficit para el gobierno nacional y los provinciales
no pueden superar los 4.700 millones y 2.200
millones respectivamente. Este acuerdo es
importante para generar confianza en los inversores
externos, alos cuales la Argentina deberd recurrir
para pagar los 17.000 millones de compromisos de
deuda publica que afrontard.

Nuevas medidas de gobierno. Por ultimo, es
interesante destacar las medidas que ha llevado
adelante el gobierno y que pueden tener influencia
en la marcha de la economia en los préximos
meses. Entre ellas se sobresalen la bateria de
medidas para las PyMES, el proyecto de ley contra
la evasion y el canje de bonos que logré reducir la
deuda del Estado en 462 millones de délares y
refinanciar 675 millones que vencian durante el
2000.
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