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De primera

En este informe se repasan los principales aconteci-
mientos del ano, se fraza un balance v se plantea las
perspectivas para el proximo.

El balance del ano arroja dos partes caracterizadas
por situaciones muy distintas. El arranque fue muy
bueno, con buen nivel de actividad y un clima de ex-
pectativas optimistas. Al promediar el afio, se obser-
van los negativos efectos del agravamiento de la cri-
sis internacional. Ei crédito resulta escaso y caro, las
personas tienden a endeudarse menos y caen los

' margenes de rentabilidad.

Entre los aspectos positivos se rescatan los avances
en proyectos relacionados con la infraestructura de
transporte y la concrecion de inversiones importan-
tes en el area de servicios.

Entre los aspectos negativos, debe reconocerse la
consolidacion de un nuevo escenario econémico
gue pone obstaculos en la senda del crecimiento
que la regidon comenzo a transitar en los Gltimos dos
afnos, impulsada por los grandes emprendimientos.
Uno de los aspectos més preocupantes es la ausen-
cia de avances en la situacion ocupacional.

Los resultados en el mercado laboral no son alenta-
dores en un contexto de grandes inversiones. Esta
situacion genera cierto desaliento y frustracion frente
a las expectativas de hace un afo.

Frente a este panorama conviene no perder de vista
que el proceso de inversiones recién cumple su pri-
mer ano intenso, queda mucho por hacer y ver. Por
otro lado, la destruccion neta de puestos de trabajo
entre mayo y octubre, debe sumar los negativos
efectos de la recesion que afecta al pais desde me-
diados de afio y que hace sentir su peso en esta re-
gién, en modo especial.
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1998: Empez6 bien pero termina con complicaciones

El ano arrancd muy bien, pese al cambio
de escenario internacional. Sobre la base de los
grandes emprendimientos en la zona portuaria
1998 comenzaba con una perspectiva muy
alentadora. Este prondstico también se respaldaba
en el precadente de una fuerte disminucion en el
desempleo, una cosecha récord de trigo y otros
claros sintomas de recuperacién. En estos meses,
se mantiene un clima dominado por expectativas
optimistas. El cambio de escenario internacional,
caracterizado por un menor ritmo de crecimiento
en la economia mundial, no afecta el ritmo de
inversion en la ciudad. En un marco de fuerte
expansion de la economia del pais, el ritmo de
actividad local presentaba una firme tendencia
ascendente. Las inversiones, las mejoras en el
acceso al financiamientc y el  mayor
endeudamiento  respaldado  por  previsiches
optimistas determinaban una transferencia neta de
ingresos que tiende a vigerizar el nivel de
transacciones locales, El aumento registrado en el
empleo también tenia una doble influencia positiva
a través del aumento en los ingresos de las familias
y la generacién de una mayor propension al
endeudamiento al percibirse una disminucion del
riesgo de quedar sin ocupacidn. La mayor
afluencia de visitantes atraidos por la apertura de
los grandes centros comerciales y el arribo de
personas por motivos de ftrabajo fueron otros
factores con repercusion general positiva sobre el
desempeno de los negocios. La mejor situacion
correspondia al sector de la construccion y la
actividad inmobiliaria; también se observaba un
buen ritmo en la venita de automoviles vy
electrodomésticos. Pese a registrarse un
crecimiento en la demanda, el aumento de la
competencia generado por el arribo de nuevos
competidores determinaba presiones que tienden a
comprimir los ajustados méargenes de rentabilidad.
En general, el crecimientc del monto de
transacciones no fue acompanado de un aumento
en los margenes de utilidad.

A partir de la segunda mitad de afo, el

ritmo de los cambios en la economia local fue
impuesto por acontecimientos de origen externo.
La crisis financiera internacional determina un freno
en el financiamiento externo, crecientes dificultades
para mantener el ritmo de exportaciones, paralisis
de las inversiones y desaceleracidn del consumo
por el cambio de expectativas.

Bahia Blanca no puede evitar las
negativas consecuencias derivadas de este
contexto. En este marco, la situacion comienza a
empecrar. El créditc a resulta
escaso, las personas prefieren no endeudarse y
gastan menos, se detetioran los mérgenes de

rentabilidad de los sectores exportadores —granos,

las empresas

“El ario presenta dos partes caracterizadas por
situaciones bien distintas”

petréleo, petroquimicos - por la caida de los
precios internacionales y las ventas al Brasil
enfrentan dificultades por la tendencia recesiva en
la economia de este pais. Este cuadro se ve
agravado por la sancién de un nuevo régimen
laboral que encarece el costo de contratacion de
nuevos empleos al derogar las formas promovidas
y por la reforma impositiva, que incrementaré la
presidn tributaria al comenzar 1999. Estos factores
en conjunto determinan un nuevo escenario en gue
la situacidn local tiende a empeorar de acuerdo a la
lectura que ofrecen diversos indicadores de
coyuntura.

Sin abrir juicios de valor, podria sehalarse
que el ano que finaliza ha significado el desarrollo
de grandes transformaciones en el perfil comercial
y de servicios de la ciudad. Esta nueva situacion
fue precipitada por
establecimientos, los

la apertura de grandes
que han incentivado el
desarrollo de nuevos habitos de compra en los
consumidores locales y replanteocs de estrategias
de los establecimientos comerciales ya existentes.
Entre otras repercusiones se advierten precios
estables pero acompanados de un sustancial
aumento en la calidad de servicio al cliente, mayor
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variedad de productes y el arribo de primeras mar-
cas. Sus efecios se extienden en otros ordenes,
como los cambios en los flujos de transito de vehi-
culos, en las tendencias de localizacion de los
comercios y de edificacion de propiedades por
zonas de la ciudad.

Los problemas del crecimientc destacan
nuevas preccupaciones, las que se han visto refle-
jadas en la intensificacion de discusiones como los
congestionamientos de cargas por la insuficiente
estructura de transporte, la seguridad, la revitaliza-
cion del centro comercial de la ciudad, el sistema
de transporte intraurbano y més recientemente el
efecto de la industria sobre la calidad del medio
ambiente. Otros temas del ambito local ne se han
planteado con la misma intensidad, al menos pl-
blicamente, pero seguramente van a merecer un
mayor anélisis. Entre estos, merecen destacarse
los criterics para la asignacion de recursos en
obras publicas, la organizacidn del sistema de
salud, las decisiones de endeudamiento y las fi-
nanzas municipales.

Balance

En el balance pusden mencionarse como
positivos los avances en proyectos estratégicos de
infraestructura de transporte come la inminente
continuidad de las obras de dragado en los’cana-
les de acceso al Puerto, la concrecion de una ruia
de transporte multimodal con Chile, los embarques
de contenedores de productos petroquimicos y el
inicio de los primercs trabajos para completar los
tramos de vias faltantes para completar el Ferroca-
rril Trasandino del Sur. Estas realizacionas apuntan
a dotar de nuavas y competitivas vias de transporte
para una efectiva integracion con ctros mercados.
Otro aspecto a resaltar es la realizacion de inver-
siones importantes en el sector de hoteleria, en
locales comerciales del area céntrica y la apertura
de los grandes centras comerciales.

Entre los principales aspectos negativos
debe destacarse la ausencia de progresos en la
reduccidon de la desocupacion pese a que las
grandes inversiones se encuentran en pleno curso
de realizacién. El desempleo en Bahia Blanca si-
gue siendo un problema grave. El segundo as-

N

pecto negativo es el cambio de escenario de la
economia en un sentido claramente adverso y gue
contrasta de mode notable con la situacion general
a principios de ano.

Perspectivas

Durante el proxime afo, las perspectivas
dependen de la incierta evolucion de factores ex-
ternos pero que, tal como lo reflejan los UGltimos
meses, tienen una repercusién clara y concreta
sobre las actividades locales. La experiencia del
Ultimo ano ensefa la dificultad en la realizacion de
pronosticos de la situacién internacional y del pais.
La mayoria de los andlisis sobre las perspectivas
econdmicas en el pals coinciden en destacar la
importancia del monitoreo de la crisis financiera
internacicnal, la continuidad del programa de
ajuste en Brasil y la marcha del proceso electoral.
En este marco, se espera gue la tendencia recesiva
al menos se mantenga durante el primer cuatri-
mestre del ano.

En el plano local, el afo entrante destaca
un fuerte aumento del gasto publico de la Munici-
palidad, una importante disminucion en el nivel da
obra piblica provincial de acuerdo a lo oficialmente
presupuestado, aumentos en los pagos de tasas
por servicios municipales de un amplio sector de la
ciudad y un fuerte incremento en las tarifas por el
servicio de agua y cloacas. Los encarecimientos
por la prestacion de servicios publicos se sumaran
a la mayor presion tributaria del gobiermno nacional
generada por la reciente reforma impositiva y &l
aumento en los costos laborales de las empresas
por la eliminacién de las formas promovidas. La
rebaja transitoria de aportes patronales a partir de
abril podria representar un alivio importante para
las empresas en un contexto de costos crecientes
y dificultacles de acceso al créedito.

La persistencia de los problemas ocupa-
cionales suma otro elemento que ensombrece las
perspeciivas del ano proximo. Al mantenerse el
desempleo en niveles elevados, se intensifica la
incertidumbre sobre la situacion laboral futura. Este
riesgo se ve reforzado por la elevada rotacion en
los puestos de trabajo, es decir el nimero de veces
que un trabajador cambia de puesto y hasta de
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funciones, determinando la percepcidn de una
mayor inestabilidad.

El temor de las personas por su futura si-
tuacion laboral las lleva a tomar precauciones en
sus decisiones de consumo y postergar las de
endeudamiento en espera de una situacion mas
afianzada. En los proximos meses, este motivo
podria deprimir atin mas el nivel de actividad.

El cambio negativo en las condiciones
de mercado para la actividad petroquimica no
tendra una gran repercusion sobre el resto de
las actividades locales. Es poco probable gue
=sta coyuntura afecte las inversiones en
marcha dado el caractar irreversible de las
mismas una vez gue se han iniciado (sf puede

existir un replanieo en relacién a otros
proyectos en etapa de estudio). En relacion a
las operacicnes de produccidn, tampoco
cabe esperar grandes cambics dado que, aln
cuando los precios puedan presentar grandes
fluctuaciones, por razones tecnoiogicas estas
industrias trabajan con altos niveles de
utilizacion de capacidad instalada y un plantel
de personal reducido pero estable. Por otfro
lado, ics enlaces actuales con otros seciores
productivos locales son escasos y bajos, por
lo que una reduccion en el nivel de
operaciones no tendria mayores
repercusionas sobre ia ciudad, méas alla de
sus impactos directos.

Situacion general - Sin pnderar
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El desempleo en Bahia Blanca sigue

siendo un problema grave

m En el ultimo afio no se verifican. progresos con relacion a la disminucion del
desempleo. m Resufta preocupante que esta ausencia de mejoras se de en un
marco de desarrollo de grandes proyectos de inversion y con un fuerte aumento
.en el nivel de actividad entre fines de 1997 y comienzos del afo en curso.
m; Hasta que punto se han notado los efectos reactivantes de las grandes inver-

siones sobre el mercado laboral local?

De acuerdo a las Ultimas mediciones ofi-
ciales, la tasa de desempleo en Bahia Blanca se
mantiene con algunas leves oscilaciones en torno a
un nivel del 14% desde fines del afo pasado. Ha-
ciendo un balance de los Ultimos afos se advierte
una notable mejora con relacién al problema de la
desocupacion, concentrada entre el primer y se-
gundo semestre del ano pasado. No obstante,
genera cierto desaliento comprobar gue desde
entonces no se verifican progresos. '

Una tasa del 14% revela que un impor-
tante porcentaje de la poblacion con deseos o
necesidad de trabajar ain ve imposibilitadé su
insercién laboral. Resulta preocupante que esta
ausencia de mejoras se de en un marco de desa-
‘rrollo de grandes proyectos de inversion y con un
fuerte aumento en el nivel de actividad entre fines
de 1997 y comienzos del ano en curso. Esta falta
de relacién entre nuevas inversiones y caida del
desempleo podria llevar a pensar que las primeras
no han diseminado sus esperados efectos reacti-
vantes sobre la economia de la ciudad, dando
razén a aquellos que planteaban una vision domi-
nada por el escepticismo en tormo a sus efectos
sobre el desarrollo.

Pese a que la evidencia hasta ahora des-
cribe un pancorama desalentador, existen otros
elementos a considerar gue permiten mejorar la
comprensién de los determinantes locales del
desempleo y a partir de las cuales podria arribarse
a conclusiones diferentes. En primer lugar, como

se ha hecho en trabajos anteriores', convendria
diferenciar los efectos de la oferta y la demanda de
trabajo. Resulta claro gue es no lo mismo un au-
mento del desemplec cuando el mismo podria
explicarse por un mayor numero de personas en
blsqueda de un trabajo o por una disminucién en
la contratacion de nuevos trabajadores por parte
de las empresas, el gobierno o |as familias.

El efecte de la oferta de empleo

Las razones que impulsan los cambios en
la tasa de actividad son dificiles de precisar®. En un
trabajo anterior se presentarcn evidencias que
permitirian explicar la disminucion en la oferta de
trabajo hasta fines de 1997 por una mayor tasa de
ocupacién en los jefes de familia®. La disponibilidad
de informacién impide por el momento proyectar
este andlisis hasta la actualidad. Pese a no poder
indagar sobre las causas de las variaciones en la
oferta de trabajo, si es posible al menos precisar
cuél ha sido la direccién de los efectos.

' Ver IAE 38, "Cambios Positivos en el Mercado de Tra-
bajo”, pag.3.

2 | a tasa de actividad se calcula como porcentaje entre la
poblacién econémicamente activa y la poblacion total. La
poblacién econdmicamente activa se integra por las
personas que tienen una ocupacion (personas ocupadas)
y aquellas que sin tenerla la estan buscando activamente
(personas desocupadas).

% \Ver IAE 39, “El Nuevo Empleo”, pag.3.
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Desde fines del afo pasado hasta la me-
' cion des mayo, la tasa de actividad presenta un
=_m=nto vy luego se estabiliza. Estos indices refle-
un aumento significativo en el porcentaje de

‘=== de aclividad se mantiene por lo que no se
~oserva mayor presidn a incrementos en la tasa de
Z=s=mpleo por la via de una mayor oferta de tra-
z o Porlo tanto, los cambios en el cuadro ocupa-
nal del segundo semestre responden en forma
exclusiva a las variaciones en la demanda de
Resulta interesante advertir que tanto a
~wv2l del pals como del conjunto de aglomerados
Z=! interior, la situacion es similar con un ligero

=nso en la tasa de actividad del segundo se-
con respecto al primero. También se puede
ar que Bahia Blanca presenta una de los
corcentajes de actividad mas elevados (42,5%),
= superado por La Plata (42,7%), Santa Rosa
*4.3%). Capital Federal (49.8%) y Gran Buenos
(45.4%). "

Las fluctuaciones del empleo local

sobre poblacian olal

wmplon

Tann v

oct 97 may 98 aga 28 oct 98

- - -Tasade empleo en Bhi

Tasa de empleo en el pais

El efecto de la demanda de trabajo

Diferenciados los efectos de la oferta y la
“=manda, el andlisis puede concentrarse en el
~ior de mayoer trascendencia que-es la creacion
-= 2mpleo. Retornande al tema inicial sobre los
='=cios de las grandes inversiones sobre la crea-
~on de nuevos puestos de trabajo, cabe senalar

= 2l efecto, de existir, se veria mejor reflejado por

(N}

la tasa de empleo que por la de desempleo, dado
gue esta Ultima también se ve afectada por los
cambios en la oferta de trabajo.

Desde esta perspectiva, el balance del ul-
timo afc en la ciudad es positivo dado que au-
mento el porcentaje de poblacion con empleo v
también lo es en términos relativos dado que el
ritmo de creacion de nuevos trabajos en promedio
para el pais resulta inferior. Al comparar la tasa de
empleo de octubre contra la del mismo mes del
ano anterior se advierte en Bahia Blanca un incre-
mento de casi un punto (0,9%), en tanto que el
promedio del pais arroja un aumento levemente
inferior a medio punto (0,4%).

El resultado de los balances es muy cam-
biante seguin el punto de referencia que se escoja.
Si se evalla el resultado entre mayo y octubre, las
conclusiones son muy desalentadoras dado que
surge con nitidez una destruccion neta de puestos
de trabajo, pese al repunte a partir de agosto y a la
negativa influencia que podria llegar a asociarse a
factores estacionales®. La tasa de ocupacion que
llegd a un nivel maximo de 37,3% en mayo des-
ciende en octubre a 36,5%. En sintesis, resulta
claro que si hubo un saldo positivo en la evolucién
del emplec local a lo largo del afo, el mismo se
explica por la situacién en los primeros meses y
pese a los negativos resultados durante el segundo
semestre. De este modo, el aumenio de la iasa de
ocupacion entre octubre de 1998 y el mismo mes
de 1897 resulta un indicio positivo, pero este logro
se desdibuja o al menos luce moderado a la luz de
las expectativas que los grandes proyectos des-
pertaron un ano atrds, y mas adn, si se concentra
el analisis en lo sucedido desde mediados del afo.
Sin embargo, esta evaluacién del cuadro ocupa-
cional debe ser reformulada por el brusco y adver-
so cambio de escenario para la economia local. En
este contexto, la evaluacion de los efectos de las
grandes inversionas se torna mas compleja porque
se suman nuevos factores externos con incidencia
negativa y que contrarrestarian sus posibles efec-

*los factores estacionales hacen referencia a una dismi-
nucion esperada y transitoria del empleo en ociubre en
comparacion a mayo.
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tos reactivantes.

Aumentos transitorios en el nivel de
empleo

Los negativos resultados del mercado la-
boral podrian estar asociados a la destruccion de
empleos temporarios por la combinacion de una
fuerte desaceleracion en el nivel de actividad y la
sancion de un nuevo esquema de reglas laborales
que prohiben esta modalidad de contratacion. Esta
situacion podria tener una fuerte influencia negativa
en Bahia Blanca, considerando que el acelerado
crecimiento del empleo entre 1997 y principios del
ano actual respondid en gran medida a los nuevos
‘puestos de trabajo creados bajo las formas promo-
vidas del sector privado y a los planes de empleo
publico de la Provincia.

Este tipo de contratos sélo aseguran una
ocupacion per un tiempo breve en funciones con
remuneraciones bajas. El empleo se mantiene sdlo
si se renuevan los cargos y/o Se crean nuevos
puestos de trabajo. A partir del inicio del segundo
semestre, el menor nivel de actividad comercial,
combinado con una mayor dificultad del sector
publico para financiar gastos como les programas
de empleo y la sancion de un nuevo régimen labo-
ral que elimina estos instrumentos de contratacion
de bajo costo para el empleador, lleva a pensar a
que una gran parte de estos puestos no fue reno-
vada.

Por lo tanto, las mejoras percibidas en la
ocupacion por la creacion de puestos temporarios
durante el ano pasado, habrian sido de caracter
transitorio y esto, como se ha constatado en estu-
dios anteriores, en Bahia Blanca tiene una fuerte
‘incidencia sobre el empleo. Las mediciones de
octubre pasado podrian estar comenzando a re-

flejar la no-renovacion de contratos como res-
puesta al nuevo esquema de reglas laberales y un
menor despliegue de los programas publicos de
empleo por las mayores dificultades de financia-
miento.

La influencia de la situacién economica
general

Desde mediados de ano, diversos factores
determinan una clara desaceleracion en el ritmo de
actividad comercial. Entre ellos se puede destacar
el menor nivel de creditc a empresas, las dificulta-
des de exportacion al Brasil, los recortes presu-
puestarios, la retraccion del consumo por la mayor
incertidumbre y el deterioro de los margenes de
rentabilidad por la caida de precios en los produc-
tos que la region exporta. Con este marco, al que
podria sumarse |la disminucion de puestos en pla-
nes temporarios o la falta de renovacion de con-
tratos promovidos y la profundizacion de una dura
reconversion en el sector comercial, no resulta
sorprendente el descenso en la tasa de ocupacidn
verificado en el segundo semestre. No obstante, nc
debe perderse de vista que el nivel de ocupacion
local (36.5%) resulta superior al del promedio de
las principales ciudades del interior del pais (34%)
y por otro lado, se encuentra cercano al maximo
nivel historico de empleo en la ciudad verificado en
mayo del corriente ano (37.3%). Por esto, y reco-
nociendo que la situacion ocupacional actual ain
puede ser calificada como grave, si a pesar del
subito cambio negativo en el entorno, no se ha
agravado aun mas, quizas se deba justamente a
que es sostenido por las grandes inversiones.
Cuesta imaginar la gravedad de los problemas
actuales en el hipotético caso de que éstas no se
hubiesen concretado.

Tasa de actividad

Tasa de desempleo Tasa de empleo

Bahia Blanca Pais Interior Bahia Blanca Pais Interior Bahia Blanca Pais
octubre 97 41.1% 42.3% 3B.9% 13.4% 13.7% 12.8% 35.6% 36.5%
mayo 98 43.4% 42.4% 38.8% 14.0% 13.2% 12.0% 37.3% 36.9%
agosto 98 42.2% 42.0% 38.3% 15.0% 13.2% 11.9% 35.9% 36.5%
octubre 98 425% 421% 38.3% "14.0% 12.4% 11.3% 36.5% 36.9%

Fuente: INDEC - EPH
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1Analisis de los resultados para el cultivo

de girasol en la region

m Con el indicador del margen bruto para el cultivo de giraso! en la region se com-
pleta la serie de indicadores de las principales actividades agropecuarias de la re-
gion. m Los resultados muestran buenos desempenos del cultivo en la region para las
ultimas campanas, como asi también una importante expansion del area sembrada,
similar a lo que acontece en toda la zona de produccion del pais. m Si bien el area
sembrada en la zona de influencia de Bahia Blanca crecié con respecto a fa uftima
campana, la escasez de lluvias y las altas temperaturas registradas hasta ahora, po-
drian afectar significativamente los rendimientos del cultivo.

Para completar la serie de indicadores re-
lacionados con la actividad agricola-ganadera de la
region, se presenta en esta oportunidad, el indica-
dor de margen bruto para el cultivo de girasol en |a
zona de maxima influencia de Bahia Blanca'.

La superficie dedicada a este cultivo se ha
incrementado desde principios de-la década en
todas las zonas aptas para este cultivo en el pais, y

la region de Bahia Blanca no ha sido ajena a este
proceso. Las causas de este crecimiento en la
superficie sembrada se encuentran basicamente
en el sustancial aumento a nivel mundial en el
precio de la mayoria de los productos agricoias
observado a partir de la segunda mitad de la co-
rriente década, y que en el caso del girasol signifi-
oo un incremento del casi el 20% para el precio

Cuadro 1.
GIRASOL Superficie Toneladas Precio de Valor de Ia
sembrada producidas referencia* produccioén
miles de ha en miles $/tonelada en millones
Campana 93-94 158.5 237.8 215 $51.12
Campana 94-95 176.2 279.1 183.1 $51.10
Campana 95-96 200.3 304.7 198.7 $60.54
Campana 96-97 194.7 329.4 201.5 $66.37
Campana 97-98 230.0 406.85 238.4 $96.99
TRIGO Superficie Toneladas Precio de Valor de Ia
sembrada producidas referencia** produccion
miles de ha en miles $/tonelada en millones
Campana 93-94 952.0 1698.50 1185 $192.77
Campana 94-35 1040.8 1693.40 1345 $227.76
Campana 95-96 1196.8 1253.46 2145 $268.86
Campana 96-97 1350.2 2116.35 124 $262.42
Campana 97-98 1140.5 2820.75 118 $324.38




Estudios Especiales

iae 42

promedio anual entre los anos 95 - 98, como asi
también en el importante desarrollo del sector
elaborador de aceites vegetales (soja y girasol) en
el pais, que multiplicd por seis su produccion en la
ultima década.

La importancia de la produccion agricola
de la regién se puede ver en el cuadro 1. El volu-
men de produccién de los dos cultivos mas im-
portantes ha crecido casi un 16% anual en prome-
dio desde principios de la década, a pesar de las
oscilaciones que han sufridos los precios y los
rendimientos, y alcanza para la Ultima campana un
monto cercano a los 420 millones de pesos.

En lo que se refiere al cultivo de girasol, el
mismo ha tenido una participacién promedio del
20% en el volumen total, que en términos moneta-
rios representa en promedio un monto de produc-
cion de casi 65 millones de pesos. Para este culti-
vo, y avalando lo expresado en cuanto a la situa-
cién del mismo en el pais, se observa que la tasa
de crecimiento promedio para las cinco campanas
de la superficie sembrada fue de casi el 10%,
mientras que la tasa de crecimiento de la superficie
dedicada a la siembra del trigo fue del 5%.

de existir las condiciones agronomicas apropiadas,
en el caso de la siembra del girasol, se justifica la
aplicacién de planteos con mas tecnologia.

Para los rindes se utilizan los rindes pro-
medio de las campanas 93/94 hasta 97/98, de los
partidos ya mencionados, obtenidos de SAGPyA..
Para el planteo de baja tecnologia, se supondra
que el rinde correspondiente es el menor de los
observados en la campana para todos los partidos.
Para los planteos con mayor tecnologia incorpora-
da, en el caso de rindes bajos, se supone el rinde
promedio de todos los partidos bajo estudio,
mientras que para los rindes altos se toma el rinde
promedio mas alto de la campana.

Dado que se supone que la comercializa-
cién del girasol se realiza al terminar la cosecha, el
precio de referencia’ esta calculado como el pro-
medio de los precios observados en los meses de
Febrero y Marzo en el puerto de Bahia Blanca,
publicado por la Camara Arbitral de Cereales. Para
la campana 98/99 se utiliza como precio de refe-
rencia el precio del girasol a término en Marzo '99
en el puerto de Ing. White,

Los gastos de comercializacion estan

Cuadro 2. Semillas, fertilizantes y herbicidas
Planteo de siembra base Supuesto Planteo de siembra base
Labores Cantidad de pasadas (supuesto)
Fumigada 1 Semilla + Curasemilla kgs./ha 4
Cincel 1 Herbicida pre-emergente Its/ha 1.4
Disco c/rastra 2 Insecticida lys/ha 0,1
Siembra 1
Escardillo 1 |
Planteo de siembra con alta tec. Supuestos Panteo de siembra con alta tec.
Labores Cantidad de pasadas (supuesto) Semilla + Curasemilla kgs./ha 4
Cincel 1 Herbicida pre-emergente lts/ha 2
Disco c/rastra 2 Insecticida lts/ha 0,2
Siembra 1
Escardillo 1
Fumigada 2
compuestos por las comisiones de venta y el flete,
El modelo incluyéndose en las primeras la comisién del co-

Similar a lo planteado para el indicador de
margen bruto del cultivo de trigo en la region de
maxima influencia de Bahia Blanca’®, se supondran
dos planteos de siembra, diferenciados por el nivel
de tecnologia (alta o baja) aplicado al cultivo, con
la salvedad que para el caso de baja tecnologia se
supondra solo la'categoria de rindes bajos, ya que

rredor, control de calidad, impuestos y sellados; y
se supondra gue las mismas ascienden a un 1,5%
del ingreso bruto. El flete estd supuesto para una
distancia de 200km.y el mismo sufre un recargo del
20% con respecto a la tarifa de otros cereales,
debido al mayor volumen y menor peso del girasol
a granel.

Los gastos vinculados directamente al
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proceso productive, tales como las labores, el
costo de las semilla, fertilizantes, herbicidas y la
cosecha, se engloban bajo los costos directos. En
el cuadro 2 se puede ver en detalle la composicion
para cada uno de los planteos supuestos.

Al igual que lo supuesto para el caso del
margen bruto del cultivo de trigo, se supondra en
este modelo que el productor es quien financia el
proceso productivo, dejandose de lado otras op-
ciones de practica usual, tales como los planes de
canje por semilla a la cosecha y la otorgada por
instituciones bancarias, que afectarian significati-
vamente el resultado del indicador, al influir sobre
los costos financieros.

Analisis historico

Planteo de siembra base

En el periodo bajo estudio, se observa pa-
ra este planteo, méargenes brutos normales e inclu-
sive altos para el cultivo de girasol en la region.

* El margen bruto promedio es de casi $100 por
héctérea, con un maximo de $175 por hecta-
rea en la campana 97/98 y el minimo en la
campana 95/96 ($35 por ha). Los rindes pro-
medio observados en este tipo de planteo fue-
ron para las campanas bajo observacion de
casi 1200 kilos por hectarea. La relacion ingre-
so/gasto’ para este tipo de planteo es en pro-
medio 2,07.

Evolucion del area sembrada
Planteo de siembra base
18000
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Campana Campara Campana
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OBahia Blanca mCnel. Rosales mTornguis!

* El minimo observado en Ja campana 95/96
tiene su explicacion en la sequia que afectd a

toda la region, provocando una fuerte baja en
los rindes promedios (20%). Si bien el alza en
los precios con respecto a la campana anterior
también fue importante, casi un 10%, no al-
canzo para cubrir la fuerte disminucién obser-
vada en los rindes.

= En los rendimientos obtenidos bajo este plan-
teo de siembra, se observa un tendencia cre-
ciente, con una interrupcion en el crecimiento
solo en la campana 95/96, debido a las causas
mencionadas anteriormente. Esta situacion,
junto con el aumento observado en el area
sembrada, especialmente en la Ultima campa-
na, permite inferir la creciente importancia que
esta desarrollando este cultivo en la region.

« Los costos directos representan en promedio
un B6% de los costos totales de este planteo,
mientras que el 14% restante corresponden a
los costos de comercializacion. Dentro de los
primeros, tanto las labores como las semillas y
herbicidas, participan con un 39 % respecti-
vamente, mientras que los gastos de cosecha
representan el 22% restante.

Planteo de siembra alta tecnologia
Rindes bajos

Bajo este planteo se pueden englobar la
mayoria de los rendimientos de los partidos que se
tienen en cuenta para este estudio.

« El margen bruto promedio para el periodo
considerado es de aproximadamente $150 por
hectarea, con una relacion ingreso/gasto pro-
medio de 2,35 para las cinco campanas bajo
estudio y el rinde promedio es de 1500 kilos
por hectarea.

» El maximo observado en el indicador ocurrié
en la campana 97/98, con un margen bruto de
$205 por hectarea, producto de rendimientos
un 13% superiores al promedio, como a la
existencia de precios muy elevados, de casi
$240 la tonelada. El minimo para este planteo
ocurrio en la campana 94/95, con $ 110 por
hectarea. Durante la campana 95/96, si bien
los rindes cayeron significativamente con res-
pecto al promedio debido a |los problemas cli-
maticos, fue el alza en los precios lo que per-
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mitid que el indicador no evidenciara un pico
de caida.

* En cuanto a la composicion de los gastos, no
se observan grandes diferencias con respecto
al planteo anterior. Los costos directos repre-
sentan un 84% de |os costos totales, y el res-
tante 16% corresponde a los costos de comer-
cializacion.

Planteo de siembra alta tecnologia
Rindes altos

Este planteo esta supuesto para aquellas

zonas en las que las caracteristicas agrondmicas y
climaticas aseguren un mayor rendimiento por
hectérea. La zona que mas se aproxima a las ca-
racteristicas planteadas es la del partido de Coro-
nel Suarez, que presenta, para las campanas bajo
estudio, un rendimiento por hectarea 20% superior
al total de la zona.

= El margen bruto promedio para las cinco cam-
panas es cercano a los $220 por hectérea, con
un maximo en la ultima campana (97/98) que
llego a $276 por hectérea, y el minimo ocurrido
en la campana 95/96, de $178 por ha.. La rela-
cion ingreso/gasto fue en promedio para las
cinco campanas 3,02. Los rindes promedio pa-
ra este tipo de planteo arrojan un promedio de
casi 1900 kilos por hectarea para las cinco
campanas.

» En la composicion de los costos, se evidencia
un cambio con respecto a los otros dos plan-
teos. Los costos directos tienen una participa-
cion promedio del 80% sobre el total, y la de
los gastos de comercializacién se eleva hasta

tensidad. Es decir, que mientras en los demas
partidos, la suba en los rendimientos entre las
campanas 93/94 y 97/98 ha sido en promedio
de 39%, para este planteo el crecimiento en
los rindes fue del 9%.

Sensibilidad del indicador

Existen tres elementos que dan origen a la
variacion en el resultado del indicador del margen
bruto del cultivo en la regidn: los cambios en los
precios del girasol, los cambios en los precios de
los insumos y los cambios en los rendimientos. La
combinacién en los cambios producidos en cada
uno de estos factores es lo que determina {a varia-
bilidad de los ingresos del productor.

Si se considera que la produccién argen-
tina tiene influencias ciertas en |la determinacion de
los precios internacionales, como ocurre con la
produccion de girasol, el indicador del margen
bruto de este cultivo estard influenciado por los
volimenes de produccién locales.

Los rendimientos fluctian de acuerdo a
las condiciones tecnolégicas, precios de insumos y
condiciones climaticas imperantes en la zona de
produccion. Sin embargo, si las condiciones clima-
ticas tienen caracteristicas globales, es decir, si lo
que sucede en Argentina desde el punto de vista
climatico no es independiente de lo que sucede en
el resto del mundo, entonces se podria afirmar que
aun no siendo formadores de precios, es de espe-
rar que condiciones de produccion adversas gene-
ren influencias en los precios.

Bajo estas alternativas, se puede espe-

rar que los cambios climaticos afecten la ren-

Cuadro 3. Analisis de sensibilidad
+5%

Variacion en el margen bruto

Variacién en

el rendimiento Variacion en el precio
-5% +5% -5%

un 20% en promedio, debido a la participacion
las comisiones por venta (a porcentaje sobre
el ingreso bruto) y al flete.

= Los rindes presentan, al igual que en los otros
dos planteos, una tendencia creciente, pero
con la salvedad que no muestran la misma in-

10

tabilidad de la produccién de dos formas: en
forma directa a través de provocar una variacion
en los rendimientos , o bien modificando los
precios del producto.

Se observa asi, que el indicador del mar-
gen bruto para el cultivo del girasol caera alrededor
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de un 5% si los rindes lo hacen en un 5%, mientras
que la caida sera de 6% si igual disminucion (5%)

y Saavedra, donde esta alcanza los valores mini-
maos , 7% y 8% respectivamente.

Cuadro 4. Variabilidad en los rendimientos del cultivo de girasol
Campana Promedio 97/98 96/97 95/96 94/95 93/94 Coeficiente Rango
Variabilidad* Variabilidad**
LCilmez - 18.50 20 20 17 18 18 7% 17-20 -
Cnel. Dorrego 14.40 17 15 15 15 10 18% 12-12
Cnel. Pringles 15.60 18 17 16 16 A 17% 13-18
Puan 14.31 19 14 12 13 14 19% 12-17
Saavedra 15.80 17 16 14 15 17 8% 1417
Tormnquist 14.40 17 14 13 14 14 1% 13-16
Bahia Blanca 11.80 15 14 9 10 11 22% 9-14
Cnel. Rosales 14.00 14 14 = . -
Promedio 15 17 15 14 14 14 ]
Coeficiente
Variabilidad* 13% 1% 13%  20% 17% 23%
Rango
Variabilidad** 17-13 19-15 17-13  16-11 17-12 17-10
* Calculado como el desvio estandar sobre el promedio
** Maximos y minimas obtenidos a partir del coeficiente de variabilidad

ocurre en los precios del girasol. Ante cambios
positivos en los rendimientos y en los precios, el
margen bruto aumentara un 12,.83% en respuesta
al primero, y un casi 14% frente a cambios en los
precios.

Con respecto za la variabilidad de los rin-
des en la zona, se observa que la misma es en

Cuadro 5. Variabilidad en el precio del girasol

En lo referido a la variabilidad de los pre-
cios del girasol, la misma resulto ser sustancial-
mente menor que la observada para el precio de!
trigo. Asi, la variabilidad promedic para las cinco
campanas bajo estudic fue del 11%, mientras gue
la del precio del trigo fue de casi el 30%. Fsta si-
tuacion supone una ventaja para los productores

Fuente: elaboracion propia en base a SAGP YA
* Calculado como el desvio estandar sobre el promedio

promedio para todos los partidos y las cinco cam-
panas, del 13%, con una tendencia decreciente a
partir de la campana 95/96. E|l minime se dio en la
Ultima campana, con rindes promadio de 17 quir-
tales por hectarea, y una variabilidad del 11%.

~ En el analisis por partido, se repite la con-
clusion a la que se habia llegado en la nota sobre
el indicador de margen bruto para el trigo. Alli se
mencionaba que la variabilidad era menor en
aquellos partidos donde las condiciones agrond-
micas eran mejores, situacion que se repite al ob-
servar los rindes en (os partidos de Coronel Sudrez

Campana Promedio 97/98 96/97 95/96 94/95 93/94 Coeficiente
] _ Variabilidad* __ Variabilidad**
u$s por quintal 2063 243 2077 1915 1784 211 1% 18.45.22.8

Rango !
m

** Maximos y minimos obtenidos a partir dei coeficiente de variabilidad

ya que pueden tomar decisiones en base a un
rango mas limitado de posibilidades del precio.

Perspectivas

De acuerdo a informes de la SAGPyA y
sus delegaciones regionales, la superficie sembra-
da de giraso! a nivel pais para la campana 98/39
aumento un 11,8% con respecto a la campana
antericr, mientras que este aumento fue en prome-
dio del 17% para los partidos proximos a la zona
de Bahia Blanca . Esto datos, unidos a condiciones
climaticas favorables para gran parte de la region y

11
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el pais, ha provocado que se comience a hablar de
una cosecha récord de girasol, que seguln estima-
ciones, se ubicaria en el orden de 7 millones de
toneladas.

La posibilidad de un exceso de oferta, y
dado que el 90% de la produccion se destina al
consumo interno (para su procesamiento), han
provocado una caida en la cotizacion a futuro del
precio del girasol, que se estd cotizando en el
Mercado a Término de Buenos Aires (FPuerto de
Buenos Aires, Marzo '99), en valores cercanos a
$205 la tonelada.

Se han observado en algunos partidos del
sudeste de la provincia, problemas causados por
factores climéticos, tales como heladas tardias,
seguia como asi también la fuerte tormenta que
afectd a varios distritos del partido de Coronel
Dorrego (aproximadamente unas 3200 hectareas
de granos gruesos) podrian causar una merma
importante en los rendimientos del cultivo.

Los datos anteriores nos permiten realizar
un pronostico sobre el valor futuro de la produc-
cion de girasol en la region. A partir de la superficie
sembrada se supondran tres posibles escenarios
con variaciones en los precios y en los rendimien-
fos.

Los rendimientos estaran probablemente
por debajo de los observados en promedio para la
Zzona, debido a los factores mencionados anterior-
mente. Para el escenario mas probable se pueden
esperar rendimientos de 1,4 ton. por hectdrea , en
el escenario pesimista supondremos una caida aun
mayor en los rendimientos , mientras que el esce-
nario optimista supcne rendimientos promedio de
1,6 ton. por hectarea.

Para los precios se suponen valores de
$195 la tonelada para el escenario pesimista, de
$205 la tonelada para el mas probable y de $215 la
tonelada para el escenario optimista. Estos valores
fueron estimados a partir de las cotizaciones ob-
servadas para la comercializacion a término de
girasol como asi también de proyecciones de re-
vistas espécia!izadas.

Para el escenario con peores condiciones
(baja en los rindes con respecto al promedio y
precios mas bajos) la caida de los ingresos para
los productores seria de aproximadamente un 30%,

12

en el escenario mas factible de ocurrir de mas del
20% , y en el optimista, la caida en los ingresos
seria de aproximadamente un 5%.

En base a estos supuestos se llega a la
conclusion de que pese al aumento de la produc-
cion causado por el incremento en el area sembra-
da, es probable que los ingresos de los producto-
res para la proxima campana se vean disminuidos
aln en el escenario méas optimista, debido princi-
palmente a |la caida en los precios y a las condicic-
nes climaticas adversas para el cultivo con res-
pecto a la campana anterior.

Superficie 268600* Precio en $ por tn

sembrada“ 195 205 215

Valor de [a produccion
en millones de $

Rindes entn 1 45 $68,09 871,58 §7507
Por ha 1.5 §73,32 $77,08 $80,84
1.6 $83,80 $88,10 $92,39

{

* Estimada para la region en base a datos delegaciones zona-
les de SAGPyA

Proyeccion del valor de la produccion
Campana 98/99

$120

millonas de $

$a0

Camp 9394 Carp W05 Canp 0506 Canmp 06/07 Canp 97/94  Camp

adau

r e PESENSIA = — — - mas probable

optime La

"Incluye los partidos de Bahia Blanca, Coronel Rosales
(campanas 96/97-97/98-98/99], Coronel Suérez, Coronel
Dorrego, Puan, Pringles, Tornquist y Saavedra. La pro-
duccion de los partidos de Villarino y Patagones no se
tendré en cuenta ya que la misma se realiza mayoritaria-
mente bajo riego.

2 Ver IAE 40 “Indicador de,margen bruto para el cultivo de
trigo en la region”

* No se tiene en cuenta las bonificaciones hechas por el
contenido graso de la semilla, que para la zona de in-
fluencia es en promedio del 5%.

* Calculada como (Ingreso neto - gastos de cosecha) /
costos directos.
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El segmento de los locales dentro

de la nueva construccion

m En el periodo comprendido entre 1989 y junio de 1998 se otorgaron unas 5.200
autorizaciones para la construccion de locales, que involucraron casi 614 mil metros
cuadrados. m La tasa promedio anual de crecimiento en la soficitud de permisos fue
del 9% y los picos de actividad se registraron en 1992 y 1994. m [a superficie
unitaria promedio experimento un crecimiento sustancial, fundamentalmente hacia e/
final del periodo, debido, en buena parte, a ia incidencia de los hipermercados y
centros de compra inaugurados en la ciudad. m  Los capitulos predominantes en la
zona céntrica de Bahia Blanca son “Indumentaria, calzado y sedas”, con el 18% del
total de locales, y "Alimentos y Bebidas”, con el 11%.

En una ciudad como Bahia Blanca, en
donde la presencia del comercio es clave dentro
de la economia, resulta interesante conocer, a
través de diversos indicadores, la evolucion del
sector a lo largo del tiempo. En particular, y mas
alla de las cifras en materia de ventas y numero de
establecimientos comerciales, las
disponibles sobre construccion proporcionan una
valiosa informacion acerca de las tendencias del
sector. comercial. Concretamente describen los
periodos de crecimiento y retraccian del segmento
conformado por locales, a partir de la trayectoria
de los permisos expedidos y de la superficie edifi-
cada. Por otra parte, si se compara la evolucion de
la construccion de viviendas y departamentos con
la correspondiente a locales, por zonas, se observa
de qué manera la edificacion de establecimientos
comerciales ha ido acompanando el crecimiento
demogréfico y la expansion de la ciudad hacia
sectores especificos. También puede arribarse a
una caracterizacion de los locales a traves del
tiempo, atendiendo a la evolucion de la superficie
promedio de las unidades edificadas. Asi se ad-
vierte, por ejemplo, como en los Uitimos anos han
ganado espacio los grandes centros comerciales,
hecho traducido en un incremento de la superficie

estadisticas

unitaria gestionada en los permisos. Es decir que,
mas alla de la informacion cuantitativa que sumi-
nistran las series de permisos, también es posible
obtener indicadores que den cuenta del cambio en
la configuracién de los locales, operada sobre el
final de la década.

En la presente nota, se describiran las
tendencias de la construccion de locales, tanto en
términos de permisos otorgados como de superfi-
cie autorizada. Tambien se evaluara el peso relativo
de los diferentes sectores de la ciudad en la edifi-
cacion de locales, a fin de determinar cuales con-
centran mayar cantidad de establecimientos co-
merciales y cuales han exhibido mayor dinamismo
en los ultimos anos. Finalmente se mostrara la
evolucion del area promedio por permiso tramita-
do. Aqui ser reflejara la gran incidencia de los hi-
permercados y grandes centros comerciales den-
tro de ia construccion en el dltimo tramo del peric-
do de analisis. En efecto, resulta notorio el incre-
mento de la superficie unitaria promedio de los
establecimientos, en especial, a partir de 1937
Vale decir que la tendencia a construir unidades
mas amplias, observada en las categorias vivienda
y departamentos, se repite en el caso de los loca-
les y con mayor intensidad.
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Por Ultimo, a fin complementar el estudio y
arribar a un panorama més completo de las ca-
racteristicas del segmento locales comerciales, se
presentaran los resultados de un relevamiento
efectuado en el sector Microcentro de la ciudad vy
en un par de centros de interés comercial’. Los
puntos relevados hacen referencia a la localizacion
por calles de los establecimientos, la ubicacién o
no dentro de un complejo comercial mayor (locales
internos y externocs), las proporciones actuales de
locales ocupados y desccupados y el rubro al que
se dedican, a fin de detectar las actividades co-
merciales més preponderantes en el medio.
Tendencias de Ia construcciéon de
locales

Entre el ano 1989 y junio de 1998 fueron
solicitados aproximadamente 5.200 autorizaciones
para construir locales en la ciudad. El primer gran
impulso del sector se produjo al afio siguiente de la
implementacion del Plan de Convertibilidad. En
efecto, en 1992, se tramitaron mas de 720 expe-
dientes contra los 317 gestionados en el '91. Esto
significd un crecimiento del 127% en la edificacién
proyectada de establecimientos comerciales. El
segundo pico de actividad, y el mas importante de
todo el periodo, se registrd en 1994, con mas de
870 permisos. Coincidentemente, en ese afio se
alcanzd el maximo nivel de construccion de la
categoria vivienda. Luego de este significativo
avance, se produjo una abrupta caida en la solici-
tud de permisos para locales. Entre 1995 y 1996 se
expidieron anualmente, en promedio, unas 460
autorizaciones. Finalmente, en 1997, como conse-
cuencia de la reactivacién de las inversiones en el
&rea comercial y de la puesta en marcha de im-
portantes y novedosos proyectos, la edificacién
planeada de locales crecid en méas del 50% y se
otorgaron casi 690 autorizaciones. Perc lo mas
significativo fue la superficie total involucrada en
estos permiscs: casi 140.500 metros cuadrados,
frente a los 54.000 registrados anualmente, en
promedio, en los afos precedentes. Este es un
primer indicador que da cuenta del cambio opera-

' Relevamiento efectuadoc por CREEBBA durante los
meses de noviembre y diciembre de 1998.
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do en la configuracién del sector comercial de
Bahia Blanca. Si se comparan los periodos 1892-
1994 y 1996-1998 se advierte que, mientas que el
peso relative de los locales se mantuvo en térmi-
nos de cantidad de permisos, aumentd en lo relati-
vo a superficie construida. Especificamente, las
participaciones relativas en concepto de metros
cuadrados tramitados durante el primer trienio
fueron, respectivamente, del 41.3%, 40.7% y 18%
para las categorias vivienda, locales y departa-
mentos. En el segundo, en tanto, las proporciones
resultaron de la siguiente manera: 35%, 52% y
13%.

Lo anterior queda corroborado cuando se
observa la evolucidn de superficie promedio por
permiso otorgado. En el ano 1989, un local de-
mandaba, en promedio, unos 98 metros cuadrados
por permiso requerido. En 1997, la cantidad de
metros cuadrados promedio por expediente au-
mentd a 2086, lo que representa un crecimiento del
110%. Evidentermnente, la incidencia de los nuevos
hipermercados y centros comerciales fue notoria
dentro de las cifras globales de superficie a edifi-
car.

Evolucion de la cantidad de permisos
otorgados para la construccion
de locales
1000 -
900
800 -
700
600 4
500 4
400

nimero de permisas

300 -

200 -

1989 1980 1991 1992 1993 1894 1995 1996 1997 1998°

Con referencia a los resultados del pre-
sente ano, no pueden establecerse alin conclusio-
nes definitivas, ya que todavia resta incorporar la
informacién correspondiente al segundo semestre.
Si se comparan las cifras de los seis primeros me-
ses de 1998 con igual periodo de 1997, se tiene
que la cantidad de autorizaciones gestionada en
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este ano ha resultado superior a la del anterior en
solo dos unidades (263 contra 261).- Basandose en
esta evidencia, podria decirse que la construccion
de locales se ha mantenido estable. Sin embargo,
habra que ver de qué manera pesan los efectos de
la crisis financiera sobre los resultados del ultimo

semestre.

La construccion de locales por

sectores

La dinamica de la construccion de locales
se ha concentrado con diferentes grados de inten-
sidad en los distintos sectores de la ciudad. Por
otra parte, a lo largo del periodo considerado, han
ido surgiendo nuevas zonas de interés, en atencion
al crecimiento geografico de la ciudad.

La mayor cantidad de los permisos expe-
didos entre 1989 y junio de 1998 correspondid al
sector Centro (34% del total). En segundo lugar y
con ei 16% del total de autorizaciones se ubico la
zona Noroeste. Le siguieron los sectores Sudoeste
y Este con participaciones del 14% y 13%, respec-
tivamente. En tanto, el area con menor solicitud de
permisos para la edificacién de locales fue la Sur,
que reunio el 7% del total de autorizaciones.

En términos de superficie, los dos prime-
ros puestos también correspondieron a los secto-
res Centro y Noroeste. La cantidad total de metros
cuadrados involucrada en los permisos fueron,
respectivamente, 70.330 y 34.815. En tercera ins-
tancia se posiciono el Sur, con casi 28.800 metros

Cuadrados. La razén de que el sector con menor
Participacién relativa en cantidad de permisos
otorgados en el periodo resulte uno de los mas
relevantes en términos de superficie edificada resi-
de en el tipo de local predominante en cada zona.
En efecto, mientras que en el Centro existe una
e!evc-?.cia concentracion de locales de tipo comer-
Cial, el Sur, que constituye un sector con amplios
espacios sin edificar, se consolida como una zona
apta para la edificacion de grandes establecimien-
tos industriales y lugares de almacenamiento.
— :;i: se calcula el promedio de metros cua-
) ales por permiso otorgado durante el
:::ofg’a- se concluye que el Sur lidera posiciones,
metros cuadrados por autorizacién. Lue-

go se ubican el Noreste y el Sudeste, con 99 y 96
metros cuadrados por permiso respectivamente.
Segun este criterio, el Centro exhibe dimensiones
intermedias para sus locales ya que, dadas sus
caracteristicas, el requerimiento de superficie es
menor. En promedio, un local céntrico demanda
cerca de 90 metros cuadrados.

A partir del ano 1997, el sector Noreste ha
comenzado a surgir como centro de interés co-
mercial, a partir de la radicacién de importantes
establecimientos de compra. Ese ano en particular,
el Noreste solicitd autorizacion para edificar mas de
7.100 metros cuadrados y en 1998 (hasta el mes
de junio), mas de 5.100. En ambas oportunidades
fue la zona con mayor actividad constructiva anual,
en términos de superficie, en lo que a locales res-
pecta. Sin embargo, el avance de la construccion
de establecimientos comerciales en esa area ha
sido notorio fundamentalmente en lo que a superfi-
cie respecta. Es decir que le edificacion que mas
ha impactado en el avance del Noroeste se ha
concentrado en pocos pero amplios espacios de
venta. Por este mismo motivo, se produjo un au-
rhento sustancial en el promedio de metros cua-
drados por permiso hacia el final del periodo en
dicha zona.

Evolucion de la superficie promedio por i
permiso otorgado '

matros cuadrados

1989 1590 1991 1932 1993 1984 1595 1995 1997 1998

Relevamiento de locales comerciales

A fin de conocer las caracteristicas de!
actual mercado de locales comerciales en la Ciu-
dad, se efectudé un relevamiento en la zona micro-
centro-centro de Bahia Blanca. Concretamente, la
zona de interés quedo delimitada por las calles Fitz
Roy, Las Heras, Dorrego, Zapiola, pParaguay. Hoi-
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dich, Castelli y Berutti (ver mapa al final de la nota).

La cantidad total de locales detectados en
el area seleccionada para el relevamiento fue de
1.987. De ese total, un 88% de los establecimien-
tos se halla ocupado, mientras que el 12% restante
(unos 229 locales) se encuentra momentanea-
mente desocupado.

Los capitulos con mayor presencia son
“Indumentaria, calzado y sedas”, con 366 locales, y
“Alimentos y Bebidas”, con 210. Le siguen en
importancia las categorias “Kioscos” y "Equipa-
miento y funcionamiento del hogar”, con 116 y 101
establecimientos’ respectivamente. El detalle com-
pleto de cantidad de comercios por capitulo se
presenta en el cuadro Informe por capitulos, que se
ofrece a continuacion de la nota. _

Es interesante destacar gue destacar que
212 comercios, que representan el 11% del total

relevado, se ubican en esquinas. De estos Gltimos,

23 estan disponibles (desocupados).

Las calles con mayor concentracion de {o-
cales son Alsina, Belgrano y O'Higgins. Las canti-
dades respeciivas de establecimientos son 208,
182 y 1562. En los fres casos, el rubro predomi-
nante es Ropa femenina, perteneciente al capitulo
“Indumentaria, calzado y sedas”. Cabe senalar que
en Alsina, fundamentalmente, y, en menor medida,
en Belgrano, poseen relativa impcrtancia los loca-
les internos, por la presencia de imporiantes gale-
rias comerciales. Por su parte, la calle con menor
cantidad de comercios, excluyendo a los pasajes
Beltran y Anchorena, es Vicente Lopez, con tan
solo 7 locales en el area de interés. La descripcion
completa de cantidad de locales, rubres principa-
les y porcentajes de ocupacion por calle, se expo-
ne en el cuadro /nforme por calles.

Con respecto a los rubros pertenecientes
a los capitulos de mayor peso en el comercio local,
se advierte que los mas importantes son: dentro de

Mindumentaria, calzado y sedas”, Ropa femenina,

con 91 locales y Zapateria, con 44, En “Alimentos
y Bebidas”, se destacan Verduleria-Fruteria, con 32
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establecimientos y Almaceén, con 24. Dentro de la
categorfa “Equipamiento y funcionamiento del
hogar”, predominan los rubros Muebleria y Blanco,
cortinas, tapiceria, alfombras, con 20 y 15 comer-
cios, respectivamente. La descripcién total de can-
tidad de locales por rubro y capitulo se presenta en
el cuadro Informe por rubros que se encuentra a
continuacién de la nota.

Ademas de relevar los comercios del mi-
croceniro se considerd, de manera independiente
y dada su importancia para la actividad comercial
local, a los establecimientos ubicados en los nue-
vos paseos de compras de la ciudad. Teniendo en
cuenta los dos grandes centros comerciales ubica-
dos en cealle Sarmiento, se arriba a un fotal de 155
locales comerciales, que representan un 8% del
total existente en la zona céntrica considerada para
este estudio. Mas especificamente, el paseo co-
rrespondiente a la firma Wal Mart ofrece 71 esta-
blecimientos, de los cuales, un 90% se encuentra
actualmente ocupado mientras que el 10% restante
se halla prdéximo a ocuparse o disponible para
posibles interesados en abrir un local dentro del
mismo. Por su parte, el shopping de més reciente
inauguracion cuenta con 84 locales que se en-
cuentran ocupados en un 86%. Cabe sehalar, sin
embargo, gue es inminente la aperiura de varias
salas de cine que, en el caso del otro paseo ya se
encuentran funcionando.

Los rubros predominantes son, en ambos
casos y sin contar las salas de cine en funciona-
miente, Concesionaria de autos e Indumentaria en
general. En tercera instancia se ubican, para el
paseo del Wal Mart, Ropa femenina y para el sho-
pping, Ropa para nifnos.

En cuanto a diversidad de rubros, los dos
centros son similares: mientras que en el primero
de los anteriormente mencionados se detectaron
43, en el otro fueron registrados 42.

En la medida en que se produzca la
apertura de nuevos iocales, la descripcién anterior
podréa ser parcialmente modificada.
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Nota: el CREEBBA relevo los locales ubicados en las manzanas resaltadas en el mapa
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Locales: evolucién del namero de permisos de construccién, por sector

Ao Centro Este Norte Noreste Noroeste Oeste Sur Sudeste Sudoeste n/e TOTAL

1989 43 7

1980 48 11
1991 50 29
1992 145 39
1993 152 €66
1994 117 62
1995 61 24
1996 55 20
1997 85 34
1988* 27 9

Totales 783 301

* hasta el mes de junio

Nota: nfe significa sector "No especificado" y se debe a Ia falta del dato que consigna la ubicacion exacta del permiso solicitado en cuestion.

Fuente: Departamento de Contralor de Obras Particulares - Municipalidad de Bahia Blanca - Estadistica de edificacién - Sector Privado
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113
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5.169

Locales: evolucion de la cantidad de metros cuadrados permisados, por sector

Aiio Centro Este Norte Noreste Noroeste Oeste Sur Sudeste Sudoeste n/e TOTAL
1989 5.008 218 772 235 2.270 398 1.466 846 938 21.763 33.914
1990 3.953 673 1.024 576 877 986 2.661 668 1.217 14.959 27.594
1991 3.999 1.602 1.438 753 753 2.067 86 1.100 1.044 18.322 31.164
1992 11.724  2.087 665 1.823 4141 3.524 1.820 990 3.031 23.877 53.682
1993 14,054  3.242 1.373 904 7.136 5671 17.720 1.316 6.665 27.187 85.268
1994 8.741 3.881 3.360 3.501 7.003 2.856 1.909 5.679 6.045 42,025 86.000
1995 6.721 2.512 2563 693 2.314 3.442 707 3.612 2.420 24,206  49.190
1996 5.865 1.314 2.298 2.473 4.455 1.916 1.710 1.675 1.344 38.226 61.276
1997 6.905 5213 1.109 7.094 4171 2.517 438 814 2.205 109.953 140.419
1998 2.359 465 1.232 5.128 1.695 406 243 465 1.901 31.518 45412
Totales 70.329 21.207 15.834 23.180 34.815 23.783 28.760 17.165 26.810 352.036 613.919

* hasta el mes de junio

Nota: n/e significa sector “No especificado” y se debe a la falta del dato que consigna la ubicacion exacta del permiso solicitado en cuestion.

Fuente: Departamento de Contralor de Obras Particulares - Municipalidad de Bahia Blanca - Estadistica de edfficacion - Sector Privado
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informe por capitulos

Canmtidad de locales por capitulo, segin crden de importancia

Capetulo N° locales
ToioTeTEnz, calzado y sedas 366
Siretos y bebidas 210
Soscos 116
=Too=mento y funcionamiento del hogar 102
S=wocs inmebiliarios, financieras v otros 86
S="woos oara el cuidado personal a1
Zooc= olografie, relojeria, joyeria, fantasia 75
“==2= 2z rzgalos, jugueterias, cotiliones y otros 72
—=="2 opapsleria, articulos para oficina, insumas, fofocopiadoras, imprentas, disefio grafico 69
==="z.rznies, confiterias, pubs, bufettes, comidas rapidas 67
T="scI72 y comunicaciones &7
Senvcios varios 54
Z=c=7 T znto: clubes, gimnasios, centros recreativos y deportivos, canchas, videoclubes, salones de{ 46
Fzacizs v perfumerias 38
X . gUipos, insumos, repuestos, programas, servicios 30
‘¥T=Jcs rodados, mecdnica, repuestos, mantenimiento, reparaciones 29
V=== == d= construccion, articulos de ferreteria, pinturas, repuestos de electricidad, equipos, envase:s 29
== cara la salud 2F
smouos y repusstos electrénicos, audio, video, telefonia, electricidad 24
Serur mantenimiento y limpieza 21
Tiz=m=s viveros, semillerfas, comercios de fertilizantes y productos para jardineria 20
<-=20s 2= 2z2r agencias de loterfa y quiniela, bingos, establecimientos de apuestas 18
—o=Tercados, supermercados, autosenvicios, grandes tiendas i
Cems 17
S=rwcios educativos 15
Coerss 14
—i=es 13
F==TTErEs vemia de mascotas, alimentos balanceados y accesorios 12
=== 2= rsfrumentos musicales, disquerias, disk jockeys 11
S==cores de senvicio 6

frm=s=s. casas de camping y pesca

‘]
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Informe por calles
Cantidad de locales por calle, segiin orden de importancia

Calle

Alsina 208
Belgrano 182
Q'Higgins 152
Zelarrayan 133
Donado 119
Estornba 119
Mitre 71
San Martin 75
Soler 75
Brown 64
Chiclana 59
Saavedra 54
Fitz Roy 52
11 de Abril 52
Lamadrid 50
Rodriguez 46
Avenida Cold 45
Alvarado 44
Vieytes 42
Las Heras 39
Casanova 38
Berutti 37
Drago 35
Gliemes 34
Yrigoyen 31
Patricios 30
19 de Mayo 29
Castelli 29
Zapiola 25
Roca - 24
Sarmiento 31
Caronti 26
Blandengues 25
Dorrego 22
Moreno 22
Rondeau 22
Holdich 22
Gorriti 18
Paraguay 11
Vicente Lope: 7
Beltran 2
Anchorena 1

N° locales % loc. ocupados

96%
78%
92%
84%
94%
96%
80%
95%
95%
97%
90%
80%
90%
79%
B86%
83%
89%
7%
86%
85%
87%
95%
100%
91%
90%
83%
93%
86%
88%
88%
84%
81%
72%
91%
77%
95%
68%
78%
100%
100%
100%
100%

1er lugar
Ropa femenina
Ropa femenina - Indum.
Ropa femenina

Kiosco

Zapateria

Kiosco

Kiosco

Ropa femenina

Ropa femenina

Kiosco

Ropa femenina
Cochera

Kiosco

Peluqueria

Peluqueria

Kiosco

Confiteria

Kiosco

Kiesco

Kiosca

Almacén

Repuestos automoviles
Kiosco

Kiosco

Compariia de seguros
Blanco, tapiceria, alfombr
Casa de computacion
Kiosco

Indumentaria
Muebleria

Kiosco

Inmobiliaria
Inmobiliaria
Restaurante

Kiosco

Autoservicio
Repuestos automéviles
Verduleria-Fruteria
Articulos p / hogar
Casa de computacion
Optica
Colchoneria

Rubros predominantes

N° locales

38
15
11
i

- = N NN W NN W W R RN W W W AW e WO WL O NN OO O O

2do lugar N° locales

Joyeria
Ropa juvenil
Zapateria
Peluqueria
Carniceria '
Pelugueria
Pelugueria
Ropa masculina
Ropa para nifios ?
Articulos p / hogar
Banca ®
Indumentaria deportiva®
Pelugueria
Inmebiliaria
Casa de regalos
Peluqueria
Ag. de viajes y turismo 2
Casa de computacién °
Peluqueria

Banco
Kiosco
Agencia crediticia ®
Bazar®
Autoservicio
Casa de regalos
Inmobiliaria
Confiteria
Almacén *
Kiosco
Almacén
Disefo grafico
Pelugueria
Casa de computacion
Panaderia *
Fotocopiadora
Equfios para oficina **
Casa de computacién
Casa de regalos
Fotocopiadera
Restaurante-Confiteria

Telefonia celular

10
E

-
© -

= N NN NN N RN NN NN DN NN RPN OGO R B MDD R R A OO O R
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i=forme por calles (continuacién)

=ocdss des cagparbs (por e, encdleB dgono ieenganrdeverdalos loodes dssoauoorbs

e Soos coooa 2agooySaMating. Sisecorsidaaansdlolos comardos edancs, dresutab sefadfeente

=3z cada rubro: Pescaderia, Polleria, Verduleria-Fruteria y Zapatilleria

i

n
in
L]
@

ncuentra el rubro Indumentaria en general

== £ oca =s. s encuentra el rubro Zapateria

Z loczles los rubros Kiosco, Merceria-Botoneria, Peluqueria
=s |os rubros Centro de alquiler de automéviles, Cochera, Estacion de servicio, Kiosco, Telefonia celular.
2= emerg. médicas
2 localzs los rubros Confiteria, Farmacia, Inmobiliaria
= 'oczles los rubros Ropa femenina y Verdulgria-Fruteria
=" == Z loczles los rubros Cefé, Kiosco, Peluqueria, Servicios de emergencias médicas, Zapateria
2 'ocales los rubros Indumentaria en general, Ropa femenina, Ropa interior
&= =on 2 locales los rubros Consignatarios de hacienda y Obra Social
zz/zs los rubros Fotocopiadora e Inmobiliaria
== oo 2 oczlss el rubro Inmobiliaria
>zzles el rubro Fotocopiadora

s los rubros Kiosco y Peluqueria

s los rubros Casa de computacién, Casa de regalos, Kiosco, Panaderia

Zona microcéntrica - céntrica

=== comorendido entre las calles: Fitz Roy, Las Heras, Dorrego, Zapiola, Paraguay, Holdich,
C=st=ii y Berutti

:oizl de locales relevados en la zona d interés 1.087 100%
= locales ocupados 1.758 88%
= locales desocupados 229 12%
= total de locales externos ubicados en esquinas 212 11%
—armoac C= locales externos desocupadosubicados en esquinas 23 1%
—=mcoac Ce ocalss internos desocupados 62 3%
= mooon o= intemoe-externo se refier a la ubicacion del local en cuestion dentro de una estructura o centro
swmesmE TaEyor © 00 (galerias, shoppings, mercados, etc.)
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Informe por rubres
Cantidad de locales por capitulo y por rubro, segiin orden de importancia

Indumentaria, calzado y sedas 366
Ropa femenina 91
Zapateria 44
Indumentaria 42
Ropa juvenil 30
Ropa para nifios 22
Indumentaria deportiva 16
Merceria - Botoneria 16
Ropa interior 16
Ropa masculina 14
Casa de sweaters 13
Marroquineria 12
Ropa para bebés 11
Sederia 8
Zapatilleria 7
Casa de lanas 6
Casa de camperas 3
Confecciones para novias 3
Sastreria 3
Panalera 2
Peleteria 2
Productos para el calzado 2
Chinelas 1
Confeccidn de vestidos 1
Indumentaria industrial y profesional 1
Alimentos y bebidas 210
Verduleria - Fruteria 32
Almacén 24
Panaderia 22
Rotiseria 20
Carniceria 15
Heladeria 15
Polleria 13
Fabrica de pastas 11
Confiteria 9
Naturista - Herboristeria 7
Sandwicheria 7
Dulceria 8
Pescaderia 6
Mercado 5
Empanadas 4
Fabrica de chacinados 4
Pizzas 4
Vineria 2
Bomboneria 1
Especias 1
Productos de reposteria 1
Queseria 1
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Informe por rubros

Cantidad de locales por capitulo y por rubro, segin orden de importancia

Kioscos
Kiosco

Distribuidora mayorista de productos para kioscos

Eguipamiento y funcionamiento del hogar
Muebleria

Blanco, cortinas, tapiceria, alfombras
Articulos para el hogar

Cerrajeria

Bazar

Casa de iluminacion

Colchoneria

Taller de marcos, cuadros
Amoblamientos de cocina

Casa de sanitarios

Casa de articulos de limpieza
Maquinas de coser

Ferreteria

Servicios inmobiliarios, financieros y otros
Inmobiliaria

Compania de seguros

Banco

Agencia crediticia

AFJP

Consignatarios de hacienda

Oficina de planes de vivienda

Gestoria

Servicios financieros y bursétiles

ervicios para el cuidado personal
Peluqueria

on de belleza
niro de depilacion

Cotcz, fotografia, relojeria, joyeria, fantasia

(

1 ¢
mom B
.‘ ].
M
-

ia
sz de bijouterie y fantasia

le regalos

116
114
2

102

i e P
0 o =+ = U0

NN Wbk oo

86
35
17

o e o~

81
70

75
22
16
17
14

72
44
11
10
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Informe por rubros
Cantidad de locales por capitulo y por rubro, segin orden de importancia

Libreria, papelerfa, articulos para oficina, insumos, 69
Libreria 27
Fotocopiadora 25
Disefo grafico
Imprenta

Sellos

Serigrafia

Casa de banderines
Editorial

- = NN

Restaurantes, confiterias, pubs, bufettes, comidas rapidas 67
Café 22
Confiteria 17
Restaurante 17
Comidas rapidas 5
Pizzeria 5
Pub 1

[®)]
<

Transporte y comunicaciones
Agencia de viajes y turismo
Telefonia celular

Locutorio

Venta de pasajes de dmnibus
Servicio de television por cable
Centro de alquiler de automdviles
Gomeria

Venta de pasajes de avion
Agencia de publicidad

Oficina diario

Agencia de taxis

Correo privado

Servicio de estacionamiento
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Servicios varios
Taller de zapateria 1
Reparaciones electrodomésticos

Mensajeria

Servicios funerarios

Servicios sociales

Disk Jockey

Constructora

Empresa de seguridad

Estudios técnicos de construccion

Filmaciones

Servicios de salutacion

Alquiler de trajes

Centro de asesoramiento

Hidrolavados, sistemas de riego

Parapsicologia
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1 Informe por rubros

? Cantidad de locales por capitulo y por rubro, segiin orden de importancia

[ Refacciones
Remallados

. Reparaciones eléciricas

i Servicio de lunch
Servicios de packaging

ke R R Al A

I Esparcimiento: clubes, gimnasios, centros recreativos y
. Videoclub

% Casa de videojuegos
[

|

|

\

\

N
(9)]

Gimnasio

Saldn de fiestas

Comics

Juegos electrénicos

Cines
‘ Cama solar

Casa de fiestas infantiles
! Centro recreativo-deportivo
‘ Club

Patio de juegos infantiles

Pool - Billares

Spa

Club nocturno

G R s W 7~ B T O o's Bl o+ I ()

Farmacias y perfumerias 39
Farmacia 21
Perfumeria 16
Productos, equipos y accesorios para depilacién 1
Productos para laboratorios 1

Informatica, equipos, insumos, repuestos, programas, servicios 30
Casa de computacion 18
Centro de cursos de computacion 5
Servicios de Internet 5
! Alquiler de PC y maquinas de escribir 1
i Servicios informaticos 1

| Vehiculos, rodados, mecénica, repuestos, mantenimiento, 29
Repuestos automdviles 13
Concesionaria de automdviles 7
Concesionaria de motos 4
Taller mecénico 4
Concesionaria de camiones 1

Materiales de construccion, articulos de ferreteria, pinturas, 29
Ferreteria

Casa de articulos de electricidad

Casa de revestimientos, cerdmicos, papeles vinilicos

O~
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26

Iinforme por rubros .
Cantidad de locales por capitulo y por rubro, segin orden de importancia

Envases, cajas, bolsas 2
Pintureria 2
Aberturas |
Cristaleria 1
Equipos de acondicionadores y calefaccién central 1
Herrajes 1
Hidrolavadoras i
Perforaciones 1
Productos de PVC 1
Sanitarios, gas, griferia, PVC, calefaccién 1
Membranas asfélticas 1
Servicios para la salud 27
Obra social 9
Centro de ortopedia 3
Laboratorio de andlisis clinicos 2
Servicios de emergencias médicas 2
Centro de audiologia integral 1
Centro de cirugia, ortopedia 1
Centro de elementos, insumos y equipos médicos 1
Centro de podologia 1
Centro de rehabilitacidn kinésica 1
Centro de salud 1
Clinica de ojos 1
Hospital ]
Instituto de psiquiatria 1
Laboratorio de patologia y citologia 1
Sanatorio 1
Articulos y repuestos electrénicos, audio, video, telefonia, 24
Audio, video, computacién, televisién 6
Casa de articulos y repuestos electrénicos 4
Casa de repuestos de telefonia 4
Casa de articulos de electricidad 3
Celulares y accesorios para celulares 2
Repuestos electrodomésticos 2
Sistemas de alarmas 2
Equipos de comunicaciones 1
Servicios de mantenimiento y limpieza 21
Tintoreria 14
Lavadero de ropa 6
Empresa de servicios de limpieza i
Florerias, viveros, semillerias, comercios de fertilizantes y 20
Floreria 13
Semilleria 4
Negocio de plantas 3
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Imforme por rubros
Cam@idad de locales por capitulo y por rubro, segén orden de importancia
Oros 17
S 5
= 5
Tzleros a’?aco 2
Tziz =3 2
Zzsz ce rofeos ]|
Egspamiento vial 1
Tz'zbansria 1
~=30s de azar: agencias de loteria y quiniela, bingos, 18
Ag=nca de loteria 16
Azencia hipica 1
Bingo 1
= permercados, supermercados, autosarv:cms grandes tiendas 17
S..-:x— rcado 7
-%_*:servicio 6
Tienda 4
Servicios educativos jiis
Centro de cursos de computacién 6
Cursos de idioma 4
Colegio 1
Escusla 1
Guarderia 1
"s:mto de arte 1
Jardin de infantes 1
Cocneras 14
Cochera 14
13
Hots 13
12
-
5
11
8
3
6
6
fe=r2s, casas de camping y pesca 4
2
rnculos de pesca 1
rticulos de camping, pesca y deportes 1
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Cantidad total de locales

% de ocupacion

Rubros predominantes

Numero de rubros detectados

Cantidad de locales del
patio de comidas

Bahia Blanca Plaza Shopping Paseo del Sol

84 71
86% 90%

Concesionaria de autos
Indumentaria en gral
Ropa para ninos

Concesionaria de autos
Indumentaria en gral
Ropa para nifos

42 43
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Industria Petroquimica: Encadenamientos
a partir de los productos finales

® = Consumo oe los productos petroquimicos finales ha tenido un crecimiento del
== = ios noventa ya que es utilizado como insumo en industrias con imporiantes
S=OmETios como la automotriz, ef agro y la alimenticia. m  El Polo Pefroqu:m/co de
S=ne Sarcz es el principal productor del pais de estos proguctos, posicion que
== 200 MAs con las nuevas inversiones. m  La instalacion en nuestra ciudad de
moLsTas ransiormadoras de termopidsticos permitiria hacer més extensa la cadena
SFocucsva y oblener asi un mayor valor agregado.

Py =

—=2:22 2 sus encadenamientos, la industria petroguimica juega un papel fundamental en las eco-

omes en industrias derivadas. Hacia atrds se conecta con las industrias dsl petrdieo y el

== I== = oroccoion de los productos petroquimicos bésicos como el etileno. En el medio existen esla-
“emET=Ts oenro del sector y hacia adelante se vinculan con una gran diversidad de productos gue se
S= o=z Zoosuma final de familias o de empresas.

=== ~"ormz continuard con el estudio que se esta realizando de esta industria a partir de las edi-
somes wTs-ores . En este caso, analizaremos la evolucion gue ha tenido la Ultima stapa de este encade-
TETREID ST = JECE el noventa, gue, como se ha mencionado, sirve de insumo para una gran variedad
ZxE FousTas. Los uctos finales del encadenamiento petroguimico han tenido un crecimiento muy
TEOTETE =7 50 Zonsumo que debid ser abastecido principalmente a través de importaciones. Este creci-
TRETIZ 5= 220 = cue estos productos son utilizados como insumos en diversas industrias gue han tenide
FSEmes S=seTos7cs en la década del noventa. Ademds, se espera que esta tendencia de altas tasas de
SESTRETID IoTiree ya que fos consumos per cépita de estos productos en el MERCOSUR aln son muy
TETLrE= 2 o= Iz oS palses desarrollados.

“os=rcormenie se analizan las posibilidades de desarrollo de industrias que utilicen este tipo de

FEEGLDES =7 == teroanias del Polo Petroguimico de Bahia Blanca, teniendo en cuenta que es el principal

= :'-:ductos petroguimices finales, especialmente termoplésticos, posicién que afirma-
2 en marcha los nuevos emprendimientos. Los productos que aqui se elaboran se
mas demandados por las industrias que componen el siguiente eslabén de la cadena
clo en los Polietilenos y el PVC que son los dos termoplasticos méas utilizados en &l
=2 tendra, una vez que finalicen las ampliaciones, més del 80% de la capacidad instala-

TS
z o ©

H‘
“ !I’
L
0o
i
W
0

n 2n Bahia Blanca de industrias que utilicen estos productos permitiria aprovechar la
= materias primas que el Polo Petroquimico provee, y ademas generar un mayor valor

s=I=mTT 2 = moosnz local La diversidad de industrias que utilizan estos productos es muy grande, e
eSS 25T 527 zcusllas ligadas a actividades de gran importancia para nuestra regién, como por
BETERC 8 acTviSad agricola.

maestria Petrogquimica en los 90

29



Estudios Especiales

iae 42

da del noventa. Ante el insuficiente incremento de
la produccién, esta diferencia ha tenido que cubrir-
se con importaciones, que como se observa en el
grafico N° 1 han tenido un crecimienio notable-
mente superior al de la produccidn y las exporta-
ciones. Sin embargo, esta situacién tenderia a
modificarse ya que existen actualmente diversos
proyectos de inversién que incrementaran la capa-
cidad instalada de la industria petroguimica en més
de 3 millones de toneladas, aumentandola en un
70%. Estas inversicnes implican un desembolso
cercano a los 2.000 millones de ddlares, y van a
permitir reducir las diferencias entre produccién y
consumo en varios de estos productos, que origi-
nan grandes voliimenes de importaciones.

Grafico N° 1
Evolucion de Ia Industria Petroquimica
base 1990 = 100
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Fuente: Anuario Estadistico del Instituto Petroquimico Argentino

Del incremento de 2,7 millones de tonela-
das en el consumo petroquimico, los productos
finales representaron el 75% frente al 18% de los
productos bésicos y el 7% de los intermedios. Esta
diferencia se debe al importante crecimiento de la
demanda de los productos finales que son utiliza-
dos como insumos en industrias que han tenido
importantes crecimientos a lo largo de la década.

El 60% de la produccién final de la petro-
quimica es utilizada por la industria plastica, en la
elaboracion de films, envases compuestos o extru-
sados, bolsas industriales, perfiles y canos para la
construccién y autoparies. Un 10% se destina a la
produccion de fertilizantes nitrogenados (urea) y
- abonos. A la industria quimica se destina 10%,
especialmente para producir pinturas, barnices,
adhesivos y selladores. Otro 10% es demandado
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por la produccién de combustibles y solventes. El
10% restante se divide entre la industria del cau-
cho, fundamentalmente de neuméticos, y la indus-
tria textil sintética, para la elaboracién de fibras
poliéster y poliamidicas.

Al no haberse producido inversiones sig-
nificativas y aumento de la produccién, este mayor
consumo debid ser abastecido a través de un no-
table incremento de las importaciones. En 1990, la
importacién de productos finales fue de 166 mil
toneladas, mientras que en 1996 este volumen
llegd a casi 2 millones de toneladas, lo que repre-
senta un crecimiento anual del 50,5%. Esto signifi-
cd pasar de importaciones por 90 millones de
délares en 1990, a 770 millones en 1996. Este
incremento ha sido el mas alto dentro de la indus-
tria petroquimica, lo que hizo que pasaran de re-
presentar el 36% de las importaciones totales de
esta industria en 1890, a una participacién del 75%
en 1996.

El mayor crecimiento dentro de los pro-
ductos finales lo experimentaron los termoplasticos
y los fertilizantes. El consumo de fertilizantes y
agroguimicos tuvo un gran aumento en los Gltimos
anos, debido al desarrollo de la actividad agricola,
en un periodo de precios internacionales altos.
También contribuyd al incremento del consumo de
fertilizantes la reduccién de los aranceles a la im-
portacién de estos productos, lo que hizo bajar sus
precios. El consumo aparente de urea, materia
prima de los fertilizantes, pasd de 133 mil tonela-
das en 1990 a 533 mil en 1995 y a 950 mil en
1996

Grafico N°2
Participacién de las importaciones
-

En parcentaje
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Fuente: Anuario Estadistico del Instituto Petroquimico Argentino
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Por otra parte, también subid el consumo
de otros productos finales que no tiener? que ver
con la demanda agricola. Los que mayor importan-
cia han tenido fueron los termoplésticos, relaciona-
dos con la mayor demanda de los autopartistas, la
construccion y los envases para la industria de
alimentos y bebidas. Estos sectores han estado
intimamente relacionados con la fase de creci-
miento de la economia iniciada a principios de esta
década.

Las perspectivas para la demanda de es-
tos productos en nuestro pais son muy alentadoras
ya que forman parte como insumos del proceso de
produccién de las industrias que se espera tengan
mejores desempefnos en los anos venideros. En
este sentido, la creciente demanda de fertilizantes
sera satisfecha a través de la produccion del pro-
yecto Profertil que producira 1,1 millones de tone-
ladas de urea y 575 mil toneladas de amoniaco por
ano. Esta planta, la mas grande del mundo, permi-
tird abastecer no sdlo la demanda interna proyec-
tada al ano 2000, sino también exportar estos pro-
ductos a los paises del MERCOSUR. De este mo-
do, el impacto de este proyecto en la balanza co-
mercial se estima en una sustitucidon de importa-
ciones por un valor de U$S 175 millones y exporta-
ciones por U$S 72 millones”.

La demanda de termoplasticos sera cre-
ciente no sdlo en nuestro pais, sino también a nivel
mundial. Un ejemplo de esto es la demanda de
énvasado de alimentos y especialidades que con-
tinba creciendo en todo el mundo a medida que las
presiones medioambientales y de costos estan
impulsando a los conversores y a sus proveedores

Capacidad Insatalada Participacion
en el Pais

Actual (en Ton.)

sidad de producir nuevos disenos de plasticas y
textiles sera cada vez mayor en funcién del creci-
miento de la competencia, especialmente si nues-
tro pais se posiciona como un exportador impor-
tante en la industria alimenticia mundial.

Ademas, el consumo per cépita de plasti-
cos en el area del MERCOSUR adn es muy bajo,
entre 4 6 5 veces menor al nivel alcanzado por los
paises desarrollados, lo cual permite prever un
crecimiento importante de este sector en los pré-
Ximos anos.

Polo Petroquimico de Bahia Blanca

Las empresas del Polo Petroquimico de
Bahia Blanca producen anualmente 410.000 tone-
ladas de productos finales, entre los que se en-
cuentran PVC, Soda Caustica y Polietilenos. Esto
representa mas del 50% del total de la capacidad
instalada de termoplasticos en la Argentina. Con
las inversiones que se estan llevando a cabo, se
espera aumentar la capacidad instalada de estos
productos a 1.034.000 toneladas anuales, repre-
sentando un aumento del 152%, respecto a la
actual, y afirmando la posicién de Bahia Blanca
como principal productor argentino de productos
petroquimicos finales
Estos productos son ufilizados
ampliamente como insumos en [a produccion de
diversas industrias, siendo el PVC y los Polistilencs
los dos termoplasticos més utilizados en el rmundo
El Policloruro de Vinilo (PVC) es &l segun
do plastico méas utilizado en el mundo, siendo de
los mas versatiles y confiables del ‘mercado. Se

Capacidad Instalada Participacion
Proyectada (en Ton.) en el Pais

PVC 60.000
Polietilenos 250.000
Soda C4ustica 100.000
Total Productos

Finales 410.000

58% 220.000 B4% |
91% 630.000 95%
64% 184.000 76%
!

1.034.000 |

—

a pr i .
emP OPorcionar soluciones innovadoras para las
r P .
Presas de alimentacién. Por otro lado, la nece-

produce a partir de la sal comun y el etileno, deri-
vado del petréleo. Al ser un material poco permea-
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ble al vapor de agua y a los gases, se convierte en
un aislante eléctrico perfecto. Es, también, resis-
tente a la intemperie, liviano, facilmente trabajable y
econdémico. El PVC, entre ofras cosas, se utiliza en
tubos, conexiones, construccion civil, cables vy
artefactos eléctricos, calzados, laminados rigidos y
flexibles y envases y embalajes.

La produccion mundial en el ano 1997 fue
de 23 millones de toneladas, en la que Argentina
participd con el 0,6% con las 104 mil toneladas que
produjo. La capacidad instalada del Polo Petro-
quimico de Bahia Blanca representa actualmente el
58% del total del pais, aunque con las expansiones
que se estan produciendo este porcentaje subira a
mas del 84%. La demanda argentina de PVC liega-
ria a 155 mil ton. en 1998, 180 mil en 1999, 200 mil
en el 2000 y 220 mil en el 2001%,

La soda caustica que se produce en Bahia
Blanca tiene dos presentaciones: Liquida (en solu-
cién al 50%), y en perlas (concentracién superior al
99%). Aqui se produce gran parte de la soda caus-
tica que consume el mercado en sus 2 modalida-
des. En el caso de la soda caustica en perlas,
ademas de cubrir la demanda del consumidor
local, se exporta gran parte de la produccion a los
paises limitrofes, a otros de Latinoamérica, EE.UU.,
Europa y Asia. Los principales usos de la soda
caustica en las diversas industrias son la saponifi-
cacion de materias grasas para obtener jabones y
detergentes, fabricacién de pasta de papel, pro-
duccién de fibras textiles artiﬁcialés, blanqueo,
tefido y mercerizado de telas, forma parte del
proceso de fabricacién de aluminio, depuracién de
aguas, regeneracion del caucho, secado y descar-
bonatacién de gases, refinamiento del petrolec y
neutralizacion de sus subproductos, fabricacion de
espejos, pelado quimico de frutas y otros produc-
tos agricolas. La capacidad instalada actual del
Polo Petroguimico de Bahia Blanca representa el
64% de la del pais, llegando a cerca del 76% con
las nuevas inversiones.

El polietileno es el termopléstico de mayor
uso en el mundo y se obtiene de la polimerizacion
del gas etileno. Variando catalizadores y métodos
de polimerizacién se obtienen polietilencs de dife-
rentes densidades que van a permitir una variedad
notable de utilizaciones. Los polietilenos de baja
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densidad son flexibles, blandos, facilmente exten-
sibles, de buena claridad y con buena barrera a la
humedad pero pobre al oxigeno y gases. Se utili-
zan en la fabricacién de films para el recubrimiento
de alimentos, envases, productos plasticos y ca-
bles. Los polietilenos de mayor densidad son més
duros y con mayor resistencia, siendo ademas mas
impermeable a los gases y con mayor resistencia
quimica. Sus principales aplicaciones son en ca-
fos, contenedores y recipientes para usos indus-
triales y envases, entre otros. En Bahia Blanca se
producen polietilenos de baja densidad, de baja
densidad lineal y de alta densidad.

La producciéon mundial en 1997 fue de 43
millones de toneladas, en la que Argentina partici-
pd en un 0,6% con sus 258 mil toneladas. En Bahia
Blanca se producen el 91% de los polietilenos de
Argentina, aumentando su participacion al 96% una
vez que se realicen las ampliaciones de las plantas.

Las nuevas instalaciones gue se estan
desarrollando en el Polo Petroquimico de Bahia
Blanca van a permitir contar con polietilenos de
Ultima generacién a raiz de la incorporacion de
tecnologia de punta a nivel mundial. Esto beneficia-
ra a quienes utilicen dichos productos como insu-
mos ya que les permitira aprovechar al maximo el
rendimiento que permiten hoy en dia la disponibili-
dad de equipos avanzados de transformacién.

Grafico N° 3
Ventas de Productos Finales
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De acuerdo a la informacion del ano 1997
obtenida de las empresas, estos productos son
vendidos en un 25% al mercado externc’, y un 75%
al mercado local. Es interesante destacar la escasa
participacion de Bakia Blanca en el siguiente esla-
bén de la cadena productiva, ya que solo el 2% de
las ventas se realiza a nuestra ciudad.
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Un dato que resalta el escaso desarrollo
del encadenamiento productivo mas alla de los
productos petroquimicos finales en la ciudad surge
del Censo Economico de 1994, en donde la fabri-
cacion de productos plasticos y de caucho repre-
sentaba solo el 0,44% del valor de la produccidn
industrial de la ciudad de Bahia Blanca. Estaban
dedicados a esta actividad solo 16 locales, lo cual
representa el 29 del total industrial. Los puestos de
trabajo ocupados representaban el 1,3% lo que
nos estaria indicando una productividad inferior a
la del resto de la industria si comparamos esta
participacién con la del valor de la produccion.
Esto seria consecuencia principalmente del reduci-
do tamano de estos establecimientos, que hace
que no logren operar en una forma eficiente.

Posibles localizaciones

Como se ha observado anteriormente, la
diversidad de industrias que se pueden desarrollar
a partir de los productos que aqui se producen es
muy grande, lo cual plantea grandes posibilidades
para el futuro. Esto brindaria la posibilidad de un
mayor desarrollo industrial en la ciudad con activi-
dades que generan un alto valor agregado.

Estas industrias contarian con la ventaja
de instalarse en una zona muy proxima a los
abastecedores de productos petroquimicos finales
méas grandes de la Argentina, y en el unico Polo
Petroquimico de los cuatro existentes en el MER-
COSUR basado en gas natural, lo cual representa
una operacién con menores costos. Por otra parte,
debido a su ubicacién estratégica existe un nudo
de redes de transporte maritimo y terrestre muy
desarrollado, con puertos de entrada y salida de
aguas profundas.

Algunas de las desventajas que se plan-
tean, que pueden haber motivado la no instalacion
de este tipo de industrias hasta el momento es el
reducido tamano del mercado regional. Debido a

1
1;;;1AE 35 de Noviembre de 1997, |IAE 36 de Enero de
y |AE 38 de Mayo de 1998.

2
Fi i
diol;eme' Notas de Economia Real N° 3, Centro de Estu-
Para la Produccién, Ministerio de Economia.

que en general este tipo de productos se destinan
al consumo final, adquiere una gran ponderacion la
cercania a un gran mercado que demande dichos
productos, es por eso que en general estas activi-
dades se han concentrado en cercanias de los
centros urbanos mas grandes, especialmente el
Gran Buenos Aires, y se prefiere trasladar hasta alli
las materias primas. En esto influyen los menores
costos de transporte que se deben afrontar cuando
se opera con mercaderia a granel, respecto a
cuando se lo hace con productos finales, espe-
cialmente en el caso de productos plasticos que
suelen ser muy voluminosos, de peso reducido y
bajo valor unitario.

Por otro lado, una de las dificultades que
se vislumbran es que si se pretendiera vender
estos productos en el mercado externo, el hecho
de que el Puerto de Bahia Blanca no opere con
contenedores para enviar este tipo de cargas difi-
cultaria la situacién pues se perderia una de las
ventajas de la localizacion que es la salida por un
puerto de aguas profundas. De todas maneras, es
probable que en un futuro nNo demasiado lejano €l
puerto de Bahia Blanca comience a operar con
contenedores en forma regular lo que solucionaria
una de las barreras mas importantes que existen si
se pretende comercializar los productos en el exte-
rior. Algunas operaciones de este tipo ya se han
realizado a mediados de este afio con embargues
de PVC que se realizaron a través de contenedores
desde el puerto local hacia Brasil.

De todas maneras, como senala-
bamos en el IAE 35, se observa un crecimiento
importante en economias regionales proximas o
cual puede generar algunas nuevas oportunidades
de inversién en actividades de transformacion de
polietilenos y PVC. En estos emprendimientos
resultaran fundamentales aspectos como la escala
de produccion, la tecnologia aplicada y funda-
mentalmente la continuidad en la demanda

' Fuente: Sintesis de la Economia Real N° 14, Centro de
Estudios para la Produccién, Ministerio de Economia
1 Fuente: Diario Clarin, 17 de Septiembre de 1997, *Indu-

pa busca vender en Brasil®. _
s Ver IAE 38, "Las ventas al exterior del Polo Petroquimi-

co".
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Cémo se financia la actividad del municipio local

®m Con /la finalizacion de un nuevo. arfio, se cierra otro periodo fiscal para la
municipalidad local. m Si bien aun no se cuenta con la ejecucion presupuestaria de
1998, este es un buen momento para la realizacion de un andlisis mas exhaustivo de
las cuentas de los Ultimos cinco arios a fines de tener una perspectiva mas amplia.

Mas alla de la utilidad del analisis de la
composicidn de gastos e ingresos, en esta oportu-
nidad se intenta avanzar en la evolucion de los
mismas y en el resultado de los distintos periodos,
a fines de tener una idea global acerca del com-
portamiento fiscal municipal teniendo en cuenta,
ademés de los gastos realizados e ingresos perci-
bidos, la politica de financiacién de los mismos.

Las cuentas pUblicas deben tener claridad
y accesibilidad en su presentacion, para facilitar la
tarea de identificacién y clasificacion de las parti-
das, aportando la transparencia necesaria para que
los contribuyentes puedan conocer cudl es el des-
tino de los fondos que ellos, a través del pago de
sus obligaciones, ceden al administrador municipal
para el cumplimiento de sus funciones.

Los ingresos y egresos: su evolucién en
el tiempeo

La informacién que da origen a esta nota,
surge de las rendiciones anuales que el municipio
hace ante el cuerpo legislative local para su apro-
bacion, con lo cual todos los datos relevantes de-
ben estar comprendidos en tales presentaciones.

Se consideran en primera instancia los
gastos ejecutados (Gréfico 1) de cada ano, toman-
do en cuenta lo “gastado” y no Unicamente lo
"pagado” en el ejercicio correspondiente, porque
como también se analiza la evolucién de la deuda
municipal, la diferencia en cada periodo entre lo
“gastado” y lo “pagade” da el valor correspon-
diente a la deuda flotante del periodo trasladada al
siguiente. Las cifras, como corresponden a distin-
tos momentos del tiempo, son expresadas en mo-
neda constante de 1998 para hacer posible su
comparacion.

El primer andlisis se realiza considerando
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la suma de gastos sin tomar en cuenta las amorti-
zaciones o cancelaciones de deuda flotante o con-
solidada, pero si los intereses de deuda'. Los
nlmeros indican una disminucién del gasto asi
considerado entre 1993 y 1997 del orden del 2.4%.
Sin embargo, si se observa la tendencia hay un
méximo en 1994 con caida en los anos siguientes y
recuperacion en 1997. i

Si se incluye la amortizacion de la deuda
consolidada la disminucién entre puntas es menor,
del orden del 2%, mientras que el recorrido es
similar al anterior.

En segunda instancia puede hacerse una
consideracién méas amplia del gasto, tomando en
cuenta, ademés de lo anterior, los gastos por deu-
da flotante, los egresos por cuentas especiales y
cuentas de terceros, entre otros, de donde surge
que la disminucién entre el inicio y el fin del perio-
do es del orden del 11%. Dada la evolucién co-

Grafico 1

Evolucion de los egresos municipales
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cuentas o8| yoclales y de lorcorot.

' Dentro de una perspectiva mas detallada,
stantes durante todo

go obnervan incremontos con

lionen estables alrededor de los 63 millones. Sin
ombargo, es Interesante observar que si bien en
1996 se recuperan los niveles de anos anteriores, a
partir de ese ano entra en vigencia la Tasa de Sa-
lud que recauda aproximadamente 4 millones de

nes y Serviclos, que constituye la pesos anuales, con lo cual se infiere que si no se

p(lnc‘.ipﬂl componente del gasto participando en
1997 con méas dol 42% do los mismos, Incluyendo
on oste rubro ol aporte al Contro de Salud Dr. Leo-
nidas Lucero, que s constante desde hace cuatro
aftos (12 millones de pesos aproximadamente).
Asimlsmo, los fondos destinados al pago de Per-
gonal, segunda categoria en orden de importancia,
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Grafico 2

Evolucion de los ingresos municipales
72 7 7 i

70
o x/
60
64

2 -

milones de pesos de 1998

so Incrementan en mas de 4% con lo que en el x5 s

ditimo ano absorbe aproximadamente 26 millones 58

del presupuesto. Las Transferencias Corrientes 50 ' ’ = !

pasan de captar 1.4% de los gastos en 1993 a 1993 1994 1905 1996 1997
- - - -INGRESOS TOTALES NGRESOS MAS OTROS NGRESOS

reciblr 4% durante 1997, lo que constituye una
Importante variacion en un concepto que tiene
dolrés una redistribuciéon de poder adquisitivo ©
recursos desde una parte del sector privado a otra,
aunque la participacion de esta partida no resulta
demasiado significativa dentro del gasto total. Los
gastos por amortizacién de deuda, es decir la can-
celacidn de pasivos consolidados, se incrementan
en un 20% entre puntas, aunque al igual que en el
caso de las transferencias no capta gran propor-
cion del presupuesto de gastos.
En contrapartida, las disminuciones se re-
QiS;tran en los conceptos que hacen a la inversion
fisica del municipio, es decir los gastos en obras o
::::103 publicos y en bienes. En el primero de los
w1 ;::) r:\;;:r suma destinada a obras se registra
mariras que ::nl :: g:sto dg mas de 8 rni!lones.
sensiblemento | anos siguientes dusmln-uye
i« Ios; cantidad‘ hasta alc:-anzar cifras
blenes ineurma ot C: 9:: millones. Lg inversion en
% luego e s mas de 3 millones, cayerr-
Muyen, s 00 r-nll pesos. También dismi-
los iny U cuantia no es muy significativa,
®reses y gastos de la deuda municipal.

Por el lado de los ingresos (Gréfico 2), en
m.erQ‘ ':‘:‘-'n";Puade observarse que registran
ung G puntas practicamente nula, con

Bve tendencia declinante. Si i
:;jﬂén . Si se estudia su

hubiera creado este tributo, la recaudacién no se
hubiera recuperado.

La mayor componente de los ingresos son
los tributos de origen municipal que aportan mas
del 67% de los mismos y han crecido en los ulti-
mos cinco anos aproximadamente un 14%, funda-
mentalmente por la Tasa por Inspeccion de Segu-
ridad e Higiene y la Tasa por Alumbrado, Barrido y
Conservacién de la Via Puablica. En segundo lugar
se observan los ingresos de otras jurisdicciones
que disminuyen casi el 7% y aportan el 32% de los
recursos totales. Los recursos de capital son mini-
mos en relacién con los anteriores, mientras gue la
clasificacién Otros Ingresos, que incluye los ingre-
sos por Cuentas Especiales y de Terceros, entre
otros, pierde preponderancia a lo largo del periodo,
disminuyendo hasta los 2,6 millones aproximada-

mente en 1997.

Ordenanzas fiscales e impositivas

Las ordenanzas fiscales impositivas son
las que reglamentan Y ordenan el cobro de tributos
por parte del municipio. Cada ano deben preser!-
tarse las modificaciones propuestas por la admi-
nistracién ante el HCD para su aprobacién, con el
propésito de posibilitar su entrada en vigencia a
partir del ano siguiente. Su claridad debe ser tal
que permita a cada contribuyente estimar lo mejor

Su pri
ung

8fo tras afio surge la caida que se da en
Que en el resto del periodo se man-
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posible sus obligaciones tributarias municipales,
por lo cual deben estar contemplados todos los
elementos de los tributos, como el hecho imponi-
ble, la base imponible y alicuotas.

En el periodo analizado, no se observan
modificaciones sustanciales en las ordenanzas
fiscales e impositivas correspondientes, hasta que
en 1895 se presenta la ordenanza de creacién de
la Tasa de Salud, que esté directamente relaciona-
da con la Tasa de Alumbrado y Limpieza por tener
los mismos elementos, y comienza a regir en 1996
contribuyendo a la recuperaciéon de los niveles de
recursos de afos anteriores. i

En 1998 se presenta un proyecto de mo-
dificacion que contempla variaciones en la zonifi-
cacion de la ciudad a los efectos de la recaudacién
de la Tasa por Alumbrado, Limpieza y Conserva-
cién de la Via Publica, con el consiguiente impacto
sobre |a Tasa de Salud por poseer la misma base
imponible. No se trata en esta oportunidad de una
medida de caracter general que afecta a todos los
contribuyentes como en el caso de la creacién de
la Tasa de Salud, sino que recae sobre una canti-
dad determinada de individuos cuya vivienda se
ubica en algunas zonas de la ciudad.

La relaciéon entre ingresos y egresos

Tal como se mencionara en publicaciones
anteriores?, existen diversas metodologias de me-
dicion del resultado fiscal, de acuerdo a los con-
ceptos que se excluyan o incluyan en su célculo, y
también de acuerdo al criterio de lo percibido o lo
devengado. Vale decir que; si bien la presentacion
de cuentas municipales estd reglamentada, el
analisis de tipo econdmico permite la utilizacién
alternativa de diferentes modos de medicién segiin
los objetivos. Es por ello que se practican diferen-
tes célculos para completar las perspectivas de
andlisis posibles.

El primer célculo realizado es el resultado
operativo (Grafico 3). Constituye la definicién més
restringida del resultado de la gestidn fiscal, y se
refiere a los componentes no financieros de las
operaciones corrientes. En otras palabras, surge

? Ver “Ejecucion presupuestaria de la Municipalidad de
Bahia Blanca”, IAE 32 pag. 24
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como la diferencia entre los ingresos tributarios y
por ventas de bienes y servicios, y los gastos ope-

Grafico 3
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rativos, constituidos por los pagos por personal,
bienes y servicios y las transferencias corrientes,
Esta medicion se utiliza para aislar las decisiones
de financiamiento e inversidn fisica y financiera de
los desequilibrios de afos anteriores del municipio,
y solamente considerar los elementos que definen
el comportamiento del sector publico referidos al
monto y composicién de los gastos de consumo, y
de los ingresos que se necesitan para su financia-
cién.

Puede observarse a lo largo de los cinco
afos estudiados, que el resultado operativo es
positivo con un nivel méaximo en 1994, y una caida
importante al afo siguiente exhibiendo més tarde
un comportamiento oscilante. Entre puntas el re-
sultado operativo disminuye 14%.

Al concepto vertido anteriormente puede
adicionarse los intereses y gastos de la deuda
consolidada del municipio pagédos netos de los
intereses percibidos, obteniendo asi el déficit co-
rriente, es decir gue mide la diferencia entre ingre-
sos y gastos ajenos al capital. La serie calculada
no difiere sustancialmente de la anterior.

Para tener una idea de la actividad global
del municipio, financiada a través de lo recaudado
en cada periodo, se toman en cuenta todos los
gastos incluyendo también los gastos de cancela-
cién o pagos de deuBa flotante y las amortizacio-
nes de deuda consolidada, y se excluyen los gas-
tos por cuentas especiales (como campamentos
recreativos, comedores infantiles, becas de la pro-
vincia y planes de generaciéon de empleo, por
ejemplo), egresos por cuentas de terceros. Por el
lado de los ingresos, se consideran los corrientes y
de capital dejando de lado los ingresos por cuen-
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tas especiales y de terceros. Desde esa clasifica-
sultado indica un exceso de gastos sobre
desde el inicio del
s 4 millones de

cion, el re
|os ingresos que disminuye

periodo hasta ubicarse en torno a lo

pesos para el ultimo ano.

El endeudamiento

Se analiza la evolucién del pasivo munici-
pal, discriminando la deuda consolidada, es decir
que esta reglamentada en su amortizacion y servi-
cio, y la deuda flotante que es la que surge en
cada periodo, generalmente contraida con los
proveedores del municipio.

Tomando inicialmente a la deuda flotante,
se puede observar cual es el ritmo de generacion
en cada ano, independientemente de la cancela-
cién que se haga, es decir que se presta atencion a
la deuda nueva. La serie calculada surge como
diferencia entre lo gastado y lo pagado para cada
ciclo y desde esa perspectiva, 1994 es el momento
de mayor diferencia entre estos dos conceptos. Si
se considera que el resultado operativo de ese ano
es el mas superavitario, se deduce que los diferi-
mientos se dan en partidas que no intervienen en
el calculo del resultado operativo, fundamental-
n?ente en obras publicas que por otra parte tiene
record de gasto durante 1994. A partir de alli la
generacion de deuda flotante nueva disminuye
Paulatinamente en los afos subsiguientes.
Evoiucio’r?dbzlemar?do la p.r?sentacién oficial de la
N——— pasivo n:!unlcrpal. la deuda total exhi-
o 10""‘ar>:1lil'|'fl:>nen el ano 1994 cuando casi alcanza

es, compuesta fundamentalmente
(60%) por deuda flotante. Este

dl il e hoei s . monto :anual surge
da del ano o ’ inicial de cada periodo la deu-
on T urso, y luego restarle los pagos,

aMortizaciones y descargos cor di
1997 of NS, g . respondientes. .En
nes o que e aproximadamente 6.5 millo-
(Gréfico 4, erca del 10% del gasto total
dC;O‘”a rzselizcto a la composicion, la partici-
1994 Iueagoflc;t:nte ste,- .|ncremema entre
It s torgl . esta |Ifz.a alrededor del
Mayor Surlitieg oo déud S enefu'cnos de pc?seer la
a consolidada radican en

Pacién
1993 y
60% de

que por sus caracteristicas, se pueden prever las
cuotas de amortizacion y se conoce con certeza el
costo de los servicios de |la misma.

Comentarios finales

La situacion operativa del munici-
pio es buena, superavitaria a lo largo del periodo
de analisis, lo cual es un aspecto positivo. El re-
sultado corriente también es positivo entre 1993 y

Grafico 4
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1997 con un maximo en 1994. Si en cambio de

considera la totalidad de gastos e ingresos anua-
les, se observa un exceso de gastos sobre los
ingresos que muestra una recuperacion a partir de
1995.

De acuerdo a la observacion y analisis
detallado e los datos, puede decirse que el gasto
global del municipio local se mantiene estable,
sumado a ingresos que tambien lo son. Sin em-
bargo, como se describe en la seccion de ingre-
sos, la estabilidad de los ingresos responde a la
creacion de un nuevo tributo en el ano 1996. Esto
significa que ante disminuciones en la recaudacion
municipal, los ajustes no se hacen por el lado de
los gastos sino por el incremento en la presion
fiscal sobre los contribuyentes.

Por otra parte, el aumento en la cancela-
la desaparicion en

cion de pasivos consolidados,
| incremento

1997 de la deuda flotante mayor C, y €
en los pagos de deuda flotante sumado a la desa-
celeracién en la generacion de deuda de estas
caracteristicas a partir de 1995, contribuyen a la
disminucién de los pasivos del municipio que al-
canza en 1997 una suma cercana a los 6,5 millo-

nes.

37



Precios

iae 42

Indice de precios al consumidor

m [0s precios al consumidor revelaron, en la medicion local, una variacion nula en
noviembre y una disminucion del 0.1% en diciembre. m Para el INDEC, /as
variaciones fueron del orden del —0.2% y 0% respectivamente. m El acumulado anual
difiere un 0.1% entre el CREEBBA y el INDEC (0.8% y 0.7% respectivamenie). m Los
movimientos principales se registraron en "Alimentos y Bebidas” y “Esparcimiento’,

que operaron en sentido contrario.

Panorama general

La medicién de los precios efectuada por
el CREEBBA en los meses de noviembre y diciem-
bre arrojé para Bahia Blanca una disminucién del
0.1% para el dltimo de los meses mencionados,
mientras que en el primero de ellos no se registra-
ron cambios. A su vez, en Capital Federal y Gran
Buenos Aires, INDEC informé que las variaciones
de dichos meses fueron -0.2% y 0% respectiva-
mente. Los resultados a lo largo del afo revelan
una variacién acumulada de 0.7% para INDEC y de
0.8% para CREEBBA.

Los principales capitulos que contribuye-
ron —segtn INDEC- a la variacion nula de diciem-
bre fueron “Alimentos y Bebidas”, que registré una
disminucion del 0.7%, como consecuencia de una
mayor competencia, y “Esparcimiento”, que au-
mentd un 3.2% impulsade por los anuncios de las
tarifas turisticas de temporada alta. A nivel local, se
suman a estos resultados una baja del 0.6% en
“Educacion”, mas especificamente en el rubro
Utiles escolares, que disminuyd un 1.4%

Panorama local

Mes de noviembre

Al igual que en el mes de octubre, el indi-
ce de precios al consumidor registrd una variacion
nula, determinada por el efecto combinado de
aumentos y disminuciones en los diferentes capi-
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tulos. "Alimentos y Bebidas" fue uno de los que
mas incidié dentro de las alzas. Concretamente, las
verduras y frutas frescas, en atencién a factores
estacionales y a altibajos en el nivel de oferta, au-
mentaron conjuntamente un 12% en relacién a
octubre. La carne, en cambio, acusd un nuevo
descenso (-2.6%), debido a que aln no se han
normalizado las condiciones del sector y a que
todavia persiste un exceso de oferta de vacunos.
Otra baja significativa tuvo lugar en "Indumentaria”:
al descenso de operaciones registrado en esta
categoria comercial, se suma ahora la intensifica-
cion en la competencia por la apertura de nuevas
locales en los flamantes shoppings de la ciudad.
También la competencia ha alcanzado al rubro
Electrodomésticos, que observd una caida del 1%
durante el mes de noviembre.

Efectuandec un andlisis pormenorizado, se
puede observar que el capitulo "Alimentos y Bebi-
das" presentd un leve aumento durante el mes de
noviembre. Sin embargo, a nivel de los diferentes
rubros gue lo componen, se detectaron bajas de
relativa importancia que fueron contrarrestadas por
las subas producidas en otros articules. Uno de los
descensos mas importantes se observd en el gru-
po Aceites y Grasas (-2.8%), a partir de la caida de
precios registrada por el aceite y las margarinas.
Otra baja destacable tuvo lugar en el rubro Carnes,
que descendid un 2.6% en relacién a octubre. Tal
como se habia mencionado en el relevamiento
anterior, el abaratamiento de las carnes responde a
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7/,

erta actual de vacunos, como conse-
liquidacion de stocks por parte de los
su vez, se relaciona con
a reduccion Y el encarecimiento del crédito y las
necesidades de liquidez en el sector. Es evidente
que aun no se ha anulado el exceso de oferta de
hacienda y s por ello que, una vez mas, los pre-
cios minoristas de la carne han acusado una caida.
Una vez que las condiciones se regularicen, se
aguarda una normalizacion (aumento) de los pre-
cios de los diversos cortes. El resto de las bajas
fueron de escasa incidencia en el resultado del

capitulo.

la sobreof
cuencia dela
establecimientos. Esto, a

Entre los aumentos, se destacan los re-
gistrados en las categorias Frutas'y Veerduras fres-
cas. En el caso de las frutas, que variaron un 10.5%
en relacién a octubre, la suba se atribuye a la in-
corporacién de variedades de estacion, cuyo pre-
cio unitario es superior al promedio de las que se
encuentran en los comercios durante todo el ano.
Las verduras, en cambio, aumentaron séloun 2% y
el cambio se atribuye a los altibajos de oferta, nor-
males en este tipo de producto.

El capitulo "Indumentaria” registré, por
quinto mes consecutivo, un descenso en el valor
de su indice. Y en esta oportunidad, la baja general
(-1%) resulté mas intensa que la del relevamiento
;?recedente. A la merma producida durante los
llimos meses en las ventas del sector (aun en
fechas tradicionalmente activas y en pleno cambio
de t.emporada), se suma ahora la mayor compe-
tencia generada en el medio, a partir de la apertura
de los nuevos centros comerciales de la ciudad,
g“e captan la atencién de gran parte del publico.
c;ﬂ::gua:fta a ello, las ofertas se multiplican y 10s

es aceptan acotar sus margenes de
beneficio a cambio de atraer mas clientes. Con-
Cretamente, el valor de la xteri . d
- ropa exterior, tanto de
mbre como de mujer, se redujo en un 2%. El
calzado bajé un 0.6%. Por dlti d
Soirian il 6. Por ultimo, f:abe estacar
en parte, pue: en el rubro Tellas e hilados, las qEJE.
en el precio ime!‘:‘l'\ gstar relacu:nadgs con la caida
: rnacional de los textiles.
fa baja :\' ;ngzo'tc?m‘bi.o.que ?e’cerminé ‘Ia peque-
ol rubro Servfc,g u o‘ ’Vmend?_ fue el registrado en
%ora Gac s : mas especificamente en la catt'a'—
J ajé un 0.1% como consecuencia

de las modificaciones en el cuadro tarifario perti-
nente.

| ‘ El descenso producido en el capitulo
‘Eq_LJ,upamiento y funcionamiento del hogar" obe-
decid a tres cambios fundamentales, registrados
en los rubros Menaje, Decoraciony Electrodomeés-
ticos. El primero de los rubros bajé en un 2%, basi-
camente como consecuencia de la caida del 4% en
la categoria Cristaleria y loza. En el grupo Decora-
cion (-1%), el cambio se debid a los descensos en
Blanco y manteleria (-1%) y en Cortinas, alfornbras
y accesorios (-3.4%). A su vez, estas variaciones
pueden atribuirse a la competencia comercial
existente en lo que atafe a este tipo de articulos y
a la caida en los precios de los textiles. Por ultimo
se encuentra el caso de los electrodomésticos, que
bajaron casi un 1% en relacién a octubre. Aqui
también ha tenido una gran incidencia la intensifi-
cacién de ofertas y planes de pago lanzados por
las firmas, en atencion a la creciente competencia
vinculada a la apertura de nuevos y grandes esta-
blecimientos, en especial, en el area de los sho-
pPINgs.

En cuanto a “Educacion”, el rubro con-
colares registra, hasta el mo-
mento, una variacion acumulada del 5.4%. Durante
noviembre, concretamente, aumentaron un 0.2%.
Si bien pequeno, este cambio continta contribu-

yendo a la acumulacion anual. Los servicios edu-
dificaciones. Habra que
los precios Co-
a inferir la

formado por Utiles es

cativos continuaron sin Mo
se den a conocer

aguardar a gue
al ciclo lectivo 1999 par

rrespondientes

existencia de cambios.
El cambio operado durante el mes de no-

en “Bienes Yy servicios varios” se debid al
efecto combinado de la baja del 1.3% en los arti-
culos de tocador Y del aumento del 0.5% en el
o de los articulos de tocador descartables.

Los capitulos sin cambios durante no-
viembre fueron “Salud”, “Transporte ¥ Comunica-

"y "Esparcirniento".

viembre
preci

ciones

Mes de diciembre

De los nueve capitulos que conforman el
recios al consumidor, cinco exhibieron

indice de p
de diciembre. El resul-

variaciones durante el mes
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tado neto fue una baja general del 0.1%. El capitulo
maés influyente fue “Alimentos y Bebidas”, con un
descenso cercano al 3%. Este comportamiento
obedecio al lanzamiento de importantes ofertas por
parte de los establecimientos comerciales de la
ciudad, con el fin de captar, a través de la compe-
tencia, la mayor parte de las compras de fin de
ano. Otra baja de relativa importancia se produjo
dentro del capitulo “Educacion”, méas especifica-
mente en el rubro Ufiles escolares (-1.4%). Por el
lado de las alzas, se destacd el aumento en la
categorfa "Esparcimiento”, como consecuencia de
la variacién del 2% en el rubro Hoteles y excursio-
nes. Esto respondié al ajuste estacional de tarifas y
a la efectivizacion de reservas de pasajes, excur-
siones y plazas de hotel, que cada vez tiene lugar
més anticipadamente, en la medida en que el pd-
blico programa sus vacaciones con mayor margen
gue hace unos anos.

Variacion del IPC en Bahia Blanca y
Buenos Aires

0,008

0,004

0,002

0.000 —
0,002 \2
-0,004

-0,006
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====Bahia Blanca —— Capital Federal-Gran Buenos Aires

Analizando cada capitulo, se puede ob-
servar que “Alimentos y Bebidas” presentd, luego
del leve aumento registrado en el mes de noviem-
bre, una baja de relativa importancia durante di-
ciembre. Evidentemente, la competencia comercial
por atraer a los clientes dispuestos a hacer impor-
tantes compras para las fiestas, tuvo un impacto
significativo en el indice de precios al consumidor.
Durante las primeras semanas de diciembre hubo
muchas ofertas en los diferentes rubros del capi-
tulo. Luego, en los Ultimos dias del mes, més cer-
canos a Navidad y Afo Nuevo, se registraron va-
rios aumentos que, sin embargo, no llegaron a
contrarrestar las bajas operadas precedentemente.

El saldo final de variaciones indica que los
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rubros mas significativos para el resultado general
fueron Verduras frescas y Frutas, con descensos
respectivos del 12% y 3%. En segunda instancia se
ubicaron las carnes, que observaron una baja
general del 2.7%. A su vez, dentro del rubro Car-
nes, tuvieron especial incidencia los fiambres y la
carne vacuna fresca, con bajas del 11% y 3%,
respectivamente. En cambio, los pescados y ma-
riscos aumentaron un 2.6%. Otros rubros con des-
censos de precios destacables fueron Leche y
producios ldcteos (-2.1%) y Aceites y grasas (-
1.6%).

Los Unicos aumentos mas o menos signi-
ficativos correspondieron al rubro Alimentos semi-
preparado (1.3%), gue incluye caldos, sopas con-
centradas, polvos para postres, etc

A pesar de que en esta oportunidad el
cambio fue muy leve y de escasa incidencia en el
resultado global, el capitulo “Indumentaria” pre-
sentd en el mes de diciembre la sexta baja conse-
cutiva. La variacion del capitulo se explica, en pri-
mer, lugar por la baja operada en el rubro Aopa
exterior (-0.1). Dentro del mismo hubo, por un lado,
un descenso del 0.5% en la ropa masculina, y por
el otro un aumento del 0.1% en la ropa femenina,
gue no llegd a superar a la baja en el otro item. En
el caso de la ropa femenina, el cambio obedece a
la mayor demanda que los diferentes articulos del
grupo registran en esta época del afio.

El otro factor que explicé la variacion a ni-
vel del capitulo fue el descenso registrado en el
rubro Articulos de vestir, mas especificamente en
Articulos de marroquineria que bajé casi un 1% en
relacién a noviembre. Esta baja es, sin dudas,
estacional por lo que cabe aguardar que, una vez
pasado el verano, los productos de marroguineria
aumenten, una vez que la demanda se reactive.

Luego de varios meses sin variaciones, el
capitulo "Esparcimiento” presentd un aumento del
0.3%, que se atribuye al comienzo de la planifica-
cién de vacaciones y a la consecuente mayor de-
manda de pasajes, reservas de hoteles y excursio-
nes, que ya se han efectivizado durante diciembre.
En efecto, las vacaciones se programan cada vez
con mayor anticipacion y las reservas se concretan
varias semanas o0 meses antes de que comience el
receso estival. Es entonces cuando se anuncian las
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tarifas de nueva temporada que, por SL‘ipuesto,
resultan mas elevadas que las correspondientes al
resto del ano. Durante el mes de diciembre, con-
cretamente, se registré un aumento de casi 2% en
el rubro Hoteles y excursiones y es previsible que
haya nuevas alzas en las proximas semanas.
sEducaciéon” exhibid, por primera vez en
varios meses, una baja en el valor de su indice.
Mientras que la educaciéon formal y el resto de los
servicios educativos se mantuvieron sin cambios,
los utiles y textos escolares bajaron un 1.4%. De
esta manera se contrarresté parciaimente el au-
mento anual acumulado del 5.4% registrado hasta
el principio del mes en el rubro. Las perspectivas
para los proximos meses estan fundamentalmente
asociadas a los anuncios correspondientes a los
valores de cuotas que regirén en el ciclo lectivo

Vivienda

Bienes y servicios vanos

Educacién

Equipamicnto y
funcionamiento del hogar

Transporte y
Comunicaciones

Salud
Esparciniento

Alimentos y Bebidas

Variaci(‘.m acumulada de precios por capitulo - Uitimos 6 meses de 1998

1999.

Junto con “Esparcimiento”, “Bienes y ser-
vicios varios” fue el Unico capitulo que presentd un
aumento. El rubro que mas incididé en el resultado
fue Articulos para la higiene y el cuidado personal,
que varid un 3.6% en relaciéon a noviembre. Dentro
de esta categoria los articulos de tocador aumenta-
ron un 1.8%, al igual que los articulos de tocador
descartables. También la categoria Servicios para
el cuidado personal presentaron una variacion
positiva, que, en esta oportunidad fue del 1%.

Ademas de “Salud” y “Transporte y Co-
municaciones”, que no exhibieron cambios el mes
anterior, se agregan en diciembre a esta categoria
“Vivienda" y “Equipamiento y funcionamiento del
hogar”.

e —_—

—
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[:] 0.004
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Indumentaria -0,047|

-6% -5% -4%

variacion porcentual
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Sector Industrial

Sector industrial: evolucién EMI - CREEBBA

®E=sultados a nivel local

Cz acuerdo a los datos del Estimador
w=m=_z Industrial (EMI-CREEBBA), la produccidn
“=mzcturera del mes de Noviembre en la ciudad
~z Blanca ha aumentado un 7,5% con res-
“==C = mes anterior. La actividad del mes bajo
="= =3 z2umentd un 12,2% respecto al promedio da
= T os tres meses, y se situd un 6% por debajo
Z= =220 base, que es el promedio mensual del

Evolucién EMI Nivel General
Sahia Blanca y Total del Pais
con estacionalidad)

Periode Nivel General Variacion con
de la Industria mes anterior
B. Blanca Pais B. Blanca Pais

1997 100 100
=n=-38 105,0 90,7
#2D-08 97,8 89,4 -6,9% -1,4%
mar-98  105,2 1041 76% 164%
abr-98 105,1 103,9 01% -0,2%
—zy-88 1106 102,0 52% -1,8%
un-88 103,5 104,7 -6,4% 2,6%
-98 104,4 109,7 80,0% 4,7%
290-98 85,7 108,4 -17,9% -1.2%
s=p-08 774 1081 -98% -03%
oc-98 87,0 108,6 124% 05%
nov-98 93,6 102,3 75% -58%

Re=sultados sectoriales

£l sector que mayor crecimiento experi-
—emz curante el mes de Noviemnbre fue el de Edi-
=or = impresion de Publicaciones Periddicas, que
= Iz 20 un 17% y volvid al nivel que habia pre-

sentado durante el mes de Agosio, luego del cual
se produjeron importantes disminuciones. Otro
sector con desempenfo positivo fue el de Refinacion
de Petrdleo y Gas que crecid un 11,6% respecto al
mes anterior. De todas maneras, este sector aln
estd por debajo de los niveles del afo pasado y de
los que habia presentado hasta el mes de Agosto
del corriente, fecha en la cual se comenzaron a
producir las paradas de planta que realizan las
empresas por cuestiones de mantenimiento y ex-
pansién. Debido a su importancia en el valor de la
produccion local y al hecho de gue su produccion
es utilizada como insumo por ofras industrias, la
situacién que atraviesa este sector tiene una gran
relevancia en el valor final del indice.

El rubro Pastas Secas registrd un incre-
mento del 9,5% en relacién a Octubre. Si bien se
encuentra por debajo del valor promedio del afo
pasado, se ha producido un cambio de tendencia
respecto a la importante caida que habia sufrido en
el mes anterior. Otro sector que continlla con su
tendencia ascendente es el de Fiambres y Embuti-
dos que crecidé un 3,3% respecto al mes anterior
siendo su tercer mes consecutivo de crecimiento, y
esperando una situacién similar para el mes de
Diciembre debido a la mayor demanda de estos
productos que se realiza normalmente en este mes
como consecuencia de las fiestas de fin de afio. Por
lltimo, otro sector que vio incrementada su produc-
cion fue el de Materias Quimicas Bésicas que crecié
un 4,7% respecto al mes de Octubre. Este es el
segundo mes consecutivo de crecimiento luego de
los bajos niveles de produccién que se habian
producido durante Septiembre a raiz del desabas-
tecimiento de materias primas por las paradas de
planta que se habian producido en empresas del
sector de Refinacion de Petréleo y Gas.

Entre los sectores que han sufrido caidas
en sus niveles de produccién, el que mas se ha
visto afectado es el de Faena Vacuna que se redujo
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en un 8,3% respecto al mes de Octubre. Desde el
mes de Abril este sector habia crecido ininterrumpi-
damente més de un 30% llegando en el mes de
Octubre a valores cercanos a los del ano pasado.
La reduccién de esie mes evidencia un cambio
importante en esta tendencia de crecimiento. El
sector de Plasticos Primarios ha registrado un
descenso del 4,2% respecto a Octubre. Hay que
destacar, sin embargo, que la produccion ha esta-
do en niveles normales, similares a los gue se han
observado en los meses anteriores. Por ofro lado,
los Lécteos han tenido un retroceso del 0,7% du-
rante Noviembre. Si bien este sector se encuentra
produciendo mas del doble que el ano pasado, la
situacion de las empresas se ve afectada por los
bajos precios que presentan los producios lacteos
a causa de la superproduccién en Santa Fe y Cér-
doba. Por Ultimo, el sector de Agua y Soda ha
registrado una caida del 1% respecto al mes ante-
rior. Esta industria,_sin embargo, se encuentra en
niveles elevados de produccién debido a la mayor
demanda que se produce en los meses estivales,
esperandose un incremento durante el mes de
Diciembre como consecuencia de las mayores
temperaturas.

La informacion presentada es el resultado
del célculo del Estimador Mensual Industrial (EMI -
CREEBBA), indicador que, desde Enero de 1988,
el Centro Regional de Estudios Economicos de
Bahia Blanca emplea para medir la evolucion de la
produccién del sector manufactu}ero.

Los datos utilizados en el célculo del EMI -
CREEBBA provienen de un conjunto de informantes
que pertenecen a empresas manufactureras lideres.
Los informantes proporcionan mensualmente datos
de produccién, expresados en unidades fisicas.

Resultados a nivel del pais?

De acuerdo al Estimador Mensual Indus-
trial desarrollado por el INDEC, la produccion in-
dustrial del mes de Noviembre en el total del pais
disminuyd un 2,2% respecto a igual mes del ano
anterior, y tuvo una caida del 5,8% respecto a Oc-
tubre, sin tener en cuenta |a estacionalidad.

En el mes de Noviembre de 1998 respecto
a igual mes del afio anterior, predominaron las

evoluciones desfavorables en los distintos rubros
que componen el EMI. Los mayores crecimientos
correspondieron a aceites (92,8%), agroguimicos
(61,3%), fibras sintéticas y artificiales (21,8%) y
carnes blancas (20,9%). Por su parte, las principa-
les caidas se observaron en automotores (-26,7%),
tejidos (-19,4%) y negro de humo (-19,1%).

Analisis Sectorial

La elaboracion de aceites y subproductos
oleaginosos muestra un notorio incremento debido
fundamentalmente a la mayor disponibilidad de
materia prima por la excelente cosecha de soja. En
los Ultimos meses del ano pasado la industria
aceitera tuvo que importar soja para realizar la
molienda debido a la falta de existencias. Por lo
tanto, el llamativo crecimiento se manifiesta a partir
de niveles muy bajos de procesamiento en no-
viembre de 1997. A esta situacion hay que sumarle
la mayor capacidad de elaboracién que muestra el
sector durante el corriente ano y la firme demanda
externa.

Las carnes blancas presentan un impor-
tante crecimiento asociado principalmente con un
mayor consumo interno y también con un aumento
de las exportaciones. A pesar de los excedentes
gue existen en el mercado internacional, las esti-
maciones para el total del corriente afic arrojan
mayores colocaciones en mercados externos con-
tinuando asi la tendencia creciente registrada en
los Ultimos anos. Por oira parte, varias firmas des-
tacadas del sector estén realizando inversiones en
procesos de reconversion a frio que permiten lo-
grar calidad y precios competitivos como asi tam-
bién una mayor capacidad de elaboracién de con-
gelados, Ademés, de acuerdo con la negociacion
realizada con Brasil en el mes de noviembre las
importaciones de pollos han sido menores que en
los meses de septiembre y octubre.

Durante el mes de noviembre la industria
l&ctea continud con la excelente performance ob-
sefvada durante todo el ano. El incremento regis-
trado se origina fundamentalmente en los mayores
volimenes de colocacidon de leche en polve en la
plaza brasilena que continda siendo el principal
destino de las exportaciones del sector. Cabe
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gue otros productos como los quesos
las cremas evidencian un mayor
nivel de exportaciones hacia la misma plaza. Al
especto, varas firmas lideres del sector estan |
-;izaﬂdo una serie de inversiones destinadas a Ia‘

real
z |
elaboracion de quesos en Cérdoba y en Trengue

rrgr.’.:l’:o‘nar
4e pasta pblanda ¥

Lauguen. |
Las carnes rojas muestran en noviembre,

por primera vez en el afo, un nivel de actividad

superior al del mismo mes del ano anterior. Lal
caida de los precios de la hacienda registrada en
los dltimos meses ha favorecido este mejor de-|‘
sempeno. Cabe recordar que el precio del novillo
llegd a un Maximo en el mes del julio con un cre-.
cimiento mayor al 30% con respecto al precio pro-3
medio del afo pasado. A partir de ese momento
comenzé a descender paulatinamente para ubicar-

se ya en el mes de octubre pasado en un nivel

similar al promedio de 1997. Sin embargo, aun es

dificil competir en los mercados externos debido a

gue los cortes argentinos resultan caros en compa-

racién con importantes paises productores.

Los agroguimicos tuvieron un notable cre-
cirmiento que se explica tanto por un proceso de
sustitucién de importaciones, como por un signifi-
cativo aumento de las exportaciones. En particular
se registra un notorio incremento en la produccién
! .V.ema de un tipoc de herbicida que acompana la
'mflzacién de una variedad especial de semilla de
s0ja, que tiene un rendimiento mayor cuando se |a
emplea junto con dicho herbicida. Por esta ventaja
:‘;21?0\,; por la r’educcién de su precio relativo,
aitE*rnativoL;cLO esFa suPIantando a otros herbicidas
aronuime e origen 1mportado-. En cuanto a otros
v s, en el mes de nov'|e|.'nbre se sumaron
I8 S8k gostergadas qesde' julio con motivo de
a Capaci;-;a: reahzarc_m mverswngst que amplia'rt.:m
S —" :th:ucﬂfva de h-erbimdas y permitie-
A el .as ormulaciones con- un fuerte
so espern u tlm?s ‘meses. If’ara el ano préximo
similar g reqye continde un nivel de crecimiento

gistrado en el presente.
Wedmieﬂop;?”;mi?mo de.petréleo presentd un
1997 que oot relaciéon al nwe‘l de nfaviembre de
Al l|rrmz| la tendencia registrada en el
% origina ene os once meses. Esta performance
mejorag en las plantas de conversiéon

que realizaron las empresas lideres y gue permitie-
ron obtener productos de calidad superior con
aceptacién en el mercado internacional. En la
comparacién de noviembre con respecto al mes
anterior se aprecia una caida debido a paradas
programadas en las destilerias y la acumulacion de
stocks por caida de ventas en el mes de octubre.
En el mes de noviembre, con respecto al
mismo mes del afo anterior, las materias primas
plasticas tuvieron un leve ascenso en un contexto
de inversiones gue permitiran ampliar notable-
mente la capacidad productiva en los proximos dos
afos. Sin embargo, debe remarcarse que en no-
viembre se redujeron muy fuertemente las ventas al
mercado interno. Tanto en octubre como en no-
viembre el saldo exportable se ha colocado en
Brasil. Desde los primeros meses del afo se verifi-
ca un sostenido aumento de las importaciones a
precios muy bajos que reducen la rentabilidad de
las companias del sector. Ante esta situacién cier-
tas empresas estan sufriendo un drastico proceso

con cierres de plantas, cam-
En el

de reestructuracion
bios de propiedad y despidos de personal.
caso particular de algunos productos, parte de la
produccion local ha sido suplantada por las im-
portaciones de firmas con sucursales en el exterior.
Las manufacturas de plastico presentan
una caida en el mes de noviembre, que s€ explica
L fundamentalmente por a2 disminucién de la de-
manda interna gque ha sido particularmente impor-
tante en el caso de |2 produccion automotriz. Esto
ocurre en un contexto de precios favorables para
las empresas que operan en el sector ya gue s€
hallan beneficiadas Por el abaratamiento de las
" materias primas plasticas. También es ir’n;_aonante
el ingreso de productos de origen aSiEtI(fO que
compiten con a produccién nacional. Tratandose
" de un sector muy atomizado son relevantes las
| restricciones crediticias de 108 yltimos meses.

La industria automotriz registré en no-
vierbre una caida de 26,7% con respecto al rrlns-
mo mes del afio anterior, influida per |a fuerte c.:alda
de las exportaciones. Las ventas al mercado !nter-
no de vehiculos de producclén nacional camt?laron
| |a tendencia evidenciada el mes anterior creciendo
I 7,3% contra octubre; pese a este incremento, las

cifras de noviembre de 1998 resultan 9,5% meno-
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res que las de igual mes del afio anterior. En
cuanto a las exportaciones, cayeron 34,7% con
respecto a octubre y 29.5 % con relacién a no-
viembre de 1997 reflejando la fuerte retraccion
registrada en el mercado automotriz brasilefo -
principal destino de la produccién local. Aln asfi el
acumulado de las exportaciones en los once me-

ses resulta 18,7% mayor que igual periodo de
1997.

! Esta seccién se realiza en base a la informacién men-
sual del INDEC

SECTOR INDUSTRIAL may 98 jun jul ago sept oct nov
Refinacion de Petréleo y Gas 109.3 100.7 103.0 92.9 77.5 79.8 89.1
Variacion mensual % 6.6 -7.9 2.2 -19.5 -6.6 3.4 11.7
Variacién mensual sector a nivel del pais % *** 3.5 -2.3 5.0 0.9 55 5.6 -4.1
Variacion acumulada EMI — CREEBBA 9.6 1.7 4.0 -15.86 -22.1 -19.1 -7.4
Variacion acumulada EMI - INDEC 4.0 17 6.7 7.6 13.1 18.7 14.6
Materias Quimicas Basicas 123.8 118.3 112.4 68.6 36.6 90.6 94.9
Variacion mensual % 6.6 -4.5 -5.0 -39.0 -46.7 147.9 47
Variacion mensual sector a nivel del pais % *** 1.0 -5.0 -0.1 -18.0 -2.0 26.3 -10.5
Variacion acumulada EMI — CREEBBA 243 19.8 149 -24.1 -70.8 774 81.8
Variacion acumulada EMI — INDEC 8.1 3.1 3.0 -15.0 -17.0 9.3 -1.2
Plasticos Primarios 110.3 102.9 103.0 1021 91.0 107.4 -102.9
Variacion mensual % 0.7 -0.7 -6.7 0.1 -10.9 18.1 -4.2
Variacién mensual sector a nivel del pais % *** -0.8 0.8 -6.9 -0.3 -6.8 11.8 -6.2
Variacion acumulada EMI — CREEBBA 11.0 4.3 4.3 3.5 -7.5 10.7 6.5
Variacion acumulada EMI — INDEC 0.8 1.6 -5.3 -5.6 -12.4 -0.6 -6.8
Pastas Secas 1129 116.3 108.2 1011 110.5 86.8 95.1
Variacién mensual % 1.0 2.9 -7.0 -6.6 105 -13.2 9.6
Variacion acumulada EMI — CREEBBA 12.6 15.5 8.6 2.0 113 -10.1 -0.6
Edicion e Impresion dePublicac. Periodicas ** 115.1 126.7 130.1 117.7 98.7 100.0 117.41
Variacioén mensual % 6.8 10.0 20 -95 -16.2 1.3 174
Variacién acumulada EMI — CREEBBA 16.7 26.8 29.5 18.9 3.8 51 222
Faena Vacuna 71.9 73.5 79.1 79.3 95.0 97.4 89.4
Variacién mensual % 8.1 2.3 7.6 0.2 19.9 2.5 -8.3
Variacion mensual sector a nivel del pais % *** -6.3 0.3 -1.8 -2.0 49 5.5 1 B
Variacion acumulada EMI - CREEBBA - -23.7 -21.4 -13.8 -13.6 6.2 8.8 0.5
Variacion acumulada EMI — INDEC -20.8 -20.5 -22.3 -24.3 -19.4 -13.9 -12.2
Fiambres y Embutidos** 110.7 117.0 118.6 949 101.6 111.5 115.2
Variacién mensual % -1.0 56 1.4 -20.0 Tl 9.7 33
Variacién acumulada EMI - CREEBBA 10.8 16.4 17.8 -2.3 49 146 178
Agua y Soda** 92.2 1225 54.7 99.1 120.5 136.3 134.9
Variaciéon mensual % -10.5 32.8 -55.3 81.0 221 12.7 -1.0
Variacion acumulada EMI - CREEBBA -7.0 25.8 -29.5 51.5 73.5 86.2 85.2
Lacteos 98.4 89.7 125.7 173.0 198.7 259.2 257.6
Variacion mensual % -6.8 -8.9 40.2 37.6 14.9 305 0.7
Variacién mensual sector a nivel del pais % *** 2.2 3.8 11.3 8.7 46 75 2.0
Variacion acumulada EMI - CREEBBA 1.5 27 42.8 80.4 95.3 125.8 1251
Variacion acumulada EMI - INDEC -18.86 -14.8 -3.5 5.2 9.8 17.3 153
* Datos provisorios sujetos a reajustes

** No existe una desagregacion sectorial equivalente a nivel nacional

*** Los datos sectoriales a nivel pais se elaboran en base al estimador mensual industrial elaborado por INDEC
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ti-u;ado" mMensual Industrial (EMI) - INDEC, Noviembre 1998
i Es Variaciones Porcentuales -Octubre 1998
o meee R
= Respecto Respecte a igual Del acumulado ene-ago 1998 _\
al mes mes del ano respecto a igual periodo
anterior anterior del ano anterior ‘
-
i 1.7 S =
carmes Rojas o5 s00 13;
carmes Blancas : ' .
e 2.0 13.9 57
Aceites y Subproductos -11.5 92.8 255
i Harina de Trigo -7.0 2.5 1.0
| panaderia y Pastas 7.9 -2.0 30
Aglica? -50.8 140.6 1.4
verba Mate elaborada -8.1 -3.4 7.2
Cerveza 1.3 35 Al
Hilados de Algoddn -3.4 -15.4 1.7
Fibras sintecticas y artificiales -6.2 219 6.4
Tejidos -4.5 .19.4 8.3
Papel y Carton {8 ird -9.8 05
Manufacturas de Plastico 7.7 1.2 0.8
Petrdleo procesado -4.1 6.3 49
Productos quimicos béasicos -10.5 -5.1 6.2
Gases industriales 2.2 -0.6 125
Neumaéticos -9.5 -4.0 12.9
Negro de Humo 77 -19.1 0.7
Agorquimicos -5.2 61.3 48.9
Materias primas plasticas -6.2 1.9 9.5
Cemento 21 -2.0 4.4
Otros materiales de construccion 2.9 -1.1 3.7
Hierro primario -3.0 -14.4 7.9
Acero crudo -49 -58 2.4
Laminados en caliente -0.3 -15.9 -1.3
Aluminio primario 1.9 0.0 -0.1
Automotores -18.3 26.7 7.0
Metalmecanica exc. Automotriz 5.7 -14.6 -4.3
Evoluciéon EMI Refinacion de Petroleo ¥ Gas
Nivel General base 1997 = 100
15
110 1/—/’/—,
110
105 - 105 _—
100 S % 100 1
95 P L (Y R O B e
90 20
85 85 |
80 80 |
s 75
jun-98 u-98 ago-98 sep-98 oct-98 nov-98 70 | . L
——BNaBioca - - - a- - - BoaB oo in pa s daplonta) —e——Pds jun-98 jul-98 ago-98 sep-98 oct-98 nov-98
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Sector financiero

Se observa una discreta recuperacion del nivel de depcositos en el sistermna
;nanc/i‘?fo nacional, con un raspaso de /o.; efectuados_ en dolares hacia los
realizados ern pesos. m Las tasas ‘_acz‘/ vas y pf’z‘s;vas, tanto a n/vgl nacional como local,
presentan una tendencia a la baja, pero aun resultan altas si las compara con las
existentes antes de Ia crisis de Rusia. m Los fondos comunes de inversion volvieron a
repetir el buen desemperio observado durante el mes de octubre.

El resultado del Ultimo bimestre es positivo
en lo que respecta a los depositos totales del sis-
tema financiero. Si bien en noviembre los mismos
profundizaron la tendencia a la baja observada en
el mes de octubre, en el Ultimo mes del ano (datos
hasta el 17/12) se observd una recuperacién de
casi el 1% (760 millones de pesos) en los depositos
del sector privado con respecto al mes anterior. Lo
anterior estuvo acompanado por traspaso de de-
pésitos en ddlares hacia depdsitos en pesos, si-
!fJacién distinta a la observada después de la crisis
flﬂan'f’:iﬁ-ra de Rusia (el total de depdsitos en pesos
CTeCIO a una tasa de casi el 2,5%, frente una caida
:‘el:ipcli;z:ztos en dél'ares.t:jel 0,10%). Una posi-
i bt fre:t: esta S|tua_c:|o.r} es que |:o§ ahorris-

a la restricciéon del crédito en la

plaza fi : .
: a financiera local recurriendo a sus colocacio-
®S en ddlares

_ para afrontar los compromisos
financierog del m °

es.

oal (s Las tasas de interés activas a nivel nacio-
I
Presentadas por la tasa de los préstamos

bancay
ros a empr .
esas de primera |i m
durante g 4 a linea) mostraron

ta, ubice'mdrzzs de noviembre una tendencia bajis-
l © en valores promedios cercanos al
los Dréstan?c?sn;) minados en pesos y de 10% para
cena ge diciem': dolares. Dura‘nte la primera quin-
Nante de |ag tas;:e' > Pr?'ongo la tendencia decli-
omparan i ls Pero adn resultan elevadas si se
290sto. Ag, | ¢ o8 "a"?"es previos a la crisis de

' '@ 1asa activa por préstamos a empre-

12% Para

sas de primera linea en pesos a 30 dias de plazo
fue en promedio de 11% anual, mientras que para
el mes de julio, previo a la crisis, la misma se ubi-
caba en valores promedios cercanos al 8% anual.

Para el total del sistema financiero, la tasa
para los depdsitos a plazo fijo en pesos por plazos
de treinta dias verificd durante la primer quincena
de diciembre un promedio de 8,10%, mientras que
el promedio para los bancos de la Capital Federal
era de aproximadamente 7% anual. La misma tasa
pero en el mes de julio tenia valores promedio de
casi el 6,5%. La tasa pasiva en délares presentd un
promedio de 6,76% nominal anual.

El crédito bancario al sector privado tuvo
un minimo desde el comienzo de la crisis rusa a
mediados del mes de noviembre pasado, para
luego evidenciar una leve mejoria. Las proyeccio-
nes indican que esta tendencia al alza se manten-
dra en los meses de diciembre y enero.

Panorama local

El comportamiento de la actividad finan-
ciera local no difiere en mucho de lo observado a
nivel nacional. Con respecto al total de depositos
no se puede confirmar que siga la tendencia al
amesetamiento observado a nivel pais, ya que los
Gltimos datos disponibles abarcan hasta el segun-
do trimestre del corriente arfo, con lo cual no estan
reflejando lo ocurrido después de la crisis financie-
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ra desatada en Rusia. Para esa fecha, los mismos
presentaban un incremento con respecto al primer
trimestre de mas del 6,5%, mientras que las pro-
yecciones para el tercer trimestre del afio eviden-
cian una caida de casi el 2% en relacion al segun-
do trimestre.

En lo referido a tasas de interés pasivas, el
relevamiento hecho a las entidades bancarias que
operan en la plaza local hasta el dia 15 de diciem-
bre, evidencia una tendencia a la baja en la mayo-
ria de las operatorias ofrecidas. Solo para los de-
poésitos en caja de ahorro en pesos se observa en
los casos de bancos cooperativos una leve suba,
mientras que en los bancos privados ocurre lo
contrario, presentando igual comportamiento que
el bimestre anterior los bancos oficiales. Para los
depdésitos en caja de ahorro en dblares se observa
una suba en las tasas ofrecidas por las entidades
privadas de 2,76% en octubre a 2,85% en diciem-
bre.

En los depdsitos a un plazo de 30 dias en
pesos, la tasa ofrecida por los bancos oficiales y
privados presenta una tendencia decreciente. Los
datos de los bancos cooperativos evidencian una
caida importante, pero debe tenerse en cuenta en
este caso que dos entidades de este grupo dejaron
de operar en la ciudad, siendo reemplazada una de
ellas por una entidad de caracter privado. Para los
realizados por igual plazo pero en dolares, la caida
promedio fue de 5,8% en octubre a 5,1% en di-
ciembre, registrandose en el Ultimo mes, niveles
méximos del orden del 6% anual en bancos priva-
dos y del 5,8% anual en bancos oficiales.

Las tasas de interés activas (préstamos),
presentan caidas con respecto al bimestre sep-
tiembre-octubre en la mayoria de las operatorias
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consideradas, con excepcién de los descubiertos
en pesos en el sector de bancos privados. La baja
promedio del total del sistema para las operaciones
consideradas en la tabla 3, fue del orden de 3
puntos porcentuales anuales con una mayor re-
duccion en los préstamos en pesos a empresas
comerciales de segunda linea. La excepcion, se
observd en los descubiertos en pesos, con una
suba promedio de 44,7% a mediados de octubre
hasta 47% anual al promediar diciembre. La expli-
cacién puede encontrarse en motivos estacionales,
ya que en el Ultimo bimestre del afio suelen au-
mentar los requerimientos de liquidez por parte de
empresas y particulares.

Para los ahorristas que optaron por los
fondos comunes de inversién disponibles en la
ciudad, el Gltimo bimestre estuvo caracterizado por
un comportamiento aceptable de los mismos, pero
sin llegar al evidenciado en el mes de octubre.
Para los fondos de plazo fijo en pesos la rentabili-
dad promedio del mes noviembre fue del 0,68%,
contra una rentabilidad promedio de 0,56% para
los confeccionados en ddlares. La baja promedio
de ambos fondos fue cercana a 18 puntos por-
centuales con respecto al mes anterior. Los fondos
que tienen su cartera compuesta por acciones o
bien por acciones y bonos (mixtos) también sufrie-
ron bajas en el antelltimo mes del afo, y su renta-
bilidad acumulada a lo largo del afio sigue siendo
negativa en ambos casos. Para los fondos que
operan con bonos, tuvieron el mejor desempeno,
ya que la rentabilidad fue mejor que la del mes de
octubre, pero su acumulada anual es menor que la
obtienen en igual periodo los fondos de plazo fijo.
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/Tabla 1

o

. Tasa nominal anua

PESOS

i depositos por tipo de entidad *

DOLARES .
i

Caja de AhoiTo 30 dias 90 dias Caja de Ahorro 30dias 90 dias |

Total del Sistema &

[ 1 2,85 6,56 2,41 5,09 5,61
i omedio 4 .
| aia RIREES taisg rdara 500 7.00 750 450 600 650
I i 3,52 6,38 6,61 313 5,56 5,84
ital Federal promedio ' . |
| Capl tasa maxima 3,92 6.60 6,90 3,56 6.06 6,40 ,
' |
’ i |
| Bancos Cooperativos I
| Bahia Blanca promedio 2,50 6,50 7,10 2,50 5,60 6,00 l
i tasa maxima |
| |
jiales \
| Bal?cos ' medio 2,86 6,08 6,59 2,35 5,15 5,58 |
| Bk e x| ! 6,73 2,70 5,80 5,90 |
| tasa maxima 3,28 243 6'28 2'60 5.65 5.95 \
Capital Federal promedio 3,11 o , : : ¢ |
tasa maxima 3,52 6,40 6,48 3,00 6,00 6,10 I
Bancos Privados i \
Bahia Blanca promedio 2,85 6,03 6,56 2,42 5,08 .50 ‘
tasa maxima 5,00 7,00 7,50 4,50 6,00 2.78
Capital Federal promedio 3,70 6,50 6,88 3,44 5.50 -
tasa maxima 4,08 7,00 7,38 3,63 6,00 6,5
* Datos correspondientes al dia 15 de diciembre
Tabla 2.
TIPO DE FONDO P.Fijo$ P.Fijou$Ss Bonos$S Bonos u$s Acciones Mixtos
e (-
Aonabliaad 0,83% 0,68% 3.54% 3,23% 12,14% 5.13%
romedio octubre '98
Rentabili 79
rof:’\a::" i 0,68% 0,56% 4,17% 4,22% 7.68% 4.57%
10 noviembre ‘98
Rentabilidag o -3,94%
acumulad 5 9 1,91% -25,25% 94%
Bnero/nov-,embre ‘a8 a 6,44% 5,30% 3,65 Yo o
* Fuent . )
M@ de elaboracion propia en base a datos de la Camara de Fondos Comunes de Inversion.
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Tabla 3. Tasa nominal anual sobre préstamos por tipo de entidad *

EN PESOS

Descubierto

Personales

Comerciales 30 dias

12 meses empresas 2da. linea
Total del Sistema
Bahia Blanca promedio 46,97 25,32 23,48
tasa maxima 66,92 31,90 36,50
Capital Federal promedio 32,55 19,20 18,00
Bancos Cooperativos
Bahia Blanca promedio 14,00 21,00 24,00
tasa maxima
Bancos Oficiales
Bahia Blanca promedio 30,00 20,95 17,00
tasa maxima 30,00 21,90 18,00
Capital Federal promedio 30,41 23,00 18,00
Bancos Privados
Bahia Blanca promedio 49,80 26,12 25,10
tasa maxima 66,92 31,90 36,50
Capital Federal promedio 34,00 24,00 18,00

EN DOLARES

Descubierto Personales Automotores Vivienda Comerciales 30 dias
12 meses 24 meses 84 meses empresas 2da. linea
Total del Sistema -
Bahia Blanca promedio 30,00 21,14 17,71 12,70 20,04
tasa maxima 30,00 23,80 22,00 16,00 30,42
Capital Federal promedio 29,25 20,00 18,25 12,60 14,75
Bancos Cooperativos
Bahia Blanca promedio 12,00 16,00 18,00 12,00 21,00
tasa maxima
Bancos Oficiales
Bahia Blanca promedio e 17,50 14,00 10,88 13,75
tasa maxima =~ = - 18,00 14,00 12,00 14,00
Capital Federal promedio 27,00 18,50 18,00 $2,25 14,00
Bancos Privados
Bahia Blanca promedio 30,00 21,80 18,18 13,07 21,62
tasa méaxima 30,00 23,80 22,00 16,00 30,42
Capital Federal promedio 30,00 21,00 18,50 13,00 15,00

* Datos correspondientes al dia 15 de diciembre

52



- 42 Sector Inmobiliario

Sector inmobiliario

g Unaleve mejora presentarorn los md/'c_adores inmobiharios en relacion al bimestre
anterior B Los alquileres observarorn un incremento algo mayor de actividad que las
OperaCIDﬂé’S de compra-venia. ®m [0s rubros con mejor performance en la
gperatona de compra-venta fueron los compuestos por d_eparfamenros pequeros,
wncionales y lotes para casas. m En el caso de las locaciones, también exhibieron
un significativo  dinarmisino, los c_hcfa/ets, /as casas y los pisos y deparlamentos
amplios. & Durante nowempre—draembre, se redujo la fhinanciacion bancaria, que
respaldo el 70% de las operaciones efectuadas.

Situacion general manda cbservd un pequeno aumento, que estuvo
principalmente impulsado por las categorias inte-
Una leve mejora presentaron los indicado- gradas por departamentos y lotes para casas.
res inmobiliarios en el bimestre noviembre- Mas especificamente, el rubro "Departa-
diciembre, en relacion al periodo anterior. En el mentos de dos dormitorios con dependencias”
caso de los alquileres, el incremento de actividad pasd de un ritmo de actividad regular a otro defini-
fue méas significativo, aunque la tendencia general ble como normal. "Departamentos de un dormitorio
de las operaciones se mantuvo normal. Con este y funcionales”, logrd un desempeno bueno frente a
Utimo relevamiento se completa un ano, cuyo la tendencia normal que habia exhibido en el bi-
saldo puede considerarse positivo, no solo por el mestre anterior. También el indicador de “Lotes
fluido ritmo de actividad, a pesar de las repercusio-  para chalets y casas” pasé de normal a bueno.
nes de la crisis financiera, sino por el aprendizaje Las categorias que observaron las mer-
generado a partir de ella. Las perspectivas para el mas de actividad mas significativas fueron "Lotes
ano proximo, se hallan de alguna manera condi- para horizontales y locales”, cuya tendencia resulto
tionadas a la marcha general de la economia en el desalentadora en relacion al ritmo normal registra-
contexto de los vaivenes internacionales, al clima  do precedentemente, y “Cocheras”, cuyo indicador
de confianza que se genere en torno a las eleccio- de demanda paso de regular a desalentador.
nes presidenciales, al comportamiento de las enti- Disminuciones de menor intensidad regis-
dades bancarias en relacion a las lineas de créditos  tré el rubro “Pisos-Departamentos de 34 dorrnifo—
:Ef:z:ari:’; y a la efectiva implementacién de rios",‘eh ta:wto que "Chglets y zaiiz;;rlf:zl:s;oi
menten de rf:rnentos que respalden y comple-  “Depdsitos” se mantuvieron practi o
anera adecuada el desenvolvimiento  mismos niveles de actividad que durante S€p e

de it ; ;
'a actividad inmobiliaria. bre-octubre.

En relacion a igual periodo del ano ante-

de compra-y bros de las operaciones rior, los agentes inmobiliarios i?formaron niveles’ de.‘

“venta venta similares para la mayorna de las categorias

Sélo los departamentos pequenos Y funcionéles

2 Anhdericis general de las operaciones registraron mayor numMero de transacciones; r;'l:le;s:

Sepnemz:::;:na resulto "'E‘QU'&T. al igual que en tras que los terrenos para horizontales y oec-,os
ubre. El indicador global de de-  enfrentaron una demanda menor. Los pr

Analisis Por ru

de com
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también se mantuvieron estables, en lineas gene-
rales. Solo los departamentos de dos dormitorios,
los funcionales y los lotes para casas presentaron
valores mas elevados.

El financiamiento de las transacciones in-
mobiliarias sigue liderado por los bancos, aunque

Financiamiento de las operaciones
inmobiliarias

100%

80%
T0%

60%

40%

23%
20%

0Ll s
e Ll —1 1%

Inversores Bancos Ctro

porcentaje dal financiamiento tola

Propistarios

en noviembre-diciembre tuvieron una participacion
menor; 70% del total de las operaciones efec-
tuadas frente al 79% registrado en el bimestre ante-
rior. Los propietarios, en cambio, aumentaron su
peso relativo de 14% a 24%, mientras que la parti-
cipacién de los inversores se mantuvo relativa-
mente estable, situAndose en un 6% al final del
ano.

Analisis por rubros de las operaciones
de alquiler

La mayoria de los rubros que intervienen

en la operatoria de alquiler exhibieron una buena
performance en el Gltimo bimestre del afio.

“Chalets y Casas” logré un ritmo de activi-
dad bueno, luego de la actividad normal experi-
mentada en septiembre-octubre. “Departamentos
de dos dormitorios con dependencias” paso de un
indicador de demanda regular a una tendencia
normal. También evidenciaron un importante dina-
mismo los pisos y departamentos amplios y los
funcionales.

La demanda de locales se mantuvo relati-
vamente estable, con algunos indicios de mejora.
Por (ltimo, cabe mencionar que las dos Unicas
bajas registradas en el bimestre correspondieron a
“Cocheras” y “Depésitos”, que obtuvieron un de-
sempefio regular frente a la actividad normal ob-
servada durante el periodo anterior.

La cantidad de contratos de alquiler ce-
rrados resultd, respecto a igual bimestre del afo
anterior, similar para la mayor parte de los rubros.
Las dos Unicas categorias que lograron efectivizar
mas locaciones fueron las compuestas por depar-
tamentos de dos dormitorios y por funcionales. En
cuanto a los valores de los alquileres, se registra-
ron promedios mas elevados que en el '97 para
“Chalets y Casas”, “Departamentos de dos dormi-
torios con dependencias” y “Departamentos de un
dormitorio y funcionales”. Los deméas rubros man-
tuvieron los valores de locacion aproximadamente
en los mismos niveles.

30 -|—

o,

Tendencia de la demanda del sector inmobiliario

+100 a +71 muyalentadora

+71 a+43 alentadora

-10 +

-30 +
-142a-43 regular
80 -43a-71 desalentadora
70 L pi—l— R i -71a-100 muydesalentadora
feb 98 abr 98 jun 98 ago 98 oct 98 dic 98
—_\enta e allquiler

+43 a+14 buena

+14a-14 normal
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yn balance de 1998

5j se observa |a evolucion del indicador de

a del sector inmobiliario (ver Grafico 1), se

demand s
e el desenvolvimiento de las

advierte claramente qu
operaciones, tanto de compra-venta como de al-

quiler correspondiente a 1998, no representd sino

una continuacion de la tendencia alcista registrada

en el periodo precedente.
El saldo final del ano representa una mejo-

nificativa con respecto a 1997, un poco mas
a en el caso de la compra-venta que en las
iocaciones. De todos modos, se supone que la
performance habria sido mucho mejor en ausencia
de los desequilibrios suscitados en los mercados
financieros. El perfeccionamiento de las operato-
fias, la extensién de los creditos hipotecarios, el
contexto de estabilidad y la posibilidad concreta

ra sig
intens

juicio a las estimaciones efectuadas hasta ece
momente. De todos modos, la situacion internacio-
nal encontrd al sistema financiero local mucho mas
solido, tras el aprendizaje logrado luego de la ex-
periencia del "efecto tequila” en 1995.

En un primer momento, no hubo modifi-
caciones en las tasas de interés, con lo que las
decisiones de compra practicamente no se resintie-
ron. De todos meodos, los plazos de las operacio-
nes y de las negociaciones se prolongaron en la
medida en que el publico decidié proceder con
mayor cautela. Ademas, la demanda se volvio mas
exigente y selectiva y la oferta debio tornarse mas
flexible para poder cerrar las transacciones. Esto
hizo que los indicadores mejoraran pero con una
aceleracion mucho menor que la observada hasta

el momento.
En una segunda etapa, se agudizaron las

20 +
10

[ ; oo . s a
Grafico 1. Evolucion de las operaciones inmobiliarias

0 +—
-10
.20
.30
.40
-50

-60

saldo del indicador de demand;

| -70 1
.80 |

1992 1993 1994

\
—

fua;?m:::ofisde acceder a una vivienda propia,
la Sidirmics de, que repercutieron decisivamente en
SPeracionas Sgctor c.hjxrellme el '97. El volumen de
Crecimionte de intensifico de'mane(a paralela al
Préstamos sei: la .c‘onslruccion, la demanda de
-~ ﬂecesariaseadwo y se generar.on las ’condicicr
aCtividad on " ‘gara aguardar cnfraf;, record de
éSpecialistas e 8. Tal fue el prondstico de los
; 2s de comenzar el nuevo periodo.
Sin embargo, el desencadenamiento de la

Crisis
en | o)
©S mercados asiaticos puso en tela de

compra-venta

= e ———

1995 1996 1997 1998

—— alquiler

encias para el acceso a los créditos y los ban-

cos llevaron adelante diferentes politic
darse de los efectos de los desequilibrios
financieros. Concretamente, algunos optaron por

ar sus lineas de prestamos en pesos y a tasa
dos puntos sus

exig
as para res-

guar

retir
fija, otros aumentaron en uno °©
tasas y unos terceros enfatizaron la decision de .no
modificar las condiciones de sus lineas crediticias
para conferir mayor tranquilidad al publico. .
Los precios de |os inmuebles se mantuvie-

- . — r
ron, en promedio. sin cambios a lo largo del ano. E
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margen de contraoferta permanecié dentro de los
pardmetros normales ( 5% a 10% sobre el precio
inicial), si bien se elevd con respecto al afio anterior
debido a la mayor selectividad de la demanda vy al
interés del lado de la oferta por concretar ventas en
un contexto de incertidumbre.

Los bimestres de mayor crecimiento en el
ambito local, en 1998, fueron enero-febrero, marzo-
abril y julio-agosto, tanto para la compra-venta
como para los alquileres. En el pendltimo bimestre
del ano, periodo en que se registraron bajas consi-
derables en el ritmo de actividad, fueron los alquile-
res los que respondieron mas satisfactoriamente.
Dicho comportamiento responde al hecho de que
las locaciones implican otros tipos de compromiso
y de plazos, en comparacién con la decisién de
compra.

Por otra parte, los alquileres como alterna-
tiva de inversion, fueron reivindicados en el marco
de instabilidad financiera general. Las circunstan-
cias generadas a lo largo del afio confirmaron que,
a largo plazo, los inmuebles responden con mayor
seguridad y menor riego que otras opciones. Si se
compara la evolucién del precio promedio del
metro cuadrado de inmueble con la del rendi-
miento bursétil promedio, se observa que la prime-
ra determina una trayectoria estable, con tendencia
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al alza, mientras que la correspondiente a las ac-
ciones presenta fuertes oscilaciones.

En definitiva, puede decirse que el saldo
de 1998 es positivo ya que, a pesar de las repercu-
siones de la crisis, las operaciones conservaron
buenos niveles y exhibieron un significativo dina-
mismo gue, por supuesto, hubiera resultado mayor
en ausencia de los desequilibrios financieros ope-
rados. De todas maneras, el mercado inmobiliaric
continlia acumulando experiencia, al tiempo que e
sector financiero adquiere progresiva solidez. La
profesionalizacion de las operatorias, las nuevas
modalidades de comercializacién y el interés por le
instrumentacién de nuevas herramientas financie-
ras (securitizacién de hipotecas, por ejemplo)
constituyen puntos en los que se ha avanzado
decisivamente en el Ultimo aro.

Las perspectivas para 1999 estdn sujetas
fundamentalmente a la marcha de la economia
local en el contexto de los vaivenes internacionales,
al clima de confianza que se genere en torno a las
elecciones presidenciales, al comportamiento de
las entidades bancarias en relacién a las lineas de
créditos hipotecarios y a la efectiva implementacién
de nuevos instrumentos que respalden y comple-
menten de manera adecuada el desenvolvimiento
de la actividad inmobiliaria.
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Deptos. 1 dorm. y func. 40 60 0 40 | buena
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Depositos 10 50 40 .30 S regular
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Principales resultados agregados
para el bimestre noviembre - diciembre

El ultimo bimestre de 1998 encuentra a 1os
sectores industrial y comercial de Bahia Blanca en
les de actividad normales. Al igual que en el
pimestre septiembre-octubre. el sector mejor posi-
cionado ha sido el industrial, seguido por el co-
mercio minorista, tanto en situacion general como

nive

en ventas.
La industria bahiense logré en este bi-

mestre revertir la tendencia a la baja que exhibia
desde mitad de ano. Las ventas han tenido una
recuperacion significativa, especialmente en las
empresas de mayor envergadura. Las expectativas
para los proximos meses, aungue optimistas, indi-
can algun grado de desaceleracion.

Los principales resultados del comercio
minorista fueron la recuperacién de las ventas de
algunos rubros, impulsadas por la mayor demanda
que se registra en Navidad y Ano Nuevo. Compa-
rado con el ano anterior, sélo fueron las empresas

de mayor facturacidn las que informaron montos
de ventas superiores.

El sector comercial mayorisia, que en aste
bimestre presenta los niveles de actividad mas
bajos, se caracteriza por una recuperaciéon en las
empresas con mayor participacion en el mercado.
El leve repunte de sus ventas ha logrado emparejar
sus niveles con el comercio minorista. Sin embar-
go, aun en los resultados ponderados, la expectati-
vas son poco alentadoras.

A lo largo del ano se observa que ha sido
la industria quien ha presentado mayor estabilidad
en sus indicadores, especialmente en los resulta-
dos no ponderados por la participacion de las
empresas. El comercio en general, por su parte,
exhibe una tendencia estable hasta junio, y luego

comienza un periodo de contraccién hasta fin de

ano.

Situacién general
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Sector industrial

® £n el dltimo bimestre se revierte la desaceleracion que tuvo la industria a partir de

Jjulio. m [as ventas fueron mayores que el ano anterior.

® [as empresas de

mayor envergadura contindan presentando mejores indicadores.

El balance de fin de ano permite observar
que la situacién general y la tendencia de ventas
del sector industrial han tenido una tendencia rela-
tivamente estable a lo largo de 1998. Hasta el mes
de julio las respuestas fueron positivas, tanto en
situacién general como en ventas. A partir de ese
mes comienza a evidenciarse una desaceleracion
en el sector que genera respuestas negativas para
los resultados sin ponderar. Esta situacion se re-
vierte en el bimestre noviembre diciembre con un
aumento en las ventas y una mejora en la situacién
general, alcanzando niveles similares a los de prin-
cipio de ano.

La situacion general de la industria ha
mejorado levemente en comparacion con el bi-
mestre anterior y se encuentra en el mejor nivel en
lo que va del corriente ano. Esta tendencia se ob-
serva tanto para las empresas mas grandes como
en las de menor tamafo, aunque éstas Ultimas
contintian estando en una situacién no tan alenta-
dora como las primeras.

Hay que destacar la situacion de los Frigo-
rificos que luego de varios meses con una situa-
cién regular, han pasado a ser en Diciembre el
sector con mejor situacion general de acuerdo a
las respuestas. Posteriormente se ubica el rubro
Productos Metalicos, también con una situacion
general muy buena y un importante crecimiento
respecto al anterior himestre. Por otro lado, Textiles
contintia siendo, al igual que en los meses anterio-
res, el sector peor posicionado con una situacién
general mala y un escaso dinamismo en sus ven-
tas.

También ha tenido una tendencia positiva
la relacion de las ventas respecto al afio anterior. Si
bien han crecido tanto los resultados ponderados
como los sin ponderar, se sigue observando la

60

diferencia entre las empresas de mayor tamanc
que informaron ventas mayores que las mas pe-
quenas.

A diferencia de los resultados positivos
que ha presentado el sector industrial en el bimes-
tre, las expectativas de los empresarios no sor
optimistas para los proximos meses. Esto se debe
principaimente al reducido nivel de actividad
ventas que se produce normalmente en los meses
estivales.

La utilizacion de la capacidad instalada sz
ha reducido respecto al anterior bimestre debido =z
las paradas de planta programadas que se han
producido en empresas de Petroquimicas y Refine-
rias. Debido a la importancia de estas empresas er
la produccién, los resultados ponderados de utili-
zacion se han reducido, pero no lo han hecho los
resultados sin ponderar, lo que permitiria inferir que
en el resto de la industria no se han producidc
variaciones en la utilizacion de la capacidad instz-
lada.

Los costos financieros se han reducidc
luego de haber permanecido estables duranic
varios meses. De todas maneras, se sigue mante-
niendo la diferencia de acuerdo a los distintos
tamanos de las empresas, ya que los costos parz
las empresas mas grandes se encuentran en ur
nivel mucho mas bajo que para las pequenas.

Los stocks gue mantienen las empresas
continlan siendo bajos, especialmente en las em-
presas de mayor tamafc. La politica que lievan
adelante las firmas es igual a la de los meses ante-
riores y consiste en no variarlos.

Finalmente, ios planes de produccién son
relativamente homogéneos para todas las empre-
sas del sector, y consisten fundamentalmente er
no variar el nivel de produccion existente.
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itados del mes de diciembre de 1998. Sin Ponderar
Resu
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itu = - = . R
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Productos Metalicos
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Prod. Qcos. y plasticos

Construccion
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Frigorificos

Productos de Papel

esa.
¥ - ;A ado de cada empr
Snia ®laboracién de los resultados se tiene en cuenta la participacion de merc
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Resumen

Alimentos, Bebidas y Tabacos
La tendencia de ventas ha aumentado notablemente, especialmente en las empresas més grandes.

Productos quimicos y plasticos

Aumento en la tendencia de ventas. Se redujeron los elevados costos financieros y se volvio a la utili-
zacion de capacidad instalada normal.

Construccion

La situacién general y la tendencia de ventas han disminuido respecto al bimestre anterior. Las empre-
sas de mayor tamafo se encuentran en mejor situacion.

Productos metalicos

Relativa homogeneidad entre las empresas del sector. La situacién general ha mejorado notablemente
y las ventas son mayores que las del afio pasado.

Textiles

Contintia atravesando una situacion general mala y ventas muy desalentadoras. La utilizacién de la
capacidad instalada es muy reducida.

Petrogquimicas y Refinerias

La utilizacion de la capacidad instalada se vio reducida por las paradas de planta programadas que se
produjeron, La situacion continlia siendo normal.

Frigorificos

Notable mejora en |a situacién general y la tendencia de ventas. Los costos financieros se han reducido
a un nivel normal.

Productos de papel

La situacién general mejord, al igual.que la tendencia de ventas. Se observa un aumento importante en
la utilizacion de la capacidad instalada.

Posicion relativa de los rubros

Tendencia de ventas Situacion general
Frigorficos ] Frigorficos | |
il e ] Metales
Papeleras | A y— | Agregado industria E==—==t
Agregado industria | E—— Alimentos |
Quiricas Ty
| Papeleras |
Construccién I I i
Construccion | |
Petroquiri
roquiricas Petroquimicas B
Metales
Quiricas —
Textiles E— |
= — I Texties | [———]
60 -40 -20 0 20 40 60 8O 100 120 i i ' i t ¥
- -60 -40 .20 a 20 40 60 80 100
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Situacion general
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Sector comercial mayorista

m £/ desemperio del sector posee dos periodos diferenciados a lo largo de todo el
ano. m Los resultados del ultimo relevamiento indican una leve recuperacion en las
empresas de mayor envergadura, mientras que el resto continta desacelerando su
nivel de actividad. m Los indicadores aun se mantienen en niveles normales.

Un balance de fin de afio del sector per-
mite afirmar que se pueden distinguir dos periodos
claramente definidos de acuerdo al valor de los
indicadores, tanto en situacién general como en
ventas. Desde el dltimo bimestre del afo pasado
hasta los meses de mayo y junio, el saldo de res-
puesta se mantuvo en niveles posi-tivos caracteri-
zados como normales e incluso alentadores en el
caso de las ventas. A partir del bimestre mayo
junio, se observa una clara desaceleracion en la
actividad del sector, culminando el afio con valores
negativos, a pesar de ser atin normales,

La trayectoria de los indices es simijlar en
los resultados ponderados y sin ponderar, pero en
el periodo noviembre-diciembre se observa una
diferenciacién entre las empresas grandes y pe-
guenas.

Con respecto al Ultimo relevamiento, la
situacion general del sector exhibe una recupera-
cién en relacién con las cifras del bimestre ante-
rior. Sin embargo, la recuperacion se observa en
las de mayor facturacién, lo que impulsa al indica-
dor general, mientras que al contrario, la desacele-
racion manifestada por los empresarios mencres
provoca la caida del indicador que no toma en
cuenta la participacién de mercado de las empre-
sas.
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Las ventas evolucionan de modo similar a
la situacion general, con recuperacion en las ven-
tas ponderadas por la participacion de las empre-
sas llegando a niveles normales, y una caida en los
resultados sin ponderar. Todos los rubros, excepto
Alimentos y Bebidas informan montos de ventas
inferiores a los del ano pasado en esta época.

En los resultados ponderados, tanto en
situacion general como en ventas, la recuperacion
del indicador estd determinada casi fundamental-
mente por el repunte observado en Alimentos y
Bebidas, que exhibe una situacién homogénea
para todas las empresas del rubro. En el resto de
los subsectores la situacion se mantiene estable o
cae levemente.

Las expectativas para los proximos meses
no son positivas para el sector en general,

Con respecto al ranking de situacién ge-
neral, sdlo tres de los sectores tienen un saldo de
respuesta positivo: Alimentos y Bebidas, Combus-
tibles y Lubricantes y Productos para Kioscos,
mientras que en ventas sélo Alimentos y Bebidas.

Los niveles de existencias son insuficien-
tes pero dadas las expectativas del sector la politi-
ca es mantenerlos invariables.

Los empresarios informan costos financie-
ros en aumento con respecto al bimestre anterior.
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Resultados del mes de diciembre de 1998. Sin Ponderar

Situacion General Tendencia de Ventas  Persp. corto plazo Niveles de Stock
[ Alentadora [ Buena [ Elevado
% Norma) i Normal
B Desalentdora B Mala

Productos primarios
Alimentos y bebidas
Prod. Qcos y deriv. Peir.
Maquinarias y aparatos
Papeleras

Prod. para kiosco

Productos primarios
Alimentos y bebidas
Pred. Qcos y deriv. Petr.

Magquinarias y aparat.

Papeleras

Prod. para kiosco

* En la elaboracion de los resultados se tiene en cuenta la participacion de mercado de cada empresa.
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Resumen

Productos Primarios
Situacion desalentadora durante todo el anc.

Alimentos y Bebidas
Luego de la desaceleracidon de mediados de 272 ==
tltimo bimestre.

Combustibles y Lubricantes
Desempeno normal en los primeros meses
segundo semestre.

Maquinarias y Aparatos
Caida en los niveles de ventas y en el indicador de s
diciembre.

Papeleras
Situacién general estable en el Gitimo bimestz o=
mantienen en la normalidad.

Productos para Kioscos
Los empresarios del sector informan recozerzc o 27 =

= cadores en el

-z ~oviembre-

i

=~ zz ventas que se

Posicion relativa de los rubros

Situacion general
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Situacion general
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* Mide la diferencia entre el porcentaje de empresas con monto de ventas superior al afio anterior, y el

porcentaje con ventas inferiores en cada rubro.
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Sector comercial minorista

e

® £n el presente bimestre las venias
con expecz‘arlvas levermente negaby
construccion se consolidan como
ano, el nivel de actividad prese:

oS
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Fre PR ——

e
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A lo largo del afo, la situ

cio minorista se vio caracterizada pcr ©
veles en sus indicadores, que nunca
desalentadores en ventas o situacio

mejores mveles se presentaron

observd tanto en ventas como en sitt
un descenso progresivo. La mayor int

esta caida se registrd entre las empre
facturacién durante el bimestre mayo-junic
Fue también significative,

lue

epercy

cpT

hasta finales de este ano. Aqum la mayor r
sién fue sobre las ventas de las empresas ds ma-
yor tamafo, lo que llevd al indicador de vent
alcanzar los niveles més bajos del afo analizaco.
Las ventas sin ponderar siguieron una tenden
un tanto més estable.

Es interesante observar una concordancia
entre comercio minorista y mayorista en lo que a
tendencia de ventas y de situacién general atane.

Sobre el final de este afio, se cbserva una
situacion de estabilidad en el sector comercial
minorista. Esta estabilidad, aunque acompanada
de una tendencia levemente decreciente, desacele-
ré la caida registrada en septiembre. Las expectati-
vas de los empresarios para los primeros meses de
1899 no hacen mas que prolongar la tendencia
estable y levemente decreciente a la que haciamos
mencion.

as a

Con respecto a las ventas en relacién al
afo anterior, se diferencia la situacién enire las
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Resultados del mes de diciembre de 1998. Sin Ponderar

Situacion General Tendenciade Ventas  Persp. corto plazo Niveles de Stock
[ Alentadora {1Buena [ Elevado
7 Normal 7 Normal 7 Normal
H Desalentdora W Mala I Bajo
2 i R

Vehiculos

Repuestos

Camaras y Cubiertas
Rodados

Art. y rep. electronicos

Alimentos y Bebidas

indum. calz. y sedas

Vehiculos

Repuestos

Camaras y Cubiertas
Rodados

Art. y rep. electrénicos

* En la elaboracion de los resultados se tiene en cuenta la participacién de mercado en cada empresa.
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Resumen

Alimentos y Bebidas

Buena situacién y expectativas para las empresas de mayor facturacion. Costos financieros
altos para las empresas mas pequefias.

indumentaria y Calzados
Ventas en niveles desalentadores y significativamente menores con respecto al afio anterior.

Articulos para el Hogar
Buen desempefio en situacién general y ventas como consecuencia de las fiestas de fin de
afio. Altos niveles de stocks para afrontar la demanda estacional.

Papeleria y Libreria
Poca actividad sobre fin de afio. Las ventas cayeron a niveles desalentadores.

Farmacias y Perfumerias
Significativa recuperacion con respecto al afio anterior y costos financieros altos.

Materiales de Construccion

A pesar de la desaceleracion, presenta buenos niveles de ventas y situacion general. Las
expectativas son normales.

Vehiculos

Recuperacion en noviembre, con posterior retraccion a los niveles anteriores en diciembre.
Expectativas levemente optimistas.

Repuestos

El sector no logra recuperarse de la situacion desfavorable. Las ventas con respecto a igual
periodo en 1997 fueron significativamente menores.

Camaras y Cubiertas

Repunte estacional como consecuencia del turismo en el periodo de vacaciones. Menor
actividad en comparacién con el afio anterior.

Rodados

El sector atraviesa una dificil situacion general. Ventas aciuales normales, pero muy inferio-
res a las de noviembre y diciembre de 1997.

Articulos y Repuestos Electréonicos
Situacidn general normal, con tendencia levemente negativa, reforzada por las expectativas
de los empresarios. Costos financieros altos en las empresas mas peguenas.

Posicion relativa de los rubros

-

Situacién general Tendencia de ventas
Adticulos del hogar —— 1 Indureniara, calzados ¥ sedes | | I
Natoriales constr. y prurerias — i s o e | ——
Almentos y bebidas =" Fepuasios | —
Camaras y cublerlas ] Verisuios | —1
Papeloria, Horeria, arl. olicna 1 Artcuios y rep. elsctréncas \ O
Articulas y rep. electrénicos |: Abmenios y bebdas
Ropuestos — Fodados |
Farmacias y parfumeras ==l Farmucies y perlumerias
Fodados —] Materalos constr. y prwrerias —
hdumontaria, calzados y sedas —1 Cimaras y cubiortas —
Vehiculos — Artizulos del hogar  E—
&N 4n 5N A A 40 AN AR o0 190 =102 5 & b 100 150
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Encusta de Coyuntura — Sector comercial minorista

Situacién general

60

jul ago sep oct nov dic exp ene

+100 & +60 muy buena +80 a +20 busna +20 a -20 narmal -20 2 -60 regular -50 a -100 mala

Tendencia de ventas

55

-5 ‘—--—-—--—'

jul ago sep ocl nov dic

+100a +33 alentadora  +33 a -33 normal  -33 a -100 desalenladora

Niveles de stocks

5 |

T =

fa

A

&

3

jat ago sep oct nov. “die

+100a +33 elovade  +33a-33 normal  -33 2 -100 bajo

Politica de stocks

T T

201

-30

-40 1

-50

Jut ago sep oct nov dic

+100a +33 aumentar  +33 a-33 novariar  -33 a -100 disminuir

Costos financieros

nol 0]

oct

+100 a +60 muy elovados +60 2 +20 elevados +20 a -20 normales 20 a -60 bajos -60 & -100 muy bajos

Variacion de las ventas en relacién
con el aifio anterior *

Cdmaras y cuberias
hdumantaria, calzados y sedas

e

—

o= —
=]

0

Fepuestos

Papsleria, ibrera, art. oficna

Vehicuios
Artiuios y rep. electrinicos _

Materalss constr. y pinturerias =3
Almenios y bebidas | e |
Farmacias y perfumarias | e
Artiulos def hogar | T T | J
-150 100 -50 [} 50 100 150

* Mide la diferencia entre el porcentaje de empresas con monto de ventas superior al afo anterior, y el

porcentaje con ventas inferiores en cada rubro.
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En lineas generales, 1998 fue un afo ca-
racterizado por la existencia de dos etapas clara-
mente diferenciadas en la economia argentina.

La primera de ellas, que abarcé el primer
semestre del afio, se destacd por el muy desem-
peno observado en los principales indicadores,
entre los que se destacan el crecimiento del PBI
(8,2% promedio anualizado), debido mayoritaria-
mente al comportamiento de la inversién (creci-
miento promedio de 11,2%, desestacionalizado y
anualizado) y al crecimiento del 9,7% registrado en
el consumo.

Posterior a la profundizacién de la crisis fi-
nanciera internacional causada por la suspencidon
de pagos de la deuda de Rusia a mediados de
Agosto, todos los indicadores locales mostraron
una muy mala performance. Asi, los datos recien-
temente divulgados sobre |a evolucion del PBI para
el tercer trimestre de este afno muestran una dismi-
nucién de 1,3% con respecto al trimestre anterior.
Esta desaceleracion se profundizaria en UGltimo
trimestre del afio, ya que las proyecciones de va-
rias consultoras indican una baja de 1,6% con
respecto al trimesire pasado y un crecimiento de
solo el 0,6% con respecto a igual trimestre del ano
anterior, acompanado todo lo anterior, por la caida,
estimada para el segundo semestre del afio en
curso, del 6,2% y 9,2% en el consumo y la inver-
sién respectivamente.

La produccién industrial refleja claramente
el impacto de la crisis que se agudizé en la segun-
da mitad del afo. En Noviembre, por tercer mes
consecutivo y por cuarta vez en el ano, el Estima-
dor Mensual Industrial del INDEC registra una
variaciéon negativa con respecto al mismo mes del
afo anterior (2,2%), mientras que con relacién a
Octubre pasado, la produccién industrial tuvo una
baja de 0,3%.

72

En las variables relacionadas con el co-
mercio exterior también se aprecian las conse-
cuencias del agravamiento de la crisis financiera.
En Octubre, las ventas externas totales argentinas
alcanzaron un valor de $1.962 millones, represen-
tando un 17,3% menos gue el volumen de igual
mes del ano anterior, totalizando las importaciones
$2.83% millones (variacion del 6,9% con relacién a
Octubre de 1897), lo cual hizo gue el déficit del
cendiera a $ 677 millones.
o para los primeros 10 meses
estra que las exportaciones

0,8% con respecto a igual periodo del
ano anterior, producic de una disminucién de 10%
cs bienes exportables y de un

aumento de las cantidades flsicas exportadas en

r. Para las importaciones, el
un incremento de 6,7%, a causa

prmmpal descenso en los precios del
5% y de un aumenic del 12% en las cantidades
fisicas.

Al iy

de los sectores, el fis-
as resiricciones que impuso
la crisis de m de agosto. A partir de dicho
mes, y acompanando al nivel de actividad, la re-
caudacion total de cada mes comenzd a ser menor
a lo presupuestado para cada periodo. Esta merma
en la recaudacién se tradujo en dificultades para
cumplir con las metas pactadas ante el Fondo
Monetario Internacional y segin los Ultimos datos
publicados, el incumplimiento seria de alrededor
de U$S 500 millones. Sin embargo debe destacar-
se, que el incumplimiento seria el resultado de una
caida en la recaudacién y no de una expansion en
el gasto, por lo cual la aceptacién de este exceso
por parte del organismo de control no presentaria
mayores inconvenientes. Para Noviembre, la re-
caudacion sufrié una caida del 2,1% con respecto

cal no estuvo z
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al mismo mes del afo anterior, siendo dicho mon-
to, un 12,2% inferior a lo presupuestado.

A pesar de la tendencia negativa que evi-
dencian la gran mayoria de los indicadores de
actividad econdmica, se confirmd en Octubre la
caida en el desempleo. El indice se redujo de
13,2% de la poblacion econdmicamente activa en
Mayo y Agosto de este afio a 12,4% en Octubre.
Una explicacidén posible a esta situacidon se en-
cuentra en que si bien la economia argentina ha
sufrido una desaceleracion en el segundo semes-
tre, lo cierto es que bajo este escenario, algunos
sectores, principalmente aquellos vinculados con la
ensefanza, el comercio, de servicios a empresas y
la construccién, no tan sensibles a los problemas
derivados de la crisis internacicnal, han aumentado
su demanda de mano de obra.

Perspectivas

La evolucién de la economia de Brasil serd
en 1999 el principal condicionante del crecimiento
de la economia argentina. Las estimaciones ofi-
ciales acerca del crecimiento del PB| suponen un
aumento del 3%, mientras que para los analistas
privados, estaria mas cercana a un 2% en prome-
dio.

En cuanto al sector externo, el proceso re-
cesivo que enfrentaré la economia del Brasil, difi-
cilmente permita una expansién significativa de las
exportaciones argentinas a ese destino, siendo
mas probable una contraccién en las mismas. Por
otro lado, la implementacién del EURO como mo-
neda del Mercado Comun Europeo, tendra impli-
cancias para nuestro pais en la medida en que su
vigencia implique un cambio de importancia en el
valor del dolar, dada la relacién entre este dltimo y
nuestra moneda. De cumplirse los prondsticos
referidos a la reasignacion de las reservas de los
Bancos Centrales a favor de la nueva moneda,
podria producirse una caida en la cotizacién del
ddlar, gue beneficiaria las exportaciones argentinas
dirigidas a zonas fuera del area de influencia de la
divisa estadounidense.

Otra vez, en 1999, se prevé la existencia
de déficit en el sector pUblico, complicado ain més
debido a las exigentes metas pautadas con los
organismos internacionales y por el proceso elec-
cionario, si bien se cuenta ya con un colchén para
el financiamiento de casi $1.200 millones, y todas
las obligaciones financieras del sector plblico de
1988 cubiertas.

PBI Absorcion Doméstica Consumo Inversién
1 Sem 98 /1 Sem 97 7.3% 8.2% 57% 17.6%
Prom. | sem (desest) 8.2% 9.5% 9.7% 11.2%
Il Sem 98/ Il Sem 97 1.8% 2.0% 2.4% 0.6%
Prom Il sem (desest) -5.5% -7.0% -6.2% -9.2%
Diferencia (4 - 2) -13.7% -18.5% -15.9% -20.4%
Fuente: Carta Econdmica en base a datos oficiales.
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Anexo estadistico: Indicadores nacionales

Cuentas Nacionales

1986 1987 1988 1989 1990 1991 1982 1993 1994 1995 1886 1997 1998(p)
PBI Nominal en mill. USS 105789 108,548 126,330 81.846 138.203 187.914 230,012 258.183 283.850 27B.368 207.665 323.946 335382
PBl per cépita (USS por habitante) 3480 3521 4042 2581 4208 5762 6955 7698 8346 8071 8510 9132 933

Participacién sabre el PBI

(en %)

Consumo 80,7 80,1 78 78 80,3 83,8 B48 83,6 82,7 B1,7 82,6 81,6 81,3
Tnversién Bruta interna 175 19,6 18,6 15,5 14 14,6 16,7 18,2 19,8 18 17,6 20,2 21,2
Exportaciones Bs. y Serv. Reales 8,2 7,9 9,5 13,1 10,4 7.7 6,6 63 6,9 9 9.4 95 9,0
Importaciones Bs. y Serv. Reales 6,3 7.6 6,2 6,6 4,6 6,1 8,1 8,1 9,5 87 9,6 11,3 11,4
Ahorrc Externo (1) 27 39 1.2 1,6 1,3 0,3 2,4 3 4 1,6 1,8 3.6 43
Ahorro Doméstico 14,8 15,7 17.4 139 153 14,9 14,3 15,3 15.9 16,4 15T 16,6 16,8

{1)Elchorto externo repres entaaloinvers adsl s ddo de Cuenta Corriente o3l B donce de P ogos (utilizendo lametodologi adal FMI)

Fuente: CalaE conérrica

Indice de Precios

CREEBBA INDEC

iPC IPC IPM
Nivel Gral. Variac. Nivel Gral. Variac. Nvel Gral. Variac.
N 96 119,7 0,3% 323.486,4 -0,16% 110,10 -0,84%
D 118,5 0,1% 322.564,0 0,29% 108,95 -0,14%
E 97 119,4 0,1% 324.070,8 0,47% 110,35 0,36%
F 120,0 0,5% 325.316,7 0,38% 110,16 -0,17%
M 120,7 0,6% 323.713,0 -0,49% 109,83 -0,30%
A 120,86 0,2% 322.643,1 -0,33% 108,36 -0,40%
M 120,5 0,0% 322.375,4 -0,08% 110,08 0,66%
J 120,9 0,3% 323.109,4 0,23% 109,66 -0,38%
J 119,2 -1,3% 323.827,4 0,22% 109,20 -0,42%
A 119,1 0,1% 324.360,3 0,16% 109,83 0,58%
S 118,6 0,4% 324.205,0 0,05% 109,92 0,08%
0 116,8 -1,5% 323.697,1 -0,16% 109,89 -0,03%
N 116,6 -0,2% 323.071,5 -0,19% 109,67 -0,20%
D 120,3 -0,6% 323.622,0 0,17% 108,94 -0,67%
E98 120,1 0,1% 325.365,2 0,54% 107,56 -1,27%
r 120,1 0,0% 326.791,7 0,30% 107,94 0,40%
M 120,5 0,4% 326.381,2 -0,10% 107,66 -0,30%
A 120,6 0,1% 326.418,0 0,00% 107,75 0,10%
M 120,6 0,0% 326.182,2 -0,10% 107,53 -0,20%
J 120,8 0,1% 326.805,0 0,20% 107,53 -0,10%
J 120,9 0,1% 327.828,4 0,30% 107,21 -0,30%
A 121,1 0,2% 327.828,4 0,00% 106,53 -0,60%
S 121,2 0,1% 327.791,6 0,00% 105,41 -1,10%
0] 121,2 0,0% 326.592,0 -0,40% 104,27 -1,10%
N 121,2 0,0% 325.816,5 -0,20% 108,29 -0,90%
D 120,2 0,9%

F uente: INDEC yelaboracion CREEBB A

Nota debido acambios en lacans tade referencia s e han reindexado los indices del IP C CREEB B A des de enero '96 has tajunio '98
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Moneda y crédito
AGREGADOS BIMONETARIOS - promedio mensual en millones de délares corrientes
Billetes y monedas Dep. a la vista M1 Caja de ahorro M2 Plazo fijo M3

A 96 10.885,7 9.430,1 20.415,8 5.462,4 25.878,2 8.720,3 34.598,5
S 10.618,2 9.146,8 19.765,0 5.356,2 251212 8.598,1 33.718,3
o} 10.421,9 9.280,2 19.702,1 5.440,7 251428 8.829,0 33.971,8
N 10.411,5 9.580,8 19.992,3 5.581,5 25.573,8 8.932,1 34.505,8
D 11.120,3 10.477,5 21.597,8 5.926,6 27.524,4 8.762,5 36.286,9
E Q97 11.577,2 11.034,0 22,6112 6.220,1 28.831,3 0.273,2 38.104,5
F 11.342,1 10.690,8 22.032,9 6.483,0 28.515,9 10.105,8 38.621,7
M 11.448,6 10.470,9 21.919,5 6.588,6 28.518,2 10.132,9 38.651,1
A 11.416,0 10.883,8 22,2998 6.753,5 29.053,4 10.370,3 39.423,7
M 11.504,9 11.776,4 23.281,3 6.805,1 30.086,4 11.120,5 41.206,9
J 11.718,1 12.320,0 24.038,1 6.952,0 30.890,1 11.860,5 42.850,6
897 12.348,0 11.661,8 24.009,8 7.549,5 31.569,3 12.632,5 44.191,8
o] 12.385,3 11.583,1 23.968,4 7.640,7 31.608,1 12.508,6 44117,7
N 12.234,0 11.723,5 23.957,5 7.386,4 31.343,9 12.002,8 43.346,7
D 13.060,1 12.049,0 25.109,1 7.594,5 32.703,6 11.893,0 44.696,6
E 98 12.935,2 12.282,8 25.218,0 7.561,5 327795 12.782,9 45.,562,4
F 12.683,5 11.750,3 24.433,8 7.684,3 32.118,1 13.176,8 45.294.9
M 12.528,4 11.971,7 24.500,1 7.727,6 32.227,8 13.423,0 45.650,8
A 12.564,1 12.478,1 25.042,2 7.751,2 32.793,4 13.268,2 46.061,5
M 12.621,9 13.032,8 25.654,8 7.990,0 33.644.8 13.465,6 47.110,4
J 12.684,6 13.539,8 26.224,4 8.211,9 34.436,3 14.136,4 48.575,7
J 13.452,8 13.015,6 26.468,5 8.619,7 35.088,2 14,360,2 49.448,4
A 13.204,7 12.971,2 26.175,8 8.536,4 34.712,2 14.6852,2 49.364,3
S 12.625,2 12.668,2 25.324,4 8.125,7 33.450,1 13.736,0 47.186,2
(0] 12.379,7 11.814,3 24.294,0 7.894,7 32.188,7 13.498,2 45.686,9
N 12.404,7 12.030,5 24.435.2 7.873,8 32.309,0 18.751,7 46.060,7
Fuente: CataE condrica

Moneda y crédito

DEPOSITOS EN MONEDA LOCAL Y EXTRANJERA - promedio mensual de saldos diarios en millones de délares

N 96
D
E 97
F

M
A
M
J
J
A
S
0
N
D
E98
F
M
A
M
J
J
A
S
0
N

MONEDA LOCAL

Fuente: CataE conbrmica

A la vista Caja de ahorro Plazo fijo Total

9.580,8 5.581,5 8.932,1 24.094,4
10.477,5 5.926,6 8.7625  25.166,6
11.034,0 6.220,1 9.273,2  26.527.3
10.585,7 6.491,1 10.093,4  27.180,2
10.555,9 6.602,5 10.342,2  27.500,6
10.944,8 6.757,8 10.623,5  28.326,1
11.776,3 6.805,1 11.262,5  29.843,9
12.320,0 6.952,0 12.087,0  31.359,0
11.463,1 7.389,0 12.262,0  31.114,1
11.452,0 7.490,3 12.592,0  31.534,3
11.661,8 7.549,5 12.632,5  31.843,8
11.583,1 7.640,7 12,5086  31.732,4
11.723,5 7.386,4 12.002,8  31.112,7
12.049,0 7.594,5 11.993,0  31.636,5
12.282,8 7.561,5 12.782,9  32.627,2
11.750,3 7.684,3 13.176,8  32.611,4
11.871,7 77276 13.423,0  33.122,3
12.478,1 7.751,2 13.268,2  33.4975
13.032,8 7.990,0 13,4656  34.4884
13.539,8 8.211,9 141394  35.891,1
13.015,6 8.619,7 14.360,2  35.995,5
12.971,2 g 8.536,4 14.6562,2  36.158,7
12.698,2 8.125,7 13.736,0  34.561,0
11814,3 7804,7 134982 33307,2
12030,5 7873,8 13751,7 33656,0

A la vista

1.372,8
1.556,5
1.563,8
1.580,3
1.861,2
1.610,3
1.644,5
1.700,0
1.699,0
2.045,3
1.807,1
2,023,0
2.040,2
2.070,5
2.148,2
2.321,6
2.308,7
2.581,2
2.472.4

22429
2.227,7
2.170,9
2.278,3

2318,1
2320,0

MONEDA EXTRANJERA
Caja de ahorro Plazo fijo
4.452,1 22.345,0
45406 22.266,9
4.384,5 22,818,7
43224 23.033,7
43722 23.542,8
43745 24,128,6
44759 24.450,3
4.478,0 25,015,0
4.620,0 26.154,0
4.790,7 26.716,6
5.098,9 27.236,5
5.046,0 27.3241
5513,5 20.131,7
5.432,0 29.603,0
4.969,9 30.233,8
4,930,4 30.881,5
4.921,2 30.833,4
49924 31.326,4
4.953,2 31.181,0
51324 31.835,0
5.240,8 32,502,9
5.273.2 32.887,2
5.605,3 34.1971
5576,2 35280,6
5206,2 35084,2

Total
28.169,9
28.364,0
28.767,0
28.946,4
29.576,2
30.113,4
30.570,7
31.193,0
32.473,0
33.552,6
34.242,5
34.393,1
36.685,4
37.1055
37.351,8
38.133,5
38.253,3
38.900,0
38.606,6
39.210,3
39.971,4
40.431,3
42,080,686
43174,9
42700,4
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Moneda y crédito
TASAS DE INTERES - promedio mensual en porcentaje nominal anual
TASAS DE INTERES PASIVAS TASAS DE INTERES ACTIVAS *)
Caja de Ahorros Plazo Fijo 30 dias Hipotecarios Personales
a mas de 10 afos a mas de180 dias

Moneda Moneda Moneda Moneda Moned '] d M da Moneda

Nacional Extranjera Nacional Extranjeras Nacional Extranjera Nacional Extranjera
S86 344 253 7,76 5,96 8,26 13,45 40,22 20,85
C 345 253 744 502 868 13,14 39,10 21,36
N 3,45 252 753 592 9,01 13,30 38,90 21,57
D 3,54 255 7,60 598 8,08 13,00 40,35 21,39
EO97 345 2,55 7.3 5,80 884 12,88 41,15 21,18
F 342 2,51 691 577 891 13,17 41,78 21,11
M 3,36 2,45 8,77 573 821 13,42 40,83 20,81
A 332 2,39 6,67 574 10,97 1353 3892 20,63
M 3,30 2,40 6,50 568 13,06 13,27 37,72 21,88
J 33C 2,38 648 570 13,60 1313 36,50 20,06
J 328 2,38 6,42 5,68 12,71 1282 34,35 18,82
A 3,28 238 638 571 12,94 12,92 34,79 1993
S 324 245 6,43 571 13,13 11,39 33,42 1853
(o] 322 245 6,70 588 12,85 11,53 31,26 19,55
N 332 274 8,78 . 6,40 1321 11,65 2954 20,14
D 3,38 2,64 828 6,48 13,07 11,84 27,58 20,39
Eg8 3,17 2,43 Firs| 635 1328 12,34 30,76 20,29
F 3,10 2,4 6,81 6,05 12,67 12,73 34,39 20,55
M 307 2,35 6,76 6,03 11,85 13,49 3373 2026
A 3,05 2,31 6,69 596 995 135 32,35 19,52
M 3,03 228 6,68 594 10,39 1316 31,48 1941
J 297 227 6,70 580 10,66 12,38 31,27 19,13
J 297 220 6,79 595 11,15 12,64 2925 18,59
A 2,97 2,41 7,18 614 995 12,31 32,00 19,02
5 2,96 2,42 10,39 7.83 10,26 12,51 33,32 18,88
e} 296 2,48 9,25 7.39
N 294 245 799 6,62
(progéstarcs atsofija
Fusrta BCRA
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Anexo estadistico. Indicadores locales
Sector industrial: resultados de diciembre

SITUACION GENERAL
Alimentos, Bebidas y Tabacos
Productos quimicos y plésticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel
Agregado industria

(*) Expectativas de enero
TENDENCIA DE VENTAS
Alimentos, Bebidas y Tabacos
Productos quimicos y plasticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel
Agregado industria
NIVELES DE STOCKS
Alimentos, Bebidas y Tabacos
Preductos quimicos y plasticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel
Agregado industria
POLITICA DE STOCKS
Alimentos, Bebidas y Tabacos
Productos quimicos y plasticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petrogquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel
Agregado industria
COSTOS FINANCIEROS
Alimentos, Bebidas y Tabacos
Productos quimicos y plésticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel
Agregado industria

Alimentos, Bebidas y Tabacos
Productos quimicos y plasticos
Construccion

Productos metélicos

Textiles

Petroquimicas y Refinerias
Frigorificos

Productos de papel

Agregado industria

mar 98 abr may

UTILIZACION CAPACIDAD INSTALADA

47 47
34 34
57 57
50 50
49 49
6 B
0 -39
8 2
41 37
2 31
68 68
82 81
67 67
47 47
20 -20
20 -58
15 9
34 38
B3
45 -15

-100 -80

-100 -100
A=y
20 20
78 0

-100 -100
50 35
G100
o D
6 -11
67 67
% il
29 9
0 o
0 o0
0 -
44 14
64 B4
;ST
17 17
26 32
30 30
100 100
49 50
4 4
75 75
78 78
78 78
51 46
56 56
94 94
58 66
68 68
74 75

48
38
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Indicadores locales
Sector comercial mayorista: resultados de diciembre

SITUACION GENERAL mar 98 abr may jun jul ago sep oct nov dic ene*
Productos Primarios 50 A7 32 47 B34 34 44 41 B9 44 38
Alimentos y Bebidas 51 49 19 -7 46 36 9 9 43 43 6
Deriv.Petréleo-Gas 25 25 40 34 53 53 45 45 if 7 -6
Magquinarias y Aparatos 26 -3 1949 44 L1 .34 34 31 .28 .60
Papeleras 35 0 45 40 5 -10 -35 40 -35 40 -67
Prod.p/Kiosco y Golosinas 0 O it -If 32 =15 =32 -39 3 3 47
Agregado Comercio Mayorista 18 I8 1f 100 14 7 9 9 2 0 -24
(*) Expectativas de enero

TENDENCIA DE VENTAS

Productos Primarios 85 60 50 44 B85 B85 44 -35 44 53
Alimentos y Bebidas 90 91 97 21 44 7 31 -3¢ 53 59
Deriv.Petrélec-Gas 39 60 53 0O 53 53 47 47 43 43
Maquinarias y Aparatos 38 9@ 49 49 57 16 21 21 43 43
Papeleras 689 0 -10 21 -10 21 -0 -21 0 0
Prod.p/Kiosco y Golosinas "84 34 34 34 63 30 0 33 95 0
Agregado Comercio Mayorista 28 27 382 23 4 21 24 23 3 5
NIVELES DE STOCKS

Productos Primarios -100 -100 41 42 4 -4 52 -52 52 52
Alimentos y Bebidas 0 0 45 -14 15 15 -30 -30 0 0
Deriv.Petrdleo-Gas 0 g MM At 4 44 0 47 -30 -30
Maquinarias y Aparatos 27 27 2 2 18 18 -14 -14 10 -9
Papeleras 21 0 49 -79 69 -79 90 -79 69 79
Prod.p/Kiosco y Golosinas 34 -34 0 0 -98 -32 0 0 0 0
Agregado Comercio Mayorista 27 29 37 27 -2 2 40 3 9 -10
POLITICA DE STOCKS

Productos Primarios 0 0 o 7 0 0 0 0 0 0
Alimentos y Bebidas 25 24 8 6 -41 -41 -30 -30 0 3
Deriv.Petréleo-Gas 0 0 0 0 0 0 -10 0 0 0
Maquinarias y Aparatos 27 27 28 28 29 29 289 29 24 5
Papeleras 21 79 21 0 €9 -79 69 -79 0 79
Prod.p/Kiosco y Golosinas 0 0 0O e 65 65 -2 -2 0 -100
Agregado Comercio Mayorista T H 1 3 28 -24 20 -21 -1 9
COSTO FINANCIERO

Productos Primarios 35 -7 20 31 50 50 8 8 21 -21
Alimentos y Bebidas 45 45 30 59 28 28 3 3 31 3t
Deriv.Petrdleo-Gas 75 75 €69 75 81 81 85 8 78 78
Maquinarias y Aparatos 65 65 72 72 53 53 75 75 78 78
Papeleras 29 50 40 29 40 29 40 29 40 29
Prod.p/Kiosco y Golosinas 0 0 17 66 -6 -16 32 -32 53 53
Agregado Comercio Mayorista i5 18 36 -3 40 39 18 16 22 21

L
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Indicadores locales

Sector comercial minorista: resultados de diciembre

—

mar 98 abr nay jun jul ago sep oct nov dic ene’

SITUACION GENERAL
Alimentos y bebidas

Indumentaria, calzados y sedas
Articulos para el hogar

Papeleria, libreria, articulos para oficina
Farmacias y perfumerias

Materiales construccién y pinturerias
Vehiculos

Repuestos

Camaras y cubiertas

Rodados

Articulos y repuestos electrénicos
Agregado comercio minorista

(*) Expectativas de enero

TENDENCIA DE VENTAS
Alimentos y bebidas

Indumentaria, calzados y sedas
Articulos para el hogar

Papeleria, libreria, articulos para oficina
Farmacias y perfumerias

Materiales construccidn y pinturerias
Vehiculos

Repuestos

Camaras y cubiertas

Rodados

Articulos y repuestos electrénicos
Agregado comercio minorista

NIVELES DE STOCKS
Alimentos y bebidas

Indumentaria, calzados y sedas
Articulos para el hogar

Papeleria, libreria, articulos para oficina
Farmacias y perfumerias

Materiales construccion y pinturerias
Vehiculos

Repuestos

Camaras y cubiertas

Rodados

Articulos y repuestos electrénicos
Agregado comercio minorista
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68 68
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74 77
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Indicadores locales
Sector comercial minorista: resultados de diciembre

mar 98 abr nay jun jul ago sep oct nov dic

POLITICA DE STOCKS

Alimentos y bebidas 81 87 91 ©8 88 -92 90 90 -92 83
Indumentaria, calzados y sedas o 5 8 8 7 -5 43 43 25 33
Articulos para el hogar 62 98 -1 -1 36 -3 98 95 -4 -96
Papeleria, libreria, articulos para oficina 3 36 36 36 27 27 36 36 36 O
Farmacias y perfumerias 0 0 0 0o 049 0 0 O O
Materiales construccién y pinturerias i3 3 0 0 ©O0 0 -20 20 3 3
Vehiculos 9 9 26 26 -3 -3 -3 b1 7 42
Repuestos 339 39 36 36 80 44 -12 -12 0 O
Camaras y cubiertas 40 O =10 -100 0 O -18 18 0 72
Rodados 0 0 -50 0 0 0 0 0 50 4]
Articulos y repuestos electronicos 0O 0O 54 21 38 3@ 0 0O O O
Agregado comercio minorista 23 -26 -14 -18 25 25 -37 -44 -11 -10

COSTOS FINANCIEROS

Alimentos y bebidas 12 12 4 4 F4 7 8 8 12 12
Indumentaria, calzados y sedas 38 12 35 35 48 48 48 48 22 22
Articulos para el hogar 50 50 50 50 50 50 81 81 98 98
Papeleria, libreria, articulos para oficina 100 100 14 14 14 14 14 14 50 50
Farmacias y perfumerias 31 54 50 50 51 51 31 54 54 76
Materiales construccion y pinturerias 38 38 29 29 5 5 34 34 2 2
Vehiculos 50 50 29 29 50 50 55 69 34 48
Repuestos 45 23 72 72 71 71 60 60 74 74
Cémaras y cubiertas 50 50 68 68 100 100 19 19 50 30
Rodados 25 50 25 25 25 50 50 50 50 50
Articulos y repuestos electrénicos 50 50 50 50 56 56 33 33 56 56
Agregado comercio minorista 26 21 28 23 16 17 40 42 29 31
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indice de las notas publicadas anteriormente

Afno — Estudio

1992

- Estabilidad: expectativas de los empresarios locales

- La caida previsible del consumo

- Los empresarios bahienses creen en la convertibilidad

1993

- La estabilidad vy los desafios de la competencia

- Dificuitades para conseguir personal capacitado en un mercado laboral rigido

- Caracteristicas estructurales de los sectores comercial e industrial - Afio 1983

- Situacién de la estructura econdmica local

- El desempleo en Bahia Blanca no es un problema exclusivo de la convertibilidad
- Falta de inversion y estancamiento en Bahia Blanca versus altos niveles de ahorro
- La situacién econdmica local: principales problemas, balance y perspectivas

1994

- El desafio de la competencia para las empresas locales

- La desaceleracidn de las ventas impone nuevos ajustes en las firmas locales
- Caracteristicas estructurales de los sectores comercial e industrial - Afio 1984
- El desempleo en Bahia Blanca v la falta de inversion

- Efectos de la restriccion de financiamiento sobre la actividad comercial

- La solucién a los problemas econdmicos locales es la inversion

- La puja regional por inversiones

1995

- 4Quién gasta el gasto plblico?

- Crisis econémica local y perspectivas ocupacionales

- Entendiendo el desempleo en Bahia Blanca

- Caracteristicas estructurales de los sectores comercial e industrial - Aflo 1995
- El presupuesto municipal v la presidn fiscal para el afio 1896

1996

-1996: afno de importantes definiciones

- Convertibilidad: perdedores y ganadocres

- La municipalidad de Bahia Blanca comenzo el ajuste

- Empleo local: funciones, nivel de instruccién y de remuneraciones

- Modificaciones a la Ley de Contrato de Trabajo: nuevas modalidades de contratacion
- Caracteristicas estructurales de los sectores comercial e industrial - Afio 1996

- Reactivacion de la industria y recuperacion econémica general

- 1997: un ano de grandes proyecios

- Panorama ganadero de la region

1997

- La nueva situacion de Bahia Blanca: desafios y perspectivas
- Faena de ganado en la region

- Algunas consideraciones acerca del rebalanceo tarifario

IAE N° Fecha
2 febrero

4 jun-jul

8 oct-nov

8 marzo-abril

8 marzo-abril

8 marzo-abril

9 mayo-junio

10 julio-agosto

11 sept.-octubre
12 noviembre-dic.

13  enero-febrero

14 marzo-abril
14 marzo-abril
15 mayo-junio
15 mayo-junio
16 julio-agosto

17  sept.-octubre

19 enero-febrero
20 marzo-abril
22 julio-agosto
23 sept.-octubre
24 noviembre-dic.

25 enero-febrero

26 marzo-abril
27 mayo-junio
27 mayo-junio
27 mayo-junio
28 julio-agosto

29 sept.-octubre
30 noviembre-dic.
30 noviembre-dic.

31 enero-febrero
31 enero-febrero
31 enero-febrero
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Ano - Estudio

- Consideraciones en torno a las PyMES: situacion en Bahia Blanca

- Globalizacién: problemas y oportunidades

- La implementacién de la Zona Franca

- Industria petroquimica: nuevas perspectivas y desafios para la economia local
- Convertibilidad: pasado vy futuro

- Algunas dudas acerca de los efectos de las requlaciones laborales

- Consideraciones en torno a las PYMES: su desafio competitivo

- El "pulso” telefénico

- Ejecucién presupuestaria de la Municipalidad de Bahia Blanca

- De la hostilidad a la hospitalidad

- Apertura comercial de Argentina éUn camino sin retorno?

- {Cémo se distribuye el ingreso en Bahia Blanca?

- La Corte da ocupado

- Una privatizacién de alto vuelo

- ¢{Puede competir el comercio minorista?

- Dificultades de financiamiento de las empresas en Bahia Blanca

- Los regimenes de promocién, el desarrollo y la eliminacién de las desigualdades
- El impacto de las nuevas inversiones

- Andlisis de las nuevas tarifas eléctricas

- Construccién: reactivacién y favorables perspectivas para un sector clave
- Acciones de capacitacion en Bahia Blanca

- Lanzamiento de bonos en Bahia Blanca: é¢Una buena alternativa?

- Efectos de las inversiones... éHubo recuperacién local?

- El aporte del Polo Petroquimico a la economia local

- Reestructuracién del comercio: ¢Cuéles son sus efectos?

- Nuevas estrategias de precios

- Cambios en los precios minoristas: hipermercados vs. autoservicios

- Sector construccion: encadenamientos y evaluacién con una visién de largo plazo

- Indicadores financieros municipales: Bahia Blanca vy su regién de influencia
- Hacia una economia abierta: el saldo de la balanza comercial

- Balance de la economia local y perspectivas

- Cambios positivos en el mercado de trabajo

- Informe: Ferrocarril Trasandino del Sur

- Las exportaciones de la region de Bahia Blanca: sus caracteristicas

- Hacia una economia abierta II: nuestro socio comercial... Chile

- Efectos de la crisis internacional sobre la economia argentina

- El aporte del Polo Petroguimico a la economia local (29 parte)

- Sector construccién: evolucidén y perspectivas

- Pautas de consumo por nivel de ingreso: una estimacién para Bahia Blanca

1998

- El cambio de escenario internacional no afecta el ritmo de inversién en la ciudad
- Censo econdmico: un importante paso en direccidn a cuantificar el PBI local

- ¢{Hacia dénde se expande la ciudad? (1)

- El sector financiero local en el periodo 1992-1997

- Una cosecha récord en trigo

- Presupuesto 1998:; sin grandes novedades
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IAE N°

31
32
32
32
32
32
32
32
32
33
33
33
33
33
33
33
33
34
34
34
34
34
35
35
35
35
35
35
35
35
36
36
36
36
36
36
36
36
36

37
37
37
37
37
37

Fecha

enero-febrero
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo

julio

julio

julio

julio

julio

julio

julio

julie
septiembre
septiembre
septiembre
septiembre
septiembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
enero
enero
enero
enero
enero
enero
enero
enero
enero

marzo
marzo
marzo
marzo
marzo
marzo
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Ao — Estudio

- Los beneficios de instalarse en una zona franca

- Corrupcién y desempeno econdémico: algunos comentarios tedricos

- La ciudad expectanie

- (Hacia dénde se expande ia ciudad? (I1)

- Presién tributaria en B.B y otros municipios seleccionados: un siercicio de comparacion
- {Qué hay detras del aumento en el empleo?

- Sectores comercial y servicios en B. Blanca: ifrente a grandes cambios estructurales?
- Las ventas al exterior del Polo Petroguimico

- El impacto de las nuevas inversiones (ll)

- Inversiones y endeudamiento

- El nuevo empleo

- EMI-CREEBBA: la produccién industrial local analizada a partir de un nuevo indicador
- La solidez del sistema bancario local ’

- Algunas consideraciones sobre la salud pUblica en Bahia Blanca

- Financiamiento universitario nacional

- Niveles de existencias y comercializacion de ganado en los campos de la regién

- Los impuestos sobre la propiedad inmueble

- Los efectos de la crisis financiera internacional v las perspectivas locales

- lLos reembolsos patagdnicos: {Politicas de promocion o de discriminaciéon?

- Indicador de margen bruto para el cultivo de trigo en la region

- ¢Cédmo ha evolucionado la construccion de viviendas?

- Caracterizacién del mercado minorista

- Buenas y malas noticias

- La respuesta del comercio local frente a grandes desafios

- Los margenes brutos de la actividad ganadera de cria de la regién

- La construcciéon de departamentos en Bahia Blanca

- Planes de vivienda en Bahia Blanca: progresiva correcciéon del déficit habitacional

- El problema del PAMI

IAE N° Fecha

37
37
38
38
38
38
38
38
38
39
39
39
39
39
39
39
39
40
40
40
40
40
41

41

41

41

41

41

marzo
marzo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo
mayo

julio

julio

julio

julio

julio

julio

julio

julio
séptiembre
septiembre
septiembre
septiembre
septiembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre
noviembre



El Centro Regional de Estudios Economicos de Bahia Blanca,
CREEBBA, es un erganismo de investigacion privado,
independiente, apolitico y sin fines de lucro. Su actividad esta
orientada por el espiritu critico,
el trabajo reflexivo, el rigor analitico y metodolagico
y la independencia de todo interés particular inmediato. Nace
en el ambito de la Fundacion Bolsa de Comercio
de Bahia Blanca, y posteriormente, un importante grupo de
empresas e instituciones se sumaron a esta iniciativa y,

a traves de su aporte, al sostenimiento del Centro
constituyéndose en Patrocinantes del CREEBBA. Si bien el
inicio en las tareas de investigacion surge
a través de un convenio efectuado con la Fundacion de
Investigaciones Econdmicas Latinoamericana, FIEL, en la
actualidad mantiene un estrecho vinculo con las instituciones y
centros de investigaciones de todo el pais.

“Indicadores de Actividad Econémica, IAE, es una publicacién
bimestral que se distribuye en modo principal entre las
empresas mas importantes de la ciudad, centros de estudio e
investigacion economica y medios de difusion para facilitar el
acceso de la comunidad a los resultados obtenidos.
Inicialmente, el objetivo de la misma fue el monitoreo
de |la actividad local , mostrando la evolucion de los diferentes
sectores de la economia. Con el transcurso del tiempo, se
“desarrollaron nuevos
indicadores, que permitieron el enriqguecimiento del analisis.
Estudios sectoriales especificos y |a inclusion de estadisticas
de indole nacional, intentan servir de apoyo a los
Empresarios frente a los problemas economicos mas
relevantes.

Fundacién Bolsa de Comercio
de Bahia Blanca



