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De primera

Las grandes inversiones en curso plantean la necesidad de nuevos gastos por
parte del gobierno municipal. Si bien abundan razones para trazar una
perspectiva optimista, es un prondstico y por lo tanto, gastar parte de la
prosperidad esperada en forma anticipada a través de la emision de nueva
deuda significa la exposicién a un riesgo que conviene dejar explicito. Esta
incertidumbre remarca la necesidad e importancia de continuar profundizando
estudios sobre las repercusiones derivados del proceso de fuerte crecimiento
iniciado en la ciudad.

Las estadisticas de empleo parecen confirmar la idea de una profunda
reestructuracion de las actividades locales cuyas repercusiones se extienden al
mercado laboral a través de un claro cambio de tendencia en la evolucién de
distintas variables. Uno de los trabajos presentados identifica los cambios mas
destacados en el mercado laboral, presenta las caracteristicas del nuevo
empleo y sus efectos sobre el nivel de ingreso de los trabajadores locales. La
nueva situacion ocupacional parece dar mayores posibilidades a los
trabajadores en ciertas actividades de servicios y con mayor nivel de calificacién

A partir de este nimero, se presenta un nuevo indicador de seguimiento de la
actividad industrial en Bahia Bianca. Los primeros resultados destacan una
fuerte expansidn de la actividad en los primeros cinco meses del ano.

Se presenta un estudio descriptivo de la presidn tributaria sobre los bienes
inmuebles. El trabajo hace una revision de los argumentos que fundamentan su
aplicacion y a través de un sencillo caso, describe la presion tributaria de los
distintos niveles de gobierno sobre las propiedades.

El nivel de existencias de ganado en los campos de la region presenta una firme
tendencia descendente, con algunos signos de desaceleracién en la caidaa
partir de los primeros meses del ano.

En esta oportunidad se analiza la demanda de salud publica en nuestra crudad.
en un contexto donde este tema adquiere especial importancia como motivo de

- 5 % . n
estudio, para lograr que los esfuerzos oficiales en provisién de salud senge
como destinatarios a los verdaderos necesitados.
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El proceso de inversiones ya muestra
efectos concretos sobre el nivel de actividad local, y
se refleja en la positiva evolucién de diversos
indicadores en el Ultimo ano.

Con relacién al futuro, es posible reconocer
una serie de elementos concretos en base a los
cuales se reline un sélido respaldo a las previsiones
de escenarios de fuerte crecimiento para la economia
local. Seria dificil enunciar la totalidad de los posibles
efectos benéficos de un cambio de la magnitud que
actualmente se desarrolla. No obstante, es posible
reconocer algunos de ellos de suma relevancia para
el futuro y enunciados en la tabla 1. Como
contrapartida, el aumento de actividad también
puede ser asociado a la posibilidad de que emerjan
nuevos problemas como la congestion, el riesgo
ambiental, la inseguridad, la radicacidén de nuevas
familias sin ocupacién ni vivienda, la saturacion de
demanda en la provision de educacién, vivienda o
salud.

El reconocimiento de la magnitud, el
momento y la duracion de los efectos mencionados
es variable. En definitiva, la medida del impacto de
este proceso podria traducirse en el crecimiento de
los ingresos locales durante los préoximos anos. Mas
alld de la solidez y cantidad de argumentos que
respalden un escenario favorable o alentador, no
termina de disiparse cierto grado de incertidumbre
en torno a estas cuestiones.

El principal desafio de las autoridades lo-
cales, es responder a estos posibles escenarios
identificando lineas de accidén en el marco de las
posibilidades delimitadas por los “futuros recursos
presupuestarios”.

Las nuevas inversiones y radicaciones
plantean hoy la necesidad de nuevas obras y servicios
por limitacién o carencia de ciertas infraestructuras
basicas o para evitar un sustancial deterioro en la
calidad de vida de la poblacion. Frente a estas
demandas de caracter extraordinario, el gobierno mu-
nicipal en decisién avalada por el Concejo Deliberante.

Inversiones y endeudamiento

ha recurrido a la instrumentacién de un programa de
emision de nueva deuda, reforzado con la captacion
de recursos extraordinarios a través de un plan de
regularizacion de deuda.

Los beneficios de ese aumento en el gasto
publico seran generales, es decir que recaeran sobre
toda la comunidad local, pero una parte de ellos -
las nuevas inversiones y radicaciones que originan
esta situacion - se encuentra favorecida por
regimenes de exencion o planes promocionales de
la comuna.

Es interesante advertir entonces, que el
esfuerzo no recaerd sobre los sectores beneficiados
con planes promocionales o directamente eximidos
en el pago de ciertas tasas. Estos beneficios
garantizados por los regimenes de promacién mu-
nicipal, por lo menos alcanzan a las empresas
exportadoras, con establecimientos localizados en
el parque industrial y/o empresas que hayan realizado
proyectos de inversion.

" No todos los beneficiarios de/
aumento del gasto contribuyen a su
financlacion..."

Estas medidas exigiran una mayor carga
tributaria futura, y al haber una parte de los
contribuyentes que no se ve afectada, el resto deberd
pagar un precio mayor por las obras y servicios
municipales que el que pagaria si todas las empresas
tributaran. Esta situaciéon supone un mayor esfuerzo
en concepto de tributos para el resto de los
contribuyentes a partir del momento en que se deba
o se decida afrontar los costos para cancelar los
compromisos por deuda'. La contrapartida de este
esfuerzo que recae sobre la comunidad local y que
de alguna forma permite justificarlo, depende del
balance entre los efectos positivos y negativos
Como se senald antes, el efecto positivo tanto en la
etapa de inversiones como la posterior de
funcionamiento de las plantas, depende en modo



Estudios Especiales

iae 39

crucial de la capacidad de las empresas locales de
integrarse alos procesos productivos de [as grandes
empresas inversoras. Se abre una gran oportunidad
de crecimiento para empresas pequenas y medianas,
a traves de las posibilidades de diferenciacion en
calidad y costos por la atencion de una demanda a
gran escala de establecimientos industriales locales.
Sin embargo, por su magnitud, las inversiones
también atraen a empresas foraneas por lo que cabe
anticipar una dura puja en la que pesaran ciertos
factores determinantes.

El resultado de esta competencia dependera
de factores objetivos y subjetivos propios de quienes
deben tomar la decision de seleccién del proveedor,
En general, las empresas de |a ciudad ven reforzadas
sus posibilidades por la proximidad geografica, en
tanto que su pequena escala, falta de especializacién
y las diferencias en el poder de negociacién conspiran
contran sus chances de ser seleccionadas. Aumentar
las posibilidades de competir de las empresas lo-

cales, define una linea de accién del gobierno local
que puede contribuir al desarrollo. No son muchas
las opciones, y en este conjunto, la presion tributaria
se destaca sobre el resto de los instrumentos. En el
contexto de fuerte competencia, con margenes de
rentabilidad muy estrechos todos los componentes
de los costos sin excepcién, incluidas las tasas
municipales, cobran relevancia.

En definitiva, el endeudamiento no €s mas
que el cobro anticipado de futura recaudacién. Enla
medida que la actividad econémica crezca, la mayor
carga tributaria promedio, acrecentada por Ia
exenciones y planes promocionales, estara
compensada por el aumento en los ingresos de las
empresas y familias, a los que en teoria se deberia
agregar otros beneficios "netos” de compleja
valoracién. La compensacion estara en funcion del
grado de integracién o articulacién de las empresas
locales, de su capacidad para competir en relacién a
empresas foraneas. Si bien abundan razones para
trazar una perspectiva optimista, no deja de ser un
pronéstico y por lo tanto, gastar parte de |a
prosperidad esperada en forma anticipada a través
del endeudamiento significa exponerse a un riesgo
que conviene explicitar. Esta posibilidad remarca la
necesidad e importancia de continuar profundizando
estudios dirigidos a reconocer y cuantificar las
caracteristicas y magnitud de los efectos derivados
del proceso de fuerte crecimiento iniciado en Bahia
Blanca, y analizar las alternativas de financiamiento
y sus efectos econdmicos y equidad.

1 Un eventual aumento de recursos coparticipables o
“extrajurisdiccionales” debiera ser dejado de lado toda vez que el
mismo no se asocie con la realizacién de los grandes
emprendimientos

Tabla 1: Posibles efectos benéficos derivados del actual proceso de inversiones

* Aumento de ingresos por la contratacion de mano de obra adicional

infraestructura de transporte Yy comunicaciones

humano)

[ parte de las grandes empresas

* Aumento del INgreso por la contratacién o integracién de empresas locales a los procesos de produccion de las
grandes empresas inversoras, en funcién de proveedores o transformadores de su produccién

* Efectos indirectos del aumento en los ingresos sobre el resto de la economia (efecto multiplicador)
* Creacion de nuevas empresas, principalmente de servicios, en respuesta a nuevas necesidades

* Desarraollo de nuevos negocios de exportacidn, antes inviables, por mejoras en las condiciones de

* Formacién y aprovechamiento de recursos humanos con alto nivel de capacitacién (Desarrollo del capital

* Aumento de la productividad en empresas locales por aprovechamiento de economias de escala

* Consolidacién de un horizonte estable de mediano plazo para la realizacion de inversiones por parte de las
empresas locales, por la vinculacién a grandes empresas a través de contratos

* Incentivo al Desarrollo de innovaciones por el estimulo de una demanda altamente especializada y exigente por
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El nuevo empleo

a La evolucién de la ocupacion parece indicar el inicio de un fuerte proceso de
reestructuracioén en el mercado laboral local. m La nueva situacién laboral parece
dar mayores posibilidades a los trabajadores en ciertas actividades de servicios y
con mayor nivel de calificacién. m En el ultimo ano, el nuevo empleo estaria
tendiendo a equiparar las posibilidad de insercién laboral y progreso de las mujeres
y los trabajadores adultos. m Desde hace anos, se advierte una reduccion en el
numero de empleos del sector terciario, que comienza a revertirse con la expansion
de determinadas actividades de servicios.El aumento observado en la ocupacion
también es impulsado por el desarrollo de actividades cuentapropistas de baja
calificacion. Esta situacion repercutio de modo positivo en los ingresos de los sectores
mas pobres. No obstante, se ensancha la brecha en el ingreso con respecto al resto

de la poblacion.

Los resultados disponibles hasta junio
revelan cambios notables en la evolucidn del mercado
laboral a partir de 1996. Esta situacion en el mercado
de trabajo ha coincidido con el inicio de una nueva
etapa para la economia local, caracterizada por
grandes inversiones en el sector industrial y
radicaciéon de grandes empresas en el sector
servicios, generando una brusca reestructuracion de
actividades locales, en modo particular en el sector
servicios.

Las estadisticas de empleo, pese a no estar
actualizadas, parecen confirmar la idea de una
profunda reestructuracion de las actividades locales
cuyas repercusiones se extienden al mercado laboral
a través de un claro cambio de tendencia en la
evolucién de distintas variables.

¢Qué se sabe hasta ahora? Resumiendo
algunos estudios anteriores’, hasta el momento se
ha podido constatar un importante descenso en la
tasa de desocupaciéon entre mayo y octubre del ano
pasado. Esta caida se explica en partes iguales por
un descenso en la tasa de actividad — menor cantidad
de personas ofreciendo trabajo- y una mavyor
demanda de empleos. Por otro lado, el fuerte
aumento en la creacion de puestos de trabajo fue
acompanado por un claro incremento de empleos
precarios bajo la modalidad de contratos promovidos
y planes de trabajo temporario del sector publico.

Estos datos significan un cambio abrupto
en el mercado laboral, por lo que cabe plantearse el
interrogante de si responde a factores transitorios o
si por el contrario, tras ellos subyacen situaciones
diferentes a partir de las cuales, se comenzarian a
perfilar nuevas tendencias. Esta segunda situacion
representaria un cambio de suma relevancia con
efectos muy concretos sobre la comunidad. Resulta
oportuno entonces comenzar a explorar mas en
detalle los cambios, confirmar nuevas tendencias en
la medida que se anadan los resultados de nuevas
mediciones y eventualmente, analizar sus efectos.

El cambio de tendencia

A partir del segundo semestre de 1996 el
comportamiento del emplec marca un punto de
inflexién en la evolucidn de la situacidon ccupacional
en Bahia Blanca. En tan solo un ano, de acuerdo a
los datos oficiales, se cred una cantidad de trabajos
suficiente como para compensar la sostenida caida
de la ocupacidén observada a partir de 1994 La
cantidad actual de empleos en Bahia Blanca
representaria un maximo en comparacién a los
niveles registrados desde el lanzamiento del Plan
Austral en 1985,
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La dinamica de la ocupacion diferencia
los resultados locales con respecto al

resto del pais.

El ritmo de creacién de puestos de trabajo
a partir de 1996 ha sido particularmente intenso en
Bahia Blanca, tal como se puede apreciar en la
evolucion del indice de la tasa de ocupacion? a nivel
localy del pais. En ambos casos, la tasa de ocupacién
estaria recuperando los niveles correspondientes al
inicio de politica de Convertibilidad. Si bien la
tendencia es similar, en Bahia Blanca se acentiia en
forma nitida la caida y posterior recuperacion.

Grafico 2. Niveles de ocupacion
en Bahia Blanca y el pais.
datos correspondientes a octubre de cada afo
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Los cambios recientes en la oferta de trabajo

Otra vanable importante en los cambios del
mercado de trabajo consiste en la cantidad de
personas que deciden sumarse al mismo buscando
activamente un empleo. Su comportamiento esta
reflejado en la tasa de actividad. Por este lado, los
niveles actuales no distan significativamente de los
niveles previes a los crisis del Tequila. Desde una
perspectiva de largo plazo, no se visualiza cambios
que permitan descubrir nuevas tendencias. La
proporcion de personas en el mercado de trabajo

4

medida sobre la poblacién total es superior a la
registrada a principios de la Caonvertibilidad.

Pese a no detectarse cambijos Sustanciales
desde este punto de vista, deberia resaltarse Ia
disminucién observada en esta variable entre mayo
y octubre del ano pasado. Tal como se sefald en
estudios anteriores?®, este cambio significd una
retracciéon en la oferta de trabajo y reforzé la tendencia
a la baja en el desempleo generado por el aumento
de la ocupacion. Resulta interesante entonces
explorar los resultados oficiales en busqueda de
alguna evidencia adicional que permita explicar estos
comportamientos.

La reversion en la tasa de actividad se
puede explicar por una mayor tasa de
ocupacion en los jefes de familia

El descenso en la tasa de actividad entre
mayo y octubre diferencia a Bahia Blanca de Capital
Federal y resto del pais donde la variable no presenta
cambios. Entre las explicaciones posibles, se ha
planteado la situacion ocupacional de los jefes de
familia y la mayor necesidad de los restantes
miembros de salir a buscar empleo en caso de que
aquel se encuentre desocupado. Los resultados
tienden a confirmar esta presuncién dado que entre
mayo y octubre, el nimero de jefes de hogar
desocupados cae y este descenso es acompanado
por una clara disminucion en la tasa de actividad de
personas que no revisten tal condicion —"no jefes” -
. Visto desde otro dngulo, la evidencia apoya esta
hipotesis, dado el alto nivel de asociaciéon positiva
entre la tasa de desocupacién de los jefes de familia
y la tasa de actividad®. Esta relacidon queda reflejada
en el grafico 3. También caben otras posibilidades
para explicar las variaciones en la oferta laboral como
las migraciones, pero los datos disponibles no
permiten una constratacidn clara de esta posibilidad.

Grafico 3. "Un jefe de familia desocupado
induce a un aumento de la oferta de trabajo"
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El fuerte crecimiento de la ocupacion es
el resultado de un intenso proceso de
destruccion y creacion de nuevas fuentes

de empleo

Una idea de rotacién en el mercado de
trabajo a lo largo de un periodo de tiempo se puede
alcanzar estimando la cantidad de personas que
entran y salen del mercado laboral, es decir que
consiguen o dejan un puesto de trabajo. Tomando
los resultados de los Gltimos cinco anos se puede
constatar varios aspectos de interés resumidos en
el cuadro 1. Los niveles de rotacién se han
incrementado de un modo leve en los dltimos dos
afos. En periodos de un afo, se registran unas 14
mil altas y bajas en el mercado de trabajo local. El
dato mas destacado consiste en un cambio de la
composicion de la rotacién en términos de creacién
y destruccion de puestos de trabajo a medida que
transcurre el tiempo. En los Gltimos anos se ha
combinado un fuerte aumento en la generaciéon de
empleo y una sostenida disminucién en la eliminacion
de puestos de trabajo. De modo l6gico, la
combinacién de estas tendencias determina un
continuo aumento de la ocupacion.

Cuadroi:lz. 7
jVariat:ic’m en la cantidad total de ocupados

oct-93 o0ct-94 0ct-95 0ct-96 oct-97
Puestos
creados (1) 7.248 4924 3732 6953 12435 |
Puestos

eliminados(2) -6 224 -69311 -7.544
Rotacién

(Valor abs. |
de (1)+(2)) 13472 11.835 13.037 14.497 13671

|
Creacion neta |
1.024 -1987 -5573 -591 {

de empleo

El brusco crecimiento de la ocupacion
responde a una fuerte expansiéon en el
numero de empleos en actividades de
servicios, en modo particular al Sector
Publico

A fin de responder a este planteo, resulta
util descomponer la variacién del empleo por sectores
principales. El cuadro siguiente presenta la variacion
antes y después de octubre de 1996, con el propésito
de identificar cambios de tendencias que merezcan
ser destacadas. En este sentido, se podria distinguir

tres categorias de sectores segun la variacién neta
del empleo:

a) Sectores con creacion neta de trabajo en los dos
periodos: estd conformado Unicamente por (3
administracion publica.

b) Sectores con reduccion de trabajo en el primer
periodo, seguido de despegue en el segundo
Agrupa a un gran numero de actividades vy
explica gran parte del aumento en la ocupacian
del ultimo periodo. Resulta claro que el punto
de inflexidén en la demanda de trabajo - }
caracteristica propia de la construccic
actividades de servicios entre las que se |
destacar el transporte, comunicacior
comercio, salud y ensenanza. Tambien «
interesante destacar que en casi todas ellas. ¢
cambio aun es insuficiente para compensar |a

pronunciada caida del periodo anterior

c} Sectores con demanda de trabajo en leve
retroceso: En un contexto de crecimiento, se
diferencian por registran una reduccién de
puestos de trabajo en el Ultimo periodo. La caida
es leve para la industria manufacturera, el sector
financiero e inmobiliario en relacién a la gran
cantidad de puestos de trabajo creados desde
fines de 1993.

Enresumen, la creacion de nuevos puestos
de trabajo se concentra en sectores en la
construccion, actividades de servicios, comercio y
administracion publica. Exceptuando esta ultima, en
el resto de las actividades se observa un repunte en
la demanda de trabajo, interrumpiendo la tendencia
negativo del periodo anteriar. Esta nueva tendencia
es aun insuficiente para revertir la pronunciada caida
anterior. Por esta razén, un balance de los uitimos
cinco anos arrojaria una reduccién de la cantidad de
puestos de trabajo en el sector terciario

Crece la importancia de la modalidad de
empleos por cuenta propia

Los empleos por cuenta propia representan
una cuarta parte de la ocupacién total. Entre 1996 vy
1997, se observa una fuerte expansion de este tipo de
actividades. La tasa de crecimiento se ubica por encirmas
de la correspondiente a la ocupacion total. Podria
senalarse que esta modalidad en particular contrbuyc
al brusco ascenso del empleo en este periodo.

El nuevo empleo se orienta a personas del
sexo femenino, adultos y de mayor
capacitacion o nivel de conocimientos
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Cuadro 2. Variacion neta en el empleo

| Grupo Sectores oct 93 a oct 96 oct 96 a oct 97 oct 93 a oct 97
| Crecimiento sostenido Ind.manufactureras 3.002 2834 5.837
| Servicios financ.e inmaobil 1.636 2.064 3.590
{ Administ.publica, defensa y seg.soc 1.198 1.102 2.300
f En despegue Transp..almacenam.y comunic. -2.101 1.681 420
| Construccién -2.147 647 -1.500
! Hoteles y restourants -1.027 581 -446
f Servic.domésticos -2.426 512 -1.914
! Servicios sociales y de salud -508 200 -308
{ En retraccion Comercio -2.579 13 -2.566
} Activ.primarias 207 -185 22
, Ensenanza -1.666 -265 -1.931

Aclaracion: los nimeros negativos (positivos) corresponden a destruccidn (creacién) neta de

Elaboracién propia en base a datos de la EPH

En el cuadro 3 se puede constatar que el
empleo para estas categorias de trabajadores, entre
octubre de 1996 vy octubre de 1997 ha crecido por
encima de la ocupacion total. Los trabajadores que
responden a esta caracterizacidon dan una definicion
del segmento hacia los cuales se ha orientado la
demanda de nuevo empleo. De las caracteristicas
senaladas, el nivel de conocimiento parece ser un factor
determinante dado que la participacién del grupo mas
capacitado exhibe un fuerte incremento en el periodo
considerado.

icuadro 3

{ Variacién Particip. oct 97
| empleo en el Total

[ oct 96/oct 97 oct 96

' Empieados con

| estudios superiores 32% 13% 15%
. Empleo Femenino 14% 38% 39%
f Ocupacién mayores

f de 30 anos 14% 69% 70%
| Empleo

! por Cuenta Propia 13% 25% 25%
| Crecimiento

| de la ocupacién 12%

{ Emples Masculino 1% 62% 61%
{ Ocupacion menores

| de 30 anos 9% 31% 30%
! Elaboraciéon propia en base a datos de la EPH

El nuevo empleo va acompanado de un
empeoramiento en la distribucién del ingreso. No
ohstante, el nuevo empleo representa un aumento
absoluto en el nivel de ingreso de los sectores de

poblacion mas pobres
Esta idea implica reconocer un aumento en

el ingreso de la poblacién local. Este aumento es

6

puestos de trabajo en el periodo

mayor en los estratos mas altos y consecuentemente
aumenta la desigualdad en la distribucién. Esta
afirmacidn se respalda en dos indicadores. La mayor
desigualdad en la distribuciéon del ingreso es reflejada
por la tasa maxima de distribucién® calculada como
la suma de la diferencias entre la proporcion de los
ingresos de los segmentos de los estratos mas
pobres con respecto a una distribucidn igualitaria.
El mejor nivel de ingresos de los estratos
mdés pobres se puede observar directamente de los
resultados oficiales. El ingreso promedio del 40%
de la poblacién mas pobre, es decir de los cuatro
primeros deciles, presenta una importante
recomposiciéon en el Gltimo ano. Cabe aclarar que
este crecimiento aun no permite alcanzar los niveles
previos alcanzados antes de la crisis de 1995,

Grafico 4. Evolucion de la desigualdad
de la distribucién del Ingreso
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o I o ) B oct-97

5% oc1-04

oct-06
] — "
o%

-5%

Varlackén en of Ingroso promadio

15% d—meme————

Comentarios finales

La década actual presenta una clara
tendencia a la concentracion de la ocupacién en el
sector servicios, con una manifestacién mas
temprana en las economfas méas avanzadas. La
evolucién de la ocupacion parece indicar el inicio de
un fuerte proceso de reestructuracion en el mercado
laboral local, con tendencias similares a los
observadas en el resto del mundo.

Tal como se ha visto, el salto ascendente
del empleo en términos cuantitativos ha sido
acompanado de importantes cambios cualitativos.
La nueva situacién laboral parece dar mayores
posibilidades a los trabajadores en ciertas actividades
de servicios y con mayor nivel de calificacion. En el
altimo ano, el nuevo empleo estaria tendiendo a
equiparar las posibilidad de insercion laboral y
progreso de las mujeres y los trabajadores adultos.
Muchos de ellos, en su condicion de jefes de familia,
habrian posibilitado una menor necesidad de
biusqueda de empleo por parte de los restantes
integrantes y por lo tanto, han contribuldo a disminuir
el desempleo. A nivel sectorial, se observa una gran
movimiento en el empleo de la industria de la
construccion y del sector terciario. En esté dltimo
caso, en los Gltimos cinco anos se redujo el numero
de puestos de trabajo. No obstante, a partir de fines
de 1996 algunas actividades de servicios exhiben un
gran dinamismo. El aumento observado en la
ocupacién también es impulsado por el desarrollo
de actividades cuentapropistas de baja calificacion.
Esta situacidn repercutié de modo positivo en los
ingresos de los sectores mas pobres. No obstante,
se ensancha la brecha en el ingreso con respecto al

resto de la poblacién.

Los planes de empleo temporario, los
contratos promovidos y el crecimiento de la actividad
cuentapropista, en su mayor parte dedicadas a
servicios personales o a ventas minoristas, son
modalidad de trabajo en las que predominan tareas
de bajos niveles de productividad. Estas actividades
terciarias normalmente operan como refugio,
absorviendo fuerza de trabajo que no puede
insertarse en sectores de mayor productividad e
ingresos por falta de oportunidades y/o adecuada
capacitacién. Su produccién se destinag a atender
necesidades del mercado domestico  Esta
orientacion les pone un techo a su crecirmiento
aunque cabe reconocer cierta movilidad ascendente
en los ultimos tiempos - y el peligro de ser
desplazados por la adopcién de nuevas tecnologias.
Por otro lado, con el transcurrir del tiempo cabe
esperar que se ensanche la brecha de productividad
entre los sectores mas avanzados y los mas
atrasados, disminuyendo las posibilidades de
insercién de los trabajadores del Gitimo grupo. La
ola de la reestructuracién amenaza desplazar a

pequenas unidades econdmicas como los comercios
barriales, los talleres mecanicos, y a trabajadores
informales de baja calificacién. Simnuitaneamente,
presenta una perspectiva de rapido progreso para
los trabajadores con alto nivel de calificacion. En estos
y otros casos, la viabilidad del emplec se ve
comprometida y en consecuencia, un importante
sector de la poblacién se ve enfrentado a una
perspectiva de baja remuneracion o desemplao
Frente a esta perspectiva, la inversion, la capacitacion.
la disminucion del costo laboral y la asistencia de
informacién para la generacion de actividades
orientadas a nuevas necesidades. en modo especial
en el area de servicios a familias y empresas, son

condiciones necesarias para que e! nuevo empleo

se traduzca en una mejor condicidn ocupacional de

la poblacion.

bajo”, WAE 36, y "Qué hay

1Ver “Cambios positivas en e nf:wmc.;dga de tra
1ras del aumento en el empiea” ) - -
(;Bd;ﬁmda come el cociente entre a poblacion ocupaday 2 pobiacio tok
4 Desde junio de 1991 hasta octubre de 1997, el coeficiento de comefacion
esia: varial arroja un valor de 0.7
Et":eUna esxﬁénimfmo indicador y sus resuitados para Bahia Blas e on
los Gitimos afios se encuentra en “Como se distribuye e ingresc en Bahia

Blanca’, lae 33, pagira 6y 7
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EMI - CREEBBA: Ia produccion industrial local analizada a
partir de un nuevo indicador

W La informacion presentada es el resultsdo del calcuio del Estimador Mensual
Industrial (EM/ - CREEBBA) dirigido & estimar las variaciones mensuales de la
produccion para los principales sectores de la actividad industrial v la industria en

Su conjunto. m La informacion proviene de un conunio de empresas representativas
de /a totalidad de las empresas en e/ sector 0 a las hideres. m £/ CMI - CREEBSA esta
compuesto por cinco sectores que representan un total de 70% del valor agregaclo,

segun los datos del ultmo censo economico

El siguiente trabajo presenta los resultados
de un nuevo indicador de seguimiento de la actividad
industrial en Bahia Blanca. Este estudio aportara
datos cuantitativos para conocer la evolucidon de la
situacion economica local a través de estimaciones
de las variaciones en los niveles de produccion del
sector industrial, desagregando los resultados a nivel
de los distintos subsectores representativos de la in-
dustria. Su necesidad responde a la carencia de
estadisticas confiables compiladas y publicadas. Su
implementacion regular aportara una muy importante
evidencia para la comprensién de las
estacionalidades o fluctuaciones de un sector
relevante en la economia local.

Descripcion sintética de la metodologia
utilizada

Al iniciar el trabajo de disefo y estimacién
de unindicador de produccion para la industria resulta
conveniente revisar la experiencias similares y sobre
este conocimiento formar una estructura
metodologica gue se adapte a las caracteristicas del
entorno bahiense. Ef modelo utilizado se inspira
fundamentalmente en la metodologia del Instituto
Nacionai de Estadisticas y Censos (INDEC) para el
calculo del estimador mensual industrial a nivel del
pais. La similitud en el procesamiento de informacion
relevada posibilita algunas comparaciones,
enfrigueciendo los datos locales al establecer un
marco de referencia apropiado.

La apertura sectorial fue definida escogiendo las
principales actividades de la industria local en funcién
de su participacion sobre el valor agregado de la in-
dustria. Los resultados se obtuvieron en base 3 los

datos del Gltimo censo econdmico. Se empled como
definicion de valor agregado bruto (VAB) la suma de
remuneraciones al trabajo, Impuestos,
amortizaciones e intereses. No se incluyeron otros
componentes del VAB dado que por ser un ano
atipico para la industna petroguimica, la cual tiene
gran incidencia dentro del sector, se obtendrian
ponderadores anormales por factores coyunturales
adversos. Dichas participaciones fueron utilizadas
como ponderadores para definir la incidencia de cada
uno de los sectores sobre el indicador representativo
de la industria local. Bajo estas pautas. se inicia el
trabajo con la apertura por sectores detallada en el
primer cuadro.

Codige CIUU (CE'94) Actividad
Refinacidn del petrdleo v Gas 23200
Quimica Basica 24119
Plasticos primarios 24130
Pastas secas 15442
Impresion de Publicaciones periddicas 22120
Faena vacuna 15111

A partir de este marco de referencia, se
elaboraron padrones de empresas industriales para
la totalidad de los subsectores sobre la base del cruce
de informacion proveniente de diversas fuentes de
informacién. Dado que la informacion de varios
subsectores no aparece reflejada en las estadisticas
censales para preservar el secreto estadistico, se
procuré identificar la relevancia de los mismos a
través de fuentes secundarias. Como resultado de
este andlisis se detectaron nuevos subsectores como
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la producciéon de aceites vegetales y Ia. de aguas
gaseosas, para incluir en futuras estimaciones.

tjon relacion a la definicion del indice, se opté por
elaborar un estimador de cantidades para el caso de
desagregacion a nivel de productos e indices
Laspeyres' para el caso de la desagregacién por
sectores y del general. La diferencia en los dltimos
dos casos esta dada porque al agruparse varios
productos diferentes dentro de un mismo sector, no
es posible homogeneizar los mismos sino a traves
de una ponderacién por precios, o sea dejar de
trabajar en unidades fisicas y pasar a hacerlo en
unidades monetarias.

Principales resultados

La producciéon industrial de Bahia Blanca presenta
una excelente evolucién. Tomando como punto de
referencia el nivel de produccién promedio del ano
anterior, la produccion industrial local exhibe un
crecimiento al mes de mayo del 11% (ver cuadro 1).
La performance puede considerarse muy buena
desde dos puntos de vista. Por un lado, en el mismo
periodo la industria a nivel de pais registra un
crecimiento muy inferior del 2,2%. Por otra parte, el
periodo de referencia denominado “ano base”
corresponde a un ano caracterizado por una de las
mas elevadas tasas de crecimiento de la produccion
industrial.

En el contexto general de la industria, la produccién
local exhibe un ritmo de produccidn de mayor
intensidad con respecto al promedio. Fl sostenido
incremento en la actividad registrado a partir de
marzo, contrasta con la disminucién general en los
meses de mayo y abril.

Considerando el pericdo enero - mayo, se
observan tasas de crecimiento paositivas en todos los
sectores, con la Unica excepcidn de “Faena Vacuna”,
en el que se registra un importante descenso, supe-
rior al 28% en comparacidn al nivel de produccion
promedio del afno pasado. El mayor ritmo de
crecimiento en los primeros cinco meses del ano
correspondio a "Materias Quimicas Béasicas” -etileno,
soda caustica- con un aumento del 24%. El resto de

Grafico 1. Evolucion EMI - Nivel General
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Cuadro 1. Evolucion EMI - Nivel General Bahia Blanca y Total del pais (con estacionalidad)

Periodo Nivel general de la industria Variacion c/ mes anterior
— _— - S— iy g P =t S S ————— e —
Bahia Blanca® Pais** Bahia Blanca® Pais"**

1997 100.0 100,0

1998 - ene 104,7 90,9

1998 - feb 97.6 89.4 -6.8% -1.7%
1998 - mar 105.1 104.3 7.6% 16.7%
1998 - abr 1051 1041 0.0% -0.2%
1998 - may 110,7 102.2 5.4% -1.8%

* Estimador Mensual Industrial del Centro Regional de Estudios Econdmicos de Bahla Blanca (EM) - CREEBBA)
"* Estimador Mensual Industrial del Instituto Nacional de Estadisticas y Censos {EMI - INDEC), reestimado a fines comparativos

En los primeros cinco meses del ano, el nivel de
produccién local exhibe una trayectoria ascendente
tras la normal disminucién observable en Febrero.
Les actividades de mayor incidencia determinan un
efecto estacional negativo sobre la produccion en el
mes de febrero, provocando una cafida del indicador
de casi el 7%. Este descenso fue compensado en
exceso por la fuerte expansién de marzo.

los sectores se ubicaron en tasas comprendidas en
un rango que va del 8 al 10%.

La produccién industrial relacionada con el Complejo
Petroquimico presenta un ritmo superior al promedio
general de estos sectores a nivel del pais. En modo
particular, la diferencia en los primeros cinco meses
del ano se acentuia para “Materias Quimicas Basicas”

Este sector alcanza en el mes de mayo su mayor

9
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nivel de produccién en lo que va del ano
La produccion de plasticos primarios como el
polietileno y el PVC presenta una leve disminucion
en mayo con respecto a abril. Pese a este leve
descenso, la perfomance resulta muy buena en lo
que va del ano si se compara su ritmo de crecimiento
en términos de la produccién promedio del ano an-
terior (10.3%) con respecto al nivel general de la in-
dustria {(-0.6%) en el periodo enero - mayo.
En “Refinacidn de petroleo y Gas”™ el crecimiento de
la producciéon responde al mayor ritmo de actividad
observado en el mes de mayo. Este sector representa
la produccién local de naftas intermedias, destilados
medios, etano, gas licuado de petréleo y gasolina
natural. El balance del periodo enero - mayo contra

| Grafico 2. Comparativo sectorial
| entre enero v mavo '98
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el nivel de produccion promedio del ano anterior,
arroja un incremento del 9%, muy superior al del
sector a nivel del pais ubicado en un 3,5%.

El sector elaborador de pastas secas
muestra una firme tendencia ascendente en sus
niveles de produccion desde principios de ano. Una
evolucion similar se observa en "Edicién e Impresién
de Publicaciones Periédicas”, pero iniciada a partir
del mes de febrero.

La faena de carne vacuna, medida en me-
dias reses, se encuentra muy por debajo de los
niveles promedio del ano anterior. Se registra una
calda importante en el nivel de actividad de los
frigorificos en el mes de Febrero. En los meses
posteriores, se observa una recuperacién en marzo
y en mayo. Pese al repunte de los tltimos meses, |a
produccion se mantiene muy por debajo del nivel
rromedio observado durante el ano anterior.

1 Unindice de Laspeyres compara una canasta de productos entre
el afno base y el periodo actual. ambas ponderadas a precios del
ano base, presentando una formulacidn mateméatica como la que

Y pota,
=1
Epwtqw

=1
donde, p ()0} precio para el producto j en el afo base
q ().0) cantidad de produccidn del producto j en el afo baseq (j.t)

cantidad de produccién del producto | en el afio t

se detalla a continuacién:

Cuadro 2.
Evolucion del nivel de produccion industrial sectorial medido por el EMI CREEBBA (con estacionalidad)
SECTOR INDUSTRIAL PRODUCTOS REPRESENTATIVOS ene-98 feb-98 mar-98 abr-98 may-98 Var. %
Ene - May ‘98
Refinacién de Petréleo y Gas  Naftas - gasolina - etano - GLP 103.3 97,2 103.2 1026 1093 9.3%
Variacion mensual % 3,3 -5,9 6.2 -0.6 6.5
Variacidn mensual
sector a nivel del pais % *** -4.9 -0,7 8.4 -2.3 3.5 3.5%
Materias Quimicas Basicas Etileno - Soda caustica 1150 1048 1217 116.2 1238 23.8%
Variaciéon mensual % 15,0 8.9 16,1 4.5 6.5
Variacién mensual
sector a nivel del pais % *** 1.1 -9.0 6.0 9.0 1.0 7.4%
Plasticos Primarios Polietileno - PVC 1085 987 1043 1111 1103 10.3%
Variacion mensual % 85 9.0 5.7 6.5 0.7
Variacién mensual
Sector a nivel del pais % *** 23 -11.4 120 1.3 0.8 -0.6%
Pastas Secas ** Fideos 96,8 1035 1076 1118 1129 12.9%
Variacién mensual % -3.2 6.9 4.0 4,0 1.0
l Edicién e impresion o
| de publicaciones®* Publicaciones periodicas 92,2 87.1 105,2 1077 1151 15.1%
i Variacién mensual % -7.8 55 20.8 2.4 6.9 =
Faena Vacuna Media res 878 594 696 665 719 -28.1%
Jariacion mensual % 12,2 323 172 45 8.1
Variacién mensual
sector a nivel del pais % *=* 11,5 9.7 12,7 s/d s/d s/d

* Datos provisorios, sujetos a reajustes

R

** No existe una desaaregacitn sectorial equivalente a nivel nacional
LR - 1
Las dalos sectoriales a nivel del pais se elaboran en base al estimador mensual industrial elaborado por INDEC
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La solidez del sistema bancario local

u Se observa una progresiva mejora en la calidad de la cartera de préstamos para el
conjunto de entidades que integran el sistema bancario en Bahia Blanca. w Los
niveles de eficiencia operativa, analizados en funcion del comportamiento de los
gastos administrativos, han mejorado en los ultimos arios, pero se advierte una
interrupcién de esta tendencia sobre fines del ano pasado. m Por otro lado, la renta-
bilidad promedio del sistema es baja con una gran amplitud de diferencias entre

las entidades.

La actividad bancaria local a presentado una
dinamica intensa en los Gltimos tiempos, visible por
el arribo de nuevas entidades, fusiones de bancos,
remodelacién de sucursales, lanzamiento de nuevos
productos financieros. De este modo, las entidades
procuran afirmarse en un mercado cada vez mas com-
petitivo, ofreciendo una mayor diversidad y calidad
de servicios, menores costos y transmitiendo una
imagen de solvencia y prestigio. Sin duda, los facto-
res enunciados tienen una gran incidencia sobre las
preferencias de los clientes y en la eleccion de la
entidad con la que desearian operar. Son aspectos
visualizables a bajo costo y por lo tanto, son los que
en la practica intervienen en las incontables decisio-
nes diarias sobre inversiones financieras. En teoria,
un aspecto crucial para decidir el grado de
confiabilidad de cualquier sucursal bancaria deberia
ser la situacion patrimonial y financiera de la entidad
que integra.

El objetivo de la presente nota es presentar
algunas cuestiones salientes en relacién a la fortaleza
(o debilidad) de los bancos en el ambito de nuestra
ciudad. En ese sentido, se analizara la situacion de
las diferentes instituciones entre el periodo diciem-
bre’ads — enero’98 al nivel de entidad bancaria. esto
es, teniendo en cuenta a la entidad en un todo y no
solamente a la filial de la misma radicada en nuestra
ciudad. Esta forma de analisis se basa en el supuesto
de que es mucho méas probable que una sucursal
bancaria deje de prestar servicios a causa de que la
entidad lo deja de hacer (por quiebra, absorcion, fu-
sién, etc.) antes que decida “cerrar” la sucursal local
pero seguir funcionando dentro del sistema. El obje-

tivo de centrar el analisis en este periodo apunta a
evaluar las repercusiones de la crisis financiera
internacional sobre la situacién financiera y patnmao-
nial de las entidades bancarias con sucursales radi-
cadas en nuestro medio.

El analisis permite observar una progresiva
mejora en la calidad de la cartera de préstamos, eva-
luada a través de la participacion de creditos en si-
tuactones de irregulandad, para el conjunto de enti-
dades que integran el sistema bancario en Bahla Blan-
ca. Los niveles de eficiencia operativa, analizados ern
funcion del comportamiento de los gastos adminis-
trativos, han mejorado en los Ultimos anos, pero se
advierte una interrupcidn de esta tendencia sobre fi-
nes del afo pasado. Por otro lado, la rentabilidad pro-
medio del sistema es baja con una gran amplitud de
diferencias entre las entidades. Resulta conveniente
insistir en que estas apreciaciones no necesariameantea
coinciden con la situacion de la o las sucursales en
el medio. De todos modos, ante la eventualidad de
un caso de insolvencia, desde la perspectiva del
acreedor del banco, por ejemplo un depositante,
debiera interesarse por la solidez o respaldo de ia
entidad en su conjunto.

Con el objeto de captar la evolucian de gru-

dentro de la gran diversidad de

pos homogeneos,
S mis-

entidades que forman el sistema bancario, la
mas se agruparon en dos formas diferentes. La pr

erdo al nivel de activos que presenta

mera, de acu F
endo la clasthi-

ban al mes de agosto de 1997, surgi -
cacién que se detallaen la Tabla 1. La segunda altes

nativa los agrupa por tipo de sociedad, segun el de-

talle de la Tabla 2.
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Tabla i. Entidades financleras locales,
segun tamano.

Estrato Valor de corte Cantidad
de bancos
Bancos Grandes Mayor a $ 5.000 millones 5

Bancos Medianos/

Grandes Entre $ 2.000 y $ 5000 millones 5

Bancos Medianos  Entre $ 1.000 y $ 2.000 millones 7

Bancos Chicos Menor a £ 1.000 millones 4
1

TOTAL 2

Tabla 2. Entidades financieras locales,
tipo de sociedad.

Estrato Cantidad

de bancos
Bancos Privados 15
Bancos Cooperativos 3
Bancos Estatales 3
TOTAL 21

Composicion de los préstamos

Se tomaron indicadores elaborados por el Ban-
co Central de la Reptiblica Argentina (B.C.R.A.)'. En
primer lugar, se analiza la composiciéon de cartera de
las entidades. La calidad de la cartera de créditos se
evalud a través de la relacién entre préstamos irre-
gulares y el volumen total de préstamos. Los valores
obtenidos muestran una reduccién en el porcentaje
de préstamos en condiciones de irregularidad para
€l promedio del sistema, pasando de un 10% en di-
ciembre de 1995 a casi el 9% en agosto de 1997, En
los meses siguientes, los datos no acusan efectos
negativos de la crisis financiera internacional sobre
la composiciéon de la cartera de créditos de las enti-
dades. Los bancos con sucursales en Bahia Blanca
continuaron mejorando la calidad de su cartera, lle-

gando a un valor cercano al 8% a comienzos de afg.
La mejor situacion a lo largo del periodo correspon-
di6 a los bancos privados y de mayor dimensién. £n
el otro extremo, se ubicaron los bancos oficiales, con
porcentajes muy superiores, en torno al 20% del to-
tal de financiaciones.

Eficiencia operativa

El indicador de eficiencia adoptado consis-
te en la relacion entre gastos de administracién y el
valor total de los activos. Desde esta perspectiva,
los resultados generales exhiben una clara reduccién
en el peso de los gastos administrativos desde di-
ciembre de 1995, la cual se ve interrumpida a media-
dos del ano pasado. Desde entonces, exceptuando
los bancos con mayor nivel de activos, no se advier-
ten mejoras aunque cabe destacar una sensible
mejora de este aspecto en relacién a los niveles pre-
valecientes en plena crisis financiera.

La variable empleada revela mayores nive-
les de eficiencia en las entidades de mayor dimen-
sion, acompanada de un aumento en las diferencias
de este indicador segun el tamano de las entidades
medidos por el monto de activos. Por lo menos, para
la muestra conformada por los bancos que tienen
presencia en la ciudad, resulta interesante advertir
que el peso de los gastos administrativos no corres-
ponde estrictamente a los bancos agrupados en el
segmento de menor nivel de activos, sino a los agru-
pados en una categoria intermedia anterior. Segun el
tipo de sociedad, la mayor proporcién de gastos ad-
ministrativos corresponde a los bancos cooperativos.
Los bancos estatales con presencia en el medio ex-
hiben una situacién relativamente buena, con una
positiva evolucion desde la crisis del Tequila.

Cuadro 1. Iindicadores por tamaiio de entidad

BANCOS Composicién de los préstamos

Eficiencia operativa Rentabilidad

|

dic-95 ago-97 ene-98

Grandes 9,47 9,11 7.45
Medianos-Grandes 6.67 6,49 5,09
Medianos 13,46 11.16 11,29
Chicos 11,82 8,45 8,61
Promedio del Sistema 10,52 9,04 8,44

dic-95 ago-97 ene-98

dic-95 ago-97 ene-98

0.51 0,40 0.37 12,67 2154 2125
0.83 0.45 0.45 500 13.69 0.62
0,85 0,70 0,73 2,76 8,50 -1.68
0.65 0.61 0,63 3,17  -3.69 4,61
0,73 0,55 0,57 5,86 10,52 4,74
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Rentabilidad dades con presencia en |a ciudad, a principios de
en
ano, han alcanzado rentabilidades inferiores a las de
El nivel de rentabilidad de los bancos medi- un titulo de deuda del gobhierno. De un modo

da camo la proporcién entre los resultados sobre el
patrimonio (ROE), ha disminuido fuertemente a par—
tir de agosto del ano pasado. Los niveles de princi-
pios de ano para el conjunto de entidades resulta-
ban similares a los registrados a fines de 1995, cuan-
do el sistema comenzaba a presentar los primeros
signos de recuperacion en los depésitos, tras la se-
vera crisis desencadenada por la devaluacion en
Mexico.

|.os datos marcan un fuerte contraste con
la creencia generalizada de la elevada rentabilidad
en la actividad financieras. Un gran ndmero de enti-

esquematizado, sobre 21 entidades con sucursales
en Bahia Blanca, sélo 7 presentaban utilidades so-
bre patrimonio superiores al 10%. Este conjunto esta
integrado predominantemente por los principales
bancos privados. Por otro lado, las amplias diferen
cias en larentabilidad, sumada a entidades con nive-
les negativos, respalda la idea de una mayor con-
centraciéon del sistema.

1 “Entidades financieras, informe de estados contables”. Banco
Central de |la Repdblica Argentina, 1997

Cuadro 2. Indicadores por tipo de sociedad

BANCOS Composicion de los préstamos

Eficiencia operativa Rentabilidad

dic-95 ago-97 ene-98

Privados 7,70 6,82 6.33
Cooperativos 18,41 11,11 12,10
Estatales 15.79 18,07 18,76
Prom. del sistema 10,52 9,04 8,44

dic-95 ago-97 ene-98 dic-95 ago-97 ene-98

0,71 0.63 0,53 5.58 10,19 2,43
0.99 0.81 0,88 7.90 15,78 16,29
0.53 0.4 0.41 5,09 6,86 477
0,73 0,55 0,57 5,86 10,52 4,74
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Algunas consideraciones sobre la salud publica en Bahia Blanca

aloda sociedad desarrollada debe asegurar un nivel minimo de provision de salud
a sus integrantes.m Sin embargo, ello no Justifica necesariamente una provision
publica general. m La eficiencia del sistema puede asegurar que los esfuerzo; que
realice el sector publico para mejorar la salud de la comunidad, lleguen a quienes
més lo necesitan.m La comprension de las caracteristicas particulares del bien salud

puede contribuir a ello.

{Por qué el Estado debe proveer la salud?

Los servicios de salud que se ofrecen a la
comunidad pueden ser provistos por los sectores
privado y plblico. En el primero de los casos, los
pacientes acuden a las instituciones prestadoras y
pagan por la atencién recibida. En el caso del sector
publico, que es el que se analiza en esta oportunidad,
los servicios normalmente se brindan a personas gue
no tienen capacidad de pago o cobertura social para
afrontar sus necesidades sanitarias.

La calidad en salud de una comunidad
depende, entre otros factores, de la carriente de
gasto publico destinada a ese concepto vy de la
eficiente asignacion de recursos en las prestaciones
de salud.

Uno de los Interrogantes que surge en torno
a la cuestidn sanitaria tiene que ver con los motivos
que impulsan la intervencion publica en la provision
de servicios de salud. Existen determinadas
caracteristicas que convierten a la salud en un bien
especial. Los principales atributos que fundamentan
dicha afirmacién son los siguientes:

* Todos los habitantes de una comunidad tienen
derecho a la atencidon médica, aungue no puedan
pagarla. Podria decirse que, dado el carécter vital de
la salud para todas las personas, |a afirmacién ante-
rior queda fuera de discusién. La provisiéon de salud
por parte del sector piblico a individuos con escasa
capacidad de pago constituye una de las formas de
redistribucion del ingreso existente.

* La salud es un bien contingente. Esto quiere decir
que no es posible prever en qué momento van a
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requerirse los servicios médicos, que a veces son
muy costosos. La falta de recursos para proveerse
de <awud puede impulsar a los individuos a renunciar
a los tratamientos, deteriorando su calidad de vida y
poniendo en peligro su propia subsistencia. Debido
a ello, existe consenso acerca de que una sociedad
desarrollada debe asegurar cierto nivel de salud a
sus integrantes.

* El consumidor carece de informacion completa
acerca del servicio que estd demandando. Esto
determina una asimetria con respecto a la
informacion manejada por los profesionales de la
salud: es el médico quien diagnostica y prescribe lo
que debe hacerse en cada caso. El paciente, por su
parte, debe aceptar como verdadero lo informado vy,
en todo caso, puede mejorar su nivel de informacion
o asegurarse de que la misma es certera, realizando
consultas adicionales con otros profesionales. Sibien
esta situacion también ocurre con otro tipo de
servicios, no reviste tanta importancia en esos casos,
ya que no es la salud la que se pone en juego, con lo
cual, el tipo de recaudos que se torma no es el Mmismo.

En Bahia Blanca, durante 1997, los hospitales
publicos atendieron unas 372 mil personas de la
ciudad y laregidn en concepto de consultas externas,
emergencias e internaciones. En particular, el Centro
de Salud Lednidas Lucero evacué el 41% de las
consultas vy el resto se concentrd en el Hospital Penna.
En ambos establecimientos, la principal actividad esta
dada por las prestaciones de los consultorios
externos (65%), seguida de urgencias (mas del 30%).
Por dltimo se encuentran las internaciones, que
concentran en promedio sélo el 4% de los pacientes
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atendidos, aunque cabe destacar que el costo
promedio de las mismas supera al registrado en el
resto de los servicios. Esto significa que, si bien las
internaciones son Menores en cuanto a numero can
respecto a otras categorias de atencion, las mismas
revisten una significativa importancia por el costo y
tipo de complejidad que implican. En el Grafico 1 se
detallan las participaciones relativas de los diferentes
servicios por hospital publico en el ano 1997

Grafico 1. Cantidad de pacientes atendidos
en hospitales publicos,por tipo de servicio.
Ano 1997
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{Qué problemas se originan en torno a la
provision pablica de la salud?

Queda claro que el estado debe asegurar un minimo
nivel de atencidén sanitaria a la poblacién, ya sea
mediante la provision directa del servicio a través de
los hospitales publicos o a partir de la financiacion
parcial de establecimientos privados y/o del
otorgamiento de subsidios directos a la demanda.
Sin embargo, la situacién actual del sistema de salud
sehala algunos inconvenientes de las politicas
intervencionistas: mas alla de la discusién acerca de
la composicién publico-privada del gasto en salud,
la explosién de costos comdn a todos los sistemas
de salud del mundo, ha concentrado el interés de
los especialistas y politicos en un intento por reducir
sus gastos asistenciales.

Entre los problemas que se relacionan con la provision
de la salud se encuentran, por un lado, los que afectan
a la eficiencia del sistema (costos globales, calidad,
incentivos), y por el otros, los que se refieren a la
equidad (posibilidad de acceso efectivo de los
distintos sectores de la poblacién). El estudio
presentado en esta oportunidad hard referencia

exclusivamente a consideraciones de equidad del
sistema
Un problerna de particular importancia en el pais, gue
afecta también a Bahia Blanca, es el caracter abierto
del sistema de salud, es decir, el hecho de que acepia
en forma gratuita la demanda espontanea de toda la
poblacion. Esto. si bien significa un subsidio para la
poblacion de bajos recursos v sin cobertura, también
beneficia a aquellos individuos aue tienen capacidad
de pago y/o seguro de salud (obra social) y asisten al
hospital publico. Dicha situacién cuestiona la
racionalidad economica de la intervencion del sector
publico en la prestacidn de servicias sanitarios, dado
gue no existe argumento que justifigue un subsidio
azaroso en favor de quienes poseen alternativas de
asistencia, ya sea por contar con capacidad de pago
u obra social
£n el dmbito local, durante 1997, sobre un total
de 61.198 pacientes internados en los
establecimientos publicos el 19% posefa cobertura
social. En particular, en el Hospital Penna, la
proporcion era del 18%, mientras que en el Centro
de Salud ascendia al 36%. Por otra parte. la
infarmacién disponible para este ultimo nosocomio,
permite inferir que del total de historias clinicas
creadas durante el ano pasado (nuevos pacientes
para el hospital que pueden haberse atendido en
reiteradas oportunidades), solo el 13% correspondia
a individuos con obra social (ver Gréfico 2).

r(:‘uréi'lco 2. Cantidad de pacientes internados ‘
con o sin obra soclal. Ano 1997 |r

50.000 1—————— """ —— - }

40.000 !

20.000 - 1

10.000 ‘

% L. Lucero =, B |

| con obra social [Osin obra social '

J

Cabe destacar que, en los servicios de

emergencia, no se requiere informacion acerca de la

cobertura de los pacientes debido a que los mismos
no son tarifados. Como consecuencia, tanto los
pacientes con obra social como aquellos sin ningtn
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tipo de seguro medico son atendidos bajo las mismas
c;)ndlcmnes‘ es decir, sin ningun requerimiento
administrativo. Esto pone de manifiesto la existencia
de recursos publicos destinados a pacientes que no
son indigentes y podrian atenderse en otro upo de

establecimiento.
En el caso de atencién a individuos con

cobertura, es la obra social la responsable del pago
al hospital por el servicio brindado y el mismo se
efectia en base a un nomenclador que establece el
costo de cada prestaciéon. En la medida en que los
individuos gue se atienden sean veraces en cuanto a
su situacion respecto de la cobertura social, que los
agentes intermedios cumplan con los pagos
correspondientes a los hospitales y que las sumas
recibidas por los éstos reflejen el verdadero costo
de las prestaciones, en principio, no existe razén para
gue se presenten inconvenientes.

Sin embargo, en la practica, el sistema
presenta algunas deficiencias. La primera concierne
a la existencia de deudas o retrasos en el flujo de
pagos por parte de las obras sociales. La segunda,
que es en buena medida el origen del problema an-
terior por los desequilibrios financieros que provoca
en las entidades intermedias, se refiere a la
modahidad de pago adoptada por las mismas. En
efecto, es habitual que el pago de los servicios a los
profesionales de la salud se efectle por acto médico
de acuerdo a una escala arancelaria. En el caso par-
ticular de la hospitalizacion, el pago de las obras
sociales a los establecimientos asistenciales se
efectua en forma retrospectiva, es decir, en funcion
de los servicios efectivamente utilizados, de acuerdo
también con los valores arancelarios que surgen del
Nomenclador Nacional. FEste sistema de pago no
castiga la recomendacién de tratamientos superfluos
y complejos, en un intento por parte de los
profesionales de la salud de iIncrementar sus
ingresos.

Dado que los pacientes no estian en
condiciones de evaluar las decisiones del profesional
Y que ademas se enfrentan un precio nulo o reducido
por el hecho de que las obras sociales financian el
servicio, existe una tendencia a sobreconsumir
atencion médica. Si no existieran los seguros de
salud, los pacientes deberian abonar ellos mismo el
costo de las prestaciones, pero al estar cubiertos por
S€guros u obras sociales, que les detraen una cuota
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fija de sus ingresos regularmente, utilicen o no el
servicio, tienen algun incentivo a demandar mas
atencion sanitaria de la necesaria.

Un comportamiento generalizado de este tipo
da lugar a un aumento en el precio de la atencién
médica y a una mejora en la calidad de los servicios
lo que, a su vez, se traduce en un incremento en las
cuotas que abonan los beneficiarios. Esto determina
un mayor gasto total en salud.

Otro aspecto de importancia a considerar es
la capacidad instalada de caracter oficial en el sistema
de salud en relacién a la poblacién sin cobertura.
Existen en el pals alrededor de 1.200 hospitales
publicos con internacidon, con aproximadamente
78.000 camas. Esto implica que el sector plblico
dispone de 2,3 camas por cada 1.000 habitantes.
Ademas, el stock de camas representa el 60% de la
oferta total del pais. El sector privado posee unos
2.000 establecimientos, ubicados fundamentalmente
en las principales ciudades, con aproximadamente
50.000 camas1. En Bahia Blanca, la disponibilidad
de camas para internacidén es superior a las 1.000
unidades, considerando establecimientos publicos
y privados y excluyendo las clinicas psiquiatricas. La
orbita publica concentra cerca del 46% de las mismas
y el resto corresponde a las diferentes clinicas
privadas de la ciudad. Esto significa que en el &mbito
local se dispone de unas 3,4 camas por cada 1.000
habitantes, de las cuales, los hospitales publicos
aportan 1.6 unidades aproximadamente?.

Como puede observarse, la cantidad local de
camas por habitante supera a la proporcién
observada en el pais. Esta situacién puede responder
al hecho de que al realizar el calculo a nivel nacional,
la cantidad de individuos extranjeros que puede llegar
a utihizar el sisterna sanitario argentino es menor, pero
cuando el analisis se realiza a nivel de ciudad. como
en este estudio, el calculo de las camas por habitante
puede resultar algo enganoso porque los
establecimientos asistenciales locales atienden a la
poblacién de una amplia regién de influencia. En la
Tabla se sintetizan y esquematizan los datos
mencionados.

Con relacion a la poblacién sin ningan tipo de
cobertura se estima que la misma representa
alrededor del 26% de la poblacién total®. Sin emn-
bargo, el caracter regional de los establecimientos

plblicos de Bahia Blanca, requiere la estimacion de
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la poblacién sin cobertura correspondiente a la region
de influencia® del sistema sanitario local. Cuando
esta ultima efectivamente se incorpora en el céalculo,
resulta que la proporcion de individuos sin obra so-
cial en relacién a la poblacion total asciende 32%. Si
se compara dicho porcentaje con la proporcion de
oferta publica en camas para internaciéon (46%, tal
como se menciond precedentemente), se observa
que es inferior. Esta evidencia apoya el argumento
de que los servicios sanitarios estatales son
utilizados, en parte, por individuos con algun grado
de cobertura sin que, en muchos casos, los
establecimientos asistenciales reciban en
contrapartida ningin pago por las prestaciones
proporcionadas.

Aspectos finales

La provisién publica de la salud enfrenta varios
problemas: algunos referidos a la eficiencia del
sistema y otros a la equidad. Una de las cuestiones
que afecta el correcto funcionamiento del sistema
publico de salud, y afecta la llegada del gasto social
a los individuos que no poseen cobertura, es el caso
de las personas que poseen capacidad de pago y
asisten a los establecimientos publicos. Esto de
ningin modo significa que si dichos individuos
desean ser atendidos en los hospitales plblicos por
cualquier motivo no puedan hacerlo. El requisito para
el acceso al sistema es que ellos deberian pagar por
el costo de las prestaciones que reciben. En el caso
de los individuos con obra social, si bien el hospital
recibe un pago como contraprestacion, muchas
veces soporta diferimientos en los pagos durante
periodos prolongados.

Al respecto, la evidencia a nivel local senala
que, si bien la mayoria de los pacientes atendidos en
los establecimientos publicos no cuenta con obra so-
cial, se registran también casos donde los pacientes
con seguro social son una proporcién mas
significativa.

Otro de los puntos criticos en la provision
publica de la salud se relaciona con la financiacion
de las prestaciones a través de las obras sociales.
Concretamente, los principales problemas que se

advierten son: demoras en los pagos a los hospitales
por parte de las entidades intermedias {(como se
menciond anteriormente), tendencia de los
profesionales de la salud a recornendar tratamientos
superfluos y redituables que generan problemas de
financiamiento a las obras sociales v tendencia de
los pacientes con cobertura a sobreconsumir
atencién médica, debido a enfrentarse a precios nulos
o reducidos por las prestaciones gue solicitan.

En la medida en que todos estos puntos,
como asi también aquellos que conciernen a la
eficiencia interna de los hospitales, sean tenidos en
cuenta en las acciones tendientes a mejorar la calidad
de prestacion de la salud, la asignacién de recursos
tenderd a ser mas eficiente y se experimentaran
avances concretos en esta area.

Tabla 1. Disponibilidad de camas l
en Bahia Blanca y en el pais

Concepto Pais Bahia Blanca l

Hospitales publicos

con internacién 1200 2
Hospitales privados

con internacién 2.000 5
Stock total de camas 128.000 1.000

Relacién camas
cada 1.000 habitantes 3.8 3.4
Stock de camas

en hospitales publicos 78.000 460
Relacién camas publicas

cada 1.000 habitantes 2.3 1.6
Stock de camas

en hospitales privados 50.000 540
Relacién camas privadas

cada 1.000 habitantes 1.5 1.8

|

1 Silvia Montoya-Manuel Willingten: “El financiamiento de los
hospitales publicos: andlisis de alternativas™; Estudios, Afo XIX.
N°79, octubre-diciembre 1996

2 Cabe aclarar que el calculo de camas por cada 1.000 habitantes se
efectud considerando sélo la poblacién de Bahia Blanca, si bien es
cierto que los hospitales publicos locales atienden a personas
provenientes de la regién.

3 Estimaciones de INDEC _
4 Estimada en base a la informacién suministrada por los NoSoCormios

publicos locales.

Nota: Se agradece la valiosa colaboracion de los directivos del Hos-
pital Interzonal Dr. José Penna y del Cenuo de Saiud Dr Ledénidas
Lucero. como asi también del personal de sus respectivos centros

de cémputos.
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Financiamiento universitario nacional

®m Podria generarse un ahorro de 64 millones q’e pesos en el financiamiento
universitario nacional. m Existe una buena utilizacién de la planta docente en las
universidades locales, aunque crece por encima de la media del sistema. m La
cantidad de egresados por cada 1000 alumnos ha decrecido en los ultimos afios en

los centros de altos estudios de nuestra ciudad.

Existe acuerdo universal acerca de la
capacidad de la educacién para igualar las
oportunidades de las personas y mejorar las
posibilidades de crecimiento de los paises. Lo
primero es inherente a la equidad: cuando acceden
a la educacién, los mas pobres tienen mayores
posibilidades de desarrollo. La desocupacién es mas
baja en los sectores profesionales y los salarios son
mas altos cuanto mayor es la calificacién. Lo segundo
esta vinculado a la competitividad. Los paises con
mayor nivel de educacion tienen mas posibilidades
de insertarse en el mundo con productos de mayor
valor agregado, que exigen mano de obra calificada.
Por su rol estratégico es que la educacidn, en todos
sus niveles, se convierte en una cuestién de Estado.

Dentro del contexto planteado

precedentemente, las instituciones publicas de
educacion superior muestran un creciente interés por
el acceso a fuentes de financiamiento adicionales con
el propésito de complementar los aportes que
reciben del gobierno y de tener una mayor autonomia
académica. Aungue en la mayoria de las
universidades nacionales la estructura de
financiamiento es variada, en gran medida depende
del aporte del Tesoro nacional, el cual se distribuye
por medio de esquemas tradicionales de base
histérica (en los que el presupuesto de cada ano
reproduce el del anterior sin tener en cuenta premios
y castigos por desempeno).

La finalidad del presente trabajo es
presentar, de forma sencilla y objetiva, una
comparacion entre el presupuesto asignado por parte
del Estado nacional a las diferentes unidades
académicas y aquel que le corresponderia si tuvieran
un comportamiento similar a la media del conjunto,
Por otra parte, se elaboraron una serie de ratios de

i8

comportamiento que podrian utilizarse para
monitorear el eficiente empleo de los recursos. Se
calcularon los Gastos Corrientes "teéricos” (Ver
me<iodologia) que corresponderian a cada universidad
si tuviera el comportamiento medio del conjunto, los
cuales se presentan en la Tabla 1.

Tabla 1. Comparacion Gastos Corrientes
vs Gastos Corrientes “tedricos” *

Universidad Gastos Gastos Diferencia

Corrientes  Corrientes

“tedricos”

Gral.
San Martin 7.084 4.876 31%
Buenos Aires 356.593 271667 23%
San Juan 59.786 50.758 15%
Rosario 87.137 78.283 10%
Litoral 43.632 39.240 10%
Lomas
de Zamora 25334 23.496 7%
Entre Rios 22.294 21.031 5%
Nordeste 50.270 48.083 4%
Jujuy 15.932 15.426 3%
Sur 36.204 35.251 2%
La Pampa 18.142 17.910 1%
Catamarca 20.644 20.502 0%
Misiones 28.717 28.706 0%
Santiago
del Estero 17.063 17.386 -1%
Centro 24575 25204 2%
La Plata 106.057 108.945 2%
Cérdaoba 121.505 126.629 -4%
Tucuman 94.322 98.616 4%
Tecnolégica
Nacional 102.513 107.534 -4%
San Luis 36.334 38.789 -6%
Rio Cuarto 32.753 36.583 11%
Salta 28.949 33.171 -14%
Lujan 20.489 24115 -17%
La Matanza 20636 24,642 -19%
Formosa 9.223 11.739 -27%
Mar del Plata 42.837 56.130 -31%

* En miles pesos
Fuente: Elaboracién propia en base a datos
del Ministerio de Cultura y Educacién de la Nacién.
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Resultados obtenidos

Es importante aclarar que los resultados
obtenidos no presentan un caracter totalizador, ya
que a las limitaciones gque imponen los propios
modelos y la calidad de los datos empleados, se debe
de agregar el hecho de que no se tienen en cuenta
los gastos de capital y los destinados a ciencia y
técnica; ademas de las situaciones especiales de
aquellas unidades acadéemicas que estan
diseminadas geograficamente y que debieran
considerarse de forma particular. Pese a las
limitaciones senaladas, el trabajo aporta un punto de
referencia importante al analizar los problemas del
financiamiento de la educacién superior.

La Tabla 1 muestra valores extrermnos de
sobre financiamiento que llegan al 30% y 23% como
es el caso de la Universidad General San Martin y la
de Buenos Aires, respectivamente. En el otro extremo
aparecen las universidades de Formosa y Mar del
Plata con un infra financiamiento del orden del 27%
y 31%, respectivamente. Un calculo acerca de la
totalidad de los gastos corrientes reales y teoricos
muestra que si todas las universidades que se
encuentran por encima de la media del total se
comportaran como tal, el ahorro generado rondaria
los 64 millones de pesos, lo cual equivale a un 4,5%
de los fondos destinados a gastos corrientes en el
ano 1996.

Para el caso de nuestra ciudad, la
Universidad Nacional del Sur presenta un excedente
de 2,6%; nivel muy moderado si se lo compara con
los valores extremos. Para el caso de la otra casa de
estudios local, Universidad Tecnologica Nacional, los
valores obtenidos se refieren a la totalidad de las
Facultades Regionales por lo cual no se pueden hacer
consideraciones directas acerca de la Facultad
Regional Bahia Blanca. Sin embargo, teniendo en

cuenta esta limitacion, es de destacar que sus gastos
corrientes se encontraban un 5% por debajo del valor
tedrico, lo que equivaldria a un incremento en ios
mismos de alrededor de $ 5.000.000.

Relaciones de comportamiento

A fin de conocer mas acerca de la evolucion
y/o desempeno de las diferentes casas de altos

estudios, con especial referencia a aquellas que se
encuentran en nuestra ciudad, se elaboré una serie
de coeficientes que dan una clara idea del
posicionamiento de las mismas Dicho
posicionamiento reviste importancia ya que en la Ley
de Educacién Superior se establece que los fondos
procedentes del Tesoro nacional seran distribuidos
teniendo en cuenta indicadores de eficiencia v
equidad.

En este sentido se presentan 3 indicadores
a saber: cantidad promedio de alumnos por docentes
de tiempo completo equivalente (indicador de
insumo), duracién media observada de las carreras
(indicador de tiempo de procesamiento) y cantidad
promedio de graduados por cada 1000 alumnaos
(indicador de producto).

Para el primer caso, es bueno aclarar que
un crecimiento o decrecimiento en la evolucion del
indicador no debe de ser tomado como algo bueno
o malo, sino gque dependera de las magnitudes
absolutas: una evolucién creciente de este indicador
cuando la cantidad absoluta de alumnos por docente
de tiempo completo equivalente es baja puede ser
considerada apropiada ya que se estaria
aprovechando capacidad ociosa;, mientras que, la
misma tasa de crecimiento cuando 13 relacion es
elevada podria reflejar una “sobrecarga” de alumnos
por docente, disminuyendo la calidad de I3
ensefanza. A pesar de estas consideraciones se
puede tomar como medida eficiente al promedio de
alumnos por “docente de tiempo completo
equivalente” del total de universidades consideradas,
la cual es de 18 alumnos. La Tabla 2 muestra la
evolucion de este indicador donde la Universidad
Nacional del Sur presenta valores por debajo de fa
media a pesar de la fuerte tasa de crecimiento
experimentada en el periodo '94-'96. Por otra parte,
la Universidad Tecnolégica Nacional, considerada
como la suma de sus Facultades Regionales, se ubica
en una situacion similar a la anterior pero, con una
tasa de crecimiento menor durante el mismo periodo.
Es bueno resaltar que solo 8 (de ias 22 universidades
consideradas) se encuentran por encima del vaior
promedio, siendo la mas significativa la Universidad
Nacional de Lomas de Zamora con una relacion de
43 alumnos por docente 1.c.e.
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r'l'abla 2. Evolucion de la cantidad de alumos
por “docente de tiempo completo equivalente’
Universidad 19924 1995 1996 Crecimiento
'94-'95 |
|
Buenos Aires 23 23 24 6% |
Catamarca 10 10 12 IJf'::
Centro 9 7 8 -2%
Cérdoba 31 30 29 6%
Entre Rios 12 12 13 7%
Formosa 11 18 17 57%
Jujuy 13 14 16 29%
La Matanza 27 21 22 -15%
La Pampa 8 9 12 54%
Litoral 17 17 19 15%
Lomas
de Zamora 34 40 43 27%
Lujén 27 25 28 5%
Mar del Plata 16 14 12 -24%
Misiones 13 17 12 -10%
Nordeste 32 39 34 6%
Rosario 25 29 26 5%
Salta 17 17 17 3%
San Juan 7 7 7 1%
San Luis 10 10 9 -6%
Santiago
del Estero 8 9 9 11%
del Sur 12 1 15 33%
Tecnolbgica
Nacional 12 13 14 13%
Promedio
del Sistema 18

En relacion con la duracién media de las
carreras se seleccionaron nueve de ellas, las cuales
presentaban la caracteristica de ser dictadas en el
mayor niumero de universidades. En este sentido, la
Tabla 3 es muy explicita, observdndose que las
universidades locales se encuentran por debajo de
los niveles medios del sistema pero, para el caso de
algunas carreras, muy por encima del tiempo tedrico
de duracion.

Por Gltimo, la cantidad promedio de
egresados por cada 1000 alumnos se muestra en la
Tabla 4, donde el caso méas sorprendente es el
correspondiente a la Universidad Nacional de San
Juan, la cual presenta una alta tasa de crecimiento
en el nimero de egresados (cercana al 43%) a pesar
de tener un alto grado de subutilizacion docente y
promedio de duracién de las carreras muy por encima
de los tedricos. Para el caso de las universidades de
nuestra ciudad, las tasas presentan valores negativos
importantes.
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Tabla 4. Cantidad promedio de egresados |
por cada 1 000 alumnos
Universidad 1994 1995 1996 * Crecimiento
"94-"95
Buenos Aires 74 74 72 2%
Catamarca a6 35 32 -31%
Centro 45 61 53 18%
Cardoba 58 55 53 -10%
Entre Rios 42 48 49 15%
Formosa 35 26 25 -28%
Jujuy 15 1 9 -38%
La Matanza 0.21 0,46 1,12 425%
La Pampa 61 a8 31 -19%
Litoral 44 37 31 -30%
Lomas
de Zamora 43 27 27 -36%
Lujan 13 13 12 -8%
Mar del Plata 36 38 39 8%
Misiones 32 33 33 5%
Nordeste 48 41 48 0%
Rosario 43 36 35 -18%
Salta 15 16 15 0%
San Juan 27 33 39 42%
San Luis 55 45 a1 -24%
Santiago
del Estero 22 17 17 -20%
del Sur 40 36 25 -36%
Tecnolégica
Nacional 25 21 19 -25%
* Estimado. para 1995 se aplicé la tasa de crecimiento de los
cinco primeros anos de la década. Para el caso de la Universidad
de Formosa la tasa de crecimiento carresponde al periodo
‘91-'95, y para el caso de la Universidad de La Matanza la tasa
corresponde al periodo "34°-95; por no disponer de informacién
confiable.

Conclusiones

Sibien, en el analisis presentado no se hace
referencia a la calidad de la ensefanza, cuestion muy
dificil de medir de forma objetiva, es bueno resaltar
que el ahorro potencial obtenidb si la totalidad del
sistema educativo universitario nacional se
comportarfa de forma similar a la media presenta
una magnitud importante. Por otra parte, los
indicadores de comportamiento arrojan valores muy
dispares por universidad, encontrandose pocas casas
de altos estudios que se desempenen dentro de l0s
promedios del sistema.
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Tabla 3. Duracién media observada de las carreras, en relacion a su duracién teérica

Universidad Contador Pablico Lic. En Economia Bioquimica

'92 '93 '94 '95 '96° ‘92 '93 '94 '95 ‘'96°* ‘92 ‘93 '94 '95

Promedio 1.7 1.7 17 17 1.7 17 16 15 15 16 14 15 15
Buenos Aires
Catamarca
Centro
Coérdoba
Entre Rios
Formosa
Jujuy 2.
La Matanza

La Pampa
Litoral

Lomas de Zamora
Lujan

Mar del Plata
Misiones
Nordeste
Rosario

Salta

San Juan

San Luis 1.6 15
Santiago del Estero
del Sur 16 15 1.4 16 16 1.8 16 15 1.7 1.7 14 16 14 1.7 18
Tecnolégica Nacional
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* Estimado, se aplico la tasa promedio de crecimiento del perfodo '92-'95

Universidad Lic. En Sistemas Ing. Electrénica Ing. Civil

'92 '93 '94 '95 '96° ‘92 '93 '94 '95 '96° '92 '93 '94 95 '96°

Promedio 1.6 1.6 1.5 1.7 20 1.5 15 15 14 1.5 1.7 1.6 1.7 17 17
Buenos Aires
Catamarca
Centro 1
Cérdaba 12 1.3 1
Entre Rios
Formosa

Jujuy

La Matanza

La Pampa

Litoral

Lomas de Zamora
Lujan

Mar del Plata 1.5 1.4 15 1.5 15
Misiones
Nordeste 1.5 1.5 1.4 1.6
Rosario 1.7 1.8 1.8 15 14 15
Salta 2
San Juan 1.4 18 20 1.8 1.7 18 18 18
San Luis
Santiago del Estero 16 18 20
del Sur 0.9 09 1.1 1.1 1.2 1
Tecnoldgica Nacional 15 1.5 1.
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Tabla 2. Evolucion de la cantidad de alumos
por “docente de tiempo completo equivalente’
Universidad 1994 1995 1996 Crecimiento
'94-'95
Buenos Aires 23 23 24 6%
Catamarca i0 10 12 12%
Centro 9 7 8 -2%
Cordoba 31 30 29 6%
Entre Rios 12 12 13 7%
Formosa 11 18 17 57%
Jujuy 13 14 16 29%
La Matanza 27 21 22 -16%
La Pampa 8 9 12 54%
Litoral 17 17 19 15%
Lomas
de Zamora 34 40 43 27%
Lujén 27 25 28 5%
Mar del Plata 16 14 12 -24%
Misiones 13 17 12 -10%
Nordeste 32 39 34 6%
Rosario 25 29 26 5%
Salta 17 17 17 3%
San Juan 7 7 7 1%
San Luis 10 10 g -6%
Santiago
del Estero 2 9 9 1%
del Sur 12 1 15 33%
Tecnolégica
Nacional 12 13 14 13%
Promedio
del Sistema 18

En relacion con la duracion media de las
carreras se seleccionaron nueve de ellas, las cuales
presentaban la caracteristica de ser dictadas en el
mayor numero de universidades. En este sentido, la
Tabla 3 es muy explicita, observandose que las
universidades locales se encuentran por debajo de
los niveles medios del sistema pero, para el caso de
algunas carreras, muy por encima del tiempo tedrico
de duracion.

Por Ultimo, la cantidad promedio de
egresados por cada 1000 alumnos se muestra en la
Tabla 4, donde el caso mas sorprendente es el
correspondiente a la Universidad Nacional de San
Juan, la cual presenta una alta tasa de crecimiento
en el nimero de egresados (cercana al 43%) a pesar
de tener un alto grado de subutilizacion docente y
promedio de duracién de las carreras muy por encima
de los tedricos. Para el caso de las universidades de
nuestra ciudad, las tasas presentan valores negativos
importantes.
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| Tabla 4. Cantidad promedio de egresados
|por cada 1000 alumnos
!
| Universidad 1994 1995 1996 * Crecimiento
"94-"95
S
iBuenos Ares 74 74 72 -2%
| Catamarca a6 35 32 31%
| Centro a5 61 53 18%
| Cardoba 58 55 53 -10%
| Entre Rios 42 48 419 15%
| Formosa 35 26 25 -28%
Jujuy 15 1M1 9 -38%
La Matanza 0.21 0,46 1,12 425%
La Pampa 61 48 31 199,
Litoral 44 37 31 -30%
Lomas
de Zamora 43 27 27 -36%
Lujan 13 13 12 -8%
Mar del Plata 36 38 39 8%
Misiones 32 33 33 5%
Nordeste 48 a1 48 0%
Rosario a3 36 35 -18%
Salta 15 16 15 0%
San Juan 27 33 39 42%
San Luis 655 45 a1 -24%
Santiago
del Estero 22 17 17 -20%
del Sur 40 36 25 -36%
Tecnoldgica
Nacional 25 21 19 -25%
* Estimado, para 1995 se aplict la tasa de crecimiento de los
cinco primeros afos de la década. Para el caso de la Universidad
de Formosa la tasa de crecimiento corresponde al periodo
'91-'95, y para el caso de la Universidad de La Matanza la tasa
corresponde al periodo '94°-95; por no disponer de informacidn
confiable

Conclusiones

Sibien, en el analisis presentado no se hace
referencia a la calidad de la ensefanza, cuestion muy
dificil de medir de forma objetiva, es bueno resaltar
que el ahorro potencial obtenid6 si la totalidad del
sistema educativo universitario nacional se
comportaria de forma similar a la media presenta
una magnitud importante. Por otra parte, los
indicadores de comportamiento arrojan valores muy
dispares por universidad, encontrandose pocas casas
de altos estudios que se desempenen dentro de los
promedios del sistema.
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|
7abla 3. Duraciéon media observada de las carreras, en relacion a su duracion teérica ‘t

Universidad Contador Pablico Lic. En Economia Bioquimica

'92 '93 '94 '95 '96° ‘92 '93 '94 '95 '96°* ‘92 '93 '94 '95 '96°*

Promedio 17 1.7 1.7 17 1.7 1.7 16 15 1.5 16 14 15 15
Buenos Aires
Catamarca 1.6
Centro 1.8
1.6
1.7

Cordoba
Entre Rios
Formosa
Jujuy 20 20 2.
La Matanza

La Pampa 1.9 1.7
Litoral 16 1.7
Lomas de Zamora 16 16
Lujan

Mar del Plata
Misiones
Nordeste
Rosario
Salta

San Juan
San Luis 16 15
Santiago del Estero
del Sur 16 15 1.4 16 1.6 1.8 156 1.6 1.7 1.7 14 16 14 1.7 18
Tecnol6gica Nacional
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* Estimado, se aplicé la tasa promedio de crecimiento del periodo '92-'95

Universidad Lic. En Sistemas Ing. Electrénica Ing. Civil

‘92 '93 '94 '95 '96° ‘92 ‘93 '94 '95 '96° '92 '93 ‘94 '95 '96"

Promedio 1.6 16 15 17 20 15 1.5 15 14 15 17 16 1.7 17 1.7
Buenos Aires
Catamarca ;
Centro
Cdrdoba 1.2 1.3
Entre Rios
Formosa

Jujuy

La Matanza

La Pampa

Litoral

Lomas de Zamora
Lujan

Mar del Plata 1.5 1.4 156 1.6 15
Misiones i
Nordeste 15 1.5 1.4
Rosario 1.7 1.8 1.8 15 14
Salta

San Juan

San Luis

Santiago del Estero i
del Sur 0.9 09 11 1.1 1.2
Tecnoldgica Nacional 1.6 1.5
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* Estimado, se aplicd la tasa promedio de crecimiento del periodo '92-'95
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i ing. Quimica ! Ing. Electricista Ing. Agrondmica

Universidad

92 ‘93 '94 '95 '96°* '92 '93 '94 '95 '96°* '92 '93 '94 '95 '96°*

S _ 1 = e B |

Promedio 1.6 16 1.5 1.6 1.6 1.7 1.8 1.7 1.7 1.8 1.7 1.6 16 16 1.7
Buenos Aires
Catamarca 19 19 18
Centro 1.5 16 1.6 1.7 1.8 1.6 14 1.5 1.2 11
Cérdoba 1.5 16 1.6 2.1 24 1.4 1.5 1.5 1.6 17
Entre Rios 14 1.6 1.5 1.6 15
Formosa
Jujuy 1.8 1.8 18 1.8 1.8 1.8 1.6 16 1.7 1.7
La Matanza
La Pampa 1.6 1.6 1.5 1.8 1.5
Litoral 1.4 15 14 1.3 1.3 1.4 1.4 1.3 1.5 1.5
Lomas de Zamora 1.7 1.9 16 19 2.0
Lujan 1.8 1.8 1.5 1.9 20
Mar del Plata 1.3 1.7 1 1.3 1.4 16 18 16 1.7 1.7 1.7 1.6 18 18 1.8
Misiones 1.7 16 1.7 1.8 1.8 14 18 18 19 21
Nordeste 2.1 2 2 1.7 1.6 1.8 2 1.8 1:7 1.7
Rosario 1.5 1.7 1.7 1.6 1.6 1.6 1.6 1.7 1.4 1.3
Salta 1.6 1.7 1.6 1.5 1.5 21 1.8 1.8 21 21
San Juan 1.8 1.3 15 16 16 21 1.9 22 19 1.9
San Luis
Santiage del Estero 1.9 1.7 1.3 1.7 1.7
del Sur 1.3 1.3 1.2 15 1.6 1.9 1.7 1.3 1.3 1.2 1.3 1.3 1.2 15 1.6
Tecnoldgica Nacional | 1.6 15 16 16

* Estimado, se aplicd la tasa promedio de crecimiento del periodo "92-'95
L ~ N ‘

Metodologia®

A fin de poder reahizar la comparacidn se estimd una “funcidn de costos” para el conjunto’ que vincula los
asstos cornentes de cada universidad nacional con la cantidad de alumnas y la relacion cantidad de docentes por
alumno. Esta expresidn intenta captar el impacto financiero que tienen el tamano de cada casa de estudios por una
nparte y el grado de diversificacion de su oferta académica por la otra.

Temendo entonces en cuenta que los costos de la ensenanza no dependen solo del numero de estudiantes,
sino tampién de la cantidad de profesares y sus auxiliares; se estimé una expresion del tipo:

InGC = Inb, + b,InA + b, InDA

en fa que 'GC” represemta los Gastos Cornentes de cada universidad en el ano 1996, "A" representa la cantidad de
alumnos de cada universidad en el ano 1996 v "DA” representa la cantidad de 'docentes de tiempo completo equivalente™
por alumno de cada universidad en el afo 1926 Todos los datos se obtuvieron del "Anuario 1996 de Estadisticas
Universitarias” publcado por la Secretaria de Politicas Universitanas del Ministeno de Cultura v Educacidn de la Nacion.

La funcidn antenor, expresada en los logaritmos de las variables, se ajustd con minimaos cuadrados ordinanos
obteniendose los siguientes resultados:

InGC = 10,347 + 0,954 InA + 0,652 InDA R* = 0,973
(40,466) (26,651) (9.983)

ios valores entre paréntesis representan el estadistico t de Student. Ei coeficiente de regresidn es alto, los parametros
son estadisticamente significativos para niveles usuales de confianza vy no parecen existir sintomas de colineahdad,
heterocedasticided o autocorrelacion.

' Bl presente trabajo esta basado en la metodologia utilizada en “Modelo para la asignacién del presupuesto estatal
entre las universidades nacionales”, Delfino, José A. y Gertel, Héctor R. (1994)

* Na se incluyen las universidades nacionales Comahue, Cuyo, General Sarmiento, La Patagonia Austral, La
f’a.tagoma San Juan Bosco, La Rigja y Quilmes por no disponer de informacién completa para el periodo analizado

4 'Docen_tes de tiermpo completo equivalentes” se calcularon sumando a los de dedicacién exclusiva los de
semidedicacidn ponderados por 0.5 y los de dedicacion simple por 0,25
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Niveles de existencias

y comercializacion de ganado en los campos de la region

m £/ nivel de existencias de ganado presenta una firme tendencia descendente en
los dltimos anos. mSe registra una importante disminucién en el ritmo de
comercializacion de hacienda. wla caida de la relacién entre la cantidad de animales
salidos a comercializacion y el total de existencias evidencia la intencién de retener
hacienda por parte de los productores. wla disminucién de operaciones se explicaria
en modo prinicipal por un menor nivel de ventas de ganado con destino de

invernada.

El propdsito de esta nota consiste en
actualizar resultados de informes anteriores sobre la
ganaderia en la region de influencia de Bahia Blanca’.

Los datos disponibles confirman una firme
tendencia descendente en el nivel de existencia de
ganado en los campos de la regién, con algunas
diferenciaciones si se profundiza el analisis a nivel
de los distintos partidos que la componen. La
evolucién del primer bimestre del ano confirma esta
tendencia pero a una menor tasa de decrecimiento.

En otros términos, parece advertirse una
desaceleracion en el proceso de disminucion de
stocks.

La reduccion de existencias en los dltimos
anos es una caracteristica general observable a nivel
del pais, no obstante, cobra una intensidad mayor
en la zona. Esta situacién se ve reflejada por un
importante descenso en la participacion de la
cantidad de bovinos sobre el total de existente en el
pais.

Estas variaciones también se relacionan con
cambios en los volumenes de hacienda
comercializados y con movimientos amplios en los
precios. La caida de la relacién entre la cantidad de
animales salidos a comercializacion y el total de
existencia evidencia la intencién de retener hacienda
por parte de los productores. Esta decisién podria
estar impulsado por numerosos factores entre los
que cabe destacar la expectativa de que se mantegan
los elevados precios actuales, la necesidad de
recomponer los planteles, una mejora en las
condiciones de liquidez y la mayor disponibilidad de
pasturas naturales. Resulta llamativo que pese a la

retraccion de la oferta, los niveles de stocks
mantienen su tendencia negativa

Las salidas de animales a remates fena exhibe
una fuerte caida el afno pasado cercana al 37% La
magnitud de este descenso alcanza un nivel similar
si solo se considera los animales sahdos de remates
ferias en la regidon, que cabe aclarar representan una
cifra sustancialmente inferior. La disminucion de
operaciones es general, pero se explicaria en modo
prinicipal por un menor nivel de ventas de ganado
con destino de invernada fuera de la regidn

Un analisis mas detallado de la infermacion
disponible a nivel de la regién permite formular
algunas apreciaciones adicionales sobre la evolucién
y composicion del nivel de existencias vy los
volumenes de comercializacion.

Evolucién del stock en la region

* Casi la totalidad de los establecimientos de
la region desarrollan actividades ganaderas En este
marco, los porcentajes mas bajos de campos sin
ganado corresponde a los partidos de Bahia Blanca,
Coronel Rosales y Coronel Dorrego.

* El stock ganadero presentd un importante
crecimiento entre 1992 y 1994, En 1995, el
crecimiento descendié a tasas muy bajas vy a parir
de allf, se observa una continua disminucion en i3
cantidad total de animales. La caida postenor supera
la suba inicial, llevando el plantel actual de animales
al nivel mas bajo de la década. Tambien debe
destacarse la intensidad de la caida dado gue el nivel
actual de casi 1,6 millones de animales se alcanza
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apenas dos anos después del nivel maximo de 2.5

millones correspondiente a 1995

* Las disminuciones medidas en relacion al
nivel promedio del ano anterior, fueron préoximas al
20% durante 1996y 1997.

* Considerando los datos del primer bimestre
de 1998, la tendencia se mantiene pero se advierten
algunos sintomas de desaceleracion.

Evoluciéon de los niveles de existencia
de ganado
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estudio. Entre 1996y 1997, el numero de bovinos en
el pais se redujo en 8.4% en tanto que la baja
registrada en la region supera el 40%

Analisis de |la baja en el stock por partidos de

la region

* Enrelacion a la fuerte baja del stock vacuno,
conviene hacer algunas diferenciaciones a nivel de
partidos, dado que las variaciones distan de ser
homogénas. Para la region definida, se observa un
fuerte aumento en el stock de animales del partido
de Villarino. El resto de los partidos registran
disminuciones en porcentajes wvariables
comprendidos en la franja del 9% correspondiente
Cnel Pringles y del 38% en la zona de Torquinst.

* La mayor parte de la hacienda se concentra en la
zona delimitada por el Cnel Pringles, Puan, Villarino y
Cnel Suarez. Este Ultimo partido explica casiun 37%
del descenso en el stock de ganado vacuno del total

Cuadro 1. Evolucién del stock de ganado bovino.

Ano Cabezas de ganado Vanacion porcentual Participacion s/ pais
Regidon Pais Regidn Pais

1992 2.163.968 53.011.000 3.7% - 4.1%

1993 2.221.560 52.655.200 2.6% -0.7% 4.2%

1994 2.432.845 53.157.000 8.7% 1.0% 4.6%

1995 2.467.476 52.648.600 1.4% -1.0% 4,7%

1936 2.019.866 50.861.000 -22.2% -3.4% 4,0%

1997 1.623.262 48.500.000 -19.3% -4,6% 3.5%

1998* 1.575.891 - -7.4% i

Fuente: SENASA (Datos regién) - Anuarnio Estadistico INDEC, ENA 93,94,95,96 y Ambito Financiero (Datos pais)
Notas: Los datos se obtuvieron a partir del promedio mensual de cada ano
* El dato de cabezas de ganado de 1998 en |2 regidn corresponde al promedio enero-febrero

Comparaciones del stock con datos a nivel
del pais

* Pese a la falta de datos actualizados para el
ultimo ano pueden hacerse algunas comparaciones
en relacion a la situacion del sector a nivel del pais.
El stock ganadero en la Argentina se aproxima a los
49 millones de animales. La region ganadera
considerada en este analisis representaria casi el
3.5% . La participacion ha descendido en los ultimos
dos anos en funcién de la mayor intensidad en el
proceso de disminucion de stocks para la zona bajo
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de la regiéon en 1997 con respecto al ano anterior.

* La reduccion de stocks se mantendria en los
primeros meses del ano. No obstante, al comparar
el stock del primer bimestre con el nivel promedio se
observa una desaceleraciéon en el ritmo de
disminucién. El porcentaje de caida con respecto al
nivel de 1997 disminuye a casi el 7%

* El resultado en el primer bimestre, en gran medida
se explica tanto en términos absolutos como relativos
por el fuerte descenso del plantel de animales en los
partidos de Cnel Suarez y Cnel Pringles.
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Cabezas de ganado en la regién
. -— - = S —
1996 1997 1er. Bim. 1998

Animales Particip Animales Particip Animales Particip
Bahia Blanca 90.429 4% 71.089 4% 70.328 4%
Cnel. Rosales 53.872 3% 46.593 3% 48.345 3%
Cnel. Dorrego 165.978 8% 133.663 8% 145166 9%
Cnel. Pringles 368.300 18% 336.173 20% 274911 17%
Cnel. Suarez 432.772 21% 313.334 19% 212.324 13%
Puan 287.339 14% 233.876 14% 216.438 14%
Saavedra 179.059 9% 132.938 9% 141.023 9%
Tornquist 237.693 12% 146.412 9% 166.363 11%
Villarino 202 448 10% 279.184 16% 300.993 19%
Total regién 2.019.886 100% 1.693.262 100% 1.575.891 100%
Fuente: En base a datos del Senasa

Diferencias Diferencias
Partido entre 1997 entre bim 1
y 1996 de 1998
y 1997
en animales en % en animales en %
Bahia Blanca -19.339 -21% -761 -1%
Cnel. Rosales -7.279 -14% 1.752 4%

Cnel. Dorrego  -32.316 -19% 11.503 9%

Cnel. Pringles -32.127 9% -61.262 -18%
Cnel. Suarez -119.438 -28% -101.010 -32%
Puan -563.463 -19% -17.438 7%
Saavedra -46.121 -26% 8.085 6%
Tornquist -91.281 -38% 19.951 14%
Villarino 76.736 38% 21.809 8%
Total region -324.628 -16% -117.371 7%
Comercializacion

Los datos de comercializaciéon pueden dar
aportar algunas precisiones adicionales para
interpretar la pronunciada disminucién en el plantel
de animales en la regidn.

El esquema de comercializacion del ganado
bovino parte del productor. La hacienda se vende en
forma directa (sin pasar por mercados
concentradores) a través de remates feria o en el
mercado de Liniers. El destino final puede ser la
faena, el engorde (hacienda de invernada) o la
reproduccién (toros, vientres, etc.). En el caso del
mercado de Liniers, todos los animales que alli se
venden deben ser faenados. Tanto en los remate feria,
como en el mencionado mercado siempre existe la
figura de un intermediario, llamado consignatario.
Esto no es asi en las ventas directas, donde la
intermediacién puede o no estar presente. Por otra
parte, debe destacarse que la hacienda faenada con
destino a la Unién Europea y Estados Unidos no

puede provenir de mercados concentradores, sino
que van directamente de campo a frigorifico.

La comercializacion de ganado disminuyd un
37% entre 1997 y 1996. Esta situacién coincide con
una tendencia general de retraccidn en la oferta de
animales ante la expectativa de un mayor precio a
partir de la apertura de nuevos mercados a mediados
del afo anterior por el reconocimiento al pais como
productor de carnes libres de aftesa. Por otro lado,
la rentabilidad de la ganaderia en comparacién a la
de las actividades agricolas se vié impulsada por la
calda de la demanda internacional acompafada de
una disminucion en los precios de los granos.

A mivel regional, puede senalarse que hubo
retencion de oferta. Esta situacidon en parte queda
reflejada desde 1996 por el menor porcentaje de
animales destinados a comercializacion en
proporcidn al total de existencias. Sin embargo, cabe
aclarar que Ia disminucion no es gran intensidad
4,4% en 1996 contra 3,85% en 1997

Llama la atencion que pese a la reduccion en
la cantidad vendida, es decir la disminucién de oferta
igual se registre una importante caida en el nivel de
existencias. Las alternativa para explicar la
disminucion del stock pasan por: disminucion en la
paricion, aumento de la mortandad de animales vy
disminucion en el arribo de animales procedentes
de otras regiones. Una explicacion adicional consiste
en movimientos de hacienda no captados por 135
estadisticas oficiales.

El principal destino de la hacienda es a otros
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campos para invernar. Este tipo de operacion,
representa el 36% de los bovinos caomercializados,
unos 23.500 animales y cayd un 38% entre 1997 v 1996
Otros destino importante son [as ventas 3 frigorificoy
a matadero con una participacion del 319 En este
caso. el numero de animales se redujo en un 27%
Las salidas de bovinos a Frigorifico para exportacion,
no significativas en términos absolutos, presentan la
mavovr tasa de disminucién de las ventas El menor
porlcenta[e de calda corresponde a las ventas
destinadas al mercado de Liniers.

La caida de ventas a frigorificos para
exportacién revela un empeoramiento en las
condiciones generales de esta industria. La crisis de
los paises asiaticos derivé en una caida de lademanda
internacional y menores precios en el mercado mundial.
Para los productores argentinos la revaluacion del ddlar

significo un encarecimiento de su produccion en los
r‘n‘eerdOS europeos y asiaticos. La disminucion de
precios en el mercado internacional, combinado con
el encarecimiento del precio de la hacienda en el
mercado interno, achico los margenes de rentabilidad
de los frigorificos exportadores. Los frigorificos
exportadores, enfrentados a un estricto control de sus
obligaciones impositivas, no pueden competir en el
mercado interno por la alta evasion que aun existe,
pese a los avances en |a investigacion y sancion de
empresas con fraudes al Estado. La crisis de la indus-
tria exportadora de carne se ve reflejada por la
sostenida reduccion de los volimenes y montos de
exportacion registrada desde 1995 (ano en que se
exportd 511 mil toneladas por u$s 989 millones | frente
alos 300 mil toneladas por u$s 500 millones, previstos

para este ano)

[cadena de comercializacién de ganado bovino

Total de bovinos salidos del establecimiento a
_Total regién
1996 1997 Variaciéon 96-97
Prom.animales %o Prom.animales % en % en cantidades

Remate feria 10.766 12% 7.633 12% -41% -3.133
Invernar 32.550 36% 23.554 36% -38% -8.995
UEE 9.926 1% 4.946 8% -101% -4.980
Merc. De Liniers 10.156 1% 8.688 13% -17% -1.467
Frig/Matadero 25.803 29% 20.304 31% -27% -5.500
Total 89.199 100% 65.125 100% -37% -24.075
Bov.comercializados
/existencias 4,4% 3.85%

[ Fuente: Elaboracidn propia en base a datos de Senasa

Los datos anteriores reflejan la cantidad de
animales salidos a remate feria de la regidon u otras
zonas del pais. Si se consideran solo los movimientos
de hacienda en remates ferias realizados en la regién
se advierte un fuerte descenso a partir de 1996. El to-
tal de animales cayé un 36%, llevando las ventas de

12 mil a 7.600 vacunos. Esta baja se explica en modo
principal por un menor nimero de animales con destino
a invernada en otros partidos?. También debe
destacarse una disminucién significativa de las ventas
a frigorificos del orden del 25%.

Destinos de los animales enviados a remate feria en la region

[ Total Regién

' ) 1996 1997 Variacion 96-97

Lo cantidades %o cantidades %o en cantidades en %

i Frigarifico/matadero 3.832 32% 2.893 38% 939 25%,
invernar 8.134 68% 471 62% -3.423 42%
1-Al partido o depto. 1.842 23% 1576 33% 266 -14%
2-A otro partido o zona 6.292 77% 3.135 67% 3.166 50%
Total a remate feria 11.966 100% 7.604 100% -4.362 -36%

Fuente: Elaboracidon propia en base a datos de Senasa

|
f
L

1 Esta regién comprende los siguientes partidos: Bahia Blanca. Cnel
Rosales, Villarino, Puan, Suarez, Dorrego, Pringles, Torquinst y
Saavedra Los informes anteriores sobre el sector ganadero fueron

publicados en los iae 30 y 31
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2 Es importante aclarar que esta cifra es una sobreestimacién dado
que incluye ventas con destino de invernada entre partidos de la

region, no obstante, el margén de error no se considera sustancial
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Los impuestos sobre la propiedad inmueble

m La imposicion sobre la propiedad inmueble es una de las alternativas con que
cuenta el sector publico para financiarse mediante impuestos. m £/ impuesto sobre
Jos inmuebles es una categoria dentro de los tributos a la riqueza y puede gravar
tanto la tenencia como la transferencia de las propiedades.m La sencillez de
instrumentacion, las escasas posibilidades de elusién y consideraciones de equidad
constituyen los principales fundamentos de su aplicacién.

Los justificativos

Mas alla de los objetivos recaudatorios que
pueda tener el gobierno para establecer impuestos
sobre la propiedad inmueble, existen diversos
justificativos para la existencia de los mismos.

Uno de los argumentos que normalmente
se utiliza enuncia que, como la tierra y las
edificaciones que descansan sobre ella son inmaviles
y no pierden valor con el transcurso del tiempo (en el
caso de la tierra) o lo hacen de manera leve y lenta
(en caso de los edificios), es menos probable que
"escapen” al impuesto, cualidad de particular interés
para el recaudador.

En la actualidad, dentro del contexto de
integraciéon general experimentado, los gobiernos
municipales, provinciales e, inclusive, nacionales
poseen cada vez menos herramientas para lograr el
financiamiento de sus actividades. Debido a que los
conceptos susceptibles de ser gravados, tales como
el factor trabajo o los capitales, tienen grandes
posibilidades de movilizacién entre los distintos
territorios, cuando se establece un impuesto sobre
ellos se trasladan hacia otra jurisdiccién eludiéndolo.
Este comportamiento provoca dificultades en la tarea
de recaudacidn de los gobiernos. Por tal motivo, se
observa cierta tendencia a gravar a los objetos que
tienen menor movilidad. En efecto, la tierra y las
propiedades asociadas a la misma constituyen los
conceptos mas frecuentemente empleados como
base imponible de diversos tipos de tributo.

Otro argumento empleado para justificar la
imposicién sobre la propiedad inmueble alude a la
“justicia” entre los individuos. Es generalmente
aceptada la regla que propone que aquellas personas
con mayor capacidad de pago deben pagar mas
impuestos’. Si se considera entonces a la riqueza, y
dentro de ella a la tenencia de propiedades, como

indicador de capacidad de pago, puede ser
socialmente “justo” que se les cobre un impuesto
Cabe aclarar, sin embargo, que la tenencia de una
propiedad no deja de ser sélo una manifestacion
parcial de las tenencias de los individuos que, en
Gltima instancia, discrimina en contra de quienes
poseen su riqueza en bienes inmuebles y no en otro
tipo de activos.

También existe un fundamento relacionado
con la equidad o justicia que propone que los
ciudadanos deben pagar al estado de acuerdo a los
beneficios que reciben de su accionar 2. Como el
valor de los inmuebles depende en gran medida de
los servicios disponibles, se justifica bajo este
razonamiento su imposicion. Sin embargo, esto
exigiria una relacion entre los servicios prestados vy
el impuesto pagado, que no necesariamente se
verifica en larealidad. Estarelacion se presenta mas
claramente en el cobro de las tasas municipales por
servicios tales como alumbrado, mantenimiento de
la via publica y limpieza, pero no en el caso de los
impuestos aplicados por otros niveles de gobierno

Por ultimo, la sencillez de gestion vy
recaudacion del impuesto sobre la propiedad o hace
atractivo para el sector publico. En efecto, que las
bases sobre las que se aplica no son faciles de ocultar
ni desplazar.

" JTodos los niveles de gobierno gravan
a los inmuebles para obtener recursos
tributarios..."

La imposicién sobre la tenencia de
propiedades inmuebles

Actualmente, los principales tributos que afectan
la tenencia de propiedades en el partido de Bahia
Blanca son:
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1.

Bienes personales. De jurisdiccion nacional.
Ei impuesto se aplica sobre los bienes propiedad
de personas fisicas y también sobre aquellos
pertenecientes a las sociedades en que @s1as
participan. Afecta a los bienes existentes al 31
de diciembre de cada ano, entre los que pueden
figurar los inmuebles adquiridos, construidos o
en construccidn. Tiene un minimo exento de
aproximadamente 102 mil pesos, mientras que

sobre el excedente se aplica una alicuota de
0.5%.

Ganancias. Corresponde al nivel nacional.
Grava los alquileres Yy arrendamientos
provenientes de inmuebles situados en el
territorio de la republica y cualquier especie de
contraprestacion que se reciba por la
constitucién a favor de terceros de derechos
reales de usufructo, uso, habitacion o anticresis,
sobre inmuebles situados en el pals. Es decir
que gueda exento el valor locativo de la casa-
habitacién cuando sea ocupada por sus
propietarios. El impuesto reviste un trato
diferencial ya gque si una persona vende un
inmueble. no es alcanzada por el gravamen. En
cambio, se dispone que las empresas declaren
como ganancia imponible aquella que provenga
de la enajenacion de bienes del activo fijo
(incluyendo inmuebles), aun cuando no se
encuentren afectados al giro de la empresa.

Inmobiliario. De jurisdiccion provincial. Es un
impuesto cuya recaudacion habitualmente se
destina para finalidades diferentes a la prestacion
de algun servicio alos propietarios de inmuebles.
La base imponible es la valuacion fiscal de la
propiedad, que se multiplica por los coeficientes
snuales de actualizacion fijados por el Poder
Ejecutivo. Para cada escala de valuacién existe
una cuota fija y una alicuota que se aplica sobre
el excedente del limite minimo de la escala. El
7% de lo recaudado por este impuesto
constituye el FOPROVI, destinado al
financiamiento de los planes de vivienda

provinciales.

Tasa por alumbrado, limpieza vy
conservacion de la via puablica. De orden
municipal, tiene una contraprestacion especlfica.
La base imponible es la valuacion fiscal del
inmueble determinada por Catastro Municipal,
de acuerdo a lo especificado en las leyes

provinciales. La Municipalidad de Bahia Blanca
posee la facultad de estimar la valuacion real de
los inmuebles que considere no se ajuste a lo
determinado por la provincia

Tasa de salud. De junisdiccion municipal. La
base imponible de la misma esta constituida por
ia valuacion general de los inmuebles,
establecida por el Catastro Municipal en
conformidad con las leyes provinciales
pertinentes. Para su liquidacion se toman las
;onas consideradas a los efectos de la Tasa por
alumbrado, limpieza y canservacion de la via
publica. En funcion de dichas zonas se
establecen rangos de valuacidn y de montos a
tributar en consecuencia

La imposicién sobre las transacciones

Ademas de los tributos que se aplican sobre la

tenencia de bienes inmuebles también existen
impuestos que afectan a las transacciones en las que
ellos intervienen. Concretamente es posible
identificar a los siguientes impuestos:

1.

Impuesto a la transferencia de bienes
inmuebles. Corresponde al nivel nacional. La
base imponible es el valor de transferencia del
inmueble en cada operacion, sobre la que sé
aplica una tasa del 15 por mil. Este gravamen, a
diferencia del impuesto a las ganancias, se aplica
solo a las personas y no a las empresas.

Impuesto a los sellos. Es de jurisdiccion
provincial. Afecta a los boletos de compra venta,
escrituras y contratos de locacion de inmuebles.
Se aplica a toda transferencia de dominio de
bienes inmuebles y locacién de los mismos. La
base imponible es el mayor valor entre el precio
de venta o la valuacién fiscal al momento de
realizar la transaccién. Hay diferentes alicuotas
segln el tipo de operacién pero las mMas
comunes son del 10 por mil para locacion de
inmuebles, y del 10 por mil para los poletos de
compra venta.

El establecimiento de los impuestos Y el
valor de las propiedades

Otro aspecto de vital importancia al analizar
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las cuestiones relacionadas con la imposicion sobre
las propiedades, es quién paga los impuestos en
definitiva. Muchas veces, los sujetos sobre quienes
recae la obligacién de pagar los tributos, de acuerdo
a lo establecido por las leyes, son diferentes a los
individuos que efectivamente asumen la carga.

En el caso concreto de los impuestos sobre
la propiedad, la pregunta que cabe realizar es si los
aportes provienen de los propietarios de los
inmuebles, mediante la disminucién del valor de las
propiedades, o si recae sobre los inquilinos en forma
de un aumento en los alquileres. Para responder a
dicho interrogante es preciso conocer como funciona
el praceso completo que se desencadena en torno a
la introduccion de impuestos sobre la propiedad
inmueble.

En la economia existe una cierta cantidad
de capital que los individuos pueden invertir en la
construccion o adquisicién de viviendas, o bien, en
otro tipo de aplicaciones. En cada una de las opciones
de inversion se obtiene un rendimiento determinado.
En el momento en que se establece un impuesto
sobre la tenencia de bienes inmuebles se produce
una caida en su rendimiento vy, con el paso del iempo,
los inversares optan por destinar su capital a otras
aplicaciones en la medida en que ésta resulta
relativamente menos atractiva. El resultado final del
proceso es una disminucién del monto invertido en
el sector de la construccién. En ese punto, el
rendimiento de las colocaciones en el sector
inmobiliario o de la construccién aumenta v,
simétricamente, al incrementarse lo invertido en los
otros sectores, disminuye el rendimiento de las
inversiones alternativas, con lo cual, los capitales
retornan al sector inmobiliario. En este sentido, los
impuestos sobre la propiedad producen los mismos
efectos que un impuesto parcial al capital. Como en
el corto plazo la cantidad de viviendas esta
determinada, el impuesto es soportado por los
propietarios de los inmuebles, quienes sélo con el
tiempo y en caso de alquilar sus propiedades, pueden
trasladarlo a los locatarios.

En el largo plazo, la consecuencia de la
aplicacién de un impuesto sobre la propiedad
inmueble es la distorsién en las elecciones de los
individuos entre los distintos tipos de inversiones.
Es decir que las elecciones antes y después del
establecimiento de los impuestos son diferentes y
que, finalmente, disminuye el rendimiento general
del capital en todas sus aplicaciones.

Las bases imponibles

Las bases sobre las que recaen los
impuestos estan conformadas, en algunos casos, por
el precio de mercado de |a propiedad en cuestidn vy
en otros, por la valuacion fiscal del inmueble

La utilizacién del precio de mercado suele
ser mas cofrecta porque responde al valor real del
inmueble en el momento del establecimiento del
impuesto o de la realizacién de la transaccion que
origina |a obligacién tributaria.

Cuando en cambio se emplea la valuacién
fiscal, se agrega una distorsion adicional a las que
origina la existencia del impuesto sobre los
inmuebles. Esta distorsién se origina en las fallas vy
problemas inherentes al establecimiento de las
valuaciones. El hecho de que la base imponible del
impuesto sea determinada o, en alguna medida,
modificada por el propio recaudador puede
responder a propdsitos especificos relativos al
planeamiento urbano de las ciudades y a la utilizacion
de la tierra para distintos fines.

Concretamente, el catastro valuatorio de ia

provincia de Buenos Aires constituye una experiencia
sofisticada del método internacionalmente
denominado “de férmulas”™ {de antecedentes
relativamente escasos en el mundo). A traves de
este sistema se intenta llegar a un valor final del
inmueble mediante la cuantificacion de
caracteristicas objetivas de los mismos, que
modifican su valor basico. Este mecanismo de
valuacién fue desarrollado hace mas de cuarenta anos
y. ademads, buena parte del mismo contiene
ingredientes técnicos adoptados de hteratura mas
antigua adn. La valuacion fiscal total que se utiliza
,como base imponible estd compuesta por la
valuacion fiscal de la tierra y la del edificio emplazado
sobre la misma y no contempla la amortizacion de
este ultimo.

Las Ultimas modificaciones a la valuacion de
Ia tierra fueron realizadas en los anos 1993 y 1998
En el caso de las edificaciones, en 1998 comenzaron
a regir las nuevas valuaciones luego de un proceso
de revaluacion gue se inicio en 1996. Antes de ese
momento, los valores fiscales estaban expresados

en pesos Ley 18.188 que se multiphicaban anualmente
por los coeficientes correspondientes a cada
jurisdiccion para obtener el valor expresado en Ia
moneda en curso al momento de reahlizar la
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imposicion. A partir de ese afio, las bases imponibles
comenzaron a expresarse en moneda actual.

Cuando se intenta evaluar si el caso de la
provincia de Buenos Aires respeta alguna relacién
constante entre el valor fiscal y el valor de mercado
de las propiedades, se carece de informacién
empirica confiable.

Un caso concreto

Tal como se ha expuesto anteriormente, la
propiedad inmueble es objeto de multiples
gravamenes, correspondientes a los diferentes
niveles de gobierno. Esto hace que resulte dificultoso
tener una nocién aproximada de la magnitud de los
montos tributados por tales conceptos.

Un ejercicio interesante para contar con una
idea mas precisa de los pagos en concepto de
impuestos que recaen sobre los inmuebles, consiste
en tomar un caso concreto de propiedad inmueble y
calcular el monto a pagar por impuestos sobre la
tenencia vy la transferencia de dicha propiedad.

Para el caso tratado en esta nota se
considerd una propiedad con una valuacién fiscal de
50.000 pesos y un valor de mercado de 110.000
pesos, ubicada en zona residencial y con servicio de
luz blanca. Luego de aplicar las leyes y ordenanzas
pertinentes se llegd a la conclusidn de que una
propiedad de tales caracteristicas tributa, en
concepto de tenencia, méas de 1.300 pesos anuales
y de transferencia, unos 2.700 pesos. Cabe aclarar
que para el célculo se consideraron los impuestos y
las tasas mas relevantes, los que se detallan en los
cuadros correspondientes.

Conclusién

Los impuestos sobre la propiedad inmueble
constituyen una fuente de recursos fiscales para
todos los niveles de gobierno. La sencillez que
revisten los procedimientos de instrumentacién y
recaudacidén de este tipo de gravamen; las escasas
posibilidades de elusién existentes a causa de la
inmovilidad del objeto gravable y también ciertas
consideraciones relativas a la equidad constituyen
los fundamentos basicos de su aplicacion.

Los principales inconvenientes asociados a
los impuestos sobre los bienes inmuebles se refieren
a la valoracion de la base imponible, cuya valuacién
fiscal difiere del valor de mercado, hecho que genera
distorsiones y complicaciones.

El objetivo de esta nota ha sido explicitar y
clarificar, de alguna manera, todas esas cuestiones.
Adicionalmente, para complementar el trabajo, se ha
decidido calcular el monto tributado por una
propiedad tipc en concepto de los diversos
impuestos que recaen sobre la tenencia vy
transferencia de bienes inmuebles. Para este gjercicio
se tomod el caso de un inmueble referencial con
determinados atributos. De esta manera, se ha
pretendido ofrecer una idea aproximada del peso de
los impuestos sobre la propiedad, cuya magnitud se
presenta en principio poco clara debido a la
multiplicidad de gravdmenes existentes y a las
complicaciones inherentes al célculo de cada uno.

1 En teoria se denomina "principic de capacidad de page” como
argumento de equidad.
2 Denominade “principio del beneficio”.

Pagos anuales en concepto de impuestos
sobre la tenencia de bienes inmuebles

Impuesto inmobiliario 292,91
Tasa por alumbrado, limpieza

vy conservacion de la via pablica 388,65
Tasa de saiud 9713
Impuesto a los bienes personales 550,0
TOTAL 1.328,5

Pagos en concepto de impuestos
sobre la transferencia de bienes inmuebles

Impuesto a la transferencia

de bienes inmuebles 1.650,0
Impuesto a los sellos

(boleto de compra-venta) 1.100,0
TOTAL 2.750,0

Propiedad referencial

Valuacién fiscal: 50.000 pesos - Valor de mercado: 110.000 pesos - Categoria: edificado zona residencial con luz blanca
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Precios

Indice de precios al consumidor

m £/ indice de precios al consumidor en Bahia Blanca, no observé variaciones en el
mes de mayo. m £n junio, se registré un aumento del 0.7%. m Los resultados del

relevamiento de INDEC fueron respectivamente del —0.1% y del 0.2%.

m £ el

ambrto local "Alimentos y Bebidas” fue el capitulo que més incidié en las alzas
producidas. m “Vivienda” y “Equipamiento y funcionamiento del hogar” fueron las

unicas categorias con bajas.

‘Panorama general

En el ambito de la Capital Federal y el Gran
Buenos Aires, la variacidn acumulada de precios al
consumidor hasta el mes de junio fue del 0.9%, segdn
las mediciones llevadas a cabo por el INDEC. En
tanto, en Bahfa Blanca el resultade acumulado
durante el ano fue del 0.5%.

El relevamiento del INDEC correspondiente
al mes de mayo reveld una caida del 0.1% en el indice
general, mientras que para junio concluyd un alza del
0.2%. EI CREEBBA, por su parte, obtuvo variaciones
del 0% vy 0.1% para los meses respectivos.

Algunos hechos claros actuaron de igual
manera en &l comportamiento de precios del pais y
de la ciudad. El primero de ellos, de gran incidencia
en el costo de vida, fue la serie de movimientos
preducida en los valores de la hacienda en pie en €l
Mercado de Liniers, con el consecuente impacto
sobre el precio de la carne en las bocas minoristas.
El segundo se refiere a la tendencia bajista en las
cotizaciones de los cereales. También son comunes
al pafs v a Bahfa Blanca, los cambios en los precios
de ciertos productos, tales como frutas v verduras
de estacidn, por factores estacionales. Por Gltimo
cabe sefalar los ajustes periddicos en los cuadros
tarifarios de los diversos servicios.

Panorama local
Mes de mayo

El indice de precios al consumidor de mayo
no registrd variaciones con respecto al nivel del mes
anterior. Este resultado no significa la ausencia de
cambios en los precios. Por el contrario, los precios
presentarcn alzas y bajas importantes en distintos
productos que, de acuerdo a su incidencia sobre el
costo de vida, tendieron a compensarse
determinando una variacion nula del indice general.

Las presiones al alza se explicaron por los aumentos
observados en el capitulo "Alimentos v Bebidas”, mas
precisamente en las carnes rojas, verduras v lacteos.
Las bajas en el costo de vida, en tanto, respondieron
basicamente a las reducciones observadas en el
capitulo “Vivienda”, a través de disminuciones en &l
cargo variable de la electricidad. También se
detectaron bajas importantes en el precio de las
frutas frescas.

Especificamente, el capitulo “Alimentos v
Bebidas” observo un alza del 0.3%. Los subgrupos
que mas incidieron en el aumento de precios del
capitulo fueron Carnes, con una variacidn del 1.9%,
Verduras, tubérculos y legumbres frescas, que
observaron un alza del 2.7% vy leche, productos
ldctecs y huevos, con un aumento del 1.1%. En el
caso concreto de la carne, el comportamiento de los
precios respondid a las subas de valor de la hacienda
en pie en el mercado de Liniers, producidas durante
el mes de mayo como consecuencia de las
dificultades en el abastecimiento de animales por las
inundaciones en el litoral. Entre las categorfas que
presentaron bajas se destacan Frutas, Azlicar, dulces
y cacao vy Bebidas no alcohdlicas, aunque la
disminuciéon en sus respectivos precios no fue
suficiente para compensar los aumentos registrados
en los demas grupos.

“Indurmentaria” aumentd un 0.5%. Luego del
efecto del cambio de temporada producide en los
meses anteriores, la indumentaria ocbservd una
estabilizacion general. Inclusive hubo una leve baja
en la ropa exterior de hombre v en las prendas
interiocres femeninas. En tanto, la variacién positiva
del capitulo estuvo explicada por el comportamiento
del precio de la ropa exterior de mujer.

“"Vivienda" fue el Unico capitulo con variacion
negativa durante el mes de mayo (-3.4 %). La caida
se produjo especificamente en la categoria
Electricidad, a raiz de los cambios en el cargo variable
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del cuadro tarifario vigente.

Elindice de "Equipamientoy funcionamiento
del hogar” se elevd un 0.3 %. Los principales
aumentos dentro del capitulo correspondieron a
articulos de blanco y manteleria, que variaron un 3.5%
en relacién a abril. También la cristaleria y loza
experimentaron un alza del 1.8%. Cabe destacar que
los electrodomésticos cayeronun 1.5%, aunque esto
no basté para contrarrestar los aumentos de los
demas productos del capitulo.

El aumento en los precios de “Salud” (0.8%)
fue, luego del verificado por “Alimentos y Bebidas”,
el que mas incidi6 en el resultado general del mes.
El cambio total del capitulo se concentro en
Medicamentos, que aumenté un 1.3% con respecto
a abril.

“Esparcimiento” fue el capitulo con
variacién menos significativa para el resultado general
(0.2%). El aumento correspondio a las leves alzas
que presentaron Turismo (0.5%). Entretenimientos
(0.4%) y Libros, diarios y revistas {0.1%).

El capitulo “Educaciéon” observd un indice
superior en 0.7 % al del mes de abril. Mientras que
los servicios educativos no evidenciaron ningun
cambio de valores, los Utiles escolares aumentaron
un 1.3% con respecto al periodo anterior, explicando
la totalidad del alza en el indice del capitulo.

Por Oltimo, “Bienes y servicios varios”
aumentd un 0.5 %, resultado impulsado por los
aumentos en los precios de Articulos de tocador
{0.7%) y de Servicios para el cuidado personal.

“Transporte y Comunicaciones” no
expernimento modificaciones durante el mes de mayo.

Mes de junio
Elindice de precios al consumider de junio
registrd un aumento del 0.1% con respecto al del
mes anterior. Ei capitulo que mas incidié en el
resultado general fue "Alimentos y Bebidas”, como
consecuencia de |as alzas verificadas por los aceites,
las carnes, los lacteos y las verduras y legumbres.
También se produjo, dentro de este capitulo, una
significativa disminucién en el grupo de los cereales,
aunque ésta no basto para contrarrestar el efecto de
los aumentos constatados, "Educacion” y “Transporte
y comunicaciones” también observaron aumentos de
significativa incidencia en el indice general. Por el
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lado de las bajas se encuentran "Equipamiento y
funcionamiento del hogar”, cuyo indice disminuyd
un 0.7% en relacion a mayo y “Vivienda”, con una
baja del 0.02%. Debido a la estructura de
ponderaciones de cada producto dentro de la canasta
de consumo, las bajas no contrarrestaron a las alzas
y el resultado final fue positivo.

Participacion de los capitulos
en las alzas totales de junio

Bienes y
servicios varios Indumentaria
2% 1%
Alimentos y
Bebidas
31%
Educacion
42%
Transporie y
comunicaciones
24%

Participacion de los capitulos
en las bajas totales de junio

Vivienda

3%
Equipamento y
funconamiento
delhogar
97%

Mas concretamente "Alimentos Y Bebidas”
registrod un alza del 0.2%. El aumento de precios del
capitulo se explica principalmente por las alzas en
Aceites y Grasas, que presentd unincremento del 4.8%
con respecto al mes anterior, como consecuencia de
las subas registradas en aceites comestibles Y
margarinas.También el grupo Carnes evidencié un
aumento durante el mes de junio, del orden del 1 N1%.
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Esta variacion fue el resultado combinado de varios
factores. Por un lado, la carne vacuna, siguiendo los
movimientos del Mercado de Liniers, experimentd
alzas moderadas en las primeras semanas del mes y
algunas caidas durante las dltimas, dejando como
saldo una leve suba final. Por otra parte, los aumentos
en el precio de la carne registrados durante mayo y
junio, provocaron un vuelco general al consumo de
pollo, cuyo precio es mas bajo que los cortes vacunos
mas baratos. Consecuentemente, a nivel nacional, el
consumo anual de pollo per cépita se elevd a 27 kg.,
segun estimaciones, lo que constituye una cifra récord
en el pais. Este gran impulso de la demanda de pollo
generd leves aumentos en las granjas, en |las plantas
de faena y en las bocas minoristas del pais. Sin
embargo, a nivel local, la carne de ave se mantuvo
estable e inclusive verificd algunas bajas de precio,
fundamentalmente a rafz de las ofertas en el ambito
de los hipermercados, que manejan importantes
partidas de carnes blancas congeladas. Otros
aumentos estuvieron dados por Bebidas no alcohdlicas
(0.8%), Lacteos (0.6%) y Verduras (0.1%). Entre las
bajas del capitulo se destaca la registrada en Cereales
v derivados (-1.2%), en concordancia con la tendencia
bajista de los cereales en todo el pais. Tambien las
frutas presentaron disminuciones de precios (-1.4%),
en particular, la manzana, la naranja y el kiwi.

La mayoria de los grupos que componen el capitulo
“Indumentaria’ se mantuvo estable debido a que el
comercio se encuentra en plena temporada otono-
invierno y no hay modificaciones de precios por
lanzamiento de articulos de nueva estacion. Solo 1a
categoria Ropa exterior para hombre aumentd un 0.3%
con respecto a mayo durante las primeras semanas
del mes, como consecuencia de la mayor demanda
de articulos con motivo del dia del padre. Este cambio
arrojé un cambio total del 0.08% a nivel del capitulo.

Para "Vivienda", cuyo indice se redujo un
0.02% en relacién a mayo, sélo el cambio operado en
Muebles y accesorios, que disminuyd un 1.5% en
relacién a junio, explico la baja de precios originada en
el capitulo. Los grupos restantes, Electricidad, servicios
sanitarios y gas y Artefactos domésticos, no presentaron
modificaciones en sus respectivos indices.

“Equipamiento y funcionamiento del hogar”
fue otro de los capitulos con deflacién (0.7 %).

Una baja del 6.7% en el grupo Elementos de
iluminacién y ferreterfa combinada, con el aumento
del 0.6% en Articulos de limpieza arrojé como resultado
neto la disminucién del indice a nivel del capitulo. En

particular, dentro de la categoria de los articulos de
limpieza, los productos que aumentaron fueron los
jabones, detergentes y desinfectantes.

"Transporte y comunicaciones, que durante
mayo se habia mantenido sin modificaciones, se elevo
un 0.2%". Dentro del caplitulo, los automdéviles
observaron un aumento del 0.5% en tanto que el grupo
Funcionamiento y mantenimiento de los vehiculos
presentd un alza del 0.3% en el indice correspondiente.
Mas concretamente, el subgrupo Cubiertas, repuestos
y reparaciones experimenté un aumento del 1.7%
durante el mes de junio. El resto de las categorias se
mantuvo sin cambios.

Dentro de "Esparcimiento” (0.01 %), excepte
el subgrupo Juegos, juguetes y radados que aumentd
un 0.2% con respecto a mayo, ninguno de los rubros
restantes presentd modificaciones, de modo que el
resultado general del capitulo fue pequeno y de
incidencia casi nula en el costo de vida.

|
Variacion de los precios minoristas ‘
Periodo Bahia Blanca CF-GBA®
ene 98 -0.1% 06% 1
feb 23 0.0% 03% |
mar 98 0.4% |
abr 98 0.1% I
may 98 0.0% - i
jun 98 0.1% 0.2% |
Variac. acumulada 0,5% 0,9%
* Capital Federal y Gran Buenos AiresFuente. CREEBEA 1t 1DEC]

“Educacion”, con su 0.6 % de aumento,
explicod el 42% de las alzas totales verificadas En
efecto. un nuevo aumento registraron los utides
escolares. En esta oportunidad. el indice se elevd un
1.2% en relacién al correspondiente al mes de mayo
Los servicios educativos, en cambio, se mantuvieron
sin variaciones, al igual gue en los ultmos
relevamientos efectuados

En el caso de “Bienes y servicios varos” (0.1
%), el inico grupo que explico el resultado del capitulo
fue Articulos para la higiene y el cuidado perconal aue
aumentd un 0.3% durante el mes de junio
Especificamente, los articulos de tocador abservaron
un alza del 1.1%. En tanto, los articulos de tocador
descartables presentaron una reduccién del 1% que
no resultd suficiente para compensar o contrarresiar
los demas aumentos generados dentro de este
capitulo.

Finalmente cabe citar el caso de “Salud” que

durante el mes de junio no exhibid ningun cambio
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Sector financiero

a Las estimaciones de depdsitos locales determinan una fuerte recuperacion en el
monto de colocaciones. mA nivel general, los depositos totales del sistema alcanzan
un nivel récord en el mes de junio.m Los mejores rendimientos se obtuvieron en

los fondos de renta fifa.

Panorama general

Los principales indicadores financieros
tuvieron un buen desempeno en el bimestre mayo —
junio. A pesar de la inestabilidad financiera de los
mercados internacionales, el sector financiero
argentino muestra una posicion solida. Durante el
periodo analizado, se registré una de las tasas de
crecimiento de los depdsitos mas altas del ano,
alcanzando los depésitos totales en el sistema
bancario la cifra récord de U$S 75.000 millones a
finales del mes de junio.

Un punto a resaltar es el cambio de
“empuje” que recibid el crecimiento de los depésitos
entre mayo y junio. Mientras que en el primer mes
se debid a las operaciones estatales, que explicaron
casi en un 50% la suba de los depositos; en junio,
fueron las colocaciones del sector privado las que
generaron el crecimiento, con una clara preferencia
hacia los depdsitos a plazo que se mostraron como
una apuesta de bajo riesgo dentro del contexto de
incertidumbre financiera internacional.

En lo que respecta a los créditos, el sector
privado no financiero incrementd su demanda de
fondos enun 2,1% en junio con respecto al promedio
de mayo, manteniendo una tendencia levemente
creciente en el corto plazo. Sobre finales de mes se
registraron sensibles subas en las tasa de interés
dentro del circuito mayorista de dinero. La causa
principal de la mayor demanda de recursos estuvo
dada, sobre todo, por el pago del aguinaldo. Las tasas
para colocadores de fondos en plazos fijos también
crecieron levemente. En ddélares, a 30 dias, llegd a
un 6,1% y en pesos a un 6,9%, promedio.
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Panorama local

Frente a un panorama nacional alentador, la
actividad financiera de la ciudad presenta una
evolucidn positiva. La estimacién de depositos totales
en el circuito bancario local al mes de marzo arroja
un incremento de casi el 6% en comparacion al nivel
promedio de fines del ano pasado. Esta variacion
supera el bajo ritmo de expansion de las colocaciones
alcanzado durante el ano pasado y ubicado en torno
al 3,2%. De confirmarse estos pronosticos, se
perfilaria una trayectoria claramente ascendente en
el volumén de depdsitos locales tal como se puede
apreciar en el grafico 1. Podria incidir en este
crecimiento un efecto de reasignacion de fondos
desde colocaciones en fondos comunes de inversion,
que en el ultimo ano presentaron un fuerte aumento
en volumen, afectados por la caida de rentabilidad
en el mercado de acciones y titulos. En la medida
que se estabilicen los mercados internacional, este
efecto seria transitorio y podria determinar en los
proximos meses una desaceleracion en el ritmo de
crecimiento de las colocaciones. El salto de los
depositos también podria responder a los resultados
delas promociones de nuevos productos financieros
lanzados por los bancos.

Con relacién a las tasas de interés pasivas,
los bancos cooperativos presentaron los mejores
rendimientos en plazos fijos pactados en pesos Y
dolares, mientras que los bancos oficiales "pagaron”
la menor tasa en el segmento pesos y los privados
en el segmento délares. La Tabla 1 muestra niveles
promedio nominales anuales de tasas del sistema
bancario bahiense del orden del 2,77% para caja de
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ahorro y 5,73 para plazo fijo; las cuales se encuentran
por debajo de las tasas pasivas del bimestre marzo —
abril. Las tasas sobre préstamos, presentadas en la
Tabla 2, mantuvieron claras diferencias de acuerdo
al tipo de operatoria. Ante la misma clase de
préstamo, considerando valores promedios para el
total del sistema, los pactados en pesos “cargan”
con una sobretasa nominal anual de 6,2% en los
personales a 12 meses y 7,3% en los orientados a
empresas de segunda linea.

La demanda de Fondos Comunes de
Inversién ha presentado un fuerte dinamismo en el

Gltimo ano y ya representa una alternativa de
colocacion de fondos de importancia en la plaza
financiera local. Esta opcién muestra para el bimestre
mayo — junio, los mejores rendimientos en la familia
de fondos en operaciones de renta fija en pesos y en
ddlares con tasas anualizadas maximas de casi el
8% en moneda local y de poco mas del 5% si es en
moneda extranjera. La totalidad de los Fondos que
invirtieron en acciones o de renta variable presentaron
rendimientos negativos o de baja retribucidn,
coincidente con la baja de cotizaciones que afecto al
mercado de titulos y acciones.

Tabla 1. Tasa nominal anual depdsitos por tipo de entidad *

En pesos En délares
Caja de Ahorro 30 dias 90 dias Caja de Ahorro 30 dias 90 dias
|
Total del Sistema
Bahia Blanca promedio 3,07 6,16 6,65 2,47 5.30 574 |
tasa maxima 553 7.30 7.50 4,70 7.00 7.40
Capital Federal promedio 3.44 6.29 6.56 3.01 5,52 5.80
tasa maxima 3,77 6.55 6,83 3,43 6,01 6,41
Bancos Cooperativos
Bahia Blanca promedio 2,63 6,90 7.10 2.88 6,25 6.55
tasa maxima 4,00 7.30 7.50 3,00 7.00 7.40
Bancos Oficiales
Bahia Blanca promedio 2,84 6,04 6,30 2,31 5,26 567
tasa maxima 3,28 6,20 6,36 2,70 5,60 5.70
Capital Federal promedio 3,26 6.23 6,35 2.84 5.53 5,82
tasa maxima 3,28 6.20 6.75 3,58 5,80 5,90 |
Bancos Privados i
Bahia Blanca promedio 3.18 6,07 6,50 2,44 5,16 5,63
tasa maxima 5,63 7,00 7.25 4,70 6.30 6,60
Capital Federal promedio 3.7 6,38 6.88 3.25 5,50 5.78
tasa maxima 4,08 7.00 7.38 3.78 6,00 6,63
* Datos correspondientes al dia 03 de julio ]

* Datos correspondientes al dia 03 de julio

Tabla 2. Tasa nominal anual sobre préstamos por

tipo de entidad *

En pesos En déblares )

Descubierto Personales Comerciales Descubierto Personales Automot. Vivienda Comerciales

12 meses 30 dias Decubierto 12 meses 24 meses 84 meses 30 dias

empresas

empresas

o 2da.lfinea =~ __—2da. linea ;
Total del Sistema 5 ‘
Bahia Blanca promedio 4887 26,19 30.31 34,22 19,88 15.88 :;:g éégg ‘

tasa maxima 71,78 48.00 66.00 66.00 24,00 is.og et gt

Cap.Federal Promedio 32,55 19,20 18.00 29.25 20.00 18.2 ! .

Bancos '
Cooperativos 20,00 |
Bahia Blanca promedio  46.45 e 34.80 30,00 — = B S |
tasa maxima 48,00 — 36,00 30,00 == o i ) §
Bancos Oficiales 076 14,00 |
Bahia Blanca promedio 3924  34.95 16,00 — Jzg0 00 1200 |
tasa maxima 48,06 48.00 16.00 = 1B'gg 18.00 12.17 14.50 |
Cap.Federal promedio 31,61 22,63 18,00 28,50 19. . : !
Bancos Privados 2427 |
Bahia Blanca promedio 50,87 24,73 30,98 34,68 20,92 23'33 :f'f,’g 66.00 |
tasa maxima 71,78 29,30 66,00 66,00 21'388 B g0 e %5 0ol

Cap.Federal promedio 34,00 24,00 18.00 30,00 21, . ’ i
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Sector inmobiliario

m Las operaciones de

compra-venta presentaron un ritmo de actividad normal. wmlos

departamentos pequenos y funcionales constituyeron el rubro con mejor performance

del bimestre. m Los alquileres observaron un rimo de actividad bueno, sin cambios

sustanciales en relacion a marzo-abril.

& Nuevas modalidades de comercializacion se

plantean como alternativas interesantes pars aplicar en Bahia B{anca. = [os créditos
hipotecarios buscan capitar publico a través de nuevas lineas y mas servicios al cliente.

Situaciéon general

La tendencia general de las operaciones de compra-
venta y de alquiler se mantuvo estable aunque, a nivel
individual de las distintas categorias, se produjeron
algunos declives en el ritmo de actividad. Este
resultado era, en parte, previsible por dos factores.
£l primero responde al gran dinamismo que el
mercado inmobiliario local experimento a lo largo de
1997 y también durante los primeros meses del ano
en curso, a pesar de las repercusiones de la crisis
internacional. Resulta légico suponer que, luego de
un crecimiento de tal magnitud, la demanda observe
una desaceleracion, al menos en relacion a algunos
rubros especificos. El segundo factor se refiere a
las mayores exigencias impuestas por el Banco
Central para el otorgamiento de créditos hipotecarios.
Esto, sumado a las expectativas del publico acerca
del desenvolvimiento de la economia en los proximos
meses y del comportamiento de las tasas de interés
en ese contexto, frena en alguna medida la toma de
préstamos y también la adquisicién de inmuebles.

Las expectativas de los agentes
inmobiliarios, tanto del pais como de Bahia Blanca,
son alentadoras y estan, en buena medida,
supeditadas al lanzamiento de nuevas lineas
crediticias orientadas al segmento de ingresos
medios y bajos.

La plazainmaobiliania locai se ha consolidado
como una de las mas dinamicas del pais en lo que
va de 1998. El crecimiento en ventas operado en
algunos rubros especificos (terrenos, casas y
departamentos) ha superado significativamente al
registrado en importantes ciudades de la provincia
de Buenos Aires y del resto del pais e, inclusive, al
obtenido en la Capital Federal. En ese marco, se
aguarda un fluido ritmo de actividad a pesar de las
bajas coyunturales que puedan llegar a producirse
en determinados rubros.
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Analisis por rubros de las operaciones de compra-
venta

Al igual gque en el bimestre marzo-abril, Ia
tendencia general de las operaciones resulté normal.
Sin embargo el indicador de actividad presenté un
nivel levemente inferior al obtenido en el relevamiento
anterior.

El rubro con mejor performance fue
“Departamentos de un dormitorio y Funcionales”, con
un ritmo de ventas alentador. “Chalets y Casas”, en
tanto, presenté una tendencia de demanda buena,
si bien cabe senalar que el saldo de actividad se
retrajo levernente en relacidn a los meses anteriores.
La categoria "Pisos y Departamentos de 3-4
dormitorios” normalizé su ritmo de operaciones que,
anteriormente, habia resultado bueno. También
“"Departamentos de dos dormitorios con
dependencias” registré una actividad normal, al igual

" La mayor parte de las operaciones
se financia a través de bancos..."

gue en los meses precedentes. La compra—ven{a de
lotes para chalets y casas se mantuvo estable aungque
con niveles de actividad significativos. En el caso de
los terrenos para horizontales y locales se detecto
un menor volumen de transacciones que provoco que
el indicador de situacién pasara de bueno a normal.
Los rubros “Cocheras” y “Depbsitos” no observaron
cambios significativos v, al igual que en el periodo
anterior, exhibieron una tendencia de operaciones
desalentadora y regular respectivamente. Por altimo
“Locales” enfrentd una demanda normal que se
concentré principalmente en las unidades céntricas,
de acuerdo a lo informado por las inmobiliarias
consultadas.

La mayoria de los rubros inmobiliarios
observé un nivel de ventas similar al registrado en
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igual bimestre de 1997. Sélo los departamentos
pequenosylos funcionales lograron superar las cifras
alcanzadas en aquella oportunidad. En
contraposicién, las cocheras y los depodsitos
concertaron un menor nimero de operaciones, lo cual
se condice con la tendencia declinante de estas
categorias.

Las cotizaciones de las propiedades se
mantuvieron, en lineas generales, sin cambios. Los
terrenos, tanto aquellos destinados a la construccién
de casas como los aptos para el emplazamiento de
horizontales vy locales, constituyeron el Gnico rubro
que evidencio precios mas altos en relacién al ano
pasado.

A fin de conocer el valor de las propiedades
segun su emplazamiento dentro de la ciudad, se
consulté a las inmabiliarias locales el precio maximo
y minimo aproximado del metro cuadrado de
inmuebles ubicados en diversas zonas o barrios de
Bahia Blanca. Para ello se tomé como referencia a
una propiedad amplia, con dos o tres dormitorios,
dos banos y garaje. Cabe aclarar que el concepto de
amplhitud varia entre los diferentes barrios y que es
preciso adaptarlo a cada caso. Una casa de 100
metros cuadrados, por ejemplo, se considera ampha
en el macrocentro y estandar en Palihue. Teniendo
en cuenta esta advertencia, la cotizaciones mas altas
por metro cuadrado se detectaron en Palihue,
Macrocentro norte y Universitario, respectivamente,
y las mas bajas en Villa Mitre-Sanchez Elia y Noroeste
(en la tabla y grafico adjuntos se detallan todos los
valores).

En el caso de los terrenos, los mayores
precios corresponden al Macrocentro norte,
Universitario y Palihue, con valores aproximados de

Financiamiento de las operaciones
inmobiliarias

70%
€0%
50%
40%
30%

1% 8%

- ] =

Bancos Otro

porcentaje dal financiamianto tola

Propelatios  Inversores

223, 166 y 118 pesos por metro cuadrado
respectivamente. Los lotes mas econdmicos se
emplazan en Noroeste, Villa Mitre y Sanchez Elia,
cuyas cotizaciones respectivas se ubican alrededor
de los 41 y 47 pesos por metro cuadrado (el resto de
los precios se presenta en la tabla y grafico
correspondiente).

Las operaciones inmobiliarias concretadas
durante mayo vy junio se financiaron en un 74%,
aproximadamente, a través de bancos. Los
propietarios y los inversores, en tanto, participaron
en el financiamiento en un 17% vy 9%
respectivamente.

Analisis por rubros de las operaciones
de alquiler

La tendencia general de la demanda de
alquileres continud siendo buena en el bimestre
mayo-junio. Aligual que en el caso de las operaciones
de compra-venta. se detectaron leves descensaos de
actividad a nivel de los diferentes rubros. Pese a eso
el niumero de contratos cerrados fue significativo Los
funcionales, los departamentos de dos dormitorios
y las casas exhibieron un ritmo de actividad bueno,
sin grandes cambios en relacion a los meses
precedentes. En el caso de los funcionales, se
aguarda un repunte de la demanda hacia julio. en
funciéon de los requerimientos de aquellos
estudiantes de la zona que deciden comenzar
carreras universitarias en el sequndo cuatnmestre del
ano lectivo.

Los pisos y departamentos amplios, los
locales y los depdsitos evidenciaron un indicador de
operaciones normal, con leves bajas respecto del
relevamiento anterior.

Por ultimo se encuentra el caso de las
cocheras, que fue la Gnica categoria que empeoro |a
tendencia de operaciones. En efecto, el indicador
de este rubro pasé de regular a desalentador a lo
largo del periodo.

En relacién a igual bimestre del ano pasado,
se concertd un mayor niumero de contratos de alquiler
dentro de los grupos “Chalets y Casas’,
"Departamentos de dos dormitorios con
dependencias” y "Departamentos de un dormitorio
y Funcionales”. Elresto delos rubros observd niveles
de actividad similares. El valor de las locaciones se
mantuvo, en general, sin cambios con respecto a
1997. Unicamente los chalets y las casas presentaron
precios de alquiler mas elevados,
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Nuevas modalidades de comercializaciéon

El gran dinamismo del mercado inmobiliario
verificado en los ultimos tiempos, 1a extension del
crédito hipotecario y las mayores posibilidades de
acceso a una vivienda propia han configurado una
demanda cada vez mas exigente y selectiva. Es por
ello que los operadores del sector buscan atraer a
los interesados, a través de renovadas estrategias
de comercializacién y méas y mejores servicios. Una
modalidad de comercializacién que se ha extendido
mucho en los Gltimos dos anos es el showroom. El
showroom permite que la gente entienda que es lo
que se ofrece mucho antes de que el producto esté
terminado. A partir de esta alternativa son posibles
las preventas o ventas “en el pozo”. Inclusive se
concretan ventas antes de iniciar las excavaciones.
De esta manera, los inversores experimentan un
notorio acortamiento de los plazos de retorno del

capital.

recibido por una azafata que le muestra la maqueta
y le comenta los aspectos generales del edificio.
Luego recorre el modelo de departamento y puede
leer los paneles con descripciones de proyectos en
los que participaron con anterioridad las empresas
intervinientes

Todos los pasos de la exhibicidn aportan al
comprador una completa informacién, de modo que,
cuando éste llega a la instancia de contactarse con
el vendedor, ya se encuentra al tanto de las
caracteristicas fundamentales del emprendimiento.

Un aspecto interesante desde el punto de
vista de la comercializacion es que la ambientacién
de cada showroom se adapta al target al que va
dirigido. Por otra parte, el emprendimiento debe ir
acompanado de una intensa campana de publicidad,
ya que el éxito del showroom depende de una
concurrencia masiva. La apertura del crédito también
es fundamental para apuntalar esta modalidad de

venta.

30 4

Tendencia de la demanda del sector inmobiliario

s W
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-71a-100 muy desalentadora

jun 98

Aungue suelen usare en forma indistinta, los
términos showroom y departamento modelo son dos
conceptos diferentes. Este ultimo es una unidad real
ubicada en la estructura ya levantada, que se termina
y decora con anticipacién para mostrar la obra.

El showroom, en cambio, es una instalacion
creada especialmente en la planta baja para la
comercializacién y es derrumbada cuando ésta
finaliza. Incluye un modelo del departamento a escala
real, una maqueta del emprendimiento y los paneles
de atencién al pablico. Porlo general, el showroom
tiene un recorrido que debe seguirse. El visitante es
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En la venta con planos, se necesitan
alrededor de diez entrevistas entre vendedor y cliente
para que éste haga la reserva. En cambio, si se usa
el showroom, con una sola conversacion se
consiguen los mismos resultados.

Esta modalidad de comercializacién es
empleada fundamentalmente en la ciudad de Buenos
Aires. Sin embargo, ya ha comenzado a extenderse
a las principales ciudades del interior, como por
ejemplo, Rosario. Sin dudas, la opcién debiera ser

planteada como una alternativa interesante pard
incorporar en Bahia Blanca que, de acuerdo con 13s
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estadisticas disponibles', se ha consolidado como
uno de los puntos mas dinamicos del pais en materia
de transacciones inmobiliarias y de nuevas obras de

construccion,

Créditos hipotecarios en competencia

El credito hipotecario ha ganado
protagonismo en el mercado inmabiliario y se ha
transformado en un elemento estratégico para
muchas entidades. La competencia por captar a la
demanda crediticia se ha traducido en el esfuerzo
por obtener y ofrecer productos mas atractivos para
el publico, ademas de una variada gama de servicios.

Cada entidad lleva a cabo su propia
estrategia: calibra costos y tasas, propone distintas
posibilidades de ajuste, admite precancelaciones sin
comisién, envia personal especializado a domicilio,
desarrolla nuevas lineas, etc.

Los operadores estiman que, en los
primeros cuatro meses del ano, las solicitudes de
préstamos superaron en 30% a las verificadas en
igual periodo de 1997. Segun datos proporcionados
por distintos bancos, diariamente se realiza en |a
Ciudad de Buenos Aires un promedio de 60
preaprobaciones telefénicas diarias. Si bien este
dltimo dato corresponde a la capital, proporciona una
idea de la medida en que ha aumentado la velocidad
de respuesta a las solicitudes del publico en los
dltimos tiempos, hecho que también involucra a
Bahia Blanca.

El mercado evidencia, por el momento,
signos alentadores y una tendencia creciente en el
volumen de operaciones, que se constata mes a mes.
A partir de la estabilidad general de la economia,
mucha gente ha incorporado el crédito como decision
econdmica. Actualmente el publico esta mayormente
inclinado por las lineas en délares a tasa variable. El
monto promedio de crédito va en aumento y se
estima en 44.000 délares para los departamentos y
entre 70.000 y 100.000 délares para la construccién.
Ademas, segin lo manifiestan las entidades
Prestamistas, no se verifican casos de mora y. alo
Sumo, existen algunos atrasos no significativos.

Con respecto a las perspectivas de corto v
mediano plazo puede decirse, en primer lugar, que
se espera que las tasas sigan en el mismo nivel En
todo caso, son los costos financieros los que podrian
tender a bajar hacia el sequndo semestre. También
se aguarda el lanzamiento de nuevas lineas crediticias
para construir, comprar casas, o adquirir lotes

En el drea de servicios hay nuevas
modalidades que la mavyoria de las entidades esis
incorporando. Una de ellas es el servicio de asesaria
técnica a domicilio, que no sélo proporciona
asesoramiento al potencial cliente, sino que ademas
se encarga de los tramites pertinentes. De ests
manera, el interesado no necesita ir al banco hasta
el momento de escriturar. Otra practica difundida es
la eliminacién de la comisién por precancelaciones,
lo que hace que pueda reducirse el plazo final si se
tiene capacidad de ahorro. En el caso de la
construccion, el solicitante del préstamo puede eleqir
que pase un afno sin pagar la cuota para dedicarse
de pleno al proyecto vy, una vez finalizada la obra,
armar el paquete con la financiacion.

En conclusién, el mercado de los créditos
hipotecarios aguarda una importante dindmica vy una
gran competencia para 1998. Las opciones para el
publico en materia de lineas y de servicios son
variadas y en ellas se basan las estrategias de las
diversas entidades por acaparar a la mayor parte de
la demanda. En el Cuadro 1 se sintetizan los aspectos
mas relevantes y las alternativas a tener en cuenta
en materia crediticia.

Cuadro 1. Caracteristicas mas comunes
de los creditos hipotecarios

Tasas 10% a 11% variable en ddlares
Financiacién 75% a 80% del valor del inmueble
Plazos 10 a 15 anos

Ingresos exigidos 1.000 a 1.300 pesos mensuales
Promedio de préstamos
para propiedades
Promedio de préstamos
para la construccion

Valor de las cuotas

1
40.000 a 50.000 ddlares f

70.000 a 100.000 ddlares
140 a 160 ddlares cada USS 10.000 |

1 Ver Cuadro de variacidon de ventas, por jurisdiccidn. en base a '
datos de la Consultora Inmobiliaria de la Republica Argentina
IAE 38. Sector Inmobiliario, pag 32 i
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Tendencia de la demanda

Categoria ~ A N g S Tendencia® Situacion
Chalets y kd‘-\;'i.‘:” - a1 47 12 29 0w buena
Pisos-Deptos. 3 a Adorm. 18 70 12 ,l? _ ‘) - normal
Deptos. 2 dorm. inc/dep. 14 _' 7 75 2 oz 2 normal
“Deptos. 1 dorm. y func. 59 38 3 56 _/"7)7 B al_ta_n_ta_dora
e 9 7/ 8% = o
Coches 0 BB 45 45 % desalentadora
Depo-\atb:-.—- 9 j_ _ 745“_7 45 - 36 ___77”7? - ~regular
Lo tes p/ Chi'ii?g Casas ___:§5__ 4 0 55 2 alentadora
Lotes p.fHonz Y Locales-_ 18 55 27 -9 » normal
Categoria 7 A N b §  Tendencia®*  Situacion
7Cl;;'alets 1% C;;as 27 73 0 2_7'__ B _}I buena
"[5|s:.6_s_Deptos 3addorm. 9 73 18 -9 b ,’,“E[”jaL
Deptos. 2 dorm. inc/dep. 32 68 0 32 > buena
Deptos. 1 dorm. y func. a 59 0 47 8 - - ___buehé
Locales 18 73 9 9 > normal
‘Cocheras 0 55 45 45 7§;i_____(jis_al__lentadaiai
Depc’;snr_-\; . 23 a —59 18 5 > - ___7nt737rmal
A: alentaéora D: desalentadora N: normal S: szaido

* Diferencia entre el saldo de situacion actual y el saldo de situacion del bimestre anterior

Cotizacion de las propiedades segdn zona:
precio maximo y minimo por m?

. S
Paihue [EEESES——
Masrocentio nore [ ———

Norceste [ .

1
Barno o sector Precio maximo Precio minimo | Universitario ___,
" VMitre-Schez Elia 539 400 l Palagonia
Noroeste 546 392 '1 Promedio general
Pacifico-Almafuerte 630 475 o
Ma
Pedro Pico 696 511 ‘ e e
Santa Margarita 746 588 [ P ko
Promedio general 846 651 Paclico- Almatuerte
Patagonia a7 748 Moroesle
Universitario 1.057 795 V Mire-Schez Ba
Macrocentro norte 1.132 280 t - R
a0 100 1200 140 140
Palihue 1358 1.073 ’ oo
Propiedad referencial ’ peate
casa ampfia - 2 a 3 dormitorios - 2 bafos - garage \ O Precio mdximo M Precio minimo
ek 2 [ - - -
_ Valor de los terrenos segln zona, en pesos ‘ Macrocentro norte ]
_ Barrio o sector Precio promedio ($Im2] Univ ersiario =1
Noroeste 40,9 - \ Pafiwg [
V. Mitre-S. Elia 47 .4
. Pacllc
Patagoma 539 ] wo-Almaluerte [
Santa Margarita 64.4 1 Pedro Pco [
Pedro Pico 731 Santa Margarita [
Pacifico-Almafuerte 75.0
Palihue 1175 I s
Universitario 166,3 V. Mires.Ba
Mdrrocenvo norte 2231

v con todr:) los servicios {incluido el asfalto)
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L e
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60 — P S —— ———— ey T —— — .
40 1 _
20 /\
/_"'_'_'_'-'-——4'
0
-20 1 l
-40 + I
_50 A —————————————— e e e e e
ago 97 oct 97 dic 97 feb 98 abr 98 jun 98 ago 97 ocl 97 dic 97 feb 98 abr 38 jun 98
— venta alquiler venta — alquier
Locales Cocheras
40 — e e 1 e " R - i
20 l |
/' -20
0 "\ i
a0+ ‘//“ == *‘“-___\-’///‘"'--I\ - I
=20 + g
-40 -60 !
-60 L——— - . ——— - _301 _——  S— = —== - . i‘
ago 9 oct 97 dic 97 feb 98 abr 98 jun 98 ago 97 oct 97 dic 97 feb 98 abr 98 jun 98 :
verta —— alquiler S o |
i
Depadsitos Venta de lotes !
40 O ]
20 1 60 fF—— B |
30

/ ) |
-a0 | — |
e ” |
0 P . - |
i ol Ll feb o8 abr 98 jun 98 ago 97 oct 97 dic 97 teb 98 abr 98 jun 98
—yenta —— alquier J —— Lotes p/Chalets-Casas Lotes p/Horiz y Locales

41




jae 39

Encuesta de Coyuntura

Principales resultados agregados

El comercio mayorista presentd, de acuerdo
a los datos suministrados por los empresarios, una
desaceleracion en sus indicadores de ventas y de
situacion general. Esta circunstancia fue, en alguna
medida, anticipada por las expectativas obsefrvac?as
en el periodo anterior, que anunciaron una dismrnqcuén
en el nivel de actividad sectorial. Este comportamiento
se registro tanto en las empresas grandes como en
las pequenas, mientras que la mayoria de los
subsectores declaré que sus montos de ventas
actuales resultaron inferiores a los registrados en el
mismo periodo del afio anterior.

En la industria también se produjo una
desmejora en la situacion general y en las ventas, con
mayor preponderancia en aquellas empresas de menor
participacién en el mercado. Sin embargo, las
expectativas alentadoras permiten senalara la situacion

para el bimestre mayo - junio

actual como transitoria. La disminucién en las ventas
de algunos sectores que con niveles previos muy
alentadores, sumada a la profundizacién en la
tendencia declinante de otros explican el resultado
general del bimestre.

El sector comercial minarista, por Gltimo,
evidencid una situaciéon general buena y una tendencia
de ventas alentadora. Los indicadores globales de
actividad se presentaron estables con respecto a los
registrados en el bimestre marzo-abril. Se identificd
como rubros mas dindmicos a aquellos relacionados
al consumo durable y, por ende, al acceso al crédito
por parte del publico. En lineas generales, las
expectativas de los agentes minoristas son positivas
y estan asociadas al gran proceso de transformacion
operado en el comercio de Bahfa Blanca en los Gltimos
tiempos.

Situacion general

o0 SIS T S — .

teb mar abr oy jun axp jul

————— €. Mayorisla c. mnonsta —_— — dusira

+100 a +60 muy buena  +60 a +20 buena +20 a -20 norrmal  -20 a -60 regular -60 a +100 mala

Tendencia de ventas
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S
-30
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¢ MAyorSta  ——C mnorsla — — industria

+100 a +33 akntadora  +33 a - normal <33 a -100 desalentadora

Aclaracién sobre la metodologia empleada para el
andlisis de la encuesta de coyuntura

La encuesta de coyuntura del CREEBBA revela datos cua-
litativos acerca de la situacién general, tendencia de la
dema_nda, stock y costos financieros. Para el sector co-
mercial incluye un andlisis sobre el personal de ventas, en
tanto que para el sector industrial se extiende a consultas
sobre el nivel de produccién y el porcentaje de uso sobre
la capacidad instalada total.
Bés_lcamenle, el cuestionario presenta un conjunto de tres
opciones sobre cada uno de los aspectos arfiba mencio-
?ados.“Cada una de las alternativas sefala una posicién
buena”, otra "normal” y la restante como “mala”. Por ejem-
plo, para tendencia de ventas respectivamente tenemos
las opciones “alentadora”, “normal” v “desalentadora”: para
stock figurarian “elevados”, “normales” y “bajos”. '

Las respuestas de cada empresa se ponderan segun |a par
ticipacion de sus ventas sobre el total de ventas del con-
junto de empresas de su mismo rubro que integran la mues-
tra.

Luego de ponderar las respuestas, se obtienen los porcen-
tajes de mercado (siempre expresado comao proporcion del
total de ventas del sector) correspondienies a cada una de
las alternativas a partir de una situacidn caracterizable como
normal.

Para cada uno de los aspectos analizados (situacidon gene-
ral, ventas, stock) se han definido intervalos para los valo
res netos de la variable saldo de respuesta, a cada uno de
los cuales corresponde un determinado concepto. El deta
lle de éstos y su concepto asociado figura debajo de los
graficos generales para los sectores agregados (industria
comercio mayorista y comercio minorista), desarrollados
en las secciones siguientes.
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Sector industrial

a Calda en situacion general y ventas, con mayor incidencia en las empresas de

menor envergaaura.

a Las expectativas positivas de /os empresarios permiten

identificar al declive como transitorio. m La q’esmejora en el indicador general de/
sector es consecuencia de la desaceleracion observada en algunos (uer§ con
muy buenos niveles previos de ventas y de Ja profundizacién en la situacion de
otros subsectores qué informaban tendencia desalentadora.

El saldo de situacion general muestra una
leve disminucion del indicador correspondiente a
mayo con respecto al mes anterior. Las empresas
de mayor participacion de mercado observaron una
recuperacion de su situacion general en junio sumado
y revelaron expectativas alentadoras para los
proximos meses, en tanto que las menores
mantuvieron la tendencia de mayo.

El sector "Alimentos y Bebidas” es el que
evidencié una mejor situacion general, si bien cabe
mencionar las perspectivas diversas entre las
empresas del rubro. Las expectativas, en cambio,
no anticipan cambios importantes en el indicador.

“Construccién”, aun manteniendo un saldo
alentador. informd una desmejora en su situacidon
general que afecté a la mayoria de las empresas
consultadas. El rubro “Productos quimicos” se
mantuvo estable e incluso manifesté una leve mejoria.

El indicador de ventas complementa lo
observado en situacidon general al en la medida en
que presentd una tendencia descendente durante el
transcurso de todo el bimestre, afectando
principalmente a las empresas pequenas. Sibien la
disminucion fue acentuada, los resultados aun se
consideran dentro de la normalidad, al mismo tiempo
que se observa que el monto de ventas en relacion
al mismo periodo del afo pasado todavia fue superior.
Esta situacion es producto de la caida en las ventas
de sectores gue se encontraban en muy buenos
niveles y de la profundizacion en |la tendencia de la
demanda de otros subsectores declinantes. Entre los
primeros cabe citar a "Alimentos y Bebidas”, que en
asta oportunidad informd un saldo levemente
negativo, “Construccion” que paso de los niveles muy
alentadores registrados en el bimestre anterior a
valores adn alentadores durante mayo y junio que

ubican 3l sector en el segundo lugar del ranking de

B

ventas y, por ultimo, "Productos metalicos” que
evoluciond desde una tendencia alentadora, pasando
por la normalidad en mayo, hasta alcanzar finalmente
en junio el 50% del mercado unas ventas
desalentadoras. Dentro del segundo grupo de
sectores se halla “Frigorificos” que agudizé la
situacion de bimestres anteriores, fundamentalmente
en sus empresas de mayor envergadura, y por ultimo
"Textiles”. En contrapartida, “Productos quimicos”
mantuvo su performance durante el periodo y
presentd el mayor saldo de ventas de la industria.
También “Petroquimicas” normalizd su situacién con
respecto a los meses de marzo y abril, una vez
superados los inconvenientes de produccion de
algunas de sus empresas que provocaron la
disminucién de su volumen de ventas durante el
primer trimestre del ano.

" Situacién diferente en pequenas y
grandes empresas..."

Las empresas mas pequenas disminuyeron
su produccién con respecto al bimestre anterior,
mientras que las mayores mantuvieron los niveles
relativamente estables. Dicho comportamiento
situacién esta respaldado por la evolucion del
indicador de utilizacién de capacidad instalada qU?
se retrajo con mayor intensidad en los resultados sin
ponderar. Los planes de produccion para 10s proximos
meses senalan a una pequena proporcion del
mercado con perspectivas de incrementar el volumen
de actividad.
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Resultados del mes de junio de 1998. Sin Ponderar

Situacién General Tendencia de Ventas Persp. corto plazo Planes de produc

] Buena [ Alentadora ] Buena O Aumentar
Normal | Normal Normal No Variar

M Mala M Desalentadora B Mala B Dismi

imentos y bebidas [ [ [ [ [T TTHN JJ_LLLL-H LELE] T] lJl
prod. acos.y piasticos | | [T T T TT T I [T TTTTTIT [(TTTTHT Tr*"j ﬁ:

Gonstuccion FTHTTH]I[DIIDIIIIHL[llﬂlf_J
o o (LT FCEEIN CET LTI (1T (T

Textiles

Petroquim. y refinerias

Frigorificos

Productos de Papel |I||l|[l-[||||lll.l[l”llll.

Resultados del mes de junio de 1998. Ponderados”®

Construccion

Alimentos y bebidas D_m—ﬂm l f L

Prod. Qcos.y plasticos D I
L] l
L

Productos Metalicos

(T T R ] ] — ] (177
F’e"°“‘“>’9’"e’aSIll]IIIHIHHIHIHUELLLLLLLLULU [T
Productos de Papel mlllll [LI.F1 |lll[ﬂ[_l__l T

* En la elaboracién de los resullados se tiene en cuenta la participacion de mercado de cada empresa
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Resumen

Alimentos y Bebidas , ’ |
Situacion dispar entre empresas. importante repunte en la situacion general de las mas grandes al contrario
ituac : 2585

de lo ocurrido con las de menor participacion.

Industria de la construccion 3 .
Desaceleracion en los indicadores con expectativas positivas sobre la evolucion del sector en los proximos

meses.

Productos metalicos

Caida en situacion general y ventas. mientras que el monto de ventas respecto del ano anterior es inferior

Productos quimicos y plasticos
Situacién general estable con una leve mejoria manteniendo los buenos niveles de los indicadores, con

ventas que se incrementan en relacion con el ano anterior.

Textiles
Situacion desalentadora en empresas grandes y pequenas, sumado a expectativas pesimistas por parte

de los empresarnos del rubro.

Petroquimicas
Recuperacion en los indicadares que vuelven a los niveles normales registrados antes de la desaceleracion

informada en el bimestre anterior.

Frigorificos
Profundizacién en la tendencia desalentadora observada desde principios de ano.

Productos de papel
Saldos negativos en ventas y situacién general, con montos de ventas inferiores a los registrados el ano
pasado para una porcién muy importante del mercado.

Posicion relativa de los rubros
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Sector comercial mayorista

a 7a/ como se anticipd en el IAE anterior, la situacion del comercio mayorista locg/
observa durante mayo y junio una retraccion en relacion a los ultimos periodos.

a Esto se evidencia independienternente del tamano de las empresas consultadas.
s Disminuye el monto de ventas con respecto al ano pasado en la mayoria de Jos

rubros.

Tanto en los resultados que se calculan
teniendo en cuenta la participacion de las empresas
en el mercado, como los que se calculan como
promedio simple de repuesta, se observa una caida
en la situacion general y en las ventas del comercio
mavyorista durante el bimestre mayo junio. Si bien
los indicadores aun se mantienen en niveles
normales, la desacelarecion observada en este ultimo
periodo es acentuada.

La situacion responde a una caida
generalizada en todos los rubros, fundamentaimente
en aguellos que exhibian un buen desempenc desde
Por otro lado, dadas las
expectaiivas manfestadas por las empresarios, la
situacion actual no es percibida como transitona por
lo que se puede esperar que la tendencia dechnante
se mantenga en los proxXimos meses.

hace largec tiempo.

Con respecto a la situacidon general, los
subsectores que mantienen valores positivos en el
indicador son Productos Primarios, que posee un
saldo estable tanto en los resultados ponderados
como sin ponderar, Combpustibles y Lubricantes, que
observa una leve mejoria respecto del bimestre
anteriar, y Maquinarias y Aparatos, donde las
empresas de mayor facturacidon informan un buen
desenvolvimiento en su situacion general, al contrario
de las que tienen menor participacién en el mercado.

Con saldo de respuesta negativo se
encuentran Productes para Kioscos y Papeleras, sin
tener perspectivas de mejoria en los proximos meses.

Sibien se observa que ain hay tres sectores
con saldos positivos en situacian general, han

disminuido su performance en relacion al bimestre
anterior, lo que origina la caida en el resultado del
indicador general.

La tendencia de ventas se desacelera
fundamentalmente durante el mes de junio,
independientmente del tamano de las empresas. El
unico rubro que informa un saldo positivo es
Maquinarias y Aparatos. Combustibles y Lubricantes
tiene saldo nulo, mientras que el resto exhibe valores
negativos.

El resultado general en ventas esta
influenciado principalmente por los resultados de
Alimentos y Bebidas, cuyo indicador general
desciende desde los valores muy alentadores del
bimestre anterior hacia una tendencia, que a pesar
de seguir siendo normal, es un valor negativo  For
otra parte Papeleras, también enfrenta una
desaceleracion en las ventas sumado a expectativas
negativas para los proximos meses

"No se esperan mejorias sustanciales
para el sector..."

Al consultar acerca del monto de ventas con
relacién al ano anterior, la mayoria de los subsectores
informan disminuciones. Esta caracteristica se da
con mayor importancia en Papeleras, Froductos
Primarios y Productos para Kioscos.

Si bien los niveles de existencias son
insuficientes, se ohserva una politica generalizada de
mantenerlos invanables en los proximos meses.
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Resultados del mes de junio de 1998. Sin ponderar
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" Enla elaboracién de los resultados se lie uenta la participacion de mercado de cada empresa
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Resumen

Productos primarios

periodo anterior.

Alimentos y Bebidas

Combustibles y Lubricantes
junio.

Maquinarias y Aparatos

todavia de valores normales.
Papeleras
en venta, sumado a expectativas negativas.

Productos para kioscos

Si bien la situacién general y ventas del sector no es alentadora, se mantiene estable en relacién con el
Caida en situacion general, fundamentalmente impulsada por el deterioro de la situacion en las empresas
de mayor participacion de mercado. Las ventas pasan de muy alentadoras a normales.

Mantiene la performance exhibida en el bimestre anterior, con cierta desaceleracion durante el mes de

Situacién diferencial entre las empresas de acuerdo al tamarno de las mismas. Las de mayor participacion
de mercado informan un repunte en las ventas, mientras que le resto observa una caida aunque se trata

La normalidad observada en el bimestre anterior se ve interrumpida por una caida en situacion general y

Caida en ventas y situacion general, independientemente del tamano de las empresas consultadas.

Posicion relativa de los rubros

i Situacion general
|
!
| P e e w
‘mm y Lubricantes D]

i Muguinarias y Aparatos e

\ Elrmenios " 1

Meyorsta O

} Prod. pKiosco —3

| ==

! 00 400 200 00 20 400 600

Tendencia de ventas

Maquinarias y Aparatos

Combustibies y Lubricantes

Mayorsta

=
==
[

Prod. piGosco [

Fraductios Primanios L

40,0 €80,0

600 -400 -200 0.0 20,0




jae 39 Encuesta de coyuntura - Sector comercial mayorista

Situacién general {

20 4

2 R T = \ ena 98 feb mar abr may un |
eng 98 feb mar abr may pn axp. pi

L1100 & +60 muy busna £ +60 a +20 buena / +20 @ -Z0 nonmal / 20 & -60 regular [ -60 8100 ek +100 a +33 alentadora 433 a-33normal 33 a -100 desalentadora %
j

Niveles de stocks Politica de stocks
01 = T 1 1 92— . I
2 10
-10 ;
15 + 8
-20 6 '
-25 4. J
-30 h _ 2 - D ;
.35 + i
- | 0 - L S (SP) W] [— D S )
= T ena 98 feb mar abr ey un
ene 98 feb mar abr may jun
+100 a +33 aumenlar +33 a -33 no varar 233 a - 100 demnulr
+100 a +33 elevado  +33 a -33 normal -33a
— SIS
Costos financieros Variacién en las ventas en relacion al
ano anterlor
= r__.._._..._,.;_____. e e e ———
Combustbles y Lubricantes |
pL] i
Almentos y Bebidas
-4 Maguinarias y aparatos —
1
" | \ I_] Papeleras | Faasman ;
o J [ ] l Productos primarios Fae ] |
- | !
oduc kioscos |
10 Pr {08 para L — |
*0e 88 fad mar abr may pa 420 -100 80 &0 .40 .20 0 i,
1100 & +60 muy elvados 160 A +20 alvaden 1204 -20 normales 20 3 -850 bajps 68 100 mury bajps II

51



Encuesta de coyuntura - sector comercial minorista

iae 39

Sector comercial minorista

w Mejoré la situacion general qe/ agregado y el p(/'qpfpa/ fmpufsol estuvo dado por
“Papeleria y Libreria" y “Materiales de coqstmcc:or? m [uego de /a deS@CE/erac;o -
del ritmo de actividad, propio de las vacaciones estivales, la tend_enc:a .de A_as ventas
mejor6 significativamente. m Las expectaivas de los empresarios minoristas son,
en general, alentadoras. m Aumento el numero de firmas con planes de reducir sus

niveles de stocks.

Durante marzo v abril. la situacion general de!
comercio minonsia local resultd buena al iguat que en
el primer bimestre del afo. Los rubros gue mas inci
dieron en la mejora del agregado fueron "Papeleria y
Libreria”, fundamentalimente por la mayor actividad
asociada al tmicio del ciclo escolar y "Matenales de
construccion”, uno de los sectores mas dinamicos en
fos uluimos tempos. En tanto, "Articulos del hogar™,
"Carnaras y cubiertas” y "Repuestos” ideraron las bajas
en el indicador de situacion general. En el caso de los
repuestos y de las camaras, el retroceso cbedecio
basicamente al cambio de temporada, ya que el ntmo
mas intenso de operaciones se produce durante el
verano.

Las ventas mantuvieron ia tendencia alentado-
ra registrada desde hace vanos meses en el sector
minonsta pero observaron un monto de actividad su-
penor al del bimestre precedente El indicador gene-
ral de ventas presenté un significativa aumento en
marzo, previsibie por la dinamizacién del mercado lue-
go de las vacaciones estivales, y sufrié una leve
desaceleracion en abril. Los subsectores que Impul-
saron el resultado positivo tueron "Indumentaria, cal-
zado y sedas”, a causa de la mayor demanda por pro-
ductos de nueva temporada y "Vehiculos”, rubro be-
neficiado por los efectos de los diversos planes de
financiacion ofrecidos y por el lanzamiento de nuevos
modelos al mercado. En relacién a igual bimestre del
afo pasado el comercio local registré mayores ven-
tas. Este comportamiento estuvo avalado por todos
I?s rubros relevados excepto “Farmacias y Perfume-

nas"t que redujo el monto de operaciones con respec-
‘0? ISUB‘ D_en'odo del ano anterior. En general existe
coincidencia entre los empresarios consultados acer-
€2 de que el desenvolvimiento comercial durante Al
:2?5::;‘::‘;‘;6:;!32? r: ::1 :_sperado. de acuerdo a
jados.
oot e oot plcs s dafnen
informado en los meses jsar:ron ;on PRt a ‘,0
mas. que concentran susD: i o i
VB pute ek nioiontie g o Vséuerzos len capttar la ma-
8 de mas y mejores ser-
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vicins al cliente, promociones y competencia en pre-
ctos, aguardan una positiva respuesta de la demanda
ante tales estimulos.

Los niveles de stack reflejaron, una vez mas,
una situacion equilibrada entre oferta y demanda. En
consecuencia, el indicador general de inventarios adop-
to un valor normal A pesar de ello, se verifico un ma-
yor numero de empresas que informé niveles de exis-
tencias elevados en relacion a la actividad registrada
La politica de stocks revelada por los comercios indi-
ca la intencian de no vanar con tendencia a disminuir
inventanos en los proximos meses. El objetivo de las
maniobras de existencias es lograr la combinacian
optima de dos factores: respuesta efectiva ante los
requenmientos de la demanda y minimizacion del ca-
pttal inmovilizado, a fin de descomprimir costos finan-
cieros.

Los costos financieros se presentaron norma-
les a elevados y aumentaron con respecto al bimestre
anterior. En general, son los comercios pequenos los
que presentan mayores dificultades para solventar los
compromisos financieros y esto redunda en nuevas
solicitudes de préstamos y en una operatoria a stacks
minimos, hechos que dificultan el normal vy fluido des-
envolvimiento comercial. Por su parte, los estableci-
mientos de mayor envergadura y buenos niveles de
ventas pueden afrontar con mas facilidad la financia-
cidén de su capital de trabajo.

El sector comercial minorista informo, en tér-
minos agregados, dotaciones de personal de ventas
suficientes para responder al ritmo de operaciones
registrado en el bimestre. A nivel sectorial "Indumen-
tarna, calzado y sedas” y “Articulos del hogar” experi-
mentaron insuficiencia de personal para atender a las
ventas. Dicha situacion se condice con los niveles de
actividad observados en ambos subsectores vy, en el
caso especifico de la indumentaria, la brecha entre
ventas y empleados de ventas respondio al impulso
de la demanda por el cambio de termporada. Los agen-
tes del rubro "Rodados”, por su parte, reconocieron
un exceso de personas abocadas a la seccién comer-
cial, en relacién al nivel de actividad obtenido.
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Resultados del mes de junio de 1998. Sin Ponderar
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Alimentos y Bebidas . ’ '
Respuestas diversas ante la competencia de los hipermercados: modificacion del nimero de sucursales,

ajuste de personal, reduccion de stocks, etc.

Repuestos N
Desaceleracién estacional de ventas, aunque se conservan buenos niveles de actividad.

Papeleria y Libreria _ N | .
Significativo impulso de las ventas, basicamente como consecuencia del inicio del ciclo lectivo.

Articulos del hogar 5 o
Expectativas alentadoras en ventas, concentradas en productos con alta rotacion en invierno (calefactores,
secarropas, etc.)

Céamaras y Cubiertas _ |
Situacién general equilibrada: ventas estables, stocks y costos financieros normales y personal suficiente.

Materiales de construccion
Rubro lider del sector minorista. Leve desaceleracion en ventas atribuida a factores climaticos.

Indumentaria
Intensificacion de la actividad relacionada con el cambio de temporada. Insuficiencia en personal de ventas.

Farmacias y Perfumerias

Los buenos niveles de ventas conservados se diluyen en cancelacion de deudas: los retrasos en los pagos de
las obras sociales originan pedidos de préstamos y aumentos en los costos financieros.

Articulos y Repuestos electronicos

Situacién general estable. Monto de actividad superior al de igual periodo del ano anterior.

Vehiculos

Gran dinamismo en torno a los nuevos modelos lanzados al mercado, que ofrecen diversas alternativas y
combinaciones de precio-calidad-confort.

Rodados

Exceso de personal de ventas, consistente con la desaceleracién del ritmo de operaciones verificada.

Posicion relativa de los rubros

Situacién general Tendencia de ventas
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Panorama economico

La suspensién de una serie de medidas que
habian empezado a preocupar a los empresarios y
sectores de peso en la economia del pais (aumentos
a jubilados y docentes, limites a las comisiones e
intereses cobrados por las AFJP y tarjetas de crédito,
proyecto de autopistas) y que significaban un desvio
importante de ias politicas implementadas hasta el
presente, como asi también los problemas
financieros en el sudeste asiatico y en Japon, fueron
los hechos mas destacados del bimestre pasado.
£l primer semestre del ano deja un saldo
favorable para la evolucidén de algunos indicadores
econdmicos de la economia argentina, pese a
haberse transitado dentro de un contexto
internacional marcado por una fuerte turbulencia en
los mercados financieros internacionales. Los
indicadores habituales de actividad industrial
muestran gque se continda con un ritmo de
crecimiento bien con wuna
desaceleracion en el mes de junio (entre el 2% v el

importante, si

5% para mayo y un poco menos para junio, frente a
un crecimiento del 7% para el pnimer trimestre), pero
gue no alcanza para impedir que se logre un nivel
record de actividad en la primera mitad del ano (5,5%
segun las estimaciones).

Las importaciones siguen creciendo pero se
cbserva una disminucidn en su tasa de crecimiento
{10% frente a tasas del 30% para el ano 1997), y sigue
manteniendose la aita participacién de bienes de
capital y accesorios (50%) sobre el total. Como se
mencionara en anteriores nimeros de esta revista,
esla situacion seria un atenuante para el déficit
externo, ya que las mismas permitirian en el futuro
un aumento de la productividad, lo cual promoveria
un aumento en {as exportaciones y en consecuencia
un mejoramiento de las cuentas del sector externo.
En cuanto a las exportaciones, muestran una caida
hasta el mes de abril (5,3%), debido a un menor envio

de bienes agroindustriales y a una caida en el precio
de los principales productos de exporacion.

Situacion fiscal

La recaudacion del segundo trimestre de
1998 permitié descomprimir presiones sobre el déficit
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fiscal ayudando a cumplir con las metas pactadas
con el FMI para el primer semestre del ano. El cobro
del doble anticipo de Ganancias y Bienes Personales
en el mes de junio, permitieron alcanzar el sequndo
maximo histérico de recaudacién luego del
conseguido en mayo. Sigue preocupando el
comportamiento del IVA, ya que muestra el pecr
desempeno dentro de los impuestos de mayor
recaudacion aumentando sélo un 3% en
comparacion con el primer semestre del ano anterior.
Al cumplimiento del déficit también colaboré el bajo
grado de ejecucidon del nivel del gasto como asi
también el uso de anticipos impositivos que no son
consistentes con un incremento en la recaudacion al
estar calculados sobre |la base de ingresos futuros
que podrian no ocurrir dado el contexto de
desaceleracién del crecimiento econdémico.

La politica llevada a cabo por el gobierno en
lo que respecta a colocacion anticipada de deuda
permitid financiar los vencimientos de las
amortizaciones del semestre y contar con un margen
para el que viene, sin embargo, preocupa |a
inestabilidad de
internacionales que podria dificultar la obtencion de

los mercados financieros

los fondos necesanos para cumplir las metas del FMI
para el segundo semestre del ano.

La reforma tributaria impulsada por el
gobierno, basada en la generalizacion del IVA, busca
segun los funcionarios del Ministerio de Hacienda,
la neutralidad de la misma en cuanto a la presion
impositiva total y también la neutralidad en cuanto a
los sectores con exenciones impositivas. En lo que
respecta al primer objetivo, se puede decir que la
reforrma no sera neutral en este aspecto ya que se
han pospuesto las modificaciones que afectaban a
los impuestos internos y la reduccion de los
impuestos al trabajo, que compensarian el alza de la
presién impositiva causada por la generalizacion del
IVA, por io que es de esperar que la misma aumente
si se aprueba la reforma en los Gltimos dias de julio.
La medida propuesta avanza en lo que respecta ala
neutralidad al reducir la cantidad de sectores exentos,
permitiendo de esta forma una mayor equidad entre
sectores.
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Anexo estadistico

Anexo estadistico: Indicadores nacionales

Cuentas nacionales

-

Fuente: INDEC y elaboracién CREEBBA

1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 19961997(e) 1998 (p)
PBI Nominal
en mill. U$S 108.548 126.389 81.846 138.203 187914 230.012 259.473 286639 297.472 297359 321678 241626
PBI per capita
(U$S por
habitante) 3521 4042 2581 4298 5762 6855 7737 8428 8103 8501 9069 9512
Crecimiento real acumulado
(Indice 1990=100)
PBI 111.2 109 1014 100 1105 1219 1295 1405 1341 1398 1516 1597 1
Consumo 1124 107 1011 100 1143 12986 137 1464 1374 1447 1558 1617
Inversion
Bruta Intema 1559 1504 1179 100 1315 1756 2038 2481 2078 225 286 3267
Exportaciones 67.1 79.6 85,6 100 949 96.9 99,2 115 1411 150 1618 1741
Importaciones 132,17 12056 1007 100 1756 2923 3315 4081 3591 4195 5335 5925
Fuente: Carta Econdmica
Indice de precios
CREEBBA INDEC
IPC IPC IPM
Variacion Nivel Gral. Variacion Nivel Gral. Variacion
E 96 0.1% 323.355.0 0.3% 107,97 0.1%
F -0,6% 3223046 -0.3% 107,86 01%
M -0.4% 320.565.8 -0.5% 108,70 0.7%
A 0,5% 320.570,7 0.0% 110,33 1.5%
M 0.0% 320.284,8 0.0% 110,57 0.2%
J 0.3% 320.293.8 0,0% 109,74 0.7% .
J -0,2% 322.029.0 0.5% 109,63 0,1%
A -0.2% 321.780,0 -0,0% 109.27 0.3%
S 0.3% 322.364.6 0.1% 110,56 1.1%
O -0,1% 323.989.6 0.5% 111,03 0.4%
N 0.3% 323.486.,4 0,1% 110,10 0,8%
D -0,1% 322.564.0 -0.2% 109.95 0.1%
E 97 0.1% 324.070.8 0,4% 110.35 0.3% i
F 0,5% 326.316,7 0.3% 110,16 -o,a:fo i
M 0.6% 323.713.0 0,4% 109,83 —0,30/? |
A 0.2% 3226431 0.3% 109.36 0.4% |
M 0,0% 322.375.4 0.0% 110,08 0.6% :
J 0.3% 323.109.4 0.2% 109,66 0.3% .%
J -1,3% 323.827.4 0.2% 109,20 -0 4;.‘.-‘0 ;
A -0,1% 324.360,3 0.1% 109.83 0_5; E
S -0.4% 324.205.0 -0,0% 109,92 0'8; |
O -1.5% 323.697,1 0.1% 109,89 -9 S |
N 0,2% 323.071.5 -0.1% 109.67 h,'r % 3
D -0,6% 323.622.0 01% 108.94 { ;;_.” _:
E 98 -0,1% 325.365,2 0.5% 107,56 -1.2% ;
F 0.0% 326.791,7 0.3% 107.94 gi
M 0.4% 326.381.2 0,1% 107,66 < 3% |
A 0.1% 326.418.0 0.0% 107.75 g% |
M 0.0% 326.182.3 0.1% 107.51 0.2% g
J 0.1% ‘l
}
L}
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Fuente: Caria Economica

iae 39
Moneda y crédito T
Agregados bimonetaries. Promedio mensual en millones de délares corrientes
Billetes
y monedas Dep. a la vista M1 Caja de ahorro M2 Plazo fijo M3
M 96 104110 84967 18.907.7 51177 240264 90489 3.074 3
A 10.307,0 86242 18.931,2 5167.3 24.088.5 9.046.0 331345
M 104130 9.163.8 195768 5.397,0 249738 Q2060 341788
J 106579 9.493.0 20.150.9 5.660.0 25.710,9 9.318.0 50289
i 115650 9772.6 | 3376 57689 27.106.5 9.264,1 36.370.6
A 10.985,7 9.430.1 204158 5462 4 25878.2 87203 14 5985
S 10.618.2 91468 19.765,0 5 356.2 25121.2 85981 33.719.3
0 10.421,9 9.280,2 19 702.1 5 440,7 251428 88290 339718
N 10.411,56 9.580,8 19992.3 56815 2656738 89321 34 5059
a} 11.120,3 10.477.5 215978 5.926.6 275244 8 762.5 36.286.9
E97 11577.2 11.034,0 22611.2 6.220.1 28 831,3 9.273.2 38,104 5
F 11.3421 10.690,8 220329 6.483.0 285159 10.105,8 386217
M 11.448 6 10.470,9 219195 £ .598,6 28.518.2 10.132.9 386511
A 11.416.0 108838 222998 6.753.5 29.053.4 10.370,3 39.423.7
M 11.504.9 11.776.4 232813 6.805.1 30.086,4 11,1205 41.206.9
J 11,7181 12.320,0 24.038,1 6952.0 30.990.1 11.860.5 42 8506
J 12.585,7 11.467.2 240529 7.395.1 31.448.0 12.012.3 434603
A 12.434.6 11.480.0 239146 7.490,3 31.404.9 12.488,2 43.893.1
s 12.348,0 11.661.8 240098 7.649.5 31.559.3 126325 441918
Q 12.385.3 11.583.1 239684 7.640,7 31.609.1 12.508,6 44.117.7
N 12.234.0 11.7235 239575 7.386.4 31.3439 12.002.8 43.346,7
(s 13.060.1 12.049,0 25.109.1 75945 327036 11993.0 44.696,6
£98 12.935.2 12.282,8 25.218,0 75615 32.779.5 12.782.9 45 562,4
F 12,6835 11.750.3 244338 7 6843 32.118.1 13.176.8 452949
M 12.528.4 11.971.7 24 5001 7.727.6 32.227.8 13.423,0 45 650.8
A 12.564.1 12.478.1 25.042.2 7.761.2 32793.4 13 268.2 460615
M 126227 13 025.1 25,6479 7.986.8 336347 13.467.3 47.101.9

w
()]

§.496.7
8.624.2
9.163.8
9.493,0
97726
9.430,1
9.146.8
9.280,2
9.580,8
104775
11.034.0
10.595,7
10.555.9
109448
11.7786.3
12.320.0
11.483,1
11.452.0
116618
11 583.1
11.7235
12.234,2
12.282.8
11.750.3
11.9791,7
12.478,1
13.025.2

moQZonrp-~“grg
©
~J

L;)gﬂgozowPLLKPZ“

Moneda y crédito

Depésitos en moneda local y extranjera.Promedic mensu

MONEDA LOCAL

A la vista Caja de ahorro

7.
7.
7,

;o

W = =
O w~

)
15
39
5.560.0
5.768.9
5462.4
5.356,2
5.440,7
5.581.5
5926.6
6.220.1
6.491,1
6.602,5
6.757.8
6.805,1
6.952.0
7.389.0
7.490.3
7.543.5
7.640.7
7.386,4
7.601.2
7.661.5
7.684,3
7.727.6
17512
7.986.8

Faante; Carnta Econdomica

Plazo fijo

9.048.9
9.046.0
9.205,0
9.318,0
9.2641
8.720.3
§.598,1
8.829,0
8.932.1
8.762,5
9.273.2
10.093.4
10.342,2
10.623.5
11.262,5
12.087.0
12.262,0
12.692,0
12.632.5
12.508.,6
12.002.8
12.043.4
127829
13.176.8
13.423,0
13.268.2
13.467.3

Total

22.663.3
22.827.5
23.765,8
24.371.0
24.805.6
236128
23.1011
23.5649.9
24.094.4
25.166.6
26.527.3
27.180,2
27.500,6
28.326.1
29.843,9
31.359,0
311141
31.534.3
31.843.8
31.732.4
31.112.7
318788
32.627.2
32611.4
33.122.3
33.497.5
34.479,3

1.287,0
1.316.0
1.285.9
1.379.0
1.434.0
1.413.0
1.388,2
1.365.3
1.372.8
1.556,5
1.563,8
1.590.3
1.661,2
1.610,3
1.644.5
1.700,0

al de saldos diarios en millones de délares

MONEDA EXTRANJERA
A la vista Caja de ahorro

3.682,2
3.783.0
3.864,8
3.822,0
3.952.6
4.268.3
4.404.0
4.391,7
4.4521
4.540.,6
4.384,5
4.322.4
43722
4.374,5
4.475.9
4.478,0
4.620,0
4.790.7
5.098,9
5.046,0
55135
5.432,0
4.969.9
49304
4.921,2
49924
49529

Plazo fijo

20.2421

206120
20.672.,8
20.572,0
20.925.6
21.645,7
22.109,0
22.296.4
22.345,0
22.266,9
22.818.7
23.033.7
23.542.8
24.128,6
24.450,3
25.015.0
26.154,0
26.716.6
27.2365
27.3241
29.131.7
29.603.0
30.233.8
30.881.5
30.933.4
31.326.4
31.180,5

Total

252113
25.711.0
25.823.5
25.773.0
26.312.2
27.327.0
27.901,2
28.053.4
28.169.9
28.364.0
28.757.0
28.946.4
29.676.2
30.113.4
30.570.7
31.193.0
32.473,0
33.552.6
34.242.5
34.393.1
36.685.4
37.105.5
37.351.9
38.133.4
38.253.3
38.899.9
38.608.3
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Moneda y crédito
Tasas de interés. Promedio mensual en porcentaje nominal anual

TASAS DE INTERES PASIVAS TASAS DE INTERES ACTIVAS (*)
Caja de Ahorros Plazo Fijo 30 dias Hipotecarios Parsonales
a mas de 10 afos a mas de 180 dias
Moneda Moneda Moneda Moneda Moneda Moneda Moneda Moneda
Nacional Extranjera MNacional Extranjera Nacional Extranjera Nacional Extranjera
M 96 3,47 2,69 7.27 6.27 8.09 19,12 35,28 21,95
A 3.47 2,58 7.1 6,14 8,09 16,02 37.77 21,99
M 3.46 2,57 6.66 590 8,59 14,92 39,00 233
&5 3.40 2,54 6.55 5.74 8.44 13,92 38,66 21,55
J 3.40 2,64 6.67 5,78 7.24 13,82 39,74 21,73
A 3,39 2,53 7.45 5,89 8,17 13.27 42,72 21,64
S 3,44 2.53 7.76 5.96 8,26 13,45 40,22 20,95
0 3,45 2,63 7.44 5,92 8,69 13,14 39.10 21,36
N 3,45 2.52 7,53 6,92 9,01 13,30 38,90 21,57
D 3.54 2,55 7,60 5,98 9,08 13,00 40 36 21,39
E97 3,45 2,66 7.33 5,90 8,84 12,89 41,15 21,18
F 3,42 251 6,91 5,77 891 13,17 41,78 2111
M 3,36 2,45 6,77 573 9.2 13.42 40,83 20,91
A 3.32 2,39 6.67 5,74 10,97 13,53 38,92 © 2063
M 3.30 2,40 6,50 5,68 13.05 13,27 37,72 21,88
J 3.30 2,38 6.48 5,70 13,60 13,13 36,50 20,06
J 3.28 2,38 6.42 5.68 12,71 12,82 34,35 19,92
A 3.28 2,38 6.38 5.7 12,94 12,92 34,79 19.93
S 3.24 2,45 6.43 6,71 13,13 11.39 33.42 19,63
(o] 3.22 2,45 6,70 5,88 12,95 11,53 31,26 19,55
N 3.32 2,74 8,78 6,40 13,21 11,65 29.54 20,14
D 3.38 2,64 8.28 6,48 13,07 11,84 27.97% 20,39
E 98 3.16 243 7.46 6,21 13,28 12,34 30,77 20,29
F 3,10 2.4 6,72 5,97 12,67 12,73 34,38 20.55
M 3,07 2,35 6,68 5,95 11,85 13.49 33,73 20,39
A 3.05 2.3 6,64 5,87
M 3.03 2,29 6,61 5,85
J 2,98 2,26 B6.62 5.86
(

*) para préstamos a tasa fija. Fuente: BCRA

Sector externo - Composicion de las exportaciones argentinas totales
En millones de délares

Primarios MOA MOl Combustibles Total
E 96 276.2 616.8 350,2 2049 1 4481
= 288.6 556.5 3389.9 1844 14194
M 491.6 605.8 536.5 2351 1 869.0
A 633,2 601,2 539.9 238.8 20131
M 831.3 756.9 560,7 237.4 2 386.3
J 670,9 704.2 564,7 265,3 2.205,1
J 658,4 773.1 65445 2488 22248
A 5923 812,6 6227 2398 2.267.4
S 358.3 750.4 539.8 2719 1920.4
O 2851 8443 6505 2778 20577
N 239.4 785.4 584,7 285.4 1.894.9
D 4725 606.9 566,5 360,1 1.995.0
E97 551,1 613,0 4353 236.8 1.836,2
F 507.0 531.9 445.6 247,2 1.731,7
M 532.0 572.0 5140 293.0 1.911.0
A 758,1 722.8 6291 2542 2.364.2
M 695,9 860,9 662, 2332 2.452.0
J 5325 " 8092 577.3 243.6 21626
J 438,72 8401 661,5 209,2 21490
Alp) 366,0 856.8 7448 177.4 2 145.0
Sep (p) 3266 918.9 723.5 140,9 21099
Oct (p) 3743 821.6 768.9 253.3 22181

Fuente: Carta Econémica
(p) cifras provisorias
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Anexo estadistico. Indicadores locales
Sector industrial: resultados de junio
| SITUACION GENERAL jul ago sep oct nov dic ene 98 feb mar abr may jun jut®
Alimentos, Bebidas y Tabacos 2 25 1 29 25 26 15 15 47 47 36 60 &9
Productos quin‘\[cos Y p|aSIIC05 -8 -8 29 29 23 23 34 34 34 34 38 38 40
Construccion 12 29 52 56 53 653 48 49 67 57 4 M 5
Productos metdlicos 80 650 67 41 38 38 25 25 50 50 0 0 10
Textiles 48 50 52 50 -82 -82 50 -50 49 49 48 .60 .52
Petroquimicas y Refinerias 0 0 13 13 0 0 1 1 -6 B 0 0 0
Frigorificos .51 61 -51 -51 -38 -38 38 39 0 -39 -28 28 7
Productos de papel 40 49 23 23 32 41 13 22 -8 2 2 47 a2
Agregado industria 0 17 19 30 26 27 20 21 41 37 29 35 a1
(*) Expectativas de julio
TENDENCIA DE VENTAS
Alimentos, Bebidas y Tabacos 80 83 87 87 g5 86 1 30 -2 31 -2 <9
Productos quimicos y plasticos 46 46 72 72 46 46 M 11 68 68 68 68
Construccion 10 19 69 78 73 59 37 37 82 81 42 42
Productos metalicos 0 24 100 58 50 60 67 75 67 67 0 -50
Textiles 4 52 50 H2 -72 -78 -4 50 -47 -47 50 -55
Petroquimicas y Refinerias 32 23 23 32 25 23 -9 9 -20 -20 0 9
Frigorificos 99 B -2 95 21 20 56 -58 20 -58 -77 77
Productos de papel 16 35 18 18 63 63 5 -14 -15 9 18 -12
Agregado industria 26 32 68 80 65 61 11 22 34 38 8 50
NIVELES DE STOCKS
Alimentos. Bebidas y Tabacos 2 -28 -2 30 32 -2 27 27 -3 -3 -2 -3
Productos quimicos vy plasticos 19 19 58 58 -94 94 -9 -9 -15 -15 66 66
Construccién 100 -85 100 -34 -100 -3 -50 -75 -100 -8O0 -25 -35
Productos metalicos -100  -91 100 -92 -100 -100 50 -75 -100 -100 -25 -25
Textiles 50 48 0 0 -92 .92 0 -50 1 1 -45 -4%
Petroquimicas y Refinerias 13 0o 27 0 0 0 20 20 20 20 0 20
Frigorificos -3 -1 98 -98 0 0 -79 79 78 0 -76 -76
Productos de papel 0 0 30 -30 41 -4 -100 -100 -100 -100 0 0
Agregado industna 42 51 57 43 57 -2 -18 28 -50 35 -17 -20
POLITICA DE STOCKS
Alimentos, Bebidas y Tabacos -5 -4 0 1 -1 -1 2 2 0 0 30 1
Productes quimicos y plasticos 2 2 B1 61 51 51 14  B6 0 0 0 0
Construccidn -2 -2 64 68 1 1 17 17 6 -1 -1 -1
Productos metélicos 67 61 67 66 100 67 67 50 67 67 0 0
Textiles 50 -48 0 0 0 0 0 0 4 4 0 0
Petroguimicas y Refinerias 57 36 -36 -36 0 0 -11 11 29 -9 0 0
Frigorificos ~1 0 0 0 0 0 1 1 0 0 0 0
Productos de papel -18 18 12 12 0 0 0 0 0 0 0 0
Agregado industria 1 1 30 32 7 5 -1 0 0 1 11 0
COSTOS FINANCIEROS
Alimentos, Bebidas y Tabacos 4 -1 1 -15 -14 2 16 -16 -14 14 16 -156
Productos quimicos y plasticos 52 52 51 51 45 45 50 50 64 64 49 19
Construccion 9 9 1 1 13 13 -16 -15 -7 -7 33 33
Productos metélicos 17 20 17 18 50 ] 25 25 17 17 25 38
Textiles 50 54 50 53 -100 -100 0 50 26 -32 23 -27
Petroguimicas y Refinerias 13 4 32 -32 20 -20 20 -20 -30 -30 -20 -20
Frigorificos 100 70 50 50 50 650 100 100 100 100 51 51
Productos de pape! 31 N 77 77 -4 -4 0 650 49 50 18 50
Agregado industria 19 10 10 4 7 10 ) 2 4 4 13 14
UTILIZACION CAPACIDAD INSTALADA
| Aimentos, Bebidas y Tabacos 8 21 4 19 60 57 g1 78 75 75 61 61
| Productos guimicos y plasticos 83 83 81 81 75 76 86 86 78 78 82 82
Lantuciim 72 72 76 77 78 78 78 75 78 78 76 76
Productos metalicos 67 63 80 B0 86 87 62 62 51 46 41 39
Textiles 50 48 29 M 36 36 30 55 56 56 63 51
Petroquimicas y Refinerias 93 94 93 9 94 95 94 95 94 94 95 94
Frigorificos asg 88 89 B89 95 95 57 57 68 66 64 64
| Productos de papel 47 44 54 54 62 62 55 44 68 68 39 39
| Agregado industria 47 &2 48 654 74 73 77 75 74 75 68 68

60



Anexo estadistico

iae 39
Indicadores locales
Sector comercial mayorista: resultados de junio

| SITUACION GENERAL  jul ago sep oct nov dic ene 98 feb mar abr may jun jul® |

|~ Productos primarios 50 50 -16 -16 -31 -31 -34 34 50 -i7 32 47 5
Alimentos y Bebidas 21 2 30 23 -5 7 20 9 51 a3 19 7 2 |
Combustibles y Lubricantes 22 22 37 22 37 37 44 50 25 25 40 34 50 |
Maquinarias y Aparatos -16 -6 23 24 40 40 32 26 26 -3 19 19 25 |
Papeleras 0 0o o0 0 45 45 36 35 35 0 45 -40 57 |
Productos para kiosco 17 17 17 17 1717 17 17 0 0 17 -7 -8 L
Agregado comercio mayorista 5 15 9 32 -6 -6 -1 3 156 18 17 10 13 |
(*) Expectativas de julio |
TENDENCIA DE VENTAS ‘
Productos primarios -12 12 44 50 90 15 6 6 85 B0 -50 -44 ]
Alimentos y Bebidas 62 31 39 42 -24 6 17 33 90 AN 97 -21 |
Combustibles y Lubricantes -13 <13 20 5 0 10 64 64 39 50 53 0 |
Maquinarias y Aparatos -1 171 71 Bl 6] 84 62 38 9 49  a4g \
Papeleras 0 0 68 21 90 90 0 62 69 o -10 -21 [
Productos para kiosco 34 34 34 34 34 34 34 34 34 34 34 34 |
Agregado comercio mayorista 23 10 44 41 30 22 19 3% 28 27 32 .23
NIVEL DE STOCKS
Productos primarios -6 -55 -10 -10 -100 -100 42 -42 100 -100 41 41
Alimentos y Bebidas 10 10 -16 -16 -27 -30 4 -3 0 0 45 -14
Combustibles y Lubricantes 21 21 15 15 13 13 12 12 0 0 11 11
Maquinarias y Aparatos 69 69 27 27 -41 41 40 40 27 27 -2 -2
Papeleras 0 -77 68 49 90 90 21 90 2% 0 49 -79
Productos para kiosco 34 34 66 66 66 66 34 34 -34 234 0 0
Agregado comercio mayorista 17 26 -1 -14 -34 -36 -14 -5 27 29 37 -27

POLITICA DE STOCKS r

Productos primarios 0 0 0 0 0 0 -7 7 0 0 0 -7 ‘
Alimentos y Bebidas 4 4 -4 4  -16 -18 6 34 25 24 5 6 |
Combustibles y Lubricantes 0 0 0 0 -13 -13 12 12 0 0 0 0 I
Magquinarias y Aparatos 0 0O 0 3 29 29 39 39 27 27 28 28 |
Papeleras 0 0 -68 58 69 0 o -69 21 -79 -1 0] ‘
Productos para kiosco 0 0 66 -66 -66 -66 -34 -34 0 0 0 66 |
Agregado comercio mayorista 2 2 -1 4 1 -8 3 9 11 11 1 3 I
|
COSTOS FINANCIEROS ’
Productos primarios 28 28 6 6 -25 -25 13 13 -35 -17 29 N |
Alimentos y Bebidas 12 12 19 19 6 -20 13 18 45 45 30 59 |
Combustibles y Lubricantes 7 70 72 72 85 85 80 80 75 75 69 75 i
Maquinarias y Aparatos 57 57 50 50 76 76 67 67 65 65 72 72 i
Papeleras 50 50 18 -84 -29 40 6 6 -29 -50 40 29 l
Productos para kiosco 50 50 17 17 0 0 34 34 0 0 17 50
Agregado comercio mayorista 28 28 20 M 2 -1 20 1 15 18 36 -3 ;
1
PERSONAL DE VENTAS |
Productos primarios ©o 0 0 0 -15 -15 9 9 0 -15 l
Alimentos y Bebidas -3 -3 3 3 3 3 3 3 0 0
Combustibles y Lubricantes 8 8 15 15 -18 -30 0 0 0 0
Maquinarias y Aparatos 29 29 0 0 g4 -a4 0o o0 0 0 ]
Papeleras o - -77 0 0 0 0 0 -69 0 0 |
Productos para kiosco 0 0 34 34 0 0 0o o 0 0 i
Agregado comercio mayorista T < o @B g B 1 9 0 5 ‘
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Indicadores locales
Sector comercial minorista: resultados de junio

[ - jul ago sep oct nov dic ene 98 feb mar abr may jun jul*
SITUACION GENERAL
Alimentos y bebidas a8 4 33 -9 46 46 45 40 37 37 45 45 g5
Indumentaria, calzados y sedas -10 -12 -5 4 22 22 23 25 29 45 8 8 8
Articulos para el hogar 95 95 47 95 46 94 95 48 32 1 48 4 49
Papeleria. libreria, articulos para oficina 18 18 i8 18 18 18 36 18 68 68 36 36 18
Farmacias vy perfumerias 24 1 2 2 0 -20 16 -8 -26 -26 -27 -27 23
Materiales construccién y pinturerias 22 39 42 42 84 84 35 4 74 77 18 12 30
Vehiculos 50 50 24 -13 8 31 66 51 50 50 55 40 16
Repuestos 24 24 44 44 19 19 41 a4 7 7 13 9 -3
Camaras y cubiertas 40 40 -18 -18 41 32 37 32 4 4 50 -50 -14
Rodados 0 0 25 .25 25 50 50 50 0 0 50 0 0
Articulos y repuestos electronicos -25 -25 -7 3 -25 -13 41 4 32 32 27 38 41
Agregado comercio minorista 24 23 26 17 34 M 47 38 45 44 33 29 86
{*) Expectativas de julio
' TENDENCIA DE VENTAS
{ Alimentos y bebidas -1 -85 -4 79 8 8 74 75 6 6 1 -2
Indumentaria, calzados y sedas -29 29 23 14 8 46 9 13 52 655 7 7
Articulos para el hogar 94 24 1 96 -3 96 96 96 o8 1 99 95
FPapeleria, libreria, articulos para oficina 36 36 36 36 36 36 36 36 36 36 36 36
Farmacias y perfumerias 42 -51 -5 47 -5 45 -6 -59 -5 -5 -7 -7
. Matenales construccion y pinturerias 60 66 82 89 93 93 78 89 97 97 53 40
ehiculos 0 0 26 -26 38 77 81 42 54 64 100 71
epuestos 39 39 19 50 82 48 17 82 52 44 54 90
dmaras y cubiertas 54 54 -18 -18 82 100 54 54 54 54 -100 -100
Rodados 0 0 -25 -25 50 -100 50 0 0 0 100 0
Articulos y repuestos electrdnicos -14 -47  -26 -26 -26 -26 49 49 0 0 33 54
Agregado comercio minornsta 4 3 3] -1 36 57 61 48 b2 43 39 32
NIVEL DE STOCKS
Alimentos y bebidas 13 -79 13 -85 -9 -8 4 -2 -1 -1 -1 -1
Indumentaria, calzados vy sedas -8 -8 23 14 -4 -4 9 9 1 1 17 17
Articulos para el hogar 95 a5 93 93 93 93 -1 -1 62 97 96 96
Papeleria, libreria, articulos para oficina 36 36 36 36 36 36 0 0 100 100 100 100
Farmacias y perfumerias 91 9N -5 47 40 40 45 85 -47 47 84 -3
Matertales construccién y pinturerias -7 -7 89 89 3 3 -8 -8 0 0 -4 -4
Vehiculos -31 -31 -23 -30 0 0 -19 19 36 36 0 0
Repuestos -39 -39 19 60 -37 -74 0 0 39 39 80 72
Cémaras y cubiertas -18 -18  -18 -18 -18 -18 8 -18 -18 -18 -18 -18
Rodados -25 -26  -25 -25 -50 -100 -50 -100 0 0 0 50
Articulos y repuestos electrénicos 47 47 0 0 -16 1 0 0 -35 35 21 -12
Agregado comercio minorista 12 -6 7 -15 -9 -10 -18 -19 5 1 22
I
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Indicadores locales
Sector minorista: resultados de junio

jul ago sep oct nov dic ene 98 feb mar abr may jun f

POLITICA DE STOCKS

|
Alimentos v bebidas -14 98 -14 -92 0 0 98 -92 91 -97 91 -98 i
Indumentaria, calzados y sedas -30 -30 -54 -32 38 -4 9 5 0 -5 -8 -8 ‘
Articulos para el hogar -2 -2 0 0 0 -1 -3 -3 -62 98 -1 -1
Papeleria, libreria, articulos para oficina 0 0 0 0 36 36 0 64 36 36 36 36 !
Farmacias y perfumerias 0 49 -6,2-465 0 -40 2 -2 0 0 0 0
Materiales construccién y pinturerias 1 1 6.2 62 58 &8 o 0 13 13 0 0 j
Vehiculos -60 -60 0 0 0 0 -22  -22 g 9 26 26
Repuestos 39 39 03917 74 38 60 60 32 39 36 -36 ,
Camaras y cubiertas 0 0 07217 0 72 0 0 -10 0 -10 -0 ‘
Rodados 0 0 0 0 0 0 50 0 0 0 -50 0
Articulos y repuestos electrénicos 0 0 2117 211 18 51 o 0 o] 54 21
Agregado comercio minorista -12 -29 -28-155 16 7 -17 15 -23 -26 -14 -18

COSTOS FINANCIEROS

Alimentos y bebidas 2 -78 95-746 5 5 5 1 12 12 4 4
Indumentaria, calzados y sedas 47 47 50 50 -10 -10 -10 10 38 12 35 35
Articulos para el hagar 99 99 50 50 50 50 1 1 50 50 50 80
Papeleria, libreria, articulos para oficina 32 32 318318 5 5 32 32 100 100 14 14 !
Farmacias y perfumerias 55 98 46,2 46,2 33 73 15 15 31 84 50 50
Materiales construccién y pinturerias 21 21 212 212 =12 .12 -29 -29 -38 -38 29 29
Vehiculos -60 -60 68,1 63,1 85 85 8 -8 50 50 29 29
Repuestos 56 56 656.3 56,2 86 86 41 M 45 23 72 72 |
Cémaras y cubiertas 50 50 50 50 -38 -30 50 50 50 50 68 68 |
Rodados 50 50 50 50 25 0 25 0 25 50 25 25
Articulos y repuestos electrénicos 50 50 44,2 442 37 37 50 50 50 &0 50 50
Agregado comercio minorista 34 19 328 161 20 24 2 1 26 N 23 2

PERSONAL DE VENTAS

Alimentos y bebidas 8 83 8,7-7486 0 0 39 1 1 1
Indumentaria, calzados y sedas -8 -8 45 45 39 39 -41 11 38 T2
Articulos para el hogar -97 -97  -1.2-986.2 -1 -1 -1 1 682 63
Papeleria, libreria, articulos para oficina 64 64 0 0 0 0 0 0 0 0
Farmacias y perfumerias 0 46 05 05 -40 1 2 2 47 47
Materiales construccidn y pinturerias 3 -9 -3 -3 -3 -3 -3 -3 26 26
Vehiculos 0 0 143 18 23 23 19 -49 0 o
Repuestos 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Camaras y cubiertas 0 v] 8] 0 0 0 0 ] 0 0
Rodados 0 0 254 254 0 100 0 0 50 100
Articulos y repuestos electrénicos 0 0 -211-2111 0 0 0 0 0
Agregado comercio minorista -8 -27 18,3 4.1 -4 -3 2 14 12 -2
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Ano - Estudio

ca de los efectos de las regulaciones lahorales

- Algunas dudas acer
S su desafio compelitvo

_ Consideraciones en torno a las PyME
- El "pulso” telefonico

- Ejecucion presupuestara de la Municipalidad de Bahla Blanca

- De la hostilidad a |3 hospitalidad

- Apertura comercial de Argentina éUn camino sin retorno?

_ ¢Cémo se distribuye el ingreso en Bahia Blanca’

- La Corte da ocupado

- Una privatizacion de alto vuelo

- ¢Puede competir €l comercio minorista?

- Dificultades de financiamiento de las empresas en Bahia Blanca

- Los regimenes de promocion, el desarrollo y la eliminacién de las desigualdades
- El impacto de las nuevas inversiones

_ Anlisis de las nuevas tarifas eléctricas

- Construccion: reactivacion y favorables perspectivas para un sector clave

_ Acciones de capacitacion en Bahia Blanca

- Lanzamiento de bonos en Bahia Blanca: ¢Una buena alternativa?

. Efectos de las inversiones... iHubo recuperacién local?

- El aporte del Polo Petroquimico a la economia local

_ Reestructuracion del comercio: iCuadles son sus efectos?

- Nuevas estrategias de precios

- Cambios en los precios minoristas: hipermercados vs. autoservicios

- Sector construccién: encadenamientos y evaluaciéon con una vision de largo plazo
- Indicadores financieros municipales: Bahia Blanca y su region de influencia
- Hacia una economia abierta: el saldo de la balanza comercial

_ Balance de la economia local y perspectivas

- Cambios positivos en el mercado de trabajo

. Informe: Ferrocarril Trasandino del Sur

- Las exportaciones de la regién de Bahia Blanca: sus caracteristicas

- Hacia una economia abierta Il: nuestro socio comercial... Chile

_ Efectos de la crisis internacional sobre la economia argentina

- El aporte del Polo Petroguimico a la economia local (2°* parte)

_ Sector construccién: evolucion y perspectivas

- Pautas de consumo por nivel de ingreso: una estimacion para Bahia Blanca

1998

- El cambio de escenario internacional no afecta el ritmo de inversién en la ciudad

- Censo econdmico: un importante paso en direccién a cuantificar el PBI local

. iHacia dénde se expande la ciudad? (l)

- El sector financiero local en el perfodo 1992-1997

- Una cosecha récord en trigo

- Presupuesto 1998: sin grandes novedades

- Los beneficios de instalarse en una zona franca

- Corrupcién y desempeno econémico; algunos comentarios tedricos

- La ciudad expectante

- éHacia donde se expande la ciudad? (l1)

- Presién tributaria en B.B y otros municipios seleccionados: un ejercicio de comparacion
- ¢Qué hay detras del aumento en &l empleo?
- Sectores comercial y servicios en B. Blanca: éifrente a grandes cambios estructurales?
_ Las ventas al exterior del Polo Petroquimico
- El impacto de las nuevas inversiones (I1)
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El Centro Regional de Estudios Economicos de Bahia Blanca,

" CREEBBA, es un organismo de investigacion privado,
independiente, apolitico y sin fines de lucro. Su actividad esta

orientada por el espiritu critico,
el trabajo reflexivo, el rigor analitico y metodoléguoo
y la independencia de todo interés particular inmediato. Nace
en el ambito de la Fundacion Bolsa de Comercio
de Bahia Blanca, y posteriormente, un importante grupo de
empresas e instituciones se sumaron a esta iniciativa y,

a través de su aporte, al sostenimiento del Centro
constituyéndose en Patrocinantes del CREEBBA. Si bien el
inicio en las tareas de investigacion surge
a través de un convenio efectuado con la Fundacion de
Investigaciones Economicas Latinoamericana, FIEL, en la
actualidad mantiene un estrecho vinculo con las instituciones y

centros de investigaciones de todo el pais.

Indicadores de Actividad Economica, IAE, es una publicacion
bimestral que se distribuye en modo principal entre las
empresas mas importantes de la ciudad, centros de estudio e
investigacién economica y medios de difusion para facilitar el
acceso de la comunidad a los resultados obtenidos.
Inicialmente, el objetivo de la misma fue el monitoreo
de la actividad local , mostrando la evolucion de los diferentes
sectores de la economia. Con el transcurso del tiempo, se
desarrollaron nuevos
indicadores, que permitieron el enriquecimiento del analisis.
Estudios sectoriales especificos y la inclusion de estadisticas
de indole nacional, intentan servir de apoyo a los
Empresarios frente a los problemas econémicos mas

relevantes.

AT

Fundacién Bolsa de Comercio
de Bahia Blanca



